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MATERIA:     PSICOLOGIA DE LA COMUNICACION   
NOMBRE DEL ESTUDIANTE:

FECHA:          Septiembre 09 del 2013
PROFESOR:  Msc. Beatriz Chang
TEMARIOS
Encierre en un círculo el literal correcto
1.-Desde que perspectiva se puede estudiar la comunicación?
a.-  grupo social  b.-Semántico-lenguaje  c.- psicológico d.- emisor
e.- neutrobiologico f.- información   g.- cultural
2.-Señale los factores que influyen en la atribución?
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Mediadores Distintividad [image: image3.wmf]Consenso     ( ) acción
3.-¿Cuáles son las dimensiones de atribución de seligman? 
[image: image4.wmf]egocéntrica-global [image: image5.wmf]Gótica [image: image6.wmf]global-especifica  [image: image7.wmf] Interno-externo              estable-inestable ( )
4.-Decodificar es aquella persona que recibe el mensaje del emisor.. 
[image: image8.wmf]Verdadero. [image: image9.wmf]Falso. [image: image10.wmf]No es necesario, basta con que tengan buena disposición.

 5.-Barreras culturales se presentan cuando existe diferencia de conocimiento entre el emisor y receptor ……..?
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6.- Señale a quien le corresponde este concepto de modelo de persuasión? ¨para que un mensaje persuasivo cambie la actitud y la conducta, tiene que cambiar previamente los pensamientos o creencias del receptor del mensaje¨
a.-Petty y Caciopo    b.- Universidad de Yale  c.-Philipchalk y McConnel

d.- Mc Guire
7.-Indique 2 características asociadas a las fuentes con poder persuasivo? 
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8.- El modelo de Petty y Cacioppo ¨se  centra en los procesos responsables del cambio de actitud, cuando se recibe un mensaje y, en la fuerza de las actitudes que resultan de esos procesos¨.
       Verdadero     Falso            ninguno de los anteriores 
	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


9.-La información estadística es importante en los mensajes persuasivos?
   Verdadero      Falso       Ninguno de los anteriores

10.-Las primeras investigaciones del proceso persuasivo se centraron en determinadas variables?
a.- Inteligencia             d.-   orden
b.- actitud                      e.-  genero
c.- autoestima 

11.- Cuántos tipos de gestos son identificado visualmente  ? tres ,dos ,cinco ,ocho
12.- Cuál es el tipo de líderes que le corresponde a este concepto? ……………………..
Consigue que sus subordinados transciendan más allá de lo propio
13.- Qué tipo de líder  se ve en este ejemplo? ……………………………..
"Andrea es gerente y lidera  una empresa de artefactos eléctricos, en las reuniones con sus empleados solo impone ordenes, no le gusta escuchar las problemáticas que surgen en la empresa, lo único que le interesa es que los empleados tienen que dar resultados y acatar las órdenes que ella impone¨.
14.-La kinesia estudia los gestos , orientación y postura corporal?

 verdadero   falso   ninguno
15.-La interrelación Hombre-Mundo se produce a través de procesos de…? Patrón de relación, interacción, cohesión, éxitos, temporal , horizontes espacial, habitad, estrategias, mediadores
16.- Señale los pasos para el manejo de conflictos?
a.- toma de decisiones   b.-sujeto  c.-estrategia     d.-decisiones  e.- dificultad  

17.-Señale el autor de la teoría de la psicología ingenua de la acción..? 
a.-  Jones y Davis   b.- Heider  c.- Petty
18.- Por conflicto entendemos el estado psíquico de un individuo cuando se encuentra entre dos o más motivaciones incompatibles…

Verdadero              Falso                 Ninguno de los anteriores

19.-Metodos para alcanzar metas, cuando existe diferencias  ….
a.- Orientación     b.- relacionarse con otro  c.- solución  d.- espacio vital   e.-tiempo
20.- Quién afirmo que los sujetos abandonan el dogma, porque siguen las instrucciones de una autoridad y que la consideran legitima la obediencia?      

a.- Sherif   b.- Universidad de Yale   c.- Milgram
“Como estudiante de ESPOL me comprometo a combatir la mediocridad y a  actuar con honestidad; por eso no copio ni dejo copiar
 

………………………………………..
 firma de compromiso del estudiante”.
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