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RESUMEN

La presente investigacion desarrolla un andlisis del flujo comercial de los
paises miembros del MERCOSUR, centrandose en las problematicas que experimentan
sus paises miembros al adaptarse a las incompatibilidades de sus politicas comerciales y
econOmicas, que parecen no alinearse bajo ningln criterio en comun; teniendo como
resultado una mala distribucion y aprovechamiento de los beneficios propios de una
integracion regional, ineficiente acceso a mercados internacionales, incumplimiento de
compromisos asumidos dentro del bloque y poca adaptacion a cambios globales.
Acogiéndose a la metodologia de investigacion de mercados que plantea la
identificacion del problema, se analizan los resultados de la aplicacion del indice de
Balassa que muestra la importancia de la exportacion de un producto x desde un pais i a
un socio j y el indice de Grubel y Lloyd que explica la existencia de comercio
intra/interindustrial en una determinada region, para la aplicacion de ambos indicadores
se eligieron tres secciones segun la Clasificacion Uniforme del Comercio Internacional
basandose en los productos mas exportados por los integrantes del blogue.

Para finalizar se aplic el modelo gravitacional para determinar las variables
que afectan positiva y negativamente en el flujo comercial entre los paises miembros del
MERCOSUR, se tomaron en consideracion variables como el PIB, la poblacion, la
distancia y la tasa de cambio.

Palabras claves: flujo comercial, politicas econdmicas, politicas comerciales,

modelo gravitacional, indicadores comerciales.
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ABSTRACT

This research develops an analysis of the trade flows of the countries members
of MERCOSUR, focusing on the problems experienced by its members to adapt to the
incompatibilities of its trade and economic policies, that do not seem to be aligned
under any criteria in common, having as result a poor distribution and utilization of the
benefits generated in a regional integration, inefficient access to international markets,
breach of commitments within the block and little adaptation to global changes.
Following a market research methodology raised by the identification of the problem,
the results of the implementation of the Balassa Index (IB) were analyzed, showing the
importance of the export of a product from a country “i” to a country “j”, then Grubel
and Lloyd Index (IGL) is analyzed to explains the existence of intra / inter-industry
trade in a given region. To implement both indicators three sections were chosen
according to the Standard International trade Classification (SITC) based on the most
exported products by the block members.

Finally the gravity model was applied to determine the variables that positively
and negatively affect trade flows among the member countries of MERCOSUR,
variables were considered such as GDP, population, distance and the exchange rate.

Keywords: trade flow, economic policies, trade policies, gravity model,

commercial indicators.



CAPITULO |

1. Introduccion

Este capitulo contiene un breve resumen de la creacion, historia y principales
objetivos del Mercado Comun del Sur (MERCOSUR).

Se citan trabajos realizados anteriormente con respecto al bloque, los mismos
que sirven como base para un mayor conocimiento de acontecimientos ocasionados.

Se definen los objetivos de la presente investigacion, los cuales surgen de la
necesidad de obtener los resultados que se pretenden alcanzar y que ademas sirven
como directrices para el progreso de la misma.

Finalmente se argumentan las razones de por qué se lleva a cabo este estudio,
detallando la problematica que se enfrenta y estableciendo propdsitos que servirdn como
guia para mantener el enfoque necesario en un correcto desarrollo del tema.

1.1. Antecedentes

En la actualidad, América del Sur se muestra cada vez mas integrada gracias a
los acuerdos comerciales e iniciativas de integracion que presentan los paises
sudamericanos segun el Banco Interamericano de Desarrollo (BID) en su informe
elaborado por Gaya y Michalczewsky (2014).

El MERCOSUR resultd de un proceso de aproximacion entre Brasil y
Argentina que se vuelve mas evidente con la democratizacion de sus gobiernos a
mediados de los 80. Esta cooperacion objetiva contesta a desafios presentes tanto en el
escenario mundial como en el doméstico. En el primer caso, visaba una mejor insercion
politica y econdmica en el sistema internacional, mientras que en el otro se buscaba la
promocion del desarrollo y la superacién de problemas politicos y sociales,
especialmente el establecimiento de instrumentos que certifiquen la continuidad y
consolidacién de los procedimientos de redemocratizacion.

La Republica Argentina, la Republica Federativa de Brasil, la Republica del
Paraguay y la Republica Oriental del Uruguay suscribieron el 26 de marzo de 1991 el
Tratado de Asuncion, creando el MERCOSUR, que constituye el proyecto internacional
mas relevante en que se encuentran comprometidos esos paises. Actualmente se
encuentra también como miembro pleno la Republica Bolivariana de Venezuela y el

Estado Plurinacional de Bolivia (atn en proceso de incorporacion) (MERCOSUR).



El MERCOSUR es un ambicioso proyecto de integracion econémica que tiene
como principal meta aumentar el grado de eficiencia y competitividad de las economias
involucradas ampliando las actuales dimensiones de sus mercados y acelerando su
desarrollo econdmico. La conformacion de un mercado comln es una respuesta
adecuada a la consolidacion de grandes espacios econdmicos en el mundo y a la
necesidad de lograr una adecuada insercién internacional Risco (2006).

Dentro de los principales objetivos establecidos por el bloque se pueden
puntualizar los siguientes:

1.- La libre circulacion entre los paises miembros, de bienes, servicios y
factores de la produccion mediante la supresion de los aranceles aduaneros y las
restricciones no arancelarias;

2.- El establecimiento de aranceles externos comunes;

3.- La coordinacion de posiciones en los foros econémicos internacionales.

4.- La potenciacién de las ventajas comparativas de cada pais y la insercion de
la region en el mundo.

La importancia del establecimiento del MERCOSUR no solo radica en una
libertad comercial sino también en alcanzar una libre circulaciéon de personas entre los
paises miembros, por lo que los ciudadanos tendrian libertad para poder entrar y salir de
los mismos con una documentacién en comun, siempre y cuando estén en cumplimiento
de las legislaciones correspondientes a cada pais y los tratados (Importancia, 2015).

Ecuador junto con Chile, Pert, Colombia, entre otros; forma parte de los
estados asociados del bloque. Actualmente se estd a la espera de algun tipo de
indicacion por parte del gobierno ecuatoriano, mismo que se encuentra aun analizando
su inclusién a esta integracion. Miembros del blogue creen que la integracién de Bolivia
y Ecuador al blogue podrian servir como un paso para la definitiva integracion de los
paises de América Latina.

1.2. Planteamiento del problema

Desde la creacion del MERCOSUR en 1991 se presentaron importantes
asimetrias entre los miembros del bloque sin embargo los instrumentos disefiados para
el tratamiento de las mismas fueron limitados. En el informe publicado por Gaya (2008)
se comenta que diecisiete afios después se sigue presentando cierto descontento entre

los paises socios con respecto a los resultados del proceso, donde se destacan los



reclamos de las economias de menor tamafio con respecto a las disparidades que existen
entre ellos. En efecto, consideran que no se ha realizado una correcta distribucion de los
beneficios de la integracion y que ciertas diferencias han aumentado como consecuencia
del acceso deficiente a los mercados regionales y al resto del mundo, esto se da como
resultado del incumplimiento de los compromisos asumidos dentro del bloque.

Las asimetrias que presenta el bloque son generalmente de caracter estructural
y politico; dentro de las estructurales se hace referencia al tamafio de sus economias lo
que es comun de encontrar en los acuerdos comerciales, ademas se involucra también el
nivel de desarrollo, entre otros. Asimismo se encuentran las asimetrias politicas donde
se detallan factores macroeconémicos, incentivos de la produccion e incentivos para la
exportacion.

Uruguay y Paraguay son los paises que muestran mayor descontento con
respecto a los resultados obtenidos por el bloque. “El MERCOSUR no logra satisfacer
uno de sus principales resultados esperados: el de constituirse en espacio de realizacion
de economias de escala, de aglomeracion y de aprendizaje, factores imprescindibles
para el desarrollo industrial, inhibidos por el tamafo actual del mercado’ segun lo
manifestado por el Gobierno de Uruguay (2006).

Venables (1999) En su estudio hace referencia de las consecuencias que traen
consigo una integracion imperfecta, entre estas se encuentra la tendencia que se produce
en la actividad econémica a favor de las economias méas grandes del blogue provocando
asi que estas logren beneficiarse a expensas de las economias mas pequefias.

Las politicas relacionadas con el comercio exterior suponen la toma de
decisiones en forma cotidiana. En muchas de ellas el empleo adecuado de la
informacidn estadistica puede resultar de ayuda, para lo cual existen métodos que suelen
brindar un panorama méas acabado acerca de lo que esta sucediendo con datos y en
consecuencia ampliar la comprension del problema Cafiero (2005).

Un modelo que ha sido aplicado y ampliamente aceptado como la estructura
sistematica preferida para medir los patrones del comercio “natural” basados en el
tamafio econdémico, distancia entre paises, entre otros, es el conocido método
gravitacional, este modelo servira para observar los factores y definir los flujos
comerciales entre los miembros pertenecientes al blogue MERCOSUR segln Lewer y
Saenz (2004).



1.3. Justificacion del problema

Debido a las asimetrias que presenta el MERCOSUR, las mismas que se ven
reflejadas en los flujos comerciales de los distintos paises que lo integran, se ve en la
necesidad de realizar un andlisis més profundo considerando variables que se estimen
pertinentes para este estudio.

Para desarrollar el presente trabajo se considera oportuno la implementacion
del modelo gravitacional, siendo el objetivo principal determinar las influencias de
ciertos factores que afectan directamente al flujo comercial del bloque mencionado.
Ademas se analizaran los indicadores relacionados con el dinamismo comercial, los
cuales permitiran apreciar y evaluar el nivel de comercio de la region.

1.4, Objetivos
1.4.1. Objetivo general

Analizar el flujo comercial de los paises miembros del MERCOSUR, a través
de indicadores comerciales y el modelo gravitacional durante el periodo 2005-2013.
1.4.2. Obijetivos especificos

»  Establecer los indicadores del dinamismo comercial a utilizar en el

presente estudio.

>  Examinar las caracteristicas macroeconémicas y comerciales del bloque

MERCOSUR.

> ldentificar el grado de importancia de las actividades exportadoras del

bloque comercial a través de la aplicacion del IB.

»  Determinar el grado del comercio intrarregional que existe en la region

MERCOSUR mediante el anélisis del IGL.

>  Evaluar cuéles son las variables que afectan positiva o negativamente al

comercio entre los paises miembros del blogue.
1.5. Alcance del estudio

El presente trabajo determina cuales son los factores e indicadores comerciales
que impactan de forma directa a los flujos del comercio del blogue econdémico
MERCOSUR.



El capitulo dos, detalla cada uno de los indicadores comerciales que pueden ser
utiles para llevar a cabo este estudio, ademas de una breve introduccion literaria del
modelo gravitacional.

El capitulo tres, define la metodologia que se aplicard en el estudio para
alcanzar los objetivos planteados, consecuentemente se justifica la utilizacion de los
indicadores seleccionados para el presente trabajo.

El capitulo cuatro, desarrolla los indicadores comerciales y el modelo
gravitacional, con este modelo se concluird que tan relacionado esta el volumen del
comercio con las diferentes variables que se hayan escogido. Ademas se presentan los
resultados obtenidos en la aplicacion de estas tres herramientas.

El capitulo cinco, presenta las conclusiones de la investigacion.



CAPITULO 1l

2. Revision de literatura

Para un mejor desarrollo de la investigacion es necesario abordar ciertas
definiciones que serviran como guia para un analisis claro y objetivo del proyecto.

El presente capitulo muestra una breve revision de varios indicadores
comerciales; para lo cual se mencionan definiciones y trabajos en los que han sido
utilizados previamente, los mismos que brindan una mejor orientacion para el avance de
la investigacion.

Entre los principales indicadores se encuentran los de tipo comercial, los cuales
ayudan a un mejor entendimiento del comportamiento del comercio y el dinamismo
entre los paises miembros.

También se aborda la definicion sobre el modelo gravitacional para poder
determinar en capitulos posteriores que variables influyen entre los paises a analizar.
2.1. Indicadores

Los indicadores son herramientas que sirven para definir y clarificar de forma
mas precisa objetivos o0 impactos; a su vez permiten evaluar o demostrar un proceso
especifico con respecto a metas establecidas.

Estos pueden ser de varios tipos pues estos no son exclusivos de una accion
especifica, en este trabajo se hara referencia Unicamente a los indicadores comerciales.
2.2. Indicadores comerciales

Los indicadores comerciales son elementales para evaluar, dar seguimiento y
predecir tendencias de la situacion de un pais, un estado o una region en lo referente a
su economia Mondragén (2002). El alcance de los mismos resulta de la elaboracién de
varios andlisis que pueden ser adquiridos a través de los organismos de gobierno o
entidades privadas dedicadas especialmente a su obtencion. No estd demas mencionar
que cuando la mayoria de estos indices comerciales pertenecientes a la economia de un
pais son deficientes se refleja que la marcha de la misma no es la apropiada.

En el presente estudio se plantean indicadores relacionados con el dinamismo
comercial los mismos que dan una mejor comprension del patron de comercio de un
pais, teniendo en cuenta los distintos tipos de empresas y sectores involucrados en el

comercio internacional Duran y Alvarez (2011), para lo cual se presentan los siguientes:



indice de Ventajas Comparativas Reveladas e indice de Balassa.
indice de Similitud

indice de Krugman

indice de Lafay

indice Grubel & Lloyd

indice de Concentracion/Diversificacion (Herfindahl Hirschman)

indice de Comercio Intrarregional

vV V. .V V V ¥V V V

indice de Intensidad del Comercio

indice de Entorno comercial.

Y

2.2.1. Indice de Ventajas Comparativas Reveladas (IVCR) e Indice de Balassa
(1B)

Krugman y Obstfeld (2006, pag. 29) Mencionaron en su libro Economia
Internacional que “el comercio entre dos paises puede beneficiar a ambos paises si cada
uno exporta los bienes en los que tiene una ventaja comparativa”, dicha afirmacion
lamentablemente no es una realidad sino mas bien es una declaracion acerca de
posibilidades. Por otro lado David Ricardo ‘expone el concepto de la ventaja
comparativa a comienzos del siglo XIX, ademas introduce el modelo Ricardiano el cual
explica que el comercio internacional resulta exclusivamente de las disimilitudes de la
productividad del trabajo.

Balassa (1965) Publicd un estudio donde habla acerca de las ventajas
comparativas y afirman que estas se derivan de una sucesion de factores que pueden ser
notables como no serlos, ademas menciona que podria ser un andlisis dificultoso con
conclusiones que tal vez no sean las esperadas. Por lo antes mencionado el autor
propone que puede no ser indispensable incluir todos los componentes que afectan la
ventaja comparativa del pais, en efecto sugiere que la ventaja comparativa es
“’revelada” por los patrones del comercio contemplados.

Sin embargo, antes de que Balassa introdujera el IVCR, Liesner en el afio
(1958) ya habia aportado con la literatura empirica del indice. En este sentido, Liesner

expone el primer estudio empirico en el area de las ventajas comparativas reveladas, no

! Economista inglés y junto con Adam Smith y Thomas Malthus es uno de los mas influentes por
su analisis de la relacion entre beneficios y salarios.



obstante una medida mas comprensiva y avanzada fue desarrollada posteriormente por
Balassa en el afio (1965), segun expuesto por Seymen (1998).

Para Duran y Alvarez (2008): “Este indice es utilizado para analizar las
ventajas o desventajas comparativas de los intercambios comerciales de un pais con sus
socios comerciales. Cuando el indice es positivo es indicativo de una ventaja en los
intercambios comerciales con la existencia de un sector competitivo con potencial”.

El IVCR ha sido utilizado en diferentes estudios, varios ejemplos se mencionan
a continuacion:

»  Analisis de las Exportaciones Argentinas utilizando el IVCR.

»  Revealed Comparative Advantage and Competitiveness: Evidence for

Turkey vis-a-vis the EU/15.

»  Analisis de los flujos comerciales y el comercio e inversiones entre los

paises del Asean, Chinay Costa Rica.
2.2.2. Indice de Similitud (1S)

Uno de los indicadores usualmente empleado para medir el grado de
semejanza de los bienes exportados entre paises o regiones es el IS propuesto por
Finger y Kreinin (1979).

El Departamento de Inteligencia Competitiva del Instituto Uruguay XXI hace
mencion que el IS es comunmente usado que para medir el grado de competencia
comercial entre los paises, ademas manifiesta que si la estructura de las exportaciones
de dos de ellos se asemeja, la probabilidad de que disputen de manera directa es mas
elevada.

El resultado del indice fluctla entre cero y uno; si el resultado se acerca a cero,
significa que existe poca rivalidad entre los sectores productivos de las regiones o
paises. Por el contrario un indice cercano a la unidad se interpreta que hay similitud
entre ambas estructuras comerciales de los paises, lo cual refleja la existencia de
competencia entre los mercados implicados segun Castellanos (2014).

2.2.3. Indice de Krugman (1K)

La entrega del Premio Nobel Memorial 2008 en Economia a Paul Krugman es

un merecido reconocimiento a sus logros en el campo de la reorientacion al comercio

internacional segun lo mencionado por Neary (2009).



“El IK mide la diferencia de las estructuras de las exportaciones, sumando las
diferencias entre la participacion de cada industria en el total del valor agregado
industrial de un pais y la participacion de esa misma industria en el valor agregado
industrial de otro pais tomado como referencia” Duran y Alvarez (2008). Cuando este
indice se acerca a 0 quiere decir que las estructuras son exactamente iguales y si se
aproxima a 2 entonces no hay absolutamente ninguna superposicion entre las estructuras
comerciales de los dos paises.

2.2.4. Indice de Lafay (IL)

Garcia y Maldonado (2013) mencionan que a través de este indicador se
conoce la participacion del pais o sector en el mercado mundial, y conjuntamente
examina la balanza comercial con el propésito de determinar la preferencia exportadora
del mismo y su competencia en la cimentacion de sus ventajas permanentes.

Pese a que el IL estad esquematizado para estudiar la especializacion del pais en
el mundo, su utilidad en la comparacion de los mercados de dos paises, es
admisible realizarlo manteniendo una légica semejante al balance comercial del bien
respecto al pais examinado.

2.2.5. Indice Grubel y Lloyd (IGL)

El comercio intraindustrial ha sido definido como el valor de las exportaciones
de un bien que son compensadas por las importaciones del mismo. Varios autores han
propuesto varias ecuaciones para medir este tipo de comercio pero el méas usado sigue
siendo el propuesto por Grubel y Lloyd en (1975).

Para el calculo del IGL se deben tomar las exportaciones e importaciones de un
pais i hacia un pais j en un sector k y en un periodo t. Cuando este indice toma valores
cercanos o iguales a la unidad entonces se dice que existe comercio intraindustrial por
lo contrario si el indice resulta igual a 0 o toma valores cercanos al mismo entonces no
existe comercio intraindustrial es decir existe comercio interindustrial.

Duran y Alvarez (2011) expresan que la clave detras de la importancia del
comercio intraindustrial en contraposicion al comercio interindustrial, ha de encontrarse
en que resulta una buena explicacion para el crecimiento del comercio con base en
economias de escala y diferenciacion de productos, ambos elementos ya formalizados
en la “nueva teoria del comercio internacional” que ademas incorpora la competencia

imperfecta.
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2.2.6. Indice de Herfindahl Hirschman (IHH)

Existen diferentes indicadores de concentracion; uno de los mas comunes es el
indice de concentracion/diversificacion conocido también como IHH gracias a sus
autores. Fue creado por Hirschman en 1945 y publicado en The American Economic
Review; afios mas tarde fue reinventado por Herfindahl en 1950. Es sugerido usarlo
como un indicador de estructura de mercado es decir con el se puede fijar el nivel de
concentracion en un mercado y el grado de control del mismo dado que tiene en cuenta
tanto el niamero de competidores como su participacion relativa en el mismo segun lo
explicado por Guerrero (2011).

Ademas mediante este indicador se puede ponderar el peso de cada producto y
pais en la totalidad de su comercio internacional, asi si el valor exportado es reducido
esto tendra una minima influencia en el indicador final, y viceversa. Esto se comprueba
al tomar las participaciones de cada nacion con cada bloque comercial Duran y Alvarez
(2012)

Es también utilizado para establecer medidas antimonopolios que perjudican la
economia local de un pais. Esta basado especificamente, en las leyes sobre competencia,
antimonopolio y gestion de la tecnologia.

En el estudio “Analisis del mercado del sector construccion, en el caso
ecuatoriano” Guerrero (2011) luego de aplicar la formula del indice de IHH se pudo
conocer en qué intervalos  (periodos) el mercado se encontraba
concentrado/desconcentrado; un mercado concentrado se da cuando existe monopolio o
pocas empresas que dominan el sector por el contrario un mercado desconcentrado es
cuando hay competencia perfecta. Cuando el indice toma valores por encima de 1800
entonces el mercado se encuentra altamente concentrado por otra parte cuando este esta
por debajo de 1000 existen mercados desconcentrados.

2.2.7. Indice de Comercio Intrarregional (Cl)

Es uno de los méas conocidos y se utiliza comiunmente para medir la
importancia de los flujos de ClI. Se calcula relacionando el total del comercio reciproco
entre los miembros de un acuerdo comercial (exportaciones, importaciones) sobre el
total de las exportaciones que los paises miembros destinan al mundo Duran y Alvarez
(2012).
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El BID en su estudio (EI comercio intrarregional sudamericano, 2014)
considerd los atributos méas importantes del intercambio intrasudamericano, como
resultado se obtuvo que en el periodo del 2003 al 2011 el CI entre los paises del Sur se
expandio répidamente, con excepcion de 2009 aun asi se observé un aumento en las
ganancia de las exportaciones totales de América del Sur. El desarrollo del CI fue unido
al crecimiento de las economias y la demanda mundial, impulsando las exportaciones.
El comercio intrasudamericano propone oportunidades comerciales pertinentes, asi
como desafios para las economias de la region.

2.2.8. Indice de Intensidad del Comercio (11C)

El sesgo geografico en el comercio bilateral puede medirse a través del IIC. El
I1C es usado para determinar si el valor o el nivel de comercio entre dos paises es mayor
0 menor a lo que se esperaria de ellos, tomando como base su importancia comercial a
nivel mundial, en otras palabras Mikic y Gilbert (2007), citados por Baumann (2009),
explican que el indice permite conocer si un pais esta exportando mas, en media, a otro
pais (en términos porcentuales) de lo que el mundo exporta/importa a ese pais de
destino, es decir mide la intensidad relativa del comercio bilateral.

El 11C se calcula dividiendo la participacion de las exportaciones de un pais i a
un pais j para las exportaciones totales del pais i, a su vez esto se divide para el
resultado de una division entre las exportaciones del mundo al pais j para el total de las
exportaciones del mundo. Si el 11C resulta igual a 1 se interpreta que no existe un sesgo
geografico en el comercio entre los paises, por otra parte si el indice da como resultados
valores mayores a 1 indican que existe una relacion mas significativa en el comercio
bilateral en comparacion con el comercio total del pais.

2.3. Modelo Gravitacional (MG)

El MG ha sido reconocido a lo largo del tiempo como una de las herramientas
de mayor eficacia para analizar los flujos de comercio entre paises. Se representa
mediante una ecuacién gravitacional que permite la cuantificacién de los factores
explicativos del flujo, esta ecuacion por lo general presenta entre sus variables el
tamanio de la economia, la poblacidn, la distancia, la cultura, los aranceles y entre otras
variables socio-econémicos.

Los primeros en utilizar el modelo gravitacional para el analisis del comercio

internacional fueron Tinbergen (1962) y Linemann (1966). “La idea central consiste en
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aplicar a las relaciones comerciales un concepto analogo a la Ley de Gravedad de
Newton donde se relaciona la atraccion o gravedad entre dos objetos al tamafio de su
masa Yy la distancia entre ellos” segun lo citado por Cafiero (2005).

Tingerben (1962) propuso una ecuacion gravitacional similar a la ecuacion de
Newton, la ecuacion era aplicada a los flujos de comercio bilateral. Anderson (1979)
citado por Cafiero (2005) demostr6 que la ecuacion gravitacional puedes ser aplicada a
los flujos de comercio bilateral mediante el uso de un sistema de gasto en el cual los
productos son diferenciados por su lugar de origen supuesto aportado por Armington
(1969).

Krugman (1979) y Helpman (1887) usaron un marco teérico de productos
diferenciados con retornos constantes a escala para justificar el modelo gravitacional.
Deardoff (1995) probd que la ecuacion gravitacional caracteriza algunos modelos y que
pueden ser justificados a partir de la teoria estdndar de comercio internacional,
finalmente Anderson y Wincoop (2003) derivaron un modelo gravitacional basado en la
manipulacion de un sistema de gasto para asi resolver el enigma de la frontera
incorporando el efecto de la distancia relativa.

Las diferencias en estas teorias ayudan a explicar las distintas especificaciones
y algunas diversidades en los resultados empiricos al aplicar este modelo, en la
actualidad las estimaciones se realizan generalmente a través de las técnicas de paneles
de datos Cafiero (2005).



CAPITULO 111

3. Metodologia

Se presentd una clasificacion de la investigacion de mercados y a la vez se
expuso un proceso de cuatro pasos para llevarla a cabo; se desarrollé cada uno de ellos,
iniciando con la definicion del problema y un nuevo planteamiento de los objetivos de
la investigacion.

Continuamente se analizo el disefio de la investigacion y se desarrolld el
enfoque de la misma (segundo paso en el proceso de la investigacion de mercados). Asi
mismo se seleccionaron los tipos de recoleccién de datos a utilizar (primarios y
secundarios) y finalmente se encuentran los resultados que seran desarrollados con
mayor profundidad en capitulos posteriores.

Finalmente, se presentaron los indices comerciales seleccionados, detallando su
funcionalidad y sus respectivas formulas los mismos que a través de su anélisis
permiten conocer la evolucién econémica y comercio intraindustrial de los miembros
del MERCOSUR. Ademas se selecciond la ecuacion del modelo gravitacional a usar
para su respectiva aplicacion.

3.1. Investigacion de Mercados (IM)

Segun Malhotra (2008) la IM es un proceso para la identificacion, recopilacion,
analisis, difusiéon y uso sistemético y objetivo de la informacién con el propoésito de
mejorar la toma de decisiones relacionadas con la identificacion y solucion de
problemas y oportunidades de marketing.

Por otra parte Hair, Bush y Ortinau (2010) cita que la IM es la funcién que
enlaza una organizacion con su mercado mediante la recopilacion de informacion. Es un
proceso sistematico, las tareas de este proceso comprenden disefiar métodos para
recopilar informacion, administrar la recolecciéon de informacion, analizar e interpretar
los resultados para comunicarlos a quienes toman las decisiones.

La IM representa un gran aporte en el desarrollo del presente trabajo, su
aplicacion permite obtener informacion mas precisa e imparcial con respecto al

problema planteado, lo cual facilitara un mejor analisis del mismo.
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3.1.1. Clasificacion de la investigacion

Malhotra (2008) Plantea que la IM se clasifica de la siguiente manera:

llustracion 3-1: Clasificacion de la Investigacion de Mercados

Investigacion para la
solucion del problema

Investigacion del potencial de mercado.
Investigacion de la participacion de mercado.
Investigacion de imagen.

Investigacion de las caracteristicas del mercado.
Investigacion de analisis de ventas.
Investigacion de prondsticos.

Investigacion de tendencias comerciales.

Investigacion para la
identificacion del
problema

Investigacion de la segmentacion.
Investigacion del producto.

Investigacién sobre la asignacion de precios.
Investigacion de promocion.

Investigacién de distribucion.

Fuente: Adaptado de Malhotra — Investigacion de mercados 5° Edicién.

La IM mas acorde a los objetivos de este trabajo es aquella que plantea la

identificacion del problema como se puede observar en la ilustracion 3-1, se enfocara

principalmente en la investigacion de las caracteristicas del mercado y la investigacion

de pronosticos.
3.1.2.

Proceso de la Investigacién de Mercados

Para el desarrollo de este proyecto se tomaran como guia las cuatro fases del

proceso de investigacion basadas en el método cientifico y propuestas en el libro

Investigacion de Mercados de Hair et al. (2010), las mismas que se detallan en la

ilustracion 3-2.



llustracion 3-2: Fases del proceso de Investigacion de Mercado

Determ
problema de

7

investigacion

s
Seleccionar el
disefio de la
investigacion

X 3
Ejecucion del
disefio de la
investigacion
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«Identificar y aclarar las necesidades de informacién.
«Definir el problema y las preguntas de investigacion.

«Especificar los objetivos de investigacion y corroborar el valor de la informacion

~

J
«Determinar el disefio de la investigacion y las fuentes de datos. R
*Trazar el plan de muestreo y calcular el tamafio de la muestra .
«Examinar los aspectos y escalas de medicion.
+Disefio y prueba piloto del cuestionario. )

*Recopilar y preparar los datos.
+Analizar los datos.
eInterpretar los datos para generar conocimiento.

Comunicar los
resultados de
la
pvestigacio

*Preparar y presentar el informe final.

Fuente: Adaptado de Hair, Bush y Ortinau- Investigacion de mercados

3.1.2.1. Fase 1: Determinacion del problema de investigacion

Definicion del problema

La problematica de este estudio se centra en las diferentes asimetrias que

presentan los paises miembros del MERCOSUR, las cuales resultan como consecuencia

del tamafio de sus economias, el volumen de su comercio, y la falta de cumplimiento de

los acuerdos asumidos.

Preguntas de investigacion

»  ¢Como ha evolucionado el flujo comercial entre los paises miembros del
MERCOSUR?
»  ¢Cuales son las variables que afectan el flujo comercial entre los paises

del MERCOSUR?
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> ¢Qué factores tienen mayor significancia en el comercio bilateral entre

los paises miembros del MERCOSUR y el mercado internacional?
Definicion de los objetivos de la investigacion
Objetivo General

Analizar el flujo comercial de los paises miembros del MERCOSUR,

aplicando el modelo gravitacional para el periodo 2005-2013.

3.1.2.2.

Objetivos Especificos

»  Examinar el comportamiento de las economias de los paises del
MERCOSUR.

> Analizar el flujo comercial de los paises miembros del bloque.

»  Definir los indicadores a utilizar en el presente estudio.

»  Evaluar el comercio bilateral de los paises seleccionados mediante el
modelo gravitacional.

>  Determinar las variables mas significativas del modelo.

Fase 2: Seleccién del disefio de investigacion

Determinar el Disefio de la Investigacion

Enfoque de investigacion

Segun los enfoques de investigacion propuestos por Hernandez, Fernandez y

Baptista (2010, p. 4) se tiene el enfoque cuantitativo y el cualitativo. El primero usa la

recoleccion de datos para probar hipdtesis con base en la medicion numérica y el

analisis estadistico para establecer patrones de comportamiento y probar teorias. El

segundo utiliza la recoleccion de datos sin medicion numérica para descubrir o afinar

preguntas de investigacion en el proceso de interpretacion. Combinando el primero y el

segundo resultan en un enfoque mixto de investigacion; cuyo objetivo no es reemplazar

a la investigacion cuantitativa ni a la investigacion cualitativa, sino utilizar las fortalezas

de ambos tipos de indagacion combinandolas y tratando de minimizar sus debilidades

potenciales (p. 544).
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llustracién 3-3: Ventajas de los enfoques de la investigacion

rCuantitativa N\

«Generalizacion de resultados
«Control sobre fendmenos
*Precision
*Réplica

\Predicion

A
ualitativa N/
*Profundidad de significados
«Amplitud
*Riqueza Interpretativa
«Contextualiza el fendmeno

Fuente: Adaptado de Hernandez, Fernandez y Baptista - Metodologia de la Investigacién, 5ta edicion.

En la ilustracion 3-3 se muestran las ventajas de ambos enfoques, debido a los
intereses del presente trabajo, donde se busca vincular datos cuantitativos y cualitativos
se ve en la necesidad de utilizar un enfoque mixto donde se minimizara de esta manera

las debilidades de ambos enfoques.

Tipos de Investigacién de Mercados

lustracion 3-4: Alcance de tipos de Investigacion de Mercados

«Investigan problemas poco estudiados.
+Indagan desde una perspectiva innovadora.
» Ayudan a identificar conceptos promisorios.
*Preparan el terreno para nuevos estudios.

Exploratorios

Consideran al fenémeno estudiado y sus
componentes.

*Miden conceptos.
*Definen Variables.

Descriptivos

*Determinan las causas de los fendmenos.
Explicativos *Generan un sentido de entendimiento.
*Son sumamente estructurados.

*Ofrecen predicciones.
Correlacionales «Explican la relacion entre variables.
«Cuantifican relaciones entre variables.

Fuente: Adaptado de Hernandez, Fernandez y Baptista — Metodologia de la investigacion, 5ta edicién
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Baséandose en los tipos de IM propuestos que se muestran en la ilustracién 3-4
a continuacién se detallan con mayor precision los que fueron seleccionados para el
desarrollo del presente trabajo:

lHustracion 3-5: Tipos de Investigacion de Mercados

Tipos de investigacion

de mercados

l Exploratoria |

- Bases de | I Anélisis
Entrevistas Grupos Estudios datos en de Encuestas Observacién
focales Piloto li
Inea Datos

Fuente: Adaptado de Hernandez, Fernéndez y Baptista - Metodologia de la investigacion, 5ta edicion.

La investigacion exploratoria se la utiliza para tomar antecedentes generales,
abordar informacion respecto al problema investigado y como su nombre lo indica, su
objetivo principal es examinar el problema y las situaciones para asi brindar
conocimientos y una mayor comprension.

La investigacion descriptiva por lo regular describe las caracteristicas o
funciones del mercado. En este trabajo se la usara con el fin de puntualizar las variables
que afectan a la economia del bloque estudiado, ademas se resumiran los datos de
manera minuciosa para obtener resultados que sean de utilidad para el trabajo.

Plan de muestreo

Para el desarrollo del presente trabajo no se llevara a cabo la elaboracion de un
plan de muestreo debido a que la poblacion a estudiar es igual a la muestra segun lo
explicado por Zambrano M. (Entrevista personal, 2015)
3.1.2.3. Fase 3: Ejecucion del Disefio de la Investigacion

Recopilar y preparar los datos

Se plantean dos métodos para el proceso de recopilacion de datos; el primero
se basa en datos primarios el mismo que consiste en formular preguntas a los
entrevistados sobre variables y fendmenos del mercado. Por otra parte el segundo trata
datos secundarios, el mismo se apoya en materiales publicados sobre el comportamiento

del mercado y bases de datos segin Hair et al. (2010).
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Entrevistas

Para el presente trabajo se emplean las entrevistas exhaustivas también
Ilamadas ““a profundidad” o “uno-a-uno” (pag. 150). Consisten en que un entrevistador
competente formula a un entrevistado un conjunto de preguntas semiestructuradas de
sondeo, normalmente en persona.

lustracion 3-6: Objetivos de la entrevista

Adquirir nociones preliminares sobre lo que opina o piensa un entrevistado

acerca del tema o por qué se comporta de cierta manera.

Obtener comentarios libres y detallados con sentimientos, convicciones y
opiniones que sirvan para entender mejor los elementos de las ideas de un

entrevistado y sus motivaciones.

Lograr que el entrevistado comunique con el mayor detalle sus

conocimientos y conductas acerca de un objeto o tema.

Fuente.: Adaptado de Hair, Bush y Ortinau - Investigacién de mercados, 2°Edicion. 2004

Base de datos

La base de datos genera automéaticamente datos acumulados (gréficas de
barras, graficas circulares, tabulaciones) ademas de datos directos que se pueden
aprovechar como otras formas de analisis (pag. 67).

Para intereses del presente trabajo se tomaran como bases de datos principales,
materiales expuestos por Comisién Economica Para América Latina y el Caribe
(CEPAL), informacion proporcionada por el Banco Mundial donde encontramos un
acceso abierto y gratuito a datos sobre desarrollo de los paises de todo el mundo.
3.1.2.4. Fase 4: Resultados de la investigacion

En esta ultima etapa del proceso de la investigacién de mercados se prepara y
presenta el informe final del trabajo realizado, el cual contiene resultados y respectivas
recomendaciones. El objetivo general es elaborar un informe que sea util y
comprensible para un individuo que no esta dedicado a la presente investigacion.

3.2. Calculo de indicadores

Los indicadores escogidos para el desarrollo del presente trabajo son el IB y el

IGL.
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3.2.1. Indice de Balassa (1B)

Este indicador forma parte de la familia del 1VCR, el cuél mide el grado de
importancia de un producto dentro de las exportaciones de un mercado a otro mercado,
versus la importancia de las exportaciones del mismo producto en las exportaciones del

mismo producto hacia el mundo. Duran y Alvarez (2011). La férmula que se emplea es

la siguiente:
Ecuacion 3-1: IB
IBf; = —~
Xiw
XTiw
Fuente: Duran y Alvarez (2011)-CEPAL
Donde:

Xijk= Exportaciones del producto k realizadas por el pais i hacia el pais j.
XTij= Exportaciones totales del pais i al pais j.
Xiwk= Exportaciones del producto k realizadas por el pais i hacia el mundo (w).

XTiw= Exportaciones totales del pais i al mundo (w).

Segun los autores antes mencionados, este indicador se normaliza de la forma
presentada a continuacion:
Ecuacion 3-2: IVCR Normalizada
IVCR -1

IVCR+ 1
Fuente: Duréan y Alvarez (2011)-CEPAL

IVCRNorm =

De esta manera la lectura de los resultados seran leidos de la siguiente manera:
» 10,33 < IB < +1: Existe ventaja en las exportaciones del pais i hacia el
pais j.
»  -0,33<IB< -1: Existe desventaja en las exportaciones del pais i hacia el
pais j.

»  -0,33 <IB < +0,33: Existe tendencia hacia el comercio intraproducto.
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3.2.2. indice de Grubel y Lloyd (IGL)

Como se indicd en el capitulo anterior, este indicador ha sido utilizado en
varios trabajos de investigacion que miden el comercio intraindustrial de un pais con
otro 0 con un conjunto de paises.

El IGL es una adaptacién del IB por lo que las formulas propuestas son las
siguientes:

Ecuacion 3-3: IGL general
Xij — Mij
i =1y = [1- ]

Fuente: Gaya(2014)

Ecuacion 3-4: IGL entre los paises i y j en el sector k en el periodo t

|Xijkt — Mijkt|
(Xijkt + Mijkt)

Bi = GLijkt = [1 =
Fuente: Gaya(2014)

Donde:
Xij: Exportaciones del pais i hacia el pais j.

Mij: Importaciones del pais i desde el pais j.

Ecuacion 3-5: IGL para el comercio total de un pais o de un sector

j=11Xij — Mij|

Bi=GLi=|1-
' ! " (Xij + Mij)

Fuente: Gaya(2014)

Donde:
Xij: Exportaciones del pais i del producto j.
Mij: Importaciones del pais i del producto j.

Cuando este indice es igual o cercano a 0 se deduce que existe comercio
interindustrial, es decir el pais exporta e importa bienes/servicios de distintas industrias,

por otra parte si el indice resulta cercano a 1 el comercio se define como intraindustrial.
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La interpretacion de estos datos varia segun el enfoque que se le esté dando al trabajo,
por ejemplo si se aplican las ecuaciones 3-3 y 3-4 entonces la interpretacion es la antes
mencionada por el contrario si se aplica la ecuacion 3-5 entonces deberia interpretarse
de la siguiente manera:

Si el indice toma valores cercanos a 0 existe comercio interindustrial, es decir
el pais o solo exporta o importa el bien. Si el indice toma valores cercanos a 1 el
comercio es intraindustrial por lo que las exportaciones e importaciones del bien son

iguales.

3.3. Modelo Gravitacional

Pericon y Evia (2012) usan este modelo se lo utiliza para explicar el nivel de
comercio entre paises, el cual fue propuesto por Tinbergen (1962) y surge basicamente
de la ley de la fuerza gravitacional propuesta por Isaac Newton. Acorde a ésta ley, la
fuerza gravitacional (G) entre dos objetos i y j es directamente proporcional al tamafio

de sus masas (M), e inversamente proporcional a la distancia entre estos (D):

Ecuacién 3-6: Ecuacién de la Gravedad

. MiMj
Gij = Dij i #j

Fuente: Jan Tinbergen (1962)

Las versiones tradicionales del modelo gravitacional aumentado, introducido
por Linnemann (1966) suelen implementar también las variables dummies, las cuales
buscan captar los efectos sobre el comercio de la existencia de fronteras terrestres e
idiomas comunes. De esta manera, la ecuacién gravitacional incorpora tres tipos de
determinantes de los flujos de comercio bilateral: factores de oferta en el origen,
factores de demanda en el destino y una serie de factores que dificultan o favorecen el
flujo bilateral especifico. Los dos primeros estan relacionados con las aproximaciones al
tamafno de las economias (ingresos y poblaciones), mientras que la distancia y las
dummies constituyen la aproximacién a los costos de transporte, entendidos como los
costos de hacer negocios internacionales Torres y Baldeon (2004).

De acuerdo a Mendoza y Nieves (2007) la forma generalizada del Modelo

Gravitacional de Comercio, el volumen de las exportaciones entre un par de paises, X;;
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es una funcién de sus ingresos (PIB), sus poblaciones, sus distancias geograficas y de

un conjunto de variables dummies como se muestra a continuacion:

Ecuacioén 3-7: Ecuacién del Modelo Gravitacional
_ B1v B2 n1B3 n1BanBs 4B
Xij — ﬁOYl lyj ZNi 31vj 4-Dij5Aij6’uij

Fuente: Jan Tinbergen (1962)

Y;Y;=nivel de ingreso (PIB) del pais exportador (importador).

N;N;= poblacion del pais exportador (importador).

D ;= distancia entre las capitales de los dos paises (0 centros economicos).
A;j= Variables ficticias (dummies) que representan variables que estarian

explicando el comercio entre los paises i y j, (frontera, idioma comdn, y cualquier otro
factor ajustado al comercio entre los dos paises).

U;j*=término de error.



CAPITULO IV

4. Anélisis econdmico comercial

El presente capitulo analiza detalladamente la situacion economica del
MERCOSUR mediante indicadores macroeconémicos como el Producto Interno Bruto
(PIB), la inflacion, la inversion extranjera directa; en el periodo de estudio escogido.

Se desarrollan los indicadores comerciales escogidos en capitulos anteriores,
como son: el indice de Balassa y el indice de Grubel y Lloyd.

Para concluir se aplica el modelo gravitacional donde se agregd una muestra de
los 7 paises pertenecientes al Grupo de los 7 (G7) adicionales a los paises miembros del
MERCOSUR, permitiendo con esto aplicar variables como el PIB, poblacion, distancia,
tasa de cambio, entre otras que permiten explicar de mejor manera el flujo comercial
entre los paises seleccionados.

4.1. Actividad econdmica

La integracion regional de MERCOSUR desde su creacién se ha enfocado en
el sector primario y agroindustrial siendo el mayor productor de alimentos en el mundo,
y controla las mayores reservas energéticas, minerales, naturales, de recursos hidricos y
de petroleo del planeta.

El blogue al 2013 representa la mayor economia de Latinoamérica, y la quinta
economia mundial considerando el PIB nominal generado por todo el bloque. Durante
el periodo de estudio 2005-2013 muestra un comportamiento creciente a lo largo del
ciclo econémico.

411. PIB

Segun Larrain y Sachs (2002) el PIB es el valor total de la produccion corriente
de bienes y servicios finales dentro del territorio nacional, durante un periodo dado,
normalmente un trimestre o un afio. El PIB suma toda la produccién de un pais y la
retne en una sola medida. En su forma matematica se muestra de la siguiente manera:

Ecuacién 4-1: Producto Interno Bruto
Y=C+1I+G+XN

Fuente: Mankiw (2014)-Macroeconomia
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Donde:

Y=PIB

C= Consumo

I= Inversion

G= Compras del Estado

XN= Exportaciones Netas

Gréfico 4-1: Variacion del PIB y PIB Per capital MERCOSUR, 2005-2013
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Fuente: Banco Mundial (BM) (2015)

Como se observa en el grafico 4-1 en el 2005 el PIB per capita en la regién
aumento alrededor del 6.44% alcanzando la cifra de $7570,4 por habitante debido al
buen desempefio en el sector externo, disciplina fiscal y bajos niveles de inflacién. Para
el afio 2007 el PIB aumentd en 6,94%, una de las tasas mas elevadas de esa década, en
donde la demanda interna representd el motor principal de la expansion, debido al
aumento de la masa salarial y a los bajos costos del crédito que propulsaron el
incremento del consumo y la inversion.

Para el primer semestre del 2009 se interrumpio la fase expansiva de todas las
economias del MERCOSUR cayendo en -0,62 %, este suceso se manifiesta como
consecuencia de la crisis internacional, debido a este suceso se genera la caida de la
demanda externa del bloque; por ejemplo la reduccion de las ventas de automoviles para
el caso de Brasil, de productos del sector primario para Argentina, de carne en la
exportaciones de Paraguay, y consecuentemente se ven afectadas las inversiones por
parte de economias desarrolladas.

El impulso para la primera fase de recuperacion post crisis del bloque

desarrollada entre el segundo semestre de 2009 y el primer semestre de 2010 surgié de
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la demanda doméstica para el caso de Argentina, Brasil y Venezuela en menor grado.
En contraste a esto, para Paraguay y Uruguay la expansion se impuls6é debido a las
exportaciones.

Las exportaciones netas contribuyeron desfavorablemente al aumento del PIB
durante el segundo semestre de 2010 en todos los paises miembros. En 2011, el
promedio simple de las variaciones del PIB de los paises del MERCOSUR fue de 5,2%,
esto indica una desaceleracion con respecto al 2010, la cual se prolonga hasta el primer
semestre del 2012 el mismo que se vio afectado por la disminucion de las ventas
externas en todo el bloque.

En contraste, en 2013, para los cuatro socios fundadores, el crecimiento de sus
economias supero al del afio anterior. Para Argentina la inversion extranjera impulsé la
economia del pais, el PIB de Brasil fue propulsado por el consumo privado, la economia
de Paraguay se benefici6 a casusa del gran dinamismo de exportaciones de bienes,
finalmente Uruguay impulsé su crecimiento econémico a traves del incremento de las
exportaciones y reduccién de las importaciones.

4.1.2. Inflacion

La inflacion es un indicador macroecondémico que mide el incremento general
de los precios de bienes y servicios de un pais; el indice de Precios al Consumidor (IPC)
es uno de los mas utilizado a nivel de precios y que ayuda en la medicion de la
inflacion. El IPC convierte los precios de muchos bienes y servicios en un Gnico indice
que mide el nivel general de precios, su calculo es el siguiente:

Ecuacion 4-2: IPC

Gasto corriente afio actual
IPC =

Gasto corriente afio anterior

Fuente: Mankiw (2014)-Macroeconomia

La inflacién se calcula mediante la variacion de la tasa del IPC, la formula
general del calculo de la tasa de inflacion es la siguiente:
Ecuacidn 4-3: Tasa de inflacion

IPC, — IPC,_,
_—%

100
1PC,_,

Tasa de Inflacion =

Fuente: Mankiw (2014)-Macroeconomia



Donde:

IPCt = indice de Precios al Consumidor en el periodo actual.

IPCt-1= indice de Precios al Consumidor en el periodo anterior.
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La tasa de inflacion del bloque durante el periodo 2005-2013 muestra una

tendencia creciente como se puede observar en el Gréfico 4-3. Las causas de este

comportamiento se detallan a continuacion:

Grafico 4-2: Variacion porcentual de la inflacién, paises miembros y total del bloque MERCOSUR
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Como se puede observar en el grafico 4-3 (lado derecho) la tasa de inflacion
del bloque en el afio 2005 fue de 8.80%, aun cuando se muestra como el valor mas bajo
dentro del periodo de analisis, se present6 un incremento en comparacion al afio anterior
donde se obtuvo una tasa de 8.50% la misma que se dio debido a la tendencia declinante
que se observaba desde el 2002 como consecuencia de la subida que habian sufrido los
tipos de cambios nominales de los paises miembros de la regién. Gracias a una mayor
estabilidad mostrada a finales del 2004 los socios tuvieron inflaciones minoristas en el
2005.

Del 2006 al 2008 continua la tendencia creciente con valores que oscilan entre
el 8 y el 9%. En el 2008 se presenta un crecimiento acelerado que se ve influenciado por
Venezuela que registrd la tasa de inflacion mas alta en la region sudamericana segun
informes del Banco Central, esto a su vez fue causado debido a disparidad entre la
oferta y la demanda y a expectativas de una posible devaluacion de la moneda.

Debido a la crisis financiera mundial durante los afios 2009 y 2012 el bloque
presenta un decrecimiento desacelerado. Para el siguiente afilo nuevamente se observa

una aceleracion significativa en la inflacion provocada por Venezuela, en esta ocasion
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se debe a un desabastecimiento de bienes de la canasta basica y de reduccion de la
inversion.

No obstante el escenario macroeconémico del bloque durante los ultimos 3
afios de estudio se caracterizd por un déficit fiscal lo que habria contribuido a generar
una elevada inflacion esos afos.

4.1.3. Inversion Extranjera Directa (IED)

La IED es la inversion de capitales con fines econémicos a largo plazo por
parte de un inversionista extranjero. Los propositos principales de este tipo de inversion
es la creacion un interés duradero, captacion de divisas, ser un importante catalizador

para el desarrollo, transferencia de nuevas tecnologias, entre otros.

Grafico 4-3: Inversion Extranjera Directa, MERCOSUR 2005-2013
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Fuente: Banco Mundial

Los ingresos netos de los paises miembros del MERCOSUR reflejaron en el
2005 una reduccion del 17% con respecto al afio anterior con lo cual alcanzaron un
monto total de US$ 18.722 millones; esta caida se dio como consecuencia de casi 3.000
millones en las inversiones destinadas a Brasil. El desempefio del bloque en 2005 fue
desfavorable ya que su participacion en el monto mundial disminuyo a tan solo 2,3%.

En 2006, por primera ocasion en la trayectoria del MERCOSUR la IED neta
fue negativa, debido a la creciente inversion en el exterior de los paises miembros del

bloque, particularmente el caso de Brasil. La inestabilidad de la crisis financiera afectd


http://www.diariocomex.cl/17121/datos-importantes-acuerdo-comercial-chile-mercosur?utm_source=www.diariocomex.cl&utm_medium=referral&utm_campaign=www.diariocomex.cl
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al ultimo trimestre de 2008 y el primer de 2009 desacelerando el crecimiento en las
inversiones.

Los registros del 2011 representaron un nuevo récord de la IED en el blogue
ascendiendo a US$ 102,429 millones generados basicamente por Brasil provenientes
mayoritariamente de paises europeos, seguido por Asia, Estados Unidos y Canadd; los
cuales se destinaron a los sectores de recursos naturales, manufacturas y servicios.

En el 2013 los paises miembros del bloque obtuvieron un suma de US$ 72,638
millones por concepto de la IED, siendo este menor al afio anterior; como consecuencia
de la disminucién de las inversiones en Brasil, Argentina y Paraguay.

4.1.4. Comercio exterior
4.1.4.1. Balanza comercial

La balanza comercial es la diferencia existente entre las importaciones y
exportaciones de un pais. Una balanza con saldo positivo (superavit) indica que las
exportaciones son mayores a las importaciones por el contrario una balanza con saldo

negativo (déficit) resulta de que las importaciones sean mayores a las exportaciones.

Grafico 4-4: Balanza comercial del MERCOSUR, 2005-2013 (Millones de USD, % del PIB)
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Como se puede observar en el gréfico 4-4 durante el periodo 2005-2008 la
balanza comercial del bloque muestra una tendencia decreciente aun cuando el valor de
sus exportaciones es creciente; esta tendencia es influenciada por los saldos negativos
en la balanza comercial de Uruguay (2006-2008) y Brasil (2008). Uruguay en el periodo
antes mencionado incremento el valor de sus importaciones de $4°806,056 a $9°069,360
donde los productos que mas se compraron fueron: combustibles y aceites minerales,
abonos y residuos o desperdicios de las industrias alimenticias. Brasil por su parte en el
2008 mostro un aumento significativo en las importaciones de productos como:
combustibles y aceites minerales, asi como también vehiculos terrestres y sus partes.

En el 2009 se puede observar un declive que se dio debido a la crisis mundial
que tuvo lugar un afio antes, afectando en gran medida a las economias que conforman
el MERCOSUR; a pesar de este duro golpe, hubo una pronta recuperacién del
crecimiento de la balanza comercial que se dio debido a la demanda proveniente de las
economias avanzadas como China donde el valor de las exportaciones desde el bloque
al pais asiatico aumentaron de $24°430,032 a $37°668,487 (2009-2010). Entre los
principales productos exportados en el afio 2010 a China se encuentran: semillas y
frutos oleaginosos, combustibles y aceites minerales y azucares entre otros articulos de
confiteria.

Las exportaciones del MERCOSUR incluyendo el comercio intrazona cayeron
un 2.6% en el 2012 pasando de $518,571 millones en el 2011 a $507,473 millones en el
2012 mientras que las importaciones se mantenian en aumento; estas variaciones en las
exportaciones ocasionaron un déficit en la balanza comercial del MERCOSUR. El
estancamiento en las ventas externas fue uno de los principales fendbmenos que
contribuyeron a esta caida, por otro lado, los problemas climaticos afectaron del mismo
modo a las ventas de granos y oleaginosas uno de los principales productos exportados
por el blogue.

En el 2013, este panorama de déficit no cambia, por el contrario, vuelve a
presentar un declive aun mayor al registrado en el 2009. La balanza comercial de todos
los socios del MERCOSUR con excepcion de Paraguay presenta déficits y su
participacion dentro del PIB toma un valor negativo de 2,34%. Los mercados extrazona
que conforman méas del 50% de las ventas totales de este bloque, presentan una

variacion de -3,2% dado a la disminucion de las exportaciones a la zona, esta variacién
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se da debido a la debilidad de la demanda externa se vio reforzada por la evolucion del
tipo de cambio real efectivo el cual se sitda en niveles inferiores que los de 2005; se
suma a esto la reduccion en cotizacion de los productos basicos relevantes para el
bloque en el 2012 y en algunos casos continuo durante la primera mitad de 2013.
4.1.4.2. Exportaciones

Como se muestra en el gréafico 4-4, las exportaciones del bloque se mantienen
en un constante crecimiento exceptuando los afios 2009, 2012 y 2013 donde presenta
declives en sus valores.

Durante el primer semestre de 2009, las exportaciones de todos los paises
miembros disminuyeron significativamente debido a la crisis internacional generando
una caida en las ventas externas por alrededor del 20%. En el periodo 2010-2011 se
produce una significativa recuperacion en las exportaciones pero este dinamismo no se
sostiene y en el afio 2012 empieza un periodo de contraccion donde las ventas externas
cayeron un 2.8% lo cual refleja el estancamiento de la demanda extrazona, a esto se
suma la disminucion en las exportaciones de granos y oleaginosas que se vieron
afectadas debido a factores climaticos como se mencioné anteriormente.

En el 2013 continua el débil desempefio en las exportaciones, la disminucion
en este afio fue de 1% lo que resulto de otra reduccion en las ventas externas esta vez en
un 1.9% esto a su vez obedece a las contracciones de Brasil (1%) y Venezuela (8%)
que se vieron influenciadas por oferta en el sector petrolero. Por otro lado Uruguay y
Paraguay mostraron crecimientos significativos durante este periodo 4,1% y 29,5%
respectivamente. Este aumento en las ventas de estos dos Ultimos paises se debe a la
recuperacion en la produccion de soja después del afio precedente en el que existid
sequia.
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Grafico 4-5: Principales mercados importadores para un producto exportado por MERCOSUR,
2013
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Como se puede visualizar en el grafico 4-5 el principal pais exportador es
China, el pais asiatico se ubico en el principal destino de las ventas externas del bloque
desde el 2009, afios anteriores quién lideraba la lista era Estados Unidos.

Las exportaciones a China en el 2013 dieron un total de $53°138,694 y entre
los principales productos exportados estan: las semillas y frutos oleaginosos, minerales,
azucares Y articulos de confiteria, entre otros. Por otro lado las exportaciones a Estados
Unidos totalizan los $30°317,066 y entre los productos que mas compra el pais
norteamericano se encuentran los combustibles y aceites minerales asi como también el
hierro, acero, maqguinas y artefactos mecanicos, entre otros.

Brasil con un 12% de representacion en el comercio bilateral con el
MERCOSUR, el bloque exporta hacia el pais brasilefio principalmente vehiculos
automaviles, combustibles minerales, cereales, entre otros productos por un total de
$20°951,418.

Vale la pena mencionar los principales productos exportados por el bloque, los
mismos se detallan a continuacion:
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Cuadro 4-1: Principales productos exportados por MERCOSUR al mundo (2013)

Secciones Descripcion Miles USD
FOB(2013)
3 Aceites crudos de petroleo o de minerales bituminosos | $ 85,922,580.00
2 Minerales de hierro y sus concentrados sin aglomerar | $ 24,698,129.00
0 Habas de soja, incluso quebrantadas(para siembra) $23,424,094.00
0 ;’serit;s(idsir;;és residuos solidos de la extraccion del $17.336.921.00
3 Otros aceites de petroleo y preparaciones $16,729,339.00
0 Los demas maices $10,601,837.00
0 Azlcar er'1 bruto sir) adicion de arom~atizante ni $ 9.951.908.00
colorante: los demas azucares de cafa
2 Minerales de hierro y sus concentrados aglomerados $ 7,229,978.00
4 Aceite de soja en bruto, incluso desgomado $ 6,194,376.00

Fuente: PROECUADOR.

Como se puede observar en el cuadro 4-1 el aceite crudo de petréleo y
minerales bituminoso encabeza el lista, entre los paises miembros del MERCOSUR,
Venezuela es el principal exportador de este producto con un total de ventas externas de
$85°918,588 seguido por Brasil con $22°400,639 resultados que se obtuvieron en el
2013. Entre los principales paises que importan este producto se encuentran China,
Brasil, Estados Unidos y Uruguay.

Continda en la lista los minerales de hierro y sus concentrados donde el pais
que toma ventajas en las ventas externas de este producto es Brasil con un total de
$35°082,728 y con una diferencia significativa continua Argentina con $1°364,818. Los
destinos de este producto desde el bloque son: China, Japdn, Paises bajos, Malasia,
entre otros.

Otro de los productos méas comercializados desde la regién son las habas de
soja y nuevamente Brasil es el principal productor de estas semillas con ventas externas
totales de $23°027,209 seguido por Argentina con $23°027,209, de igual manera China
continua siendo el principal comprador ademas de Espafia, Tailandia, Paises bajos,
Rusa, entre otros.
4.1.4.3. Importaciones

Como se observa en el grafico 4-4 durante el periodo 2005-2008 el valor de las
importaciones mantienen un crecimiento constante. ElI 2005 fue el tercer afio

consecutivo de crecimiento significativo del comercio del MERCOSUR, tras un largo
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periodo de inestabilidad (1997-2002). La mayor tasa de crecimiento la tuvo Argentina
(38.9%), la misma que incrementd en Uruguay (17.8%), y menos significativa en Brasil
y Paraguay con un (10,3% y 5%) respectivamente.

Durante el periodo (2006-2007) las importaciones del bloque alcanzaron altos
niveles, las compras externas ascienden a $222.166.858.975,73 y $ 291.494.031.526,26
millones respectivamente. Las importaciones del blogue durante el 2008 se elevaron a
$385.637.294.522,55 millones pero su crecimiento disminuyo en su dltimo trimestre
debido a la crisis internacional.

En el 2010 la recuperacion de las importaciones se dio basicamente por las
transacciones de Brasil en todas las categorias de uso, de manera més intensa en los
combustibles, los bienes intermedios, los bienes de consumo y de manera menos
progresiva en los bienes de capital.

En los afios 2011-2012 las importaciones del bloque crecieron impulsadas
basicamente por los insumos industriales, combustibles, lubricantes y materias primas
para el caso de Argentina y Brasil, y sustancias quimicas para el caso de Paraguay.
Finalmente en el 2013 las compras externas del MERCOSUR registraron aumentos en
todos los paises miembros del bloque, con excepcion de Uruguay, cuyos principales
productos importados fueron los capitulos correspondientes a combustibles, minerales,
aceites minerales y productos de su destilacion; maquinas, reactores nucleares, calderas,
aparatos y artefactos mecanicos; maquinas, aparatos y material eléctrico sus partes y

vehiculos automoviles, tractores, ciclos, demas vehiculos terrestres y sus partes.

Grafico 4-6: Principales procedencias de las importaciones del MERCOSUR, 2013

M Estados Unidos
M Argentina

M Alemania

M Brasil

M China

M Italia

W México

Fuente: TradeMap
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En el gréafico 4-6 se observa que Estados Unidos es el potencial proveedor de
los paises pertenecientes al bloque con un 33% sobre el volumen total de las
importaciones, seguido de Argentina, Alemania, Brasil y China los cuales mantienen
similar participacion en las compras externas de los paises del MERCOSUR.

El pais norteamericano exporta al bloque el capitulo perteneciente a maquinas,
reactores nucleares, calderas, aparatos y artefactos mecanicos, el mismo que representa
el 22% del total de las importaciones desde el pais norteamericano.

Alemania exporta hacia el bloque en mayor proporcion los capitulos siguientes:
“Magquinas, reactores nucleares, calderas, aparatos y artefactos mecanicos” y “Vehiculos
automoviles, tractores, ciclos, demas vehiculos terrestres y sus partes” que representan
el 27% y 13% respectivamente sobre las compras netas desde el mencionado pais hacia
el bloque.

A continuacion se mencionan los principales productos importados por el
bloque, los mismos se detallan:

Cuadro 4-2: Principales productos importados por MERCOSUR al mundo, 2013

Secciones Descripcion Miles USD
FOB(2013)
3 Otros aceites de petrdleo y preparaciones $ 15,792,253.00
3 Aceites crudos de petrdleo o de minerales bituminosos | $ 14,707,589.00
4 Vehic_ulos automovil transporte personas de cilindrada $10.722.907.00
superior a 1500
3 Aceites livianos ligeros y preparaciones $10,719,052.00
5 Los deméas medicamentos preparados $ 4,950,907.00
3 Gas natural, en estado gaseoso $ 4,949,265.00
3 Gas natural licuado $ 4,243,600.00
7 Las_ demas p,artes i_dentificables para emisores de $ 4.088.493.00
radiotelefonia, radio
7 Teléfonos, incluidos los teléfonos maviles(celulares) $ 3,954,060.00

Fuente: PROECUADOR

Como se observa en el cuadro 4-2 dentro de los principales productos
importados se encuentran los capitulos correspondientes a otros aceites de petréleo y
preparaciones, que para el 2013 presenta un valor de $15°792,253.00, dentro de los
principales paises que nos proveen de este capitulo se encuentran India y Estados
Unidos
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Continla en la lista, aceites crudos de petréleo o de minerales bituminosos, el

mismo que para el 2013 presenta un valor de $14°707,589.00 cuyos principales

proveedores son Nigeria y Arabia Saudita.

Otro de los productos son los coches de turismo y vehiculos automoviles

muestra un valor de $10°722,907.00 del total de las importaciones del 2013, en donde

México es uno de los principales exportadores hacia el MERCOSUR.

4.15.

Acuerdos Comerciales

Los principales acuerdos comerciales que tiene el MERCOSUR son:

»  Tratado de Libre Comercio (TLC) con Israel: El acuerdo con Israel
fue el primer TLC que el MERCOSUR firma desde su creacion, el mismo que
fue suscripto el 2 de agosto de 2010. La alianza comercial cubre el 90% del
comercio que se haran de forma progresiva. Estos aranceles se eliminaran
durante 10 afios para los productos agricolas e industriales.

»  TLC con Egipto: El acuerdo estuvo comprendido en 3 etapas; la primera
ronda celebrada en el 2003 con una etapa inicial concerniente en la negociacion
de un acuerdo de preferencias fijas. La segunda ronda se realiz6 en el 2009, y
finalmente el 2 de agosto del 2010 se suscribe el tratado de libre comercio con
Egipto. Este convenio tiene como objetivo la liberacion gradual de los
aranceles para mas del 90% del comercio total entre ambas partes en un plazo
de diez afios.

»  Acuerdo MERCOSUR-Chile: El 27 de mayo del 2009, fue firmado el
Protocolo sobre el Comercio de Servicios, el mismo que incluye compromisos
de acceso a mercados y de tratamiento nacional en sectores importantes como
servicios profesionales, servicios prestados a empresas, ingenieria,
distribucion, transporte y turismo. Este el primer acuerdo firmado por el bloque
sobre servicios con otro pais.

»  Acuerdo preferencial de comercio con India: Este acuerdo entré a
regir el 1 de junio de 2009. Fue el segundo acuerdo firmado por la India para
estrechar relacionas comerciales con Latinoamérica. El acuerdo consiste en la

anulacion de las tarifas arancelarias para unos 900 productos.
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4.2. Indicadores comerciales
4.2.1. Andlisis de indicadores comerciales para las exportaciones e
importaciones del bloque MERCOSUR

Para el analisis de los indicadores comerciales de los paises del MERCOSUR
es necesaria la revision de la Clasificacion Uniforme para el Comercio Internacional
(CUCI)?, 4ta revision.

Las secciones que se detallan a continuacién se escogieron en base a los
productos mas importados/exportados por el MERCOSUR desde/al mundo los mismos
que se pueden observar en los cuadros 4-1y 4-2:

»  Seccion 0: Productos alimenticios y animales vivos.

»  Seccion 3: Combustibles y lubricantes minerales y productos conexos.

»  Seccion 7: Maquinaria y equipo de transporte.

4.2.2. Indice de Balassa
El 1B mide el grado de importancia de las exportaciones de un pais a otro
mercado, versus las exportaciones totales de ese pais hacia el mundo. Los resultados
seran leidos de la siguiente manera:
» 10,33 <IB < +1: Existe ventaja en las exportaciones de la seccion k del
pais i hacia el MERCOSUR -
>  -0,33<IB< -1: Existe desventaja en las exportaciones de la seccion k del
pais i hacia el MERCOSUR. o

»  -0,33 < IB < +0,33: Existe tendencia hacia el comercio intraproducto.

A continuacion se presenta los resultados del IB, en el cual se toma en
consideracion las secciones ya antes identificadas como las més significativas para el

bloque.

2 CUCI dividida en: Secciones (1 digito), Capitulos (2 digitos), Grupos (3 digitos), Subgrupos ( 4
digitos) y Partidas(5 digitos).
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Cuadro 4-3: IB de las exportaciones de Productos alimenticios y animales vivos desde los 5 paises
hacia el bloque MERCOSUR, 2005-2013

Afo/Pais Argentina Brasil Paraguay Uruguay Venezuela
2005 -0,21 -0,05 -0,21
2006 -0,20 -0,11 -0,20
2007 -0,21 -0,16 -0,19
2008 -0,23 -0,21 -0,29 -0,14
2009 -0,30 -0,32 -0,15 -0,10
2010 -0,25 -0,32 -0,33 -0,08
2011 -0,22 -0,33 -0,27 -0,10
2012 -0,26 -0,33 -0,23 -0,03
2013 -0,32 -0,27 -0,28 0,01

Fuente: TradeMap (2015)

Con el objetivo de determinar la importancia de las exportaciones de la seccién
0: “productos alimenticios y animales vivos de productos alimenticios y animales
vivos” desde cada uno de 5 paises seleccionados hacia el MERCOSUR se presenta en el
cuadro 4.8 los resultados del indice de Balassa de las exportaciones de la seccién
mencionada para el periodo 2005-2013.

Argentina

El pais muestra tendencia hacia el comercio intraproducto durante el periodo
de estudio, lo que significa que el pais participa en las exportaciones del producto
destinadas al MERCOSUR, en proporcion similar a las importaciones desde el blogue;
por lo tanto no tiene ni ventaja ni desventaja competitiva sobre el bien en cuestion.
Dentro de los principales productos que generan mayor volumen de ingresos en la
seccion 0 se encuentran los siguientes: capitulo 04.-“Leche y productos lacteos; huevos
de ave; miel natural”, 02.-“Carne y despojos comestibles”; importados también desde
Brasil y Uruguay. Y 11.-“Productos de la molinera; malta; almidon y gluten de trigo”
importado desde Paraguay y Uruguay.

Brasil

El pais muestra desventaja en las exportaciones de productos alimenticios
dentro de los 3 primeros afios; basicamente esto se debe a que la industria sufrié bajas
en las exportaciones en casi todos los rubros pertenecientes a la seccion. En los afios
precedentes el pais muestra tendencia al mercado intraproducto, esto se genera por la
similitud de sus exportaciones e importaciones hacia/desde el blogue, representadas

principalmente por los capitulos 01.-“Animales vivos”, 02.-“Carnes y despojos
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comestibles”, 17.-“azucares y articulos de confiteria”, 18.-“Cacao y sus preparaciones”
y 09.-“Café, té, yerba mate y especias” los cuales provienen desde Argentina finalmente
el capitulo 01.-“Animales vivos el cual proviene de Uruguay”.

Paraguay

El pais muestra tendencia al comercio intraproducto durante todo el periodo de
estudio esto se da basicamente por el comercio bilateral de los principales productos
exportados por Paraguay hacia el MERCOSUR que pertenecen a la seccion 0 como es
el caso del capitulo 10.-“cereales”, 02.-“carnes y despojos comestibles”” y 23.-
“residuos, desperdicios de las industrias alimentarias”, los mismos que son exportados
hacia el bloque e importados al pais desde otros mercados como lo son Brasil y
Argentina.

Dentro del capitulo de cereales Paraguay se concentra en mayor proporcion en
las exportaciones del capitulo 08.-“piensos” (es un alimento para los animales,
constituido por una mezcla de materias primas (vegetales y/o animales y/o minerales)
que son transformadas o no con el fin de lograr un alimento nutritivo y sano para los
animales), aunque no es el lider exportador de este rubro presenta un alto porcentaje de
las ventas totales del pais en el comercio intrabloque.

Uruguay

El pais muestra tendencia hacia el comercio intraproducto en todo el periodo
de estudio, lo cual ocurre principalmente por el comercio bilateral de Uruguay hacia el
MERCOSUR de los principales productos que pertenecen a la seccion 0: 02.- “carne y
despojos comestibles”, los mismo que son exportados hacia el bloque e importados por
Uruguay desde Argentina, Paraguay y Brasil y el capitulo 10.-“cereales” exportados
hacia el bloque e importados desde los mercados de Brasil y Argentina. Inicialmente
Uruguay presentaba ventaja en el sector alimenticio esta tuvo pérdida de importancia en
el blogue para el periodo de estudio del presente trabajo como consecuencia de la crisis
que se instalé en el MERCOSUR entre 1998 y 2002 que afectd6 dramaticamente las
exportaciones uruguayas afectando directamente a las ventas destinadas a los otros
socios del bloque.

Venezuela

Finalmente en el 2005 Venezuela presenta ventaja en las exportaciones de la

seccion 0 hacia el MERCOSUR en la cual el capitulo 03 correspondiente a “Pescados y
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crustaceos, moluscos y otros invertebrados acuaticos” representa el 90% del total de las
exportaciones venezolanas de la industria alimenticia. En los afios posteriores el 1B
presenta desventaja en las exportaciones correspondientes a esta seccion hacia el
MERCOSUR debido a que Venezuela dejo de ser referencia en el mundo como un pais
exportador de frutas, pescados y mariscos. En el caso de las ventas de pescados y otras
especies marinas, a través del Instituto Nacional de Estadistica Venezolano se indico
que las exportaciones cayeron de forma dréastica en los Gltimos 14 afios. Las medidas de
restriccion pesquera de arrastre, las cuales a través de una modificacion, via habilitante,
de la Ley de Pesca y Acuicultura se prohibié esta modalidad de pesca a menos de seis
millas nauticas de la costa con lo cual se afectd directamente a las ventas externas de la

seccion mencionada.

Cuadro 4-4: 1B de las exportaciones de maquinaria y equipo de transporte desde los 5 paises hacia el
blogue MERCOSUR, 2005-2013

Afio/Pais Argentina i Paraguay Uruguay Venezuela

2005 -0,15 0,06

2006

2007

2008

2009

2010

2011

2012

2013

Fuente: TradeMap (2015)

Con el fin de determinar el nivel de importancia de las exportaciones de la
seccion 7: “maquinaria y equipo de transporte” hacia el MERCOSUR desde cada uno
de los 5 paises seleccionados se resume en el cuadro 4-9 los resultados del indice de
Balassa de las exportaciones de la seccién mencionada para el periodo de estudio 2005-
2013.

Argentina

El IB de las exportaciones de la seccion 7 presenta ventaja en las exportaciones
de Argentina hacia el MERCOSUR en todo el periodo de estudio, en donde el capitulo

87.-“Vehiculos, automoviles, tractores, ciclos, demas vehiculos terrestres, y sus partes”
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representa el 80% de las exportaciones totales de la seccion al bloque. Esto basicamente
se debe a que las principales multinacionales automotrices a nivel mundial como Fiat,
Ford, General Motors, Honda, Mercedes-Benz, Toyota, Volkswagen entre otras, han
elegido a Argentina como plataforma de produccion y exportacion debido a las ventajas
comparativas ya sea de costo de factores como condiciones econdmicas, fiscales y
financieras que este pais aporta a dichas empresas automotrices.

Brasil

En el afio 2005 el IB presenta tendencia hacia el comercio intraproducto,
posteriormente para el resto del periodo de estudio el IB presenta ventaja en las
exportaciones de Brasil hacia el bloque. EI MERCOSUR es un espacio importante para
las ventas y la produccion mundial de la industria automotriz representado por el
capitulo 87.-“Vehiculos, automoviles, tractores, ciclos, demas vehiculos terrestres, y sus
partes” el mismo que representa el 58% del total de exportaciones realizadas hacia el
bloque de la seccidon 7, precediendo a este, el capitulo 84.-“Maquinas, reactores
nucleares, calderas, aparatos y artefactos mecanicos” con el 23% del total de las ventas
externas de la seccion exportadas hacia EL MERCOSUR.

Uruguay

El 1B de Uruguay muestra ventaja para todos los afios de estudio en las
exportaciones de la seccion 7 al blogue con respecto a las exportaciones realizadas al
mundo. Dentro de los principales destinos de las ventas externas de Uruguay hacia el
bloque se identifica a Argentina y Brasil. Las ensambladoras de origen chino que
actualmente fabrican vehiculos en el mercado Uruguayo son Nordex, Geely y Lifan de
las cuales Nordex, envia camiones hacia Argentina y Brasil, la produccién de Geely se
destina en mayor proporcion a Brasil y finalmente Lifan exporta sus vehiculos a Brasil.

Paraguay

A lo largo de todo el periodo de estudio Paraguay presenta tendencia hacia el
comercio intraproducto. Las exportaciones de la seccion 7 en este caso no muestra
mayor ventaja en el comercio intrabloque del MERCOSUR sino que representa poca
importancia dentro sus exportaciones, las mismas que estan dirigidas principalmente
hacia Brasil y Argentina. Los capitulos que mas exporta el pais hacia el blogue son: el
85.-“Magquinas, aparatos y material eléctrico, sus partes; aparatos de grabacion, y el 84.-

“Maquinas, reactores nucleares, calderas, aparatos y artefactos mecénicos” los mismos
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que representan el 50% y 41% respectivamente del total de las exportaciones de la
seccion mencionada.

Venezuela

Para el afio 2005 el pais presenta un IB que presenta tendencia hacia el
comercio intraproducto. Posterior a este afio las exportaciones hacia el blogue se tornan
ventajosas en relacion a las realizadas hacia mundo. Los capitulos 84.-“Maquinas,
reactores nucleares, calderas, aparatos y artefactos mecanicos” y 87.-“Vehiculos,
automoviles, tractores, ciclos, demas vehiculos terrestres, y sus partes” representan
mayores ingresos para Venezuela en cuanto a la seccion de maquinarias y equipo de
transporte se refiere. Los mismos que son exportados en mayor proporcion hacia Brasil
y Argentina desde los cuales se importan los mismos productos en cantidades superiores
a sus exportaciones.

Cuadro 4-5: 1B de las exportaciones de combustibles y lubricantes desde los 5 paises hacia el bloque
MERCOSUR, 2005-2013

Afio/Pais Argentina Brasil Paraguay Uruguay Venezuela
2005 -0,04 -0,25 -0,04
2006 0,02 -0,32 - 0,00
2007 0,14 -0,30 0,23 -0,11
2008 0,15 -0,33 - 0,15 0,01
2009 0,12 0,07
2010 0,06
2011 0,20
2012 0,14
2013 0,04

Fuente: TradeMap (2015)

Con el objetivo de determina la importancia de las exportaciones desde cada
uno de los paises seleccionados de la seccion 3: “combustibles y lubricantes” hacia el
MERCOSUR se presenta en el cuadro 4-10 los resultados del indice de Balassa de las
exportaciones de la seccién mencionada para el periodo 2005-2013.

Argentina

El IB de Argentina muestra tendencia hacia el comercio intraproducto durante
todo el periodo de estudio para la seccion 3 correspondiente a Combustibles y
lubricantes. Dentro de esta seccion se encuentra el capitulo 27.- “Combustibles

minerales, aceites minerales y productos de su destilacion” el mismo que esta
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comprendido por 15 divisiones dentro de las cuales las mas importantes son la partida
2710.- “Aceites de petréleo o de mineral bituminoso, excepto los aceites crudo” que
tiene a Brasil como principal destino de exportacion con el 84% del total exportado al
bloque y la 2711.- “Gas de petrdleo y demas hidrocarburos gaseosos” de la misma
manera tiene como socio principal a Brasil con el 73% del total comercializado al
MERCOSUR.

Brasil

Por el lado de Brasil, para el 2005 este muestra un IB que refleja desventaja en
las exportaciones hacia el MERCOSUR con respecto a las exportaciones mundiales de
la seccion 3, posteriormente para el periodo 2006-2009 el indice indica una tendencia al
comercio intraproducto y finalmente en lo que resta del periodo nuevamente muestra la
existencia de desventaja en la importancia de las ventas externas realizadas hacia el
bloque. EIl principal producto que Brasil comercializa corresponde a la partida 2710.-
“Aceites de petroleo o de mineral bituminoso, excepto los aceites crudo” que tiene
como socio principal a Argentina con una participacion del 54% sobre el monto total
exportado hacia el bloque.

Paraguay

Para el afio 2005 el 1B de Paraguay presenta desventaja, para este afio sus
exportaciones fueron solo de $1000 segun datos del TradeMap que bésicamente se
generaron debido a las ventas externas hacia Brasil de la partida 2710 que corresponde a
“Aceites de petréleo o de mineral bituminoso, excepto los aceites crudo”.
Posteriormente durante el periodo 2010-2013 el IB presenta ventaja en sus
exportaciones debido a la comercializacion del producto 2716 correspondiente a energia
eléctrica el cual fue el eje que impulsé las exportaciones del pais a lo largo del periodo
de estudio, consecuentemente se observa que sus principales socios importadores son
Argentina y Brasil con un 72% y 28% respectivamente sobre el total de sus
exportaciones de la seccién 3 hacia MERCOSUR.

Uruguay

El 1B de Uruguay en promedio presenta tendencia hacia el comercio
intraproducto durante el periodo 2005-2009, principalmente sus exportaciones se
impulsaron por los productos 2716.-“Energia eléctrica” y 2710.-“Aceites de petréleo o

de mineral bituminoso, excepto los aceites crudo” cuyo destino principal es Argentina
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y Brasil. A partir del afio 2010 el pais presenta ventaja en sus exportaciones hacia el
MERCOSUR con respecto a las realizadas al mundo, principalmente de la
comercializacion de la partida 2710 con un 67% de participacion de las exportaciones
de la seccion 3 realizadas hacia el blogue, principalmente a Brasil con una participacion
del 42% sobre las ventas externas del mencionado producto al blogue.

Venezuela

El 1B de Venezuela muestra tendencia hacia el comercio intraproducto durante
el periodo 2005-2008, a partir del 2009 en adelante el indice nos indica que existe
desventaja en las exportaciones hacia el MERCOSUR con respecto a las realizadas
hacia el mundo. ElI comercio total de todo el periodo de estudio muestra que las
exportaciones de Venezuela hacia el bloque tan solo representan alrededor el 1% de la
seccion 3 exportada al mundo. El principal producto exportado mundialmente es el
petroleo crudo cuyos destinos mas importantes de las exportaciones extra-bloque son
Estados Unidos, China e India. A pesar de que Estados Unidos ha perdido participacion
en el 2012 debido al creciente protagonismo de China como comprador impulsado por
la creacion del Fondo Conjunto Chino Venezolano.

De acuerdo con cifras aportadas por la Organizacién de Paises Exportadores de
Petréleo (OPEP) la produccion total de crudo para el 2012 fue de 2,8 millones de
barriles diarios y las exportaciones fueron 2,4 millones de barriles diarios.
4.2.3. indice de Grubel y Lloyd

El comportamiento del comercio intraindustrial permite conocer el verdadero
efecto de la ventaja comparativa entre las industrias, este tipo de comercio supone que
un determinado pais importa y exporta bienes/servicios de la misma naturaleza; por
ejemplo, dos paises intercambian cereales por cereales o pescados por pescados. Por el
contrario si se aprovechara la ventaja comparativa de un pais sobre otro, ambos
exportarian el bien que mejor producen e importarian el bien en el que no, este tipo de
comercio se lo conoce como interindustrial, un ejemplo de ello es cuando los paises
intercambian cereales por pescado.

Los resultados de este indice pueden interpretarse de la siguiente manera:

IGL>0.5: Existen indicios de comercio intraindustrial

IGL<0.5: Existen indicios de comercio interindustrial
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Gréfico 4-7: IGL de los paises miembros del MERCOSUR, 2005-2013
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Fuente: TradeMap (2015)

Argentina

Entre los principales productos de la seccion 1 que el pais exporta hacia el
MERCOSUR se encuentran: cereales; leches y productos lacteos; frutos comestibles;
legumbres y hortalizas; entre otros los mismos que son principalmente comprados por
Brasil y Venezuela. Por otra parte los que méas importa Argentina estan: carne; café, té y
especias; cacao Yy sus preparaciones, entre otros donde el primer proveedor es Brasil
seguido por Uruguay. Durante el periodo de estudio el pais argentino mostré tener un
comercio interindustrial (0.25) que se da debido al valor de sus exportaciones de
$31°563,925 sobre $4°561,845 de sus importaciones lo que podria interpretarse a que el
pais posee cierta ventaja comparativa dentro del bloque en la seccion alimenticia.

Respecto a los productos mas exportados de la seccidn 3 se tienen: aceites de
petréleo o de mineral bituminoso, gas de petroleo, energia eléctrica, entre otros donde
los principales importadores de estos productos fueron Brasil, Paraguay y Uruguay
respectivamente. Vale la pena recalcar la gran variacion que tuvo este ultimo articulo en
el 2012 y 2013, en el primer afio Argentina exporté a Uruguay $133,358 en energia
eléctrica mientras que en el 2013 exportd $0; esta significativa variacién se dio debido

a la crisis energética que vividé Argentina durante el Ultimo afio debido a esto Uruguay
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exportd al pais argentino alrededor de 191 gigavatios/hora (149 en noviembre y 42 en
diciembre) para poder suplir con los cortes de suministros que atravesaba la region. En
el 2012, el pais uruguayo exportd solo 90 gigavatios/hora a Argentina e importé 279
GWh segun lo publicado por la revista La Tercera en su articulo (Uruguay aumenta
exportacion de electricidad a Argentina ante crisis energética, 2013).

Por su parte entre los productos mas importados de la seccion 3 también se
encuentran la energia eléctrica y aceites de petroleo o mineral bituminoso lo que
confirma la existencia de un comercio intraindustrial (0.54) en la seccion minera. Los
paises que abastecen de estos productos a la region son: Paraguay, donde la energia
eléctrica es el Unico producto de la seccion 3 que Argentina importa desde este pais y
Brasil provee de ambos al pais argentino.

Finalmente se enlistan los articulos més vendidos de la seccion 7: vehiculos
automaviles; maquinas, aparatos y artefactos mecanicos ademas de automoviles se
incluyen autopartes, neumaticos, accesorios eléctricos, etc.  Los intercambios
intraindustriales del MERCOSUR son representados en un 60% por el comercio entre
Argentina y Brasil. Estos dos paises cuentan con una cadena automotriz que se rige bajo
el acuerdo® establecido en julio de 2013. Como se puede observar en el grafico 4-10
Argentina presenta un mayor comercio intraindustrial en la seccion 7 (0.84) que el
registrado por Brasil (0.68), estos valores se deben al tamafio del mercado brasilefio
donde se registra un mayor porcentaje de las IED y adicional a esto se suma que el
MERCOSUR concentra su plataforma de produccion en el pais brasilefio.

Brasil

Es necesario mencionar que Brasil es el Gnico pais que muestra un comercio
intraindustrial en las 3 secciones analizadas; desde el 2005 el pais ha mostrado
excedentes en el intercambio con el MERCOSUR.

Con respecto a la seccion de productos alimenticios, es necesario generalizar
esta industria para el mercado brasilefio, paraguayo y uruguayo donde se presenta un
comercio intraindustrial con valores de 0.75, 0.76 y 0.77 respectivamente. Brasil es el
principal comprador de los cereales exportados por los otros Paraguay y Uruguay, de

igual manera es uno de los principales proveedores conjunto con Argentina de los

% Julio de 2013.- se estipula que por cada délar que Argentina exporte a Brasil de la industria
automotriz, podra importar 1,5 délares de ese pais.
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preparados a base de cereales, producto importado por los otros dos miembros del
bloque.

Los productos que representan a la seccion de combustibles y lubricantes
minerales fueron detallados anteriormente (resumen Argentina). Venezuela en este
caso toma la delantera en las exportaciones de los productos hacia el mercado brasilefio.

Seccion de maquinarias y equipos de transportes.- Las exportaciones de
Brasil hacia el MERCOSUR en productos pertenecientes a esta seccion alcanzaron los
$101°393,254 por encima de las importaciones $52°086,439; en su mayoria estas
exportaciones fueron destinadas a Argentina con quien mantiene un comercio de dos
vias, con esto se confirma el valor obtenido en el IGL de (0.68).

Paraguay

Para el caso de Paraguay, seccion 3, la energia eléctrica es sin dudarlo el
principal producto en el comercio bilateral con Argentina; hasta el 2012 el precio del
megawatt/hora en punta era de $210 un valor por debajo del precio del mercado
considerando que Argentina suministra de electricidad a Uruguay. Paraguay tiene
intenciones de abastecer de electricidad a Uruguay junto con Brasil con quién comparte
la hidroeléctrica de ItaipQ, convenio que ain no se logra firmar debido a que Argentina
no accede a la negociacion por falta de acuerdo en el cobro de un peaje.

El comercio que presenta el pais paraguayo en esta seccion es del tipo
intraindustrial (0.96), este valor se da debido a que aun cuando el pais posee ventaja en
la produccion de energia eléctrica que es comprada por Argentina y Brasil también
importa grandes cantidades de aceites y gas de petréleo a los mismos paises por lo cual
se concluye que existe un comercio de dos vias con ambos paises.

Con respecto a la seccién 7 durante todo el periodo de estudio el pais mostrd
un comercio de tipo interindustrial (0.08), donde las importaciones de los productos
pertenecientes a esta seccion alcanzaron los $6°573,623 siendo los principales
proveedores Argentina y Brasil, este Gltimo valor se encuentra por encima de las
exportaciones que dieron un total de $273,908 entre los articulos vendidos se
encuentran las artefactos eléctricos y partes de automoviles los mismos que fueron
comprados por el pais argentino y el brasilefio. Lo antes mencionado confirma que el

pais no posee una ventaja comparativa sobre esta seccion.
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Uruguay

Es importante mencionar que en la clasificacion de combustibles y lubricantes
minerales el pais muestra un comercio interindustrial (0.11). Las compras realizas de los
articulos que pertenecen a esta seccion estan por encima de las ventas lo que indica que
el pais no posee ventaja comparativa en la seccion. Venezuela es uno de los proveedores
que abastecen a Uruguay con articulos como: aceites y gas de petroleo.

Al igual que Paraguay el pais uruguayo no posee ventaja comparativa en la
seccion de maquinarias y equipos de transportes, el valor de (0.45) que indican el
comercio interindustrial se atribuye a la desventaja que se posee en la produccion de
estos bienes.

Venezuela

Al contrario de Argentina quien poseia una ventaja comparativa sobre esta
seccion, el pais venezolano tiene un comercio interindustrial con un valor de (0.00).
Durante todo el periodo de estudio Venezuela mostré valores muy bajos en sus
exportaciones de productos alimenticios. Las importaciones por su parte dieron un total
de $15°643,179, donde los demas paises miembros del MERCOSUR abastecen al pais
venezolano.

Todo lo contrario ocurre en la seccion 3 donde el pais toma la ventaja
comparativa y abastece a los demas miembros de productos como el aceite de petroleo y
en algunos casos de energia eléctrica.

Finalmente se encuentra la seccion 7 en el que como ya se analizd
anteriormente Argentina y Brasil son quienes toman ventaja en la industria y a su vez
abastecen a los demas paises del bloque con articulos como: vehiculos, maquinarias,
entre otros. El valor que se obtuvo al aplicar el IGL para este pais en esta industria fue
de (0.02) lo que indica un comercio interindustrial y se confirma que el pais no posee

ventaja en esta seccion.

4.3. Modelo Gravitacional

Con el objetivo de comprobar empiricamente la validez de la ecuacion de la

gravedad para el comercio, se procede a estimar dos modelos diferentes: el modelo A,
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bajo el supuesto de homogeneidad en las unidades transversales* y los modelos B y C,
bajo la consideracion de heterogeneidad en dichas unidades transversales;
clasificandolos como paises exportadores y paises importadores respectivamente.

Con el objetivo de reducir el margen de error, se procedio a la eleccion de un
bloque comercial (Grupo de los 7), adicional a los paises del MERCOSUR. La base de
datos consta de 1188 observaciones, los datos fueron ingresados al software como
panel® y se aplicé logaritmos naturales a todas las variables para suavizar el valor de las
cantidades obtenidas en primera instancia.

En el modelo A, se considera homogeneidad en las unidades transversales por
lo cual no se toman en cuenta las preferencias de los paises al momento de
exportar/importar, por ejemplo: Un pais x prefiere importar bienes desde el pais j
debido a sus relaciones comerciales. Se toma como variable dependiente el flujo
comercial generado por las exportaciones de un pais i a un pais j, como variables
explicativas se encuentran el PIB del pais exportador e importador, la poblacion del pais
exportador e importador, el tipo de cambio bilateral y la distancia y se estima el modelo

mediante el método de minimos cuadrados ordinarios.

* La homogeneidad en unidades transversales, en este caso paises, se traduce en la no
existencia significativa de diferencias individuales de pertenecer a un pais o a otro; es decir
estos paises mantienen un comportamiento similar en cuanto a las caracteristicas no observables
0 no medibles de cada pais, por lo cual los datos podrian ser tratados como pertenecientes a una

sola unidad transversal de analisis.

® El panel de datos contiene una serie de observaciones repetidas sobre las mismas unidades a
través del tiempo
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Tabla 4-1: Modelo A: Homogeneidad en las unidades transversales
. reg TnEXPORTei TnPIBexp TnPIBimp TnPOBexp 1nPOBimp 1nDISTei 1nTCei,r

Linear regression Number of obs = 1188
F(C 6, 1181) = 437.48
Prob > F = 0.0000
R-squared = 0.6742
Root MSE = 1.6592

Robust
TnEXPORTei Coef. std. Err. t P>|t] [95% conf. Interval]
TnPIBexp .95158 .0630836 15.08 0.000 .8278116 1.075348
TnPIBimp .6412232  .0317868 20.17 0.000 .5788584 .703588
TnPOBexp .0886391 .0788232 1.12 0.261 -.0660101 .2432883
TnPOBimp .191112 .0433673 4.41 0.000 .1060265 .2761976
TnDISTei -.9745502 .1265723 -7.70 0.000 -1.222882 -.7262185
TnTCei .0570818  .0223832 2.55 0.011 .0131665 .1009972
_cons -19.29248 1.732122 -11.14 0.000 -22.69086 -15.8941

Este modelo estimado sin los efectos de los paises exportadores e importadores
y el efecto a través del tiempo presenta un r* de 0.6742 que se puede observar en la tabla
4.1 lo cual implica que las variables independientes en conjunto explican a la variable
dependiente en un 67% de las veces. A pesar de que el r2 es un poco bajo, las variables
incluidas en el modelo poseen un alto poder explicativo al 99% de confianza.

Los coeficientes son interpretados como elasticidades en cambios porcentuales,
de modo que ante pequefios cambios, digamos un aumento de 1% en el PIB de uno de
los paises exportadores, el flujo promedio comercial de exportaciones crecerd en un
0.95%, anadlogamente ante un aumento promedio de 1% en el PIB de los paises
importadores, el flujo de comercio en exportaciones aumentara en promedio 0.64%. Las
variables que capturan el tamafio de las economias en forma de poblacion, aportan
positivamente al flujo comercial de exportaciones, de tal manera que ante aumentos
promedios de 1% en las variables que representan poblacion de los paises exportadores
y poblacion de los paises importadores, en promedio se obtendra un aumento de 0.09%
y 0.19% respectivamente en el flujo de las ventas externas. Asi mismo se presenta un
escenario contrario con el coeficiente de la distancia pues la variacion promedio de un
1% en este caso se podria asumir como el aumento de 1km entre la distancia de los
paises comerciantes provoca una reduccion del flujo promedio de exportaciones en un
0.97%, ceteris paribus las demas variables. Por Gltimo la variable que captura el poder

explicativo de los tipos de cambio bilaterales sugieren que ante un incremento de un 1%
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en el tipo de cambio relativo, se observara un incremento de 0.05% de las exportaciones
entre estos paises.

Se realiz6 la prueba de heterocedasticidad® usando el test de Breusch-Pagan en
la cual se rechazd la hipdtesis nula debido a que el valor de la probabilidad es menor a
0.05 a favor de la hipotesis alternativa indicando que hay suficiente evidencia
estadistica de que existe heterocedasticidad en el modelo. Tomando en cuenta los
resultados obtenidos en la prueba, se considerd6 corregir el problema de
heterocedasticidad para lo cual se aplicO un comando “robust” o “r” al final de la
regresion, el mismo que sirve para minimizar el error estandar.

Considerando la potencial heterogeneidad que se presentan entre las unidades
transversales, se formula el modelo B, donde se desagregan los efectos que podrian
tener consigo la pertenencia a un determinado pais sobre el flujo comercial. Para esto se
incluyen como variables categoricas el pais exportador y el pais importador; con ello se
pretende observar en qué medida difiere el nivel de comercio (exportaciones e

importaciones) entre los paises analizados, comparados con un pais base Alemania.

® Heterocedasticidad: se presenta en un modelo de regresion lineal cuando la varianza de las
perturbaciones no es constante a lo largo de las observaciones.
A ello se atribuye que los datos con los que se estan trabajando no son heterogéneos.



52

Tabla 4-2: Modelo B: Efectos fijos en las unidades transversales

. reg TrEXPRTACei TnFIBexp 1nPIEimp TnFOBexp 1rPOBimp T1rDISTei 1nMCei i. PaisEP 1. PaisDP, r

Linear regression Number of abs = 11E8
F({ 28, 1159) = 246.72
Prob > F = 0.0000
R—squared = 0.B045
ROOC MSE = 1.2%5
RobusT
TrEXPORTAC & Coef. sStd. Err. t P=|t] [5% conf. Interval]
InFIBexp 1145207 2061619 0.56¢ O0.577 —. ZBB009S L1751
InFIBimp L7 JOEEE31 7.02 0.000 . 4861119 . BEZ3EOS
INFOBexD —S5.@%E .19 .65 0.100 -11. 596 -]
InFORImp .M2DF3 .038718 0.31 O0.756 — D63BEF 2 .0B78E19
IroISTEd —1.020398 116461 -8.76 0.000 -1.Z4BB96 —.7919001
N ei -1.079&9 2593486 —4.16 0.000 -1.588504 —.5708134
Pai SEXP
Argentina -3.586097 1.B14L229 -1.98 0.048 ~7.146637 -.R&E568
Birasil 4.662291 2.B06434 1.66 0.097 -. BA39692 10. 16865
Canadé 5.252904 Z2.6473% -1.99 0.047 -1D0.4372 —-.06B651
Estadas Unidos 7.630944 2.BAET(E 1.98 0.048 . FWHEE 15. 185
Francia —1.9260686 .6B48081 —2.81 0.005 —3.2606B8 —.5824838
lapin 6.99081 1.954435 3.58 0.000 3.156184 10. 2544
Paraguay —-8.52409 7.M9MB —1.21 0.225 —22.268 5.246944
Uruguay -16.57228 B. 996423 -1.84 0.066 -34. 22338 1.078819
Venezuela -9.590069 2.94882 =3.22 0.001 -15. 2682 -3.753303
Irafia -2.233994 .9381591 -2.38 0.017 —4.074674  -.3933133
Reino Unido =2. a1 ~ESHEZ206 =3.47 0.001 =4,659819 =1.29202
PaisIMP
Argenting —1.3BB607  .A29199 —3.45 0.001 2.179141 —.5980726
Brasil — 3823335  .1907428 —2.00 0.045 —. 7566732 —.00B09ET7
Canadé — FEI09 1590854 —2.00 0.D46 —. 6304385 —.00ELE34
Estadas Unidos 1116662 2119131 5.27 0.000 . 7DDBA63 1.53248
Francia - 66762 1081502 —6.19 0.000 —. BEI196EZ -, 4575842
lapin -5.36345 1.306661 —4.10 0.000 ~7. 2711 -2.79%7 4
Paraguay -5.972799 2.31&77 -4.30 0.000 -14.517595 =5 . 427645
Uruguay -3. 49862 90715 -2.86 0.000 -5.27 636 -1.71868
Veneiucla -1.356882 .372%3% -3.64 0.000 -2.08BBG2Z -.G&251424
. hafia - 1818351 .1I157282 -1.57 0.116 —. 4DBE 4 LO452251
Reino Unido 2311084  .2131627 1.08 0.279 — 171195 G432
_ofs 10136 51.97515 1.9 0.1 — 6699399 2B 29

En la tabla 4-2, se observa como el r2 ha elevado su valor de 0.67 a 0.80, este
mejoramiento podria deberse a la inclusion de la categorizacion de los paises cuando
actian como exportadores e importadores. EI modelo indica de manera explicativa que
los paises del MERCOSUR vy del G7 tienen preferencias al momento de decidir a quién
exportar o importar. De esta manera se entiende que la variable dependiente sta siendo
mayormente explicada debido a que se consideran los paises permitiendo observar el
flujo comercial completamente.

Los valores de p han cambiado y las variables PIB del pais exportador y
poblacion del pais exportador e importador ahora se muestran insignificantes para la
explicacion del flujo de exportacion. Un hecho bastante I6gico debido a que las
variables PIB y poblacion tratan de explicar caracteristicas de tamafio de economia de
los paises, al incluir la categorizacién de los mismos, estos efectos aislan parte del

efecto que antes era explicado por dichas variables (PIB, poblacion).
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Respecto al andlisis cuantitativo de las variables, este se asemeja al realizado
para el modelo A. Se analizaran las variables que se mostraron insignificantes a modo
de ilustracion, un incremento promedio de 1% en el PIB de los paises exportadores
guiara a un incremento de 0.11% en las ventas externas. Por otro lado un aumento de
1% en la poblacion de los paises exportadores, ocasionara una disminucion de 5.02% en
las ventas externas ante este resultado se puede concluir que un pais con una gran
poblacién no necesariamente es productivo. Finalmente se tiene que una variacion de
1% en la poblacion de los paises compradores resultard con un 0.01% en el flujo
comercial de las ventas.

Para el analisis de las variables cualitativas, se expone el efecto fijo de los
paises exportadores e importadores. Teniendo presente que se consideré como pais base
Alemania, se entiende que las exportaciones de Argentina son 3.58% menores a las del
pais aleman. Por otra parte se encuentran entre los paises con coeficientes positivos,
Estados Unidos y Jap6n con un porcentaje de 7.63% y 6.99% lo que significa que el
pais norteamericano supera en un 7.63% a las exportaciones dadas por Alemania y
Japon por su parte las supera en un 6.99%. Dado a que estos dos Gltimos paises son
miembros de un mismo blogue comercial se puede concluir que ambos influyen con
mayor peso en dicho bloque. El pais con mayor diferencia es Uruguay, teniendo
exportaciones por debajo de Alemania en un 16.57% concluyendo que el pais uruguayo
es el pais exportador de esta muestra con menos influencia sobre el flujo de
exportaciones.

En relacién a los efectos producidos por los paises importadores las variables
se muestran significativas y en su mayoria con valores negativos en sus coeficientes, lo
que indica que los paises importan en menor porcentaje que lo importa Alemania, con
excepcién de Estados Unidos y Reino Unido. El pais norteamericano tiene
importaciones mayores en un 1.11% en comparacién con la variable , lo cual era de
esperarse debido al tamafio de su economia y Reino Unido aunque con un porcentaje
menor pero aun asi positivo (0.23%) también indica que tiene importaciones mayores a
las realizadas por Alemania, debido a que los paises antes mencionados se encuentran
en el mismo bloque comercial se concluye que estos tienen un peso importante en la
explicacion del flujo comercial de la regién EIl pais que menos importa con respecto al

pais base es Paraguay con un porcentaje de -9.97 .



CAPITULO V

El presente trabajo se desarroll6 con el objetivo de analizar el flujo comercial
del MERCOSUR, a través de la aplicacion y evaluacién de indicadores pertenecientes al
dinamismo comercial, los mismos que ayudaron a identificar la importancia de las
exportaciones de un pais hacia otro socio comercial o grupo de socios y ademas que
permitieron asignar las ventajas y desventajas comparativas de los paises miembros del
bloque a través del establecimiento del comercio intraindustrial o interindustrial de los
mismos. Las conclusiones expuestas en este capitulo se justifican con los objetivos
establecidos en el capitulo 1.

Al estudiar el comportamiento de las economia del bloque, se observa los
siguientes comportamientos; en lo referente al PIB, el primer semestre del 2009 se
presenta una declive en las economias del MERCOSUR cayendo la tasa en -0,62% tras
la reduccion de las exportaciones de automoviles, productos primarios, y carnes para el
caso de Brasil, Argentina y Paraguay respectivamente lo cual se dio como consecuencia
de la crisis internacional. El proceso de recuperacion a la crisis durante el segundo
semestre del mismo afio e inicios del 2010 fue impulsado principalmente por la
demanda doméstica para el caso de Argentina y Brasil y por las ventas externas para el
caso de Paraguay y Uruguay. En el 2011, la media de las variaciones del PIB del
MERCOSUR fue de 5,2%, la misma que revela una desaceleracion econémica con
respecto al 2010, la cual se extiende hasta el primer semestre del 2012 debido a la
disminucion de las ventas externas en todo el bloque.

La inversion extranjera directa en el MERCOSUR muestra crecimiento en la
mayoria de los afios de estudio, en el 2006 la IED neta fue negativa por primera vez en
la trayectoria del blogue, como consecuencia de la creciente inversion de los paises
miembros en el exterior; particularmente el caso de Brasil. A causa del aumento en el
volumen de remesas de capitales al exterior, debido a la adquisicion de filiales de
empresas extranjeras en el pais por parte de empresas Brasilefias. Por otro lado los
valores del 2011 generaron un nuevo récord de la IED llegando hasta $ 102429,5
millones gestionados principalmente por paises Europeos, Asiaticos, seguido por
Estados Unidos y Canada; los mismos que se invirtieron en los sectores de recursos

naturales, manufacturas y servicios.
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En lo que concierne a las exportaciones durante el 2009, las exportaciones de
todos los paises miembros disminuyeron significativamente debido a la crisis
internacional generando una caida en las ventas externas. En el periodo 2010-2011 se
genera una recuperacion a la crisis, no obstante el dinamismo de las exportaciones no
se sostiene y en el afio 2012 comienza un periodo de contraccion de las exportaciones
cayendo en un 2.8% debido principalmente a la reduccion de las ventas externas de
granos Yy oleaginosas que se vieron afectadas debido por factores climaticos. En el 2013,
este panorama de deficit no cambia, mas bien presenta un descenso mayor al ocurrido
en el 2009. La balanza comercial de todos los socios del MERCOSUR con excepcion de
Paraguay presenta déficits para este afio.

Por otro lado las importaciones durante el periodo 2005-2008 mantuvieron un
crecimiento constante. Durante el periodo (2006-2007) las compras externas del bloque
alcanzaron altos niveles, mismas que ascienden a $222.166.858.975,73 y $
291.494.031.526,26 millones respectivamente. En el afio 2008 las importaciones del
bloque se elevaron a $385.637.294.522,55 millones pero su crecimiento disminuyo en
su ultimo trimestre debido a la crisis internacional. Durante el periodo 2011-2012 las
importaciones del bloque aumentaron bésicamente debido a la comercializacion de
insumos industriales, combustibles, lubricantes y materias primas para el caso de
Argentina y Brasil, y sustancias quimicas para el caso de Paraguay.

En cuanto al analisis del flujo comercial del MERCOSUR, es importante
mencionar que se examind los diferentes indicadores referentes al dinamismo
comercial, los cuales ayudaron a un mejor analisis y comprension del comportamiento
del comercio en el blogue mencionado. Los indicadores escogidos para el presente
trabajo fueron el indice de Balassa (1B) e indice de Grubel & Lloyd (IGL).

Los productos seleccionados para el analisis de los indicadores se escogieron
en base a los productos mas importados/exportados por el bloque desde/hacia el mundo
los cuales estan contenidos en las secciones 0, 3 y 7 que corresponden a “Productos
alimenticios y animales vivos”, “Combustibles y lubricantes minerales y productos
conexos” y “Magquinaria y equipo de transporte” respectivamente.

El IB fue seleccionado porque mide la importancia de las exportaciones de un
producto desde un pais hacia su socio comercial o socios, con respecto a las

exportaciones del mismo producto hacia el mundo. Este indicador muestra si el
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comercio de los paises seleccionados muestra ventaja comparativa, desventaja o
tendencia hacia el comercio intraproducto.

Una vez aplicado el IB en la seccion 0 correspondiente a “‘productos
alimenticios y animales” se observa que Venezuela es el unico pais que presenta ventaja
en las exportaciones de esta seccion hacia el MERCOSUR en el afio 2005
principalmente por las ventas externas del capitulo “pescados y crustaceos”,
posteriormente el IB cae y muestra un bajo grado de importancia en las exportaciones
del mismo, esto se dio debido a que las exportaciones cayeron a causa de las
restricciones pesqueras de arrastre.

En la seccion 3 “combustibles y lubricantes” Paraguay presenta ventaja en las
exportaciones de la misma hacia el MERCOSUR con respecto a las realizadas al
mundo, lo cual ocurre debido a las exportaciones del capitulo de energia eléctrica, en
donde este pais se convierte en potencial exportador de este bien debido a las represas e
hidroeléctricas que posee. Este capitulo es principalmente exportado hacia Brasil y
Argentina. Por otro lado Venezuela presenta desventaja en las exportaciones de este
capitulo hacia el bloque, a pesar de que es un potencial productor de productos
petroleros, estos son destinados en menor proporcion al bloque pero en cantidades
superiores a mercados externos al mismo como es el caso de Estados Unidos, China e
India.

Finalmente en la seccion 7 correspondiente a “Maquinaria y equipo de
transporte” el IB muestra ventaja en las exportaciones de Argentina, Brasil, y Uruguay
principalmente debido a las ventas externas de los capitulos 87, 84 que pertenecen a
“Vehiculos, automoviles, tractores, ciclos, demas vehiculos terrestres, y sus partes” y
“Magquinas, reactores nucleares, calderas, aparatos y artefactos mecénicos”
respectivamente. Particularmente en el caso de Brasil y Argentina las principales
multinacionales automotrices has escogido a estos paises como plataforma de
produccién y exportacion de vehiculos automdviles lo cual resulta ventajoso para estas
economias, generando un alto grado de importancia en las exportaciones de este
capitulo hacia el MERCOSUR.

Con respecto a los resultados obtenidos luego de la aplicacion del IGL, se pudo
observar que de los cinco paises miembros del MERCOSUR, Brasil es el Gnico pais que

mostré comercio intraindustrial en los tres sectores, esto se puede justificar en tres
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razones; el tamafio del mercado brasilefio, el porcentaje de IED dirigidas a la region y
finalmente, la plataforma de produccion del MERCOSUR, la misma que se encuentra
en Brasil.

El panorama cambia totalmente con Venezuela, el pais muestra comercio
interindustrial en las 3 secciones analizadas, lo cual se fundamenta en que el comercio
de dos vias tiende a darse entre paises que tienen los mismos niveles de economia y
desarrollo econémico.

En base a lo antes mencionado se pueden destacar dos hechos relevantes, el
comercio intraindustrial es mas elevado en paises con mejores economias y es muy bajo
en paises de economias muy bajas; adicionalmente el comercio intraindustrial tiene una
tendencia creciente en los paises méas desarrollados.

En cuanto a la evolucién del comercio intraindustrial, Argentina y Brasil
presentan un comportamiento muy similar durante todo el periodo de estudio en la
seccion de maquinarias y equipos de transporte. Por su parte Paraguay y Uruguay
muestran también similitudes en la seccién alimenticia donde ambos poseen valores que
confirman un comercio de dos vias y donde sus ventas son dirigidas principalmente a
Brasil; de la misma manera ambos paises poseen similitudes en la seccion de
maquinarias y equipos de transporte donde sus resultados mostraron que poseen un
comercio interindustrial pero es necesario destacar las ventas de la misma seccion que
realiza el pais uruguayo donde se destacan los aparatos eléctricos y partes de
automoviles, las mismas que son enviadas a Argentina y Brasil.

Finalmente, el analisis de este indice permitid reconocer los paises que se
encuentran asociados a las ventajas comparativas mediante un comercio interindustrial
(Argentina; seccion 0 y Venezuela; seccién 3) asi como los paises que no poseen
ventajas (Paraguay, Uruguay y Venezuela; seccion 7 y Venezuela; seccion 0) y también
los paises que generan ganancias adicionales a las tradicionales asociadas a las ventajas
comparativas (Argentina y Brasil; seccion 7, Brasil y Paraguay ; seccion 3, Brasil,
Paraguay y Uruguay; seccién 0).

En lo que concierne al modelo gravitacional se esperaria que las variables que
describen el tamafio de los paises, tales como PIB y poblacion, estén positivamente
relacionadas con el comercio, es decir que a medida que aumente el tamafio de las

economias, el flujo del comercio también se incremente. Por otro lado las variables que
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representan a las barreras comerciales tales como la distancia, se espera que estén
relacionadas de manera decreciente debido a los fundamentos del modelo gravitacional
donde se indica que entre mayor distancia entre los paises, menor es su flujo comercial,
con respecto a la tasa de cambio la relacion de esta podria depender de las condiciones
cambiarias que hayan tenido los diferentes paises analizados a lo largo del periodo de
estudio.

En cuanto a la mejor opcion para la explicacion del modelo gravitacional, se
concluye que es el modelo B, donde las variables independientes logran explicar en su
mayoria a la variable dependiente.

Los resultados de coeficientes de las variables cuantitativas obtenidos en el
modelo B, permiten que las bases del modelo gravitacional se cumplan, las variables del
PIB exportador e importador muestran una relacion positiva con la variable del flujo de
las exportaciones mientras que la distancia muestra una relacion negativa.

Por su parte los resultados de las variables cualitativas indican que los paises
gue mas exportan son Estados Unidos y Japon esto se puede relacionar en base al
bloque comercial G7, con respecto a los paises que mas exportan del MERCOSUR se
tiene a Argentina y a Brasil. Con respecto a los paises que mas importan del G7 se tiene
a Estados Unidos y Reino Unido y por su parte Brasil, Argentina y Venezuela son los

que mas importan en el blogue que representa a la regién sudamericana.
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ANEXOS

Anexo 1: Evolucién del comportamiento econdémico del MERCOSUR, 2005-2013

Inversion
Indicador PIB Inflacion Balanza | Exportaciones | Importaciones | Extranjera
(Variacion (%) Comercial (US$ (US$ Directa
%) (% de Millones) Millones) (Us$
PIB) Millones)
2005 6,44% 8,80% 5,01% $ 221206,72 $ 133232,1 $18772,4
2006 6,24% 8,96% 4,79% $ 257393,58 $ 168403,23 $-7339,0
2007 6,94% 9.48% 3.64% $ 295849,94 $ 223759,51 $ 35391,6
2008 5,4% 12,54% 3,19% $ 375330,71 $ 29949,78 $ 35404,0
2009 -0,62% 9,58% 0,79% $ 276754,27 $221048,51 $ 36540,3
2010 7,3% 11,01% 2,52% $ 349088,4 $295102,27 $ 746947
2011 5,2% 11,77% 1,56% $ 448589,98 $ 369651,05 $102429,5
2012 2,06% 9,66% 1,21% $ 436159,18 $ 372945,64 $99700,7
2013 5,2% 13.74% 2.34% $ 429938,91 $ 393639,45 $72637,3

Fuente: Banco Interamericano de Desarrollo (2015)

Anexo 2: Evolucion del PIB del MERCOSUR, 2005-2013

PIB Per capita a precios constantes

Afio Variacion PIB % (délares por habitante)
2005 6,44% $ 75704
2006 6,24% $ 7963,0
2007 6,94% $ 84427
2008 5,4% $ 8791,7
2009 -0,62% $ 8709,9
2010 7,3% $ 9200,5
2011 5,2% $ 9608,1
2012 2,06% $9749,4
2013 5,2% $10037,8

Fuente: Banco Mundial (2015)




Anexo 3: Inversion Extranjera Directa, 2005-2013

Afio Inversion
Extranjera Directa
(Millones USD)
2005 $ 18772,4
2006 $ (7339,0)
2007 $35391,6
2008 $ 35404,0
2009 $ 36540,3
2010 $ 74694,7
2011 $102429,5
2012 $ 99700,7
2013 $ 72637,3

Fuente: CEPALSTAT (2015)

Anexo 4: Balanza Comercial del MERCOSUR (2005-2013)

ANO IMPORTACIONES EXPORTACIONES BALANZA
COMERCIAL

2005 $ 179.457.720.523,72 $ 250.147.878.438,18 $70.690.157.914,46
2006 $ 222.166.858.975,66 $ 291.834.523.386,33 $69.667.664.410,67
2007 $291.494.031.526,26 $ 337.590.809.314,49 $46.096.777.788,22
2008 $385.637.294.522,55 $ 425.613.794.332,67 $39.976.499.810,11
2009 $ 319.091.623.165,17 $ 322.240.750.672,26 $3.149.127.507,09
2010 $ 418.576.998.258,84 $ 451.370.865.300,64 $32.793.867.041,80
2011 $ 497.232.060.619,15 $ 518.571.850.956,08 $21.339.790.336,94
2012 $ 523.405.763.439,92 $507.473.198.568,69 $(15.932.564.871,24)
2013 $ 459.909.315.175,10 $ 403.353.606.912,33 | $(56.555.708.262,77)

Fuente: Banco Mundial (2015)




Anexo 5: Secciones importadas por Argentina desde el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7
Importaciones A
der,)Argentina Todos los Alimentos y combustibles y N(';?::g:)agz y
desde el productos animales vivos lubricantes ERSTERE
MERCOSUR
2005 S 11,674,440.00 | § 311,153.00 | S 477,823.00 | S 5,668,880.00
2006 $ 12,731,636.00 | $ 332,865.00 | S 318,247.00 | S 6,361,248.00
2007 S 16,208,076.00 | $ 450,355.00 | S  715,500.00 | S 7,721,371.00
2008 $ 20,354,491.00 | $ 545,000.00 | $ 593,925.00 | S 9,792,919.00
2009 $ 12,915,981.00 | $ 445,680.00 | S 530,920.00 | S 6,322,798.00
2010 S 19,022,707.00 | $ 602,964.00 | S 858,454.00 | S 10,084,052.00
2011 $ 23,362,451.00 | $ 732,779.00 | $ 1,082,785.00 | S 12,350,947.00
2012 S 18,970,367.00 | $ 617,589.00 | S 531,427.00 | S 10,096,810.00
2013 $ 20,276,709.00 | $ 523,460.00 | $ 710,038.00 | S 11,677,755.00
Fuente: TradeMap (2015)
Anexo 6: Secciones importadas por Brasil desde el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7
ImportaTuones Todos los Alimentos y combustibles y Maqglnarla v
de Brasil desde . . . equipo de
ol MERCOSUR productos animales vivos lubricantes S
2005 S 7,393,729.00 | $ 1,783,791.00| $ 1,111,898.00| S 1,698,079.00
2006 S 9,637,376.00 | S 2,315,844.00| $ 1,755,895.00| S 2,482,611.00
2007 $ 12,053,121.00 | $ 3,038,603.00| $ 1,811,961.00| $ 3,655,612.00
2008 $ 15,719,214.00 | $ 3,887,360.00 | S 2,240,851.00| S 5,209,638.00
2009 S 13,892,273.00 | $ 3,507,794.00 | $ 1,759,398.00| $ 5,165,229.00
2010 S 18,214,719.00 | $ 4,103,258.00| $ 1,971,643.00| S 7,808,985.00
2011 S 21,388,772.00 | S 5,208,014.00 | S 2,288,965.00| S 8,687,691.00
2012 S 20,247,383.00 | S 5,086,251.00 | S 2,064,106.00| S 8,213,079.00
2013 $ 20,450,390.00 | $ 4,554,013.00| $ 2,020,802.00| $ 9,165,515.00

Fuente: TradeMap (2015)




Anexo 7: Secciones importadas por Paraguay desde el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7
Importaciones MEaRErR
de Paraguay Todos los Alimentos y combustibles y .

. . . equipo de
desde el productos animales vivos lubricantes -
MERCOSUR
2005 $ 1,600,927.00 | $ 124,867.00 | $ 323,361.00| S 285,080.00
2006 $ 1,958,009.00 | $ 148,595.00 | $ 454,131.00 | S 327,299.00
2007 $ 2,763,453.00 | $ 209,866.00 | S 682,223.00| $ 530,603.00
2008 S 4,212,156.00 | S 297,772.00 | $ 1,044,285.00 | S 905,502.00
2009 $ 3,177,886.00 | S 251,774.00 | $ 897,814.00 | S 484,685.00
2010 S 4,379,091.00 | $ 332,775.00 | S 1,054,507.00 | $ 918,135.00
2011 $ 5,589,344.00 | S 413,893.00 | $ 1,449,186.00 | $ 1,191,644.00
2012 S 4,858,141.00 | S 409,731.00 | $ 1,166,972.00 | S 868,180.00
2013 S 5,016,888.00 | S 473,410.00 | $ 966,785.00 | S 1,062,495.00
Fuente: TradeMap (2015)

Anexo 8: Secciones importadas por Uruguay desde el MERCOSUR, 2005-2013
secciones 0 3 7
Importaciones WeerirerE
de Uruguay Todos los Alimentos y combustibles y .

. . . equipo de
desde el productos animales vivos lubricantes S
MERCOSUR
2005 S 1,875,293.00 | $ 215,999.00 | S 386,954.00 | S 366,603.00
2006 S 2,812,915.00 | $ 274,161.00 | S 1,061,346.00 | S 424,418.00
2007 S 3,237,563.00 | $ 318,915.00 | $ 1,188,151.00 | S 544,125.00
2008 S 4,566,335.00 | $ 475,120.00 | $ 1,752,625.00 | S 822,548.00
2009 S 3,653,141.00 | S 442,374.00 | $ 1,271,880.00 | S 653,880.00
2010 S 3,770,701.00 | $ 486,010.00 | S 827,688.00 | S 888,730.00
2011 S 4,567,810.00 | $ 754,338.00 | S 1,046,974.00 | S 949,279.00
2012 S 4,761,854.00 | S 684,283.00 | S 1,463,043.00 | S 791,257.00
2013 S 4,129,324.00 | $ 800,856.00 | S 716,144.00 | S 808,818.00

Fuente: TradeMap (2015)




Anexo 9: Secciones importadas por Venezuela desde el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7

Idmportauones Todos los Alimentos y combustibles y Maqglnarla v
e Venezuela ) , . equipo de
desde el productos animales vivos lubricantes TS
MERCOSUR

2005 S 2,664,201.00 S 295,039.00 | $ 1,726.00 | $ 1,416,278.00
2006 S 3,074,298.00 S 248,157.00 | $ 1,428.00 | $ 1,808,490.00
2007 S 5,531,864.00 S 604,252.00 | $ 2,431.00 | $ 3,090,071.00
2008 S 5,818,049.00 S 1,723,979.00 | $ 1,355.00 | $ 1,942,238.00
2009 S 4,649,981.00 S 1,560,205.00 | S 210.00 | S 1,121,420.00
2010 S 4,502,808.00 S 1,675,399.00 | S 570.00 | $ 905,628.00
2011 S 6,881,652.00 S 2,824,372.00 | $ 7,249.00 | S 982,808.00
2012 S 8,240,580.00 S 3,188,098.00 | $ 63,026.00 | S 1,606,223.00
2013 S 7,055,942.00 S 3,523,678.00 | $ 8,772.00 | S 871,082.00

Fuente: TradeMap (2015)

Anexo 10: Secciones exportadas por Argentina hacia el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7
Exportaciones MEGLATETE
de Argentina Todos los Alimentos y combustibles y .

. . . . equipo de
hacia el productos animales vivos lubricantes .
MERCOSUR
2005 $ 8,208,501.00 | $ 1,651,201.00 | S 1,236,315.00| S 2,887,516.00
2006 $ 10,771,880.00 | $ 2,220,425.00 | S 1,712,769.00 | $  3,933,194.00
2007 $ 13,645,777.00 | $ 2,875,416.00 | S 1,957,706.00 | S 4,833,122.00
2008 $ 17,581,227.00 | $ 3,765,008.00 | S 2,224,404.00| $ 5,989,412.00
2009 S 14,875,612.00 | $ 2,887,749.00 | S 1,934,271.00| $ 4,822,020.00
2010 $ 18,558,731.00 | $ 3,663,853.00 | S 1,654,041.00| $ 5,317,894.00
2011 $ 22,577,165.00 | $ 5,115,991.00 | S 1,997,662.00| $ 7,113,653.00
2012 $ 22,068,106.00 | $ 5,036,305.00 | S 1,777,148.00| $ 6,813,453.00

Fuente: TradeMap (2015)




Anexo 11: Secciones exportadas por Brasil hacia el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7
Exporta.cione.s Todos los Alimentos y combustibles y Maqu.marla v
de Brasil hacia productos animales vivos lubricantes AMOCE
el MERCOSUR transporte
2005 S 13,969,718.00 | S 627,510.00| § 293,464.00| $ 7,062,102.00
2006 S 17,551,253.00 | S 805,224.00| $§ 699,262.00| $ 8,939,662.00
2007 S 22,077,517.00 | $ 1,439,368.00 | $ 990,567.00| S 10,945,062.00
2008 S 26,887,496.00 | $ 2,755,748.00 | $ 1,285,840.00 | S 12,310,208.00
2009 S 19,439,286.00 | $ 1,935,973.00| $ 1,825,610.00| $ 8,160,803.00
2010 S 26,332,714.00 | $ 2,682,009.00 | $ 1,161,248.00 | S 12,322,078.00
2011 S 32,444,354.00 | $ 3,000,270.00 | $ 1,972,113.00 | S 14,909,315.00
2012 S 27,857,554.00 | $ 2,699,737.00 | $ 1,465,408.00 | S 12,450,780.00
2013 S 29,533,252.00 | $ 3,234,538.00 | $ 1,210,283.00 | S 14,293,244.00

Fuente: TradeMap (2015)

Anexo 12: Secciones exportadas por Paraguay hacia el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7

Exportaciones Maaquinaria
de Paraguay Todos los Alimentos y combustibles y e i

. . . . equipo de
hacia el productos animales vivos lubricantes

transporte

MERCOSUR
2005 S 899,623.00 | $ 272,617.00 | S 1.00| $ 5,885.00
2006 S 881,064.00| $ 310,697.00 | S -1S 11,917.00
2007 S 1,386,040.00 | S 387,907.00 | $ 25.00| S 10,147.00
2008 S 2,392,156.00 | S 486,020.00 | $ -1S 16,786.00
2009 S 1,656,770.00 | S 580,434.00 | $ 263.00| S 11,610.00
2010 S 2,931,267.00| $ 427,022.00 | S 1,985,671.00 | $ 32,655.00
2011 S 3,383,809.00 | S 482,234.00 | S 2,267,386.00 | $ 47,482.00
2012 S 3,591,839.00| $ 679,667.00 | S 2,221,728.00 | $ 67,133.00
2013 S 3,781,621.00 | $ 683,815.00 | S 2,246,903.00 | $ 70,293.00

Fuente: TradeMap (2015)




Anexo 13: Secciones exportadas por Uruguay hacia el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7
Exportaciones MEarErR
de Uruguay Todos los Alimentos y combustibles y .

. . . . equipo de
hacia el productos animales vivos lubricantes —
MERCOSUR
2005 S 817,276.00 | S 258,719.00 | S 23,351.00 | $ 70,481.00
2006 $ 1,022,964.00 | S 340,997.00 | $ 12,515.00 | $ 110,523.00
2007 $ 1,351,640.00 | S 423,712.00 | $ 92,777.00 | $ 127,095.00
2008 S 1,836,646.00 | S 700,291.00 | $ 81,873.00 | $ 172,733.00
2009 $ 1,716,870.00 | S 735947.00 | $ 29,199.00 | $ 152,956.00
2010 S 2,400,299.00 | S 983,809.00 | S 186,980.00 | S 242,160.00
2011 S 2,719,406.00 | S 1,100,266.00 | $ 56,481.00 | $ 361,355.00
2012 S 2,754,179.00 | $ 1,230,877.00 | S 74,486.00 | S 203,763.00
2013 S 2,805,477.00 | S 1,235,280.00 | $ 24,096.00 | $ 358,754.00
Fuente: TradeMap (2015)

Anexo 14: Secciones exportadas por Venezuela hacia el MERCOSUR, 2005-2013

secciones 0 3 7
Exportaciones WeerirerE
de Venezuela Todos los Alimentos y combustibles y .

. . . . equipo de
hacia el productos animales vivos lubricantes DR
MERCOSUR
2005 S 960,669.00 | $ 9,631.00 | S 781,320.00 | $ 14,416.00
2006 S 1,424,202.00 | S 167.00 | S 1,315,478.00 | S 45,565.00
2007 S 249,523.00 | $ 223.00 | S 136,823.00 | S 8,253.00
2008 S 1,822,972.00 | S 604.00 | S 1,738,773.00 | $ 19,073.00
2009 S 118,241.00 | $ 15.00 | S 15,153.00 | $ 8,793.00
2010 S 295,741.00 | $ 7.00 | 68,243.00 | $ 19,807.00
2011 S 361,296.00 | $ 16.00 | S 63,039.00 | $ 6,157.00
2012 S 97,261.00 | $ - 1S 1,307.00 | S 1,435.00
2013 S 209,137.00 | $ 4.00 | $ 28,384.00 | $ 545.00

Fuente: TradeMap (2015)




