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RESUNIE\

En función de lo analizado e investigado, este estudio abordará desde una

perspectiva teórica y analitica cómo se maneja la relación bilateral entre Ecuador con el

bloque comercial MERCOSUR. El trabajo destaca dos partes principales. La primcra

parte abarcará todo lo referente a las características económicas del MERCOSUR, sus

paises miembros oficiales y las caracterices económicas de Ecuador, se trabaja con

factores macroeconómicos como es el Producto Interno Bruto (PIB), balanza comercial.

La segunda parte de este trabajo está en la aplicación de indicadores de comercio

exterior como es el Índice de Ventajas Comparativas Reveladas (IVCR), y el indice de

Intensidad Comercial (llC) y la aplrcación de un modelo de gravedad. La flnalidad de

este estudio cs contextualizar a ambos actores, y tener un antecedente en forma

cuantitativa de la exportación de productos ecuatorianos y la intensidad comercial que

se tiene con este bloque comercial. Finalmente con el modelo gravitacional en donde se

analiza el volumen comercial y ciertas variables dependientes pcrmitirá mostrar la

importancia de una correcta rnterpretación sobre la desviación del comercio y la

corriente de los flujos. La aplicación de estos métodos de análisis de comercio exterior,

tanto el IVCR e IIC y el modelo gravitacional muestra de manera cuanlitativa que el

MERCOSUR es un mercado residual para el mercado ecuatoriano, ya que es el destino

de tan solo el l% de las exportaciones ecuatorianas, registrando un déficit comercial de

8 años, durante el periodo 2004 -2012, esto a pesar de que los productos ecuatorianos

ingresan en la mayoría de Ios casos con un arancel del 0% gracias al ACE N" 59.

Palabras Claves: MERCOSUR.

Comparatir a Revelada (IVCR). indice de

Arancelarias, Modelo Gravitacional.

flujos comerciales, Indice

lntensidad Comercial (llC),

de Ventaja

Preferencias
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ABSTRACT

Based on the analyzed and researched, this study addressed from a theoretical

and analytical perspective, how the bilateral relationship between Ecuador with

MERCOSUR trade bloc is handled. The study highlights two main parts. The first part

will cover everything relating to the economic characteristics of the MERCOSUR

member official countries, and economic characteristics of Ecuador, working with

macroeconomic factors such as gross domestic product (GDP), trade balance, trade

intensity, etc. The second part of the paper is based on the application ol rates of

foreign trade; like (RCA) Revealed Comparative Advantage lndex, and the Trade

Intensity Index (TII) and the application ofa gravity model. The purpose of this study

is to contextualize both actors, and have a background in quantitative export of

Ecuadorian products, and see the strong of the trade intensity that we have with this

commercial bloc.

Finally the gravity model where the trade volume and certain dependent

variables will be analyzed, will allow us to show the imporlance of, a correct

interpretation oftrade diversion and current flows. The application ofthese methods of

analysis of foreign trade, the RCA, TII and gravity model shows quantitatively that

MERCOSUR is a residual market for the Ecuadorian products, because is the destiny of

only I % of exports. A trade deficit of eight years is recorded during the period 2004 -
2012, this despite the fact that Ecuadorian products entered in most cases with a 0%

tariff due to ACE N'59

Kev Words: MERCOSUR, trade flows, Revealed Comparative Advantage

lndex (RCA). Trade lntensity lndex (TIl), gravity model.



CAPITULO I

INTRODUCCIÓN

En este capítulo se establecen los puntos claves y objetivos para el buen

desarrollo de la investigación, de esta manera, se tendrá diversos aspectos que

permitirán una mejor comprensión del análisis propuesto.

Se empezará con los antecedentes, el cual brindará una perspectiva más amplia

sobre el tema a abordar, destacando los hechos más importantes que en Ecuador y el

Mercado Comirn del Sur (MERCOSUR) han suscitado.

Adicionalmente, este trabajo determina la problemática, en donde se observa

la falta de un arreglo comercial o la adhesión total de Ecuador a lo largo de estos ocho

años, lo que ha generado que el país aún mantenga su condición de país socio con

derecho de voz pero no de voto. Adjuntamos a este apartado la justificación, la cual

proporciona información para que se desarrollen nuevos estudios e investigaciones

sobre la intcnsidad de los flujos comerciales.

Proponemos el objetivo general como es el analizar las relaciones bilaterales,

ventaja comparativa e intensidad comercial entre los países miembros del MERCOSUR

y Ecuador durante el año 2004 hasta el 2012, y diversos objetivos específicos que de

manera limitante ayudan al enfoque que se propone dar a este trabajo de titulación.
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I.I. A)iTECEDE\I'ES

El comercio ha tenido lugar en la vida de la humanidad desde tiempos

prehistóricos, este surgió en forma de tnreque, es decir el intercambio de bienes y

servicios, La concepción general del comercio intemacional para los países es la

consecución de una balanza comercial favorable, por lo que se busca que el rubro de

exportaciones sea superior a las importaciones, este concepto lleva a gravar las

irnportaciones y a favorecer las exportaciones puesto que se tiene implícitamente la

creencia de que los beneficios que un país obtiene mediante el comercio intemacional

son la contra partida de las desventajas que tienen el resto de paises. (Baez, 2014)

Para facilitar el intercambio de bienes o servicios entre países ya sea dentro del

mismo continenle o fuera, se crearon distintos bloques comerciales con el fin de que se

obtenga de forma más asequible productos en los que un país no tenga capacidad de

oferta y producción a un país que si cuente con recr¡rsos para realizarlo, aplicando así el

concepto de ventajas comparativas l.

Uno de estos bloques es el Mercado Común del Sur (MERCOSUR), que fue

instituido el 26 de Mar¿o de l99l con la firma del tratado de Asunción, es un acuerdo

de integración que sustituyó una serie de acuerdos preferencialcs bilaterales entre sus

hoy miembros oflciales: Argentina; Brasil; Paraguay; Uruguay y Venezuela, por una

unión aduanera. El tratado de Asunción establece los parámetros y objetivos del

mismo, que son la zona de libre comercio, el arancel extemo común y el manejo de

políticas comerciales, objetivos de integración claros que se han ido cumpliendo a

cabalidad. (MERCOSUR, 20 l4).

El MERCOSUR pefenece al tsrcer estadio de integración económica, que

consiste no solo en un área de libre comercio entre los miembros, la cual supone la

concesión de preferencias arancelarias entre los países y [ibre circulación de los bienes

originarios de alguno de los miembros, sino también una unión aduanera, que además

de las características del área incorpora el establecimiento de un arancel extemo común,

Io cual se espera eslé acompañado de una política comercial externa armonizada.

Finalmente se agrega la característica de ser un mercado común, donde a los beneficios

de la unión aduanera se le suma la libre circulación de los factores de la producción, es

I Ventaja comparativa: un pais tiene ventaja comparativa en la producción de un bien si el
coste de oportunidad de producir dicho bien es menor para esc pais que para los otros.



)

decir el libre tránsito de personas, capitales y servicios, haciendo de las fronteras líneas

más permeablcs. Citado por (Alvarez, 201 I )

MERCOSUR es hoy en día una de las economías más grandes del mundo que

comprende una fuerle integración entre los países de Sudamérica. Surge como producto

de alianzas estratégicas rigurosamente planificadas de economias dominantes como son

Argentina y Elrasil que posErionnente gracias a acuerdos de libre comercio y unión

aduanera logró la adhesión definitiva en el Acuerdo de Asunción de Brasil, Argentina,

Uruguay y Paraguay ( I99 I ). Este bloque comercial actualmente posee fuertes

convenios referentes a lo político y social, también abarcan tratados en el área de

seguridad, defensa, derechos humanos, educación y cultura.

Históricamente el Ecuador ha formado parte de bloques comerciales como el

Pacto Andino. transformado en 1997 en la CAN; ha sido parte de intentos de adhesión

como el ALALC y ALADI. Algunos esfuerzos se direccionaron a nivel del ALBA y la

UNASUR creadas hace pocos años y a las cuales el Ecuador se incorporó en los años

2009 y 201I respectivamente. En este ámbito se cuenta también con los sistemas de

preferencias arancelarias, con la Unión Europea llamado SGP, y con los Estados Unidos

el ATPDEA2, a estos dos últimos acuerdos mencionados los gobemantes de Ecuador

renunciaron hace poco a sus beneficios,

El l8 de octubre del 2004, Ecuador formalizó su ingreso al MERCOSUR como

miembro asociado luego de la suscripción en la ciudad de Montevideo mediante el

Acuerdo de Complementación Económica No 59 CAN - MERCOSUR, este acuerdo

tuvo como flnalidad de fortalecer el proceso de integración de América Latina, al fin de

alcanzar los objetivos del Tratado de Montevideo 1980.

Ecuador es un socio comercial importante del MERCOSUR en el ámbito

agropecuario; donde provee de productos agricolas y aunque mantiene un saldo

comercial negativo con Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay y en algunos años con

Venezuela su relación bilateral aún sigue siendo muy importante para el desanollo de su

economía gracias a los acuerdos de complementación económica; su condición de

asociado le otorga derecho de voz pero no de voto en las decisiones de politica que

realizan las diferentes instancias de la organización. (FEDEXPORT, 2012)

r ATPDEA: Ley aprobada por el congreso norteamericano que otorga beneñcios a los bienes
que llegan desdc Ia zona andina.
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El Acuerdo de Complementación Económica N'59 (ACE 59) incluye 4.958

productos lo que ha impulsado a que las partes contratantes se esfuercen para que las

relaciones comerciales mejoren entre los bloques, CAN - MERCOSUR.

El presente trabajo de titulación se centra en analizar la incidencia en el

comercio intemacional del Ecuador con la aplicación de ciertos modelos de instrumento

comercial que ayuden al buen entendimiento de los flujos comerciales que mantiene el

Ecuador con este bloque comercial.

I.2. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Ecuador un país agro-exportador, si bien ha sido y es, una economía agrícola,

no se ha caracterizado por ser una economía exportadora, y no lo ha sido, porque la

política macroeconómica no se orientó a estimular la producción de bienes transables.

La economía ecuatoriana se abre lentamente al mercado mundial sin embargo cl énfasis

en las politicas proteccionistas repercute en el mercado internacional provocando que el

producto país no pueda entrar a competir con productos extranjeros,

A esto se suma la escasa inserción dc Ecuador a bloques comerciales o

acuerdos bilaterales como por ejemplo la UNIÓN EUROPEA, APEC, NAFTA y

MERCOSUR la falta de estos acuerdos ha contribuido a un desarrollo económico lento,

frente a otros países sudamericanos como es e[ caso de los países vecinos Colombia y

Peru que ya cuentan con una integración plena a distintos bloques comerciales,

permitiéndoles una representación muy significativa en el comercio intemacional.

Es por esto que uno de los principales inconvenientes para el progreso

económico de Ecuador en el ámbito global sigue siendo [a poca presencia que se tiene

en bloques comerciales de gran extensión. Se hace entonces necesario evaluar la

relación bilateral con países miembros al Mercado Común del Sur para determinar el

nivel de competitividad con respecto al bloque además en este estudio se investigará el

impacto comercial de forma individual con Brasil, Argentina, Uruguay y Paraguay

demostrando cuantitativamente la factibilidad de mantenerse como miembro asociado

colaborando individualmente con cada pais o integrarse definitivamente a este bloque y

actuar de manera conjunta para Ia toma de decisiones y e[ desarrollo de la balanza

comercia[.



j

l.-j. Jtis'l'il.tc \('tÓ\

Conocer la intensidad de los acuerdos comerciales entre Ecuador y los p;rises

miembros del Mercosur es uno de los objctivos de esta investigaciólt, porque se podrá

analizar la evolución del comercio intemacional ecuatoriano y en base a la problemática

descrita crcar puntos de criterio que ayuden a evaluar el porquó de estos flujos

comcrcialcs. con la implementación de indicadores y datos históricos, con el fin de tencr

un estudio cuantitativo de la balanza comercial Ecuador MERCOSUR-

El estudio tle los flujos comercialcs dc la balanza comcrsial Ecuaclor -
MERCOSUR permitirá obsen'ar cirmo la exportación dc los productos ecuatorianos ha

ido oscilando dcsde el año 2004 y pese a quc existcn divcrsas cxplicaciones y

simulacioncs dc negocios en los cuales se analiza la adhcsión al Mercosur este aporte

dará a conocer las transacciones que el país ha tenido por individual con cada miembro

oficial dc estc bloque comercial a lravés de los dil'erentcs acuerdos que están cn

vigencia.

Con cl tin dc definir una idea concreta respecto a las rclaciones que tiene

Ecuador con el Mercosur se dcsea determinar qué debe y puede haccr el Ecuador a tln

de profundizar sus relaciones con este hloque comercial es por cllo que se ut¡lizará

índices para mcdir el flujo comercial con cada país que intcgra cl Mcrcosur. su ventaja

comparativa y su intensidad comerciall estos indiccs revelarán la ef'ectividad que tiene

el país para realizar intercambios de bienes y fbrtalecer aún más el acuerdo de

Complemcntación Económica r.vo59 en el cual Ecuaclor se cncuentra suscrito desde el

año 2004.

I.4. PLANTEAMIENTO DE OBJETIVOS

Objctivo General

Analizar las relaciones bilatcralcs. ventaja comparativa e intensidad comcrcial

entre los paises miembros del MERCOSUR y Ecuador desde el año 2004 hasta el 2012.

Objetivos [Jspecíficos

Analizar las principales caracteristicas económicas de los paiscs miembros
oficiales del MERCOSUR y Ecuador.

Investigar los principalcs productos de intercambio importación/exportaciiin de
productos tradicionalcs no petroleros entre Ecuador y los paises miembros del
Mercosur.
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. Identificar los acuerdos bilaterales entre Ecuador y Mercosur.

¡ Demostrar los resultados obtenidos a partir del estuclio de los indicadores de
comcrcio cxterior entre Ecuador y los paiscs miernbros oflciales del Mercosur.

t.5. \t.( \\( t.. t)t._t. t_s'l t t)t0

La importancia de estc estudio se basa, en determinar la ventaja compctitiva e

intensidad comercial quc existc entre Ecuador y los miembros otlciales del

MERCOSUR, establecientlo parárnetros y ohjetivtis con el fin de deflnir lo quc se desea

lograr con cste análisis. Actualmentc año 2014 cxistcn varios estudios dc cómo es la

relación comcrcial cntrc Ecuador y el MERCOSUR, los cuales son un aporte intinito

para el desarrollo de este trabajo. ya que permiten tcncr un visión más clara de lo que ha

pasado en años anteriores, de esta f'orma servirán y serán citados pertinentemente como

referencia muy valiosa.

El presente estudio, analiza y cuantitica los flujos comerciales durante ocho

años que ha mantenido el Ecuador con el bloquc, como se ha manejado la exportación

ccuatoriana con respecto a las importaciones. Esta intbrmación será verillcada con

ayuda de base de datos intemacionales y soportada con la aplicación de los indicadores

de comercio exterior. además de quc también se estudiará Ia relación bilateral existente

entre Ecuador y los cinco miembros que conlcrrman el MERCOSLTR, Brasil, Argentina,

Uruguay, Paraguay y Venezuela.



CAPITULO II

REVISION DE LITERATURA

En este capítulo se examina diversos modelos económicos que varios autores

plantean para poder calcular e[ flujo comercial, mediante el cual se hace un análisis más

profundo de las distintas posturas que Ecuador mantiene con los países del

MERCOSUR a nivel del comercio internacional. Para el desarrollo cuantitativo se

aplicó instrumentos de comercio exterior, en donde se destacan los indices de Ventaja

comparativa Revelada y ct de Intensidad de Comercio, finalizando con un modelo de

gravedad. Es en este apartado donde se realiza la investigación de distintas literaturas y

trabajos previos que hacen uso de estos instrumentos, de tal forma que se aplique de

manera acertada a los diferentes análisis.

Se menciona que los trabajos consultados varían según autor y época realizada.

sulriendo cambios y mejoras. Se han escogido los modelos en base a problemáticas

similares a la de este trabajo en donde realizan estudios de comercio exterior y hacen

uso de los mismos. Todos los modelos aqui mencionados se aplicaran más adelante

para el respectivo cálculo y análisis, se recalca que los datos a utilizar son de luentes

secundarias, es decir son datos obtenidos a través de bases de datos online tales como

TradeMap, Banco Mundial, Banco Central del Ecuador, etc.
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2.1. Ventaja Comparativa Rel elada

Existen pnncipalmente dos teorías prominentes de comercio basadas en la

ventaja comparativa: La tenría ricardiana y la teoría ds Hcckscher - Ohlin (H-O). La

teoría ricardiana asume que la ventaja comparativa surge de las dif'erencias clc

tecnología entre los países, mientras que la teoría HO sugierc que las tecnologías son las

mismas para todos los paiscs. En cambio. la teoría H - O atribuyc ventaja comparativa

a los costos dc las diferencias resultantes de los precios dc los factores entre los países.

En resumen. las predicciones de las teóricas del comercio orttidoxo (clásica) se

basan cn cl principio de la ventaja comparativa que sc deriva de la determinación de los

precios relativos, es decir, las dif'erencias en los prccios relativos de prc

comercialización entre los paises, que se han destacado por la oferta y Ia der¡anda de

f'actores.

De acucrdo con la tcoría de HO, la ventaja comparativa de un pais cstá

tletenninada por su escasez rclativa de los f'actores es decir sus ratios de dotación de

f'ackrres, cn comparación con cl resto del mundo o de un conjunto de países.

Sin embargo, se sabe quc la mcdición de la ventaja comparativa y probar el

(HO) la teoria de Heckscher Ohlin tiene algunas dilicultades.

Antc este hecho, (Balassa, 1965) propone que puede que no sea necesario

incluir todos los componentcs que afectan la ventaja comparativa del país. En car¡bio.

sugicre que la ventaja comparativa es "rcvelada" por los patrones del comercio

observados. y en linea con la tcoria, sc nccesita precios relativos pre-comerciales que no

son obscrvados. Por lo tanto, dcduciendo la ventaja co¡nparativa dc los datos

obsenados se llama "revelada" ventaja comparativa (VCR). En la práctica, este es un

método comúnmente aceptado para el análisis de datos comerciales. (Balassa, 1965)

Deriva un indice llamado el índice de Balassa que mide la ventaja comparativa de un

país.

Bela Balassa (Balassa, 1965) publicó hace cuarcnta años un trabajo onentado a

anali:ar los cJbctos de largo pla:o de la apertura comercial, utilizando por primera vez

el índice dc <<ventajas comparativas reveladas>> (VCR). La idea básica es que dichas

ventajas comparativas son factibles de ser reveladas a través del análisis de los flujos de

comercio intcmacional. (Cafiero, 2006). El indice de Balassa trata de identiticar si un

pais tiene una ventaja conrparativa "revelada" en lugar de determinar las fuentes
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subyacentes de la ventaja comparativa. Sin embargo, como fue sugendo por pnmera

vez por Balassa, la definición de VCR ha sido rcvisada y modificada de tal manera que

ahora existe un número excosivo de ¡nedidas,

Sin embargo, antes dc quc Balassa introdujera su famoso indice de VCR en

l9ó5, (Leisner, l95tl) ya habia contribuido a la literatura empírica del VCR. En este

sentido, (Leisner, 1958) realiza el pnmcr estudio sobre todo lo que tiene que ver en el

ámbito de la VCR.

A metlida que se avanzó con el estudio de este indicador que posteriormente

fuc presentado por (Balassa, 1965) tue ampliamente aceptada y posteriormente

modificada del VCR en la literatura. El análisis de (Balassa, 1965) tuvo críticas de

parte dc colegasl que añaclieron despuós su propio análisis y variantes, aunque estas

tienen sus propias vcntajas y desvcntajas, a pesar de esto el indice VCR de (Balassa,

l9ó5) es el que ha sido utilizado en divcrsos estudios de comercio bilateral en tod<i el

mundo.

Este indicador es utilizado para analizar las desventajas o ventajas

comparativas de los intcrcarnbios comerciales de un pais con sus socios comerciales o

divcrsos grupos de paises. Su versión más simple es la de la Balanza Comercial

Relativa. (Duran & Alvarez, 2010).

Diversos autores han usado datos sobre ctrmercio para medir la ventaja

comparativa cntre ellos esta (Leisner, 1958); (Vollrath. l99l).

I lBorven, l98l) critica al índice sosteniendo que la ventaja comparalr!'a es un concepto que se

basa en el comercio neto (exportaciones menos imponaciones) y debc rclacionarse con los niveles dc
producción domésticos.
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2.2. Índice de Intcnsidad del Comercio

El índice de intensidad del comercio (llC) se utiliza para determinar si el valor

del comercio entre ambos países es mayor o menor dc lo que cabría esperar, sobre la

base de su importancia en el comercio mundial.

El índice de intensidad de comercio combina los efectos sobre el comercio

bilateral de las diferencias en las complementariedades comerciales bilaterales y de las

diferencias en los costos de transacción involucrados en el intercambio con los distintos

socios. (Anderson & Norheim, 1993) Expresan el índice de intensidad de comercio

como el producto de un índice de complementariedad comercial y un indice de sesgo

geográfi co no explicado.

El índice de Intensidad de Comercio es usado para determinar si los valores de

comercio entre dos países o regiones están de acuerdo con lo que se espera obtener, de

ese modo según (Mikic & Gilbert,2007), este índice nos dice si r¡n país está expolando

más, en media, para otro pais de lo que el mundo exporta para ese país de destino. Es

decir, mide la intensidad relativa del comercio bilateral.

Este indice corrige el sesgo del Índice de comercio intrarregional, al pesarlo en

el comercio mundial. Formalmente, se calcula dividiendo el índice de comercio

intrarregional para el pcso de Ia subregión o grupo de países en cuestión en el comercio

mundial.

El IIC varía entre cero y más infinito. Los valores mayores que Ia unidad

indican que existe una relación más intensa en el comercio bilateral en comparación con

el comercio total de país. Una ventaja de ese índice es que el no presenta cualquier

sesgo en función del tamaño de los flujos de comercio de los países (es decir, numero de

productos), lo que permite comparar los indices entre regiones o países y a lo largo del

tiempo, aun cuando las exportaciones están creciendo a tasas elevadas.
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2.-1. Ilodelo de Cr:ryctlad

La ecuación de la gravedad se ha utilizado una y otra vez para analizar

empiricamentc el comercio entre los paises del mundo. Se ha def,rnido como una

herramienta importante para cl desarrollo del comcrcio intemacional gracias a su

correcta aplicación para cl análisis de flujos de comercio bilateral. Es por esto que se lo

ha utilizado en miles de trabajos de invesrigación que cubrc todas las áreas de comercio.

Este modelo ha llegado a ser un punto de partida para sl análisis de las corrientes

comerciales y demás análisis de comercio exterior.

La aplicación de los r¡odelos dc gravedad para analizar los flujos dc comercio

inlcmacional tue iniciada por Tinbergen+ y luego continuó por, Linncmann y muchos

otros estudiosos.

(Linnemann, l9ó6) un miembro tlel equipo de Tinbergen, trató de combinar cl

cnlirque de Ia "fisica" del ADN de la teoria económica, colocando el modelo cn un

marco H-O donde las ventajas comparativas determinan el comercio. En lugar de las

dif'crencias en la dotación de tactores que son la tuerza impulsora detrás de las ventajas

comparativas, las economías de escala y difcrencias en la tecnología, son los f'actores

erplicativos de esta ventaja. Scgún (Linnemann, 1966) el comercio potencial depende

de las difercncias de tamaño dc la población con el comercio que se conclacionó

negativamente con el tamaño. Por último la resistencia del comercio como los costos dc

transportc, así como los aranceles, las cuotas y los acuerdos comerciales pref'erenciales

tambión inf)uycn en el comcrcio.

El modelo también se ha aplicado con éxito a los flujos de diterentes tipos,

tales como la migración y la inversión extranjera directa. Con el tiempo, se han añadido

las otras variables explicativas para el modclo como las mediad del tamaño de las

economias, las posiciones geográficas. culturales, la religión y acuerdos comerciales

regionales y econ(rnricos.

(Anderson, 1979) deriva del modelo de gravedad utilizando un reparto del

gasto comercial que indica fünciones idénticas a las de Cobb-Douglas de preferencia

para todos los paises, v las funciones de utilidad débilmente separables entre bienes

transables y no transables. En este caso, maximización de la utilidad bajo la restricción

de ingresos produce acciones de bienes transables que son funciones de precios de los

¡ Jan Tinbergcn. Economista holandcs primer ganador del Prenrio Nobel en Economia en 1969
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bienes objeto de comercio.

Posterior a (Anderson. 1979) cuyo análisis tcórico lue a nivel agregado,

(Bergstrand. 1985) dio una base microeconómica para el modelo de gravedad en el

marco de un modelo de equilibrio general del comcrcio mundial. El análisis produce la

demanda de importaciones y la of'erta de exportaciones que junto con la condición de

equilibrio, conducen a una ecuación de forma reducida por las cantidades de

exportaciones e importaciones y los precios. Sin embargo esta forma reducida elimina

todas las vanables endógenas de la parte explicativa de la ecuación, los ingresos y los

precios también dejan de ser variables explicativas del comercio bilateral. Por tanto, en

lugar de la sustitución de todas las variables endógenas, el autor resuelve el sistema de

equilibrio general de retención sólo en parte de los ingresos y ciertos términos de

precios como variables explicativas y tratarlos como exírgeno-

Deardolf (1995) también ofiece una dcrivación teónca dc la ecuación de

gravedad, incluso en cl marco del modelo de Heckschcr-Ohlin en clos casos. Primero

con el comercio sin fricción y pref'erencias idénticas. donde sc supone que la clccción

aleatona rle los socios comerciales de los consumidorcs y dc los productores y la
segunda con impedimentos comerciales asumiendo precios de los tactores de

desigualdad El autor muestra que cn primcr lugar, que no cs en absoluto tan dificil de

justificar las fbrmas más simples de la ccuación de gravcdad dc las teorias estándar, en

segundo lugar, debido a quc la ecuación de gravcdad parece caractcrizar una gran clasc

de modelos, su uso para probar cualquiera de ellos es sospechoso.

La extraordinaria estabilidad de la ccuación dc gravedad y su poder para

explicar los flujos ct¡merciales bilaterales impulsír la búsqucda de más dc una

explicación teórica para ello. Considerando que el análisis cmpírico es anterior a la

tcoria, ahora se sabc que la mayoría de los modelos dc comercio requieren la gravedad

con el fin de trabajar los tlujos comerciales.
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En esta sección del trabajo de investigación. denominado como metodología'

se detalla y riescribe el tipo de investigación que se va a aplicar para la consecución dc

los posteriores rcsultados. Sc destaca que Ia investigación tiene un enfi)que tanto

cualitativo como cuantitativo dando como resultado un análisis mixto en donde se han

realizado la investigación descriptiva y explicativa a partir de datos secundarios para

p«rceder con la aplicación dc los modelos de comercio.

Con respecto a las ecuaciones de comercio a utilizar para realizar el análisis de

estc trabajo, se procederá a dctallar y describir el sigrrificado dc cada factor que la

compone, asi los índices de ventaja comparativa revclada e indice tle intcnsidad

comercial podrán ser cxplicados para un mejor entcndimiento en el momcnto dc

interpretar los resultados.

Final¡¡ente se ponc en escena el modelo de gravcdad, un modelo económictr

que explica el volumen comercial cntre dif'erentes países del mundo. el desanollo de la

ccuación se la podrá encontrar en cste capitulo en donde se explica cómo se componc y

tlc quc variublcs depcnde le ccuacitin.
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l.l. Enfoque de la Investigación

Se ha deter¡¡inado quc el enfoque de la investigación sc realizará de tbrnla

nlixta, es decir sc usará la rnetodología cuantitativa y cualitativa. El usar una

nretodologia cuantitativa en estc estudio, pennitirá alcanzar los objetivos propuestos de

la investigación. fácilitará la interpretación de los datos recolectados, tratando de lograr

una mayor etectividad para plantear las diferentes conclusiones dcl estudio. Este tipo de

ntetodología pennite que el o los investigadores, puedan acceder a Ia recolección de

datos, siendo éste paso el nrás inrporlante para el desarrollo de la investigación, pues se

pretende observar y medir el contportarrr ienro de Ios datos recolectados a lo largo de un

periodo detemrinado.

Tanrbién se aplicará r.rna nretodologia cualitativa, la misma que permitirá a los

investigadores, ernitir opiniones subjetivas sobre los datos observados. analizar de

manera individual el comportamicnto de los mismos y también contribuirá a que la

investrgación sea interpretaliva.

.1.2. -l 
ipos de inr r:stigacir'rn

Los tipos de investigación aplicados serán de tipo, descriptivo y conelacional,

éste último se lo aplicará, puesto quc se pretendc determinar la correlación quc existe

entre la variable dependientc y las variables independientes, en el análisis dcl modclo

gravitacional, detallado más adelantc.

Es nccesario la obtención dc datos secundarios, en este caso se t¡sarán datos

secundarios para el desarrollo del prescnte trabajo.

Éstc tipo de investigación da paso a la investigación descriptiva, que sc define

como un intcnto de explorar y explicar a la vcz que proporciona lnás infonnación sohrc

un tcmá. También permite medir las dilerentes variables investigadas, cada una

indepcndientemente de la otra, con Ia finalidad dc poder describirlas.

-l.-1. l.ucntes (lr (lirt(|s

Existe¡r dos mancras de poder obtener los datos, por medio de dat<is primarios

o sccundarios. Si se habla de t¡btener datos primarios. se mcnciona que el investigador

recolectará datos por medio de encuestas, entrevistas. tbcus group, entre otros: esto con
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el propósito de obtener datos de printera mano, pero la desventaja de optar por ésta

técnica, es que suele ser costosa y puede durar mucho ticnipo.

Por otro lado, si se obtienen datos secundarios, la investigación puede tornarse

ntás rápida, pero se debe de to¡nar en cuenta lá tuente de datos de donrle sc obtendrán

las respuestas que sc están buscando, sea contlable y conrprobada. Para ésta

investigación. se proccdcrá a obtener datos secundarios. por rnedio de páginas rveb,

investigaciones previas y textos fisicos.

-1..1. ínrlice tlo Ventaias ( onrp:rrativas Rcrelutlirs (Ii \1...\SS.\)

El índice de ventaja cotnparativa revelada se calcula suponiendo que un mundo

está compuesto por dos países que intervicnen en el intercambio comcrcial de dos

bienes.

La realización del cálculo simultáneo del mismo indicador tanto para diversas

subregiones y/o paises. permitirá verihcar donde se encuentran las pnncipales ventajas

potenciales para cada pais o región. así como también observar en que sectores hay

nrayor o mcnor coincidencia estructural, El cálculo del indicador puede rcalizarse

utilizando serics temporales. (Duran & Alvarez,20l0).

Hcr¡acirin l.lndir:c rlc Yenta.ias ( ()nlpariltilas Ilerelutlas dc []lllss¡t

X M kk

¡ofi: tlt ijt (1)
Xiwt M k

i rvt
Dondc':

. Xkü,: Exponaciones del bien k realizadas por el país i al nrercado j en cl año t.

. Xiorr Exportaciones del bien k realizadas por el pais i al mundo rv en el año t.

. Mki;,: lmportacioncs del bien k realizadas por el país i rlcsde el mercado j en t.

. Mki* r: lmportaciones tlel hicn k realizadas por cl país i desde el rnundo u,. o un
rnercado específico, en el año t.

Como mucstra [a formula, esta pucde tomar valores positivos o ncgativos. Un

índicc negativo/positivo será indicativo de un déficit/superávit en el total del comercio,

y cxpresa una ventaja,'desventaja en los intercamhios comerciales. En otras palabras, un

índice de VCR mayor que cero será ind¡cativo de la existencia de un sector compctitivo

con potencial, y un índice negativo, de un sector importador neto carente de
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conlpetitividad fiente a tcrceros mcrcados.

Para el cálculo dc este indicador puede utilizarse series temporales. para cste

estudii¡ se realizará mcdiantc series dc ticmpo anuales.

lintonces. a partir de la fórrnula ( I ), (tsalassa. 1965) propone medir el grado de

irrrportancia de un producto dcntro de las exponaciones de un nrercado a otro. \'ersus la

irrrportancia de las exportaciones dcl mismo pais en las exportaciones del nlisnlo

producto hacia el nrundo. Por ende. sc obtienen las siguientcs ccuaciones.

I.culcirin l. l\'( l{ apliclrlt ¡lura l:rs Iirportacirrncs

rB,f 1x) -
X!,+ XT¡¡

(2)yl* + XT¡*
Donde:

. Xr,,- lixponacioncs del bien k dcsdc el país i alj.

. XT,r Exportacioncs totales dcl país ialj,

. xt,*= Exportacioncs dcl bicn k del pais al nrundo

. XT," Fixportacioncs totalcs dcl país i al nrundo.

l.lcrrncirin -1. I\'( lt aplicadrr ¡rara las lntportitcioncs

rBlj(M) = 
=*!,1 

Y.l' (3)' Mi*+ MT¡*
. U!¡ = lrrrporracioncs dct producto t rcalizadas desde los priscs a comprar i hacia cl rrrcrcado ,¡

. Ml* - lnrponacioncs dcl prorJucto * rcalizadas dcsdc el nrcrcado I cn co¡nparación al mundo rr

. MTii = lruportacioncs dcsdc cl ¡rtcrcado cspccifico I cn rclación a los paiscs a comFraru

. MT¡n = Intportacioncs totalcs dcsdc cl ntcrcado csptcilico I cn cornpuración al mundo n'

Para una rncjor interpretación del análisis del IVCR las ecuacit¡nes (2) y (3)

pueden norrnalizar a un máxinlo de I y un ¡línimo de I, para podcr interprctarlos con

mayor prccisitin y una visirín menos cornpleja. Qucdando de esta lbnna:

Ecunción 4. indice de Ventajas Conrparativas Revetadas .r-ormalizada

IVCR - 1
VCR Norm - (4)

lVCR + 1

IJs importantc docunrcntar trcs posibles deducciones en el IVCR qr.re resulta
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luego de normalizar con la ecuación (4), estos se interpretan de scgÍrn Ia siguiente

esca li¡ :

[.nrrc +0.-]l y + I Existc ventaja para el pais,

Entre -0.33 y - I Existe clesventaja para el país.

Entre -0.33 y +0.li3llxiste tendencia hacia un corlcrcio intraproductoj

3.5. indice de Intensidad de Comercio.

Se calct¡la co¡¡o:

llcurr:ión 5. lntensidad dc las Erportaciones

(s)

[]curcir'in 6. Intensid:ld dc las Intportacionrs

(Ii'- r ln,r/Ii'= r M ru, nt.,,)

l-cuncirin 7. lntcnsirl:lrl tle ( onrcrcio

(6)

(7)(Ii.,(t,, + ¡n,,) fLi'=t(X r*"t,,, ¡ + My,n¿¡,t",i)
(rLr(Xr.,¡.r"., + X¡u,n¡',)/(Xy,^¿tot*¡ * M ¡7,,,,¿,,,,,, ¡¡

Donde:

. rii son las exportaciones desde el pais i hacia el socio I

. mil son las importaciones del pais r hacia el socioT

. Xr¡ son las exponaciones totales del país i

. X¡li son las irrportaciones totalcs dc un país i

Cuando cstc indicc es igual a la unidad. no existe sesgo gcográfico en el

corncrcio con cl socio j cn el senlido de que la pa¡ticipación de j en las cxportaciones de

i y en las importaciones rnundiales es la misma. Por el contrario, si lij > I (lú < l), la

proporción de las exportacionss del país i que tiencn por destino el socio j es nrayor

(mcnor) que la que correspondería de acuerdo con la participación de j en la demanda

: Co¡ncrcio lntraproducto: cxistc un posiblc intcrcambio comcrcial dc un mismo p«rducto por
panc clc dos paise's o cntrc dor cmprcsas transnacionalcs.
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nrundial de inrportaciones, es decir. la que existiría en ausencia de sesgo geogrático

(cEPAL, 2009)

Il:¡ lt go dc r alt¡rts:

El valor del índrce de intensidad dc comercio tiene un rango desde 0 a 100. Si

cl valor es 0, no conlleva relación comcrcial entre los países socios. Por otro lado. si cl

valor es 100 indica las relaciones conterciales son altas.

Si el indice de intensidad de importación es más de 100 o menos, indica que cl

país está importando más o menos del socio de lo que cabría esperar de la participación

de ese país en el total del come¡cio mundial. En las exportaciones tambiéti, si cl valor

es 0 implica un vinculo dc quc las exportaciones entre cstos dos países, es rnuy

insigniñcante sin embargo si el valor está más cerca de 100 indica que el rendimiento es

signilicativo y si es superior a I00 indica quc el país está exportando más a otro país de

lo que se podria csperar su participación con los países del conrercio mundial.

-1.6. \ I orlclo (ir¡tr it:tcionrl

El análisis del modelo gravitacional es una técnica utilizada para predccir cl

valor desconocido de una variable del valor conocido de dos o más variables- tarnbién

llamado "predictores". Existen varios modelos que explican los ujos comcrcialcs

entrcs paises o bloqucs dc paises desarollado por Tinbergen (1962), el cual establece

una similitud entre la teoria dc la gravedad de Nervton(l6tl7) y la rclacion entre los

flujos contcrcialcs ) otros covcriantes.

Supuestos del Nlodclo Gravitacional

El r¡odelo gravitacional establece que la relacion entrc el flujo comercial cntre

dos paiscs es proporcional al ingreso de amb<ls paises e inversamente proporcional a [a

distancia entre cllos. La ecuacion puede formularse como:

Ecuación 8. F unción Cobb-Douglas

,,!.,,,p,
b''t = tt "-:+- (8)
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Donde:

F.7 Es el volumen comercial entre los paises i y ló

y¡ Es el ingreso del país d nredido por cl PlB.

y¡ Es el ingreso del pais i medido por cl PIts.

g Es un parámetro que se conoce coÍro "constante gravitacional"

Al cxpresar cl modelo cn lbmra logarítmica, cs posiblc usar el método de

mínimos cuadrados ordinarios, dcbido a quc el nrodclo es Iineal en los parámctros- El

modelo econoniétrico rest¡ltante es el siguientc:

llcuacién 9. E,cuación del nrodclo lincal

lnF¡¡, = 6 +Ér lny¡¿ * p2lny,¿ - alnd,¡ +f O*tnr*¡ +lyLzt¡ +u,,t l9l
KT

La metodología más apropiada para estimar modelos gravitacionales es la del

modelo de componentes de errores de una vía. Para dicha especificación es necesario

usar datos de panel. Los datos de panel son preleribles a los datos de corte transversal

por diversas razones. Baltagi (2005) nombra algunas razones, entre ellas:

o Los datos de panel permiten capturar la heterogencidad de los agentes

económicos,

. Existe más variabilidad en los datos,

. Se reduce la colinealidad entre los regresores.

. Se dispone de más grados de libertad, y

. los estinradores son más eficientes

n EI volu¡ncn comcrcial pucdc scr mcdido como cl tlujo dc c\Fonactoncs () tmponacioncs. o
como la suma dc ambos. []ara el prcscnlc cstudio sc utilizará la sunra dc r'xponacioncs e importacionüs
dcl [icuador ct¡n distintt:s paiscs.



CAPITULO IV

CT\RACTE,RiSTICAS F],CONÓ}IICAS DEI, ECUÁDOR Y NIERCOSTIR }'SI-

RE,LACIÓN COi\IERCIAI-

Iln este capítulo, se analizaran las distintas características nrás relevantes de

cada país miembro del MERCOSUR, asi misnro se ntostrará la situación económica del

Ecuador nlediantc la observación de índices nlacroeconómicos como el PIts, la balanza

comercial y los intercambios de productos que hay entre estos paises.

Tanlbién se analizaran los diversos acuerdos colnerciales que tuvicren los

países los mismos que son pilares lundamentales para la economía del país. Es por eso

que se analizaran los acuerdos Yigentcs que Ecuador tiene con sus socios comerciales,

así mismo sc abordaran temas de pref'erencias arancelarias con los países que Ecuador

mantiene acuerdos o tratados comerciales.

En cuanto a lo referente al bloque comercial MIiRCOSUR este apartado

ntuestra los antccedentcs. gencralidades, la organización del bloque y diversas

caracteristicas que suman valor agregado para correcto disccmimiento para el análisis.

Además abarcaremos características económicas de los cinc<l países miembros como

son Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay y Venezuela.

Como punto ñnal de cste capitulo se expone mediante grá{icos estadisticos

como ha sido el intercambio dc bicnes tradicionales no petroleros más exportados e

inrportados desde y hacia Ecuador.
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4.1. srruAcrór acoxór\IICA DEt, ECUADoR.

Ecuador ha sido blanco pcrfecto para que la rccesión ntundial golpcara dos dc

las mayores tücntcs de ingrcsos dc cxtraujeros al misuro tiernpo y de llanera drástica cn

cl pais: las exportaciones de petróleo y las rcmcsas dcl exterior. Por otra parle, conto

una cconomía dolarizada y sin su propia moneda, sus opcioncs para rcspondcr a la crisis

fücron y son linritadas. Pcro Ecuador lue capaz dc rcstat¡rar cl crecinriento rápido al

actuar crcativamcnte para solucionar los retos dc irnpulsar cl crccinricnto cn una

cconomía pequeña y dolarizada.

La economia de Ecuador sufrió sólo una leve recesión durante la crisis mundial

de 2008-2009, una hazaña notable. dado quc Ecuador tienc el dólar de EE.UU. como

nroneda. Como tal, no tiene control sobrc su tipo dc cambio. y el uso nruy limitado de la

política monetaria - dos de los tres instrumcntos de política macroeconómica más

importantcs que se pueden utilizar para contrarrcstar la caida de la denranda privada. El

gobienro Iuchó contra la recesión de dos nraneras: a través de la política Iiscal

expansivaT - incluyendo la ampliación dcl acceso a la financiación de la vivienda - y

manteniendo las tasas de interós bajas y limitando la cantidad de reservas de los bancos

que podrían dejar el país.

llustraciirn 4.1 PIB nominal licuador pcriodo 200,1 -2012

c
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De acuerdo a los datos presentados en el Grafico l, muestra un crecimiento

anual para cada sector y tipo de gasto. La reciente recesión no era muy profunda en el

7 Politica liscal expansiva: Llarnarla también de estimulo a la cconomia cs cuantlo ha¡,crisis y
la demand¡ agrcgada cs insuficir'nle, cslo supone que hay ca¡racidatl productiva sin utilizar y sij gcnt:ra

dcscm¡rleo. (L-DUCAI IVA CAl'llDU. 20l4)

t
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Ecuador; duró tres cuartos de finales de 2008 hasta mediados de 2009. La pérdida total

de PIB fue del 1,3 por ciento durante la recesión; después de cuatro trimestres

adicionales a la economía volvió al nivel previo a la recesión de la producción y, dos

años después de la recesión empezó la tendencia de creciniiento.

El rubro de la constmcción ha experimentado un fuerte crecimiento durante los

últimos años, como muestra la tabla l, pero este rubro no tiene un crecimiento acelerado

de forma espectacular para el 201 I , con respecto a la construcción se puede observar un

crecimiento de más del 40 por ciento del PIB total para el año 2011. También ha

cxperimentado un fuerte crecimiento en otros sectores, como la agricultura, comercio y

la manufactura, pero el crecimiento de la agricultura es una recuperación respecto al año

anterior del decline.

La economía del Ecuador ha ido mejorando, esto a consecuencia de su interés

por ser pane de una zona libre de comercio, su presencia en diversas organizaciones

intemacionales y una apuesta acertada a la diversificación de sus productos exportados,

así como también las rcformas de sus instituciones financieras han ayudado a la

restauración de su balanza comercial.

La exportación de bienes primarios y la importación de capital y productos

manufacturados se han caracterizado históricamente en el comercio de[ Ecuador.

Mientras que e[ petróleo sigue siendo la principal exportación de Ecuador y la fuerza

económica, la diversidad creciente de los productos de exportación (en particular el

reciente aumento dramático en la exportación de flores cortadas, en sólo unos pocos

años) se ha tomado en la reducción de la volatilidad histórica de los ingresos de

exportación de Ecuador y está ayudando a estabilizar su economía.

Los Estados Unidos, países de la Unión Europea, Colombia, Chile y Japón son

los socios comerciales principales de Ecuador. En 1998, Estados Unidos exportó por

USD l,ó mil millones de dólares en bienes a Ecuador, o alrededor del 30% de las

importaciones totales de Ecuador, y recibió casi el 40% de las exportaciones de

Ecuador, por lo que es el principal socio de importación y exportación del país.

Colombia, Japón, México, Venezuela, España, Alemania, Brasil y Chile en conjunto

suministran una participación de aproximadamente el 4OoA del mercado de importación

de Ecuador y del mismo modo, fueron los destinos de casi el 40% de las exportaciones

ecuatorianas. El comportamiento de las exportaciones del el año 2004 han tenido una
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recesión porcentual hasta el año 2007, esto debido principalmente a que se tuvo un

déficit del servicio financiero y servicios relacionados, inmobiliarios y servicios de

leasing (Banco Central del Ecuador, 2001-2013), en ese mismo año también se observa

que hubo una variación porcentual negativa del 27,5 en los productos metálicos,

maquinaria y equipo.

Para el año 2005 el escenario fue más crítico para el pais, ya que las

exportaciones cayeron en un 8,ó%, para ese año los valores que en el 2004

proporcionaban porcentajes negativos se han recuperado, en el 2005 los servicios

financieros tuvieron un gran aumento, el porcentaje de variación positiva fue al menos

cinco veces más que el año anterior, si se compara la cuenta de extracción de petróleo

entre el 2004 y 2005. es claro notar que hubo un déficit, el porcentaje de variación cayó

en 31,7 puntos con respecto al año anterior.

En el año 2006 hubo una recuperación mínima en la cuenta de extracción de

petróleo, aunque la caída del total de exportaciones básicamente se dio por un rubro en

especial: nuevamente el "servicio financiero y servicios relacionados, inmobiliarios y

servicios de leasing".

Para el 2007 ya se observa un cambio un tanto positivo para el total de

exportaciones, básicamente la cuenta de servicíos financieros ha sufrido unos cambios

realmente drásticos, para ese año, el porcentaje de aumento fue bastante considerable,

ya que fue el púnico rubro que generó ese porcentaje positivo para que el total de

exportaciones tuviera el cambio positivo que se obsewa en la gráfica, Entre los años

2008 y 2009 se puede observar que nuevamente los porcentajes cambian de forma

negativa, en el 2009 uno de los factores lue la crisis mundial y como consecuencia de

esto la mayoría de bienes y servicios exportados tuvieron un cambio porcentual

negativo, lo que generó una disminución del total de exportaciones. Después de ese año,

el país se ha ido recuperando poco a poco y las exponaciones han mantenido un

porcentaje de crecimiento hasta el 201l, ya en el 2012 la situación cambia ya que se

dejó de considerar el rubro de "SERVICIOS FINANCIEROS Y SERVICIOS

RELACIONADOS; SERVICIOS INMOBILIARIOS, Y SERVICIOS DE LEASING".
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Ilustración 4.2 Total dc Inrportacioncs Ecu¿dor. 2004-20 I 2
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A panir de 2010. la cconomía ecuatorian¿ colnerrzó a rccuperarse de los

efectos de la crisrs mundial, con una rasa de crecintiento del 3.5%, llegando a 7.8% en

201I (la tercera tasa más alta de ta región). El crecimiento econólnico se mantuvo firme

en 2012, L-on una tasa de crecimienfo del 5.1%. El crecimiento se mantuvo fuerte

durante el tercer triniestre de 201 3. a una tasa anual del 4.9%.

La administración del gobiemo del Presidente Rafacl Conea Delgadon. quicn

fue reelegido para otro mandato de cuatro años en febrcro de 2013 por un amplio

margen - ha mantenido el doble objetivo dc fortalecer la base productiva y la

erradicación de la pobreza. Con este fin, la inversión pública ha aumentado, pasando del

2l% del PIB en 2006 a casi el 4191' en 2012. Una gran pafe de los recursos se desrina a

programas y proyectos de inversión en infraestructura y sectores sociales.

El crecimiento económico en Ecuador ha sido incluyente, lo quc ha reducidr¡

directamente la pobreza y los niveles de desigualdad y el aumento de la clase media.

Entre 2006 y 2013, la pobreza de ingresos (mr'diante la línea nacional de pobreza) se

redujo de 37,6'A a 25,57o. mientras que la pobreza extrenla se redujo del 16,9.A al 8,60Á.

Por otra parte. la desigualdad en Ecuador disminuyó más rápido que el

promedio de la región. El coeficientc de Gini" cayó 54 a 48,5 entre 2006 y 2013,

nrientras que la clase media se incrementó ¡Je 20oA a 260/o de la población total entre

¡ Rafacl (lonea Delgarlo: Econontista. P¡esidcnte de la República dcl Ecu¿dor. duración dcl
¡nandato: dcsde l5 de Enero dc 2007-cn l'uncioncs. nació cn (iuayaquil el 06 dc Abril dc 1963. (Oniz dc
Zárate. 2014)

'El indicc de Gin¡ midc hasta qué punto la distribución tlcl ingreso (o. cn algunos casos, cl
gasto dc consumo) cntre incliriduos u hogarcs dcntro de una economia :ic alc'ja de una rlistribución
perfeclamentc cquitativa. Una curva dc Lorcnz mucslra los porcentajes acumulados dc ingreso recibido.

,1,
I
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2006 y 2OO9 se debe a los ingresos crecimiento más se benefició de Ios ciudadanos más

pobres: entre 2000 y 201l, el mayor crecimiento de los ingresos se produjo en los dos

quintiles más pobres de Ia población. lngresos del 40Yo más pobre de la población

aumenló un ll,8% en comparación con el 5,8% para la media de la población total.

A pesar de estos resultados positivos, sigue habiendo retos importantes en

cuanto a la sostenibilidad de estos logros en la reducción de la pobreza y la desigualdad

y para garantizar un crecimiento sostenible e inte$ador. Más de la mitad de la

población ecuatoriana continúa viviendo en la pobreza o es vulnerable a caer de nuevo

por debajo del umbral de pobreza. lnversiones públicas selectivas siguen dependiendo

en gran medida en el sector petrolcro.

Después de haber analizado la situación del Ecuador en cuanto al PIB,

exportaciones e importaciones en el período del 2004-2012, es importante también

analizar las barreras comerciales vigentes para el periodo de estudio.

El l8 de noviembre de 2003, el Representante Comercial de Estados Unidos

notificó al Congreso la intención dcl Presidente de iniciar negociaciones de acuerdos de

libre comercio con Colombia, Perú y Ecuador, con Bolivia participando como

observador. Las negociaciones se iniciaron el 18 de mayo de 2004, en Cartagena,

Colombia. Las negociaciones con Ecuador se llevaron a cabo hasta mar¿o de 200ó, pero

no se ha hjado fecha para las negociaciones futuras.

Políticas de importación: Aranceles.

Cuando Ecuador se unió a la Organización Mundial del Comercio (OMC)10 en

enero de 1996, se consolidó la mayoría de sus aranceles al 30 por ciento o menos, a

excepción de los productos agrícolas en el Sistema dc Franja de Precios Andina

(APBS)ll. El promedio de la tasa arancelaria en Ecuador es de I1,9%, siendo esta tasa

la más favorable.

Ecuador aplica una estructura de cuatro niveles con los niveles de 5 por ciento

para las materias primas y bienes de capital, l0 por ciento o 15 por ciento para los

r0 La Organización Mundial del Comercio (OMC) se ocupa de las normas mundiales por las
que se rige el comercio ent¡e l¡r.s naciones. Su principal función es vclar por que el comercio se realice de
la manera más 0uida, previsible y libre posible, (Organizacion Mundial dcl Comercio, 2014)

¡r En el ma¡co del Acuerdo de Canagena, los paises del Grupo Andino (GRAN) han aprobado
en noviembre de 1994 la DECISION 371 referida al Sistcma Andino de Franjas de Precios (SAFP) cuyo
objetivo principal es el de "...estabilizar el costo de imponación de un grupo especial de productos.
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bienes intermedios y 20 por ciento para la mayoria de los bienes de consumo. Un

pequeño número de productos incluidos la plantación de semillas, agroquimicos y

productos veterinarios son libres de impuestos. Como miembro de la Comunidad

Andina (CAN), Ecuador otorga y recibe exenciones de aranceles (es decir, los arancetes

advaloremr2 reducidos y la no aplicación al Sistema de Franja de Precios Andina) de los

productos procedentes de los demás países de la CAN (Bolivia, Colombia y Peru).

Actualmente, estos países tienen una Zona de Libre Comercio Andina y pronto

se espera que aplique un arancel extemo común (AEC), como se establece en la

Decisión CAN 370. El 3l de enero de 200ó, los ministros de comercio de la CAN

decidieron aplazar la entrada en vigor de un nuevo, con una estructura de cuatro niveles

(los niveles arancelarios en porcentajes de 0, 5, 10 y 20) por un año, hasta el 3 I de enero

de 2007.

Durante este período, el Perú aplicó su propia lista de aranceles, mientras que

Ecuador y Colombia aplican la esrructura permitida por la Decisión J70rr. Ecuador

mantiene la APBS en 153 productos agrícolas importados de fuera de [a CAN. Los l3

productos denominados "marcadorll" son el trigo, el arroz, el azúcar, la cebada, el maíz

blanco y amarillo, soya, harina de soya, aceite de palma africana, aceite de soya, came

de pollo, carne de cerdo y leche en polvo.

El APBS funciona como un mecanismo de estabilización de los precios

internos por el que se regula la tarifa básica (advalorem) (aumento o disminución) con

un gravamen variable. La cantidad de los resultados de gravámenes variables a partir de

la relación entre los precios dos veces por semana de referencia y el suelo y los precios

máximos establecidos por Ia CAN para cada producto marcador. La banda de precios

funciona para mantener la protección a la industria nacional.

Medidas no arancelarias

llA¡ancel Ad\¡alo¡cm es un arancel que se impone en términos de porcentajc sobre el valo¡ de
la mercancia. Por ejemplo. 57o de arancel, significa que el arancel de imponación es 5% del valor de la
mercancia en cuestión. (Sistema de lnlbrmación sobre el Comercio E.rtcrior, 2014)

rlDecisión adoptada p¿ra establecer un a¡ancel extemo común, esta resoluc¡ón fue aprobada cn
el Sexagésimo Periodo Ordina¡io de Scsiones de la Comisión del 25-26 de noviembre de 1994. en Quito-
Ecuador.

l¡ Productos marcadores.- Son aquellos productos agropecuarios cuyos precios internacionales
se utiliza¡ para el cálculo de las franjas del sistema andino- Los productos ma¡cadores y los mercados de
rettrencia utilizados como fuente para obtcner los precios intemacionales. están definidos cn el Anexo I

dc la Decisión 371. (Aduanas Venezucla. 2014)
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Ecuador no ha logrado eliminar las diversas barreras no arancelarias, desde su

adhesión a la OMC. Los importadores deben registrarse en el Banco Central a través de

las instituciones bancarias autorizadas para la obtención de licencias de imponación

para todos los productos. Ecuador requiere la autorización previa del Ministerio de

Agriculrura, Canadería, Acuicultura y Pesca (MAGAP) para la importación de la

mayoria de los productos agrícolas. Para ciertos productos sensibles como el maí2, la

harina de soya, productos lácteos y aves de corral, el propio Ministro o su designado

deben firmar la autorización.

El MAGAP sostiene que la autorización es garantiz-ar las normas sanitarias y

las normas fiscales se siguen. En realidad, las autorizaciones parecen ser otorgadas de

manera prudencial con el objetivo de proteger de la producción nacional. Otro obstáculo

administrativo que deben superar los importadores agrícolas es el uso de "comités

consultivos" que el MAGAP ha propuesto. Estos comités, integrados principalmente por

los productores locales, a menudo aconsejan al MAGAP en contra de conceder

permisos de importación a los proveedores extranjeros. El MAGAP a menudo requiere

que toda la producción local sea comprada a precios altos antes de autorizar las

importaciones.

Si se eliminaran estas barreras, se estima que las exportaciones de maiz y soya

a los Estados Unidos podrían aumentar en S l0 millones a $ 25 millones cada uno. El

Ministerio de Salud está obligado a proporcionar una autorización previa para los

productos procesados, enlatados y envasados en la forma de un Registro Sanitario. En

general, los procedimientos burocráticos que los importadores deben seguir a fin de

obtener las autorizaciones siguen siendo engorrosos, proteccionistas y no transparenles.
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1.2. F-CO\Oltr,\ r)t_r. Bt,oQt r,_ colrERC¡.\r_

NIT-RCOSUR

El bloque cornercial MERCOSUR está integrado por la Rcpública Federativa

de Brasil. La República dcl Paraguay, la Republica Oriental de Uruguay, la República

Bolivaria¡ra de Vcnezuela. Tiene como Estados Asociados a Chile. Colombia. peru.

Ecuador, Guyana y Surinam. (MERCOSUR, 2014).

Ilustraciirn.l.J I-ogo Ot'icial dcl Bloquc MERCOSUR
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MERCOSUR
Cuadro 4- | (icncralitladcs dcl N.lF-RCOSUR

Non¡bre del Bloque: Mercado Conlún del Sur
Mercado Conlún del Sul

Idiomas I Espariol. ['ortuguós y Guaraní
Población: 295,007.000
Estados micmbros ofi ciales Brasil. Argcntina. Uruguay.

Paraguay, Ve¡iezuela
Estados asociados Chile. Colornbia. Ecuador.

Peru. Guayana y Surinam
Sccretaría: Scdc Mont*vidco
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Historia

Después de la abolición de Ia mayoria de los regimenes militares en América

del Sur al ñnal de la década de 1980, Argentina y Brasil iniciaron su acercamiento con

el lanzamiento de ncgociaciones para un mercado común15. Debido al interés dc

Paraguay y Uruguay de formar parte de esta csfera económica, en un corto periodo de

análisis bilateral las deliberaciones culminaron cn el Tratado de Asunción. firmado el 26

de marzo de 1991 .

El tratado de Asunción fue el tratado funcional del Mercado Común dr'l Sur.

El Tratado de Asunción abolió el enfoque sectorial de los acuerdos previos a favor dc

rf El ¡nercado común entre Argentina r Brasil se formalizo en el llamado Acuerdo de
Complementación liconómica N" l4 (^(E-l.l).

+
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una "reducción gradual. autonlática y Iineal de los arancelcs y las barreras no

arancelarias" con el objctivo final de establecer un mercado común cntre los Estados

n.riemhros antes de finales del año 1994, junro a la reducción dc los aranceles y las

barreras al cornercio. dos pilares adicionales del N,TERCOSUR fueron la creación de un

aranccl externo cornún (AEC) y la coordinación de políticas macroeconónricas. Para el

final del pcriodo transitorio en 1994. cl Prorocolo de Ouro Petro fomralizó y cstableció

una cstructura instilucional provisional a pesar de que el mcrcado conrún todavía no

habia logrado hasta la f-echa concrctar dicha estructura. En general. cl ntarco

institucional del MERCOSUR consistía en mecanismos de coordinación más bien

sueltos con un enloque de toma de decisiones intergubemamental. Postcriormente en el

año 2002 se establece el Protocolo de Olivos. en carnbio este modificó la estructura

institucional del MERCOSUR mediante el establecimiento de un sistema de solución de

diferencias: El Tribunal Permanente de Revisión; el Fondo dc Convergencia Estructural

(FOCEM); ¡r cl Parlamento del MEROSUR (Parlasur). Como resulrado, la adual

eslructura institucional del MERCOSUR se parece a la siguir-nte:

Ilustración,1.4 listructur¡ lnstitucio¡al dcl MERCOSUR

FORO DE CONSULTA Y

CONCERTACION

CONSUO DEL MERCADO

coMUN (GMC)

GRUPO MERCADO

COMÚN (GMC}

TRIEUNAT

ARBITRAL

SECRETARIA

ADMINISTRAfIVA DEt
MERCOSUR 11 corvltslÓr*¡ orL

coMERCtO

ORGANISMO OE CONSUtTA

ORGANISMOS DE REPRESENTACION
OAAIAAáENTAEIA

FORO CONSULTIVO

ECONOMTCO Y SOCTAL

PARTAMENTO DET MERCOSUR

lParlasur)

ORGANISMOS PARA LA ASISTENCIA
rÉc¡¡ rcq

SECRETARIA DEL MERCOSUR

I uor t h¿'t tl .lltR( I ).\l R

Elol', r nl,' ¡,t lt¡.1unrt¡

El consrjo dcl Mercado Común (CMC) comprende a los ministros dc

relaciones exteriores y de la economía de los cinco Estado miembros. Es el órgano de

más alto nivcl responsable de la toma de decisiones y cl cumplimicnto de los objetivos

de los Tratados. El Crupo Mercado Común (CMC)es un órgano cjecutivo a cargo tle la
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aplicación de las decisiones adoptadas por el Consejo. Conrisión de Conrercio el

MERCOSUR proporciona los conocinrientos técnicos con respecto a las crtestiones

conlerciales y prepara los procedinrientos para la resolución de contlictos entre los

Estados mienlbros. El Foro Consultivo Económico y Social actúa conro órgano

consultor para organizaciones de la sociedad civil. El Parlanrento del MERCOSUR

(Parlasur) firc discñado conro órgano regional parlanrentario que debería protnover ttna

niayor intcgración, la cooperación interparlamentaria, y la armonización de la

legislación nacronal.

Sin cmbargo, el Parlasur sigue siendo incompleto, ya que no ticne ningún

poder real y su composición no ha sido totalmente detenninada. Con respccto a la

solución de controversias, el Tribunal Permanente de Revisión sirve para dos

propósitos, Prinrcro. constituye un tribunal de apelación para las controversias cntre los

Estados Mrcmbros que no se han resuelto a plena satrsfacción de las panes. En segundo

lugar, ofrece a los Estados nriembros la oportunidad de saltarsc el proceso de arbitraje

con el ñn de recibir rápidamente una decisión deflnitiva. La secretaria gestiona las

cuestiones adnrinistrativas que van desde la organización de las reuniones de la debida

documentación y publicación dc las decisiones.

ECO\O}IÍA DE BR\SIL §
Brasil es el país rnás grande dc Anlérica del Sur con la población máxima. Hoy

en dia. la economía de Brasil está en aumento. Bcndecido con una abundancia de

recursos naturales. Brasil se ha convertido en el pais rnás poderoso de Amúrica del Sur

en térnrinos económicos y por lo tanto eslá llevando ventaja a los demás paises de

América del Sur.

Las in<lustrias más importantes de esta economÍa son los textiles. calzadti.

productos quimicos. aviones, acero, vehículos de motor, cntre otros y los productos

agrícolas incluyen el café, el trigo, el arroz, la caña de azúcar, entre otros.

Con los sectores agrícola, minero, manutacturcro y dc servicios, la econonría

dc Brasil ocupa el primer lugar entre todos [os paises de América del Sur y también ha

adquirido una fuerte posición en la economía global. Como resultado de la caÍda de los

salarios reales durante 2001 y 2003 la economía dc llrasil creció sólo un 2,2% por año

(promedio). E,l país se vio at'ectado por una serie de crisis econcínrica, tanto global como
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intema. Pero la economía brasileña no se derrumbó. La razón detrás de esto es la

fbrtaleza de Ia cconomía brasileña, las políticas y programas asunlidos por el Presitlente

Cardoso y fonalecidos por el presidente Lr¡la Da Silvaló sn sus respcctivos años de

gobiemo como primeros mandatarios.

La econonría de tlrasil ha experimentado un continuo crecintiento y desarrollo

desde 200¡1, que ha dado lugar a un aumento del empleo y los salarios reales. El sisrema

econónrico de Brasil está de pie en un tipo de cambio flotante, un régimen que es de

nretas de inflación y una politica fiscal comprirnidalr.

Brasil tuvo que enlrentarse a una luete d.epreciación de la moneda que llevó a

un drástico ajuste en sus estados dc cuentas desde 2003 a 2006; esto fire seguido por un

supcrávit comercial. A su vez la producción agrícola generó un cxcedente que también

áio lug", a un aumcnto de las exportaciones. La economia de tlrasil también tiene

debilidades, en su gran mayoría son las deudas. Esta debilidad de la deuda se generó

desde el año 1994 al 2003. pero Brasil ha logrado mirigar un poco esta debilidad desde

el 2006. El actual gobierno ha introducido programas económicos para el control de los

impuestos y aumentar la inversión pública,

El sector financiero ha resistido bien la desaceleración hasta el momento. El

sistema bancario se ha mantenido sólido y resistcnte. A pesar de rápido crecimiento del

crédito, las tasas de intcrés ntás bajos han ayudado a contener [a morosidad y pernritió

calidad de los activos se estabilice en términos generales.

La inversión extranjera directa sigue siendo más que suficiente para cubrir el

déficit en cuenta corriente, que se ha mantenido en alrededt¡r de 2.2To dcl plB. Las

inversiones de cartera mostraron una volatilidad significativa. sin embargo, debido a la

evolucii¡n de los diferencialcs de tipos de interés y la imposicirin de impuestos sobre las

transacciones fi nancieras.

Marco macroeconómico general de Brasil es sólida y sostenible en el ntediano

plazo. Los principales riesgos para las pcrspectivas se relacionan con el entomo extemo

no obstante mitigado por los altos niveles de rescrvas extranjeras (unos 380 dólares

EE.UU. nlillones de dólares), la composición de la deuda extema favorable, una cuenta

In Luiz lnácio Lula da Silva (Cactés, 27 de octubrc dc t945) cs un politico brasilcño. Presidentc
dc la Rcpública dcsdc 2001 hasta ?010. (Wikiquorc, s.tl)

rTPolitica Fiscal Comprimida, también ll¿mado una política tjscal contractiva. quc ocu[c
cuando un gobicrno rccona los gastos.
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corriente totalntente cubierto por la inversión extranjera directa y un escaso grado dc

apertura comercial.

El Plan dc Acelcración del Crecinriento fue lanzado en 20O7 para aunrentar la

inversión en intiaestructura y ofiecer incentivos tiscalcs para los más ráptdos y un

crecimiento econórnico más robusto. En 2012, el Gobierno puso en ntarcha una serie de

iniciativas para reducir los costos de energía, los pagos de regalias petroleras

reestructurar, lbrtalccer la inversión en infracstructura a rravés de la participación

extranjera, y refomrar cl irnpuesto al valor agregado subnacional.

Brasrl experimenta diferencias regionales extremas, especialmente en Ios

indicadores sociales, como la salud, la lnortalidad inlantil y la nutrición. Las más ricas

regiones Sur y Sudeste disfrutan nrucho nrejorcs indicadores qr.re el Nortc y Nordeste

pobre.

Pobreza (personas que viven con 2 dólares EE.UU. por día) se ha reducido

notablemente, dcl 2l% de la población en 2003 al ll% en 2009. Exrrema pobreza

(personas que viven con 1,25 dólares EE.UU. por día) tanrbién se redujcron

drásticamente, de 109á en 2004 a2,2 % en el 2009.

Entre 2001 y 2009, la tasa de crecimiento de los ingrcsos del l0% más pobre

de la población fue del 7% anual. mienrras que la del l0%, más rico fue de 1,7%. Esto

ayudó a reducir la desigualdad de ingresos (medida por el índicc de (iini) para alcanzar

un nivel bajo de 50 años de 0.519 en 201 l. A pesar de esros logros, la desigualdad se

manticnc en niveles relativamente altos para un país de ingresos mcdios. Después dc

haber alcanzado la cobertura universal en la educación primaria. Brasil ahora está

luchando para mejorar la calidad y los resultados del sistema, especialmente en los

niveles básico y secundario.

Ha habido un enonne progreso en la disminución de la dcforestación de la

selva tropical y otros biomas sensihles, pero cl pais se enlrenta a Lts dcsaflos dc

desarrollo importantes en la combinación de los benetlcios dcl crecimiento agrícola, la

protecci(in del ¡nedio ambicnte y el desarrollo sostenible.

Como una de las naciones lídcres en negociaciones sobre cl clima, tsrasil se ha

cornprometido voluntariamente a reducir sus emisiones de gases de et'ecm invernadero

entrc un 3ó, I % y el 38,9oA hasta cl año 2020.
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=La cconomia dc Argcntina sc ha basado tradicionalmentc en la agr¡cultura,

pero los sectores industrialcs y de scrvicios también han crecido en importancia en los

últimos años. Ganado (vacuno y ovino) y los granos han sido cl baluartc dc su riqueza:

sus rebaños de ganado se encuenlran entre los mejorcs del mundo. Clomo un cxpolador

de trigo, maí2, lino, avena, came de res, cordero, piclcs y lana, Argcntina rivaliza con

los Estados Unidos. Canadá y Australia. Sus otros productos agrícolas incluyen las

scmillas oleaginosas. los linrones. la soja, uvas y tabaco. Argentina es la mayor fuente

mundial de tanino y aceitc de Iinaza. La Pampa es la principal zona agricola del país:

Sin enrbargo, desde 1930 se ha producido un gran aumento de la producción en otras

áreas, especialmente en los oasis del Monte y los valles inigados de N Patagonia.

La razón del éxito económico de la Argentina se debe a la auto-engaño por

parte de la dirección nacional. La comunidad intemacional ha vocalizado preocupación

de que lo que sería en el mejor interés de Argcntina para lrenar cl progrcso económico:

Sin embargo, estas preocupacioncs sc cncontraron con un aumcnto de los subsidios al

transporte y la energia, asi como una mayor financiación que se asigna a los programas

sociales. Estas políticas han sido subvcncionadas inicialmentc por la nacionalización de

las pensiones privadas, pcro, ya que cl gasto siguió crecicndo, cl lJanco Central

comcnzó a imprirnir dinero.

I t
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llustración 4-6 I'lB rlc Argcntinu.2004-2012
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Los subsidios y el aunlento del gasto cstán causando a la econonlía argcntina a

perder cerca de S 2 mil nrilloncs por mes y. a menos quc la canera dc cxportaciones del

país se diversilica y las rclaciones fueles se construyen con otros países. la única

manera en la que la economía de Argcntina será capaz de crecer cs a través dc los gastos

de estímulo. que sólo va a crcar más inflación. Las tendcncias actuales de crecimiento

de Anrérica Latina y la estabilidad a largo plazo se basart en una scrie dc factores, uno

de los cuales es la fucrza y el éxito en el mercado argentino. Dcsdc la década de 1960. la

región ha sulrido mucho por colapsos econónricos - de las lucrzas inlernas y cxtemas

por igual - que han socavado cl desarrollo.

Los paises latinoamericanos han luchado históricamente con las estratcgias de

modemización y urbanización. En las últimas dos décadas. la región ha estado en una

transición política cada vez más democrálica, que ha tenido un electo positivo cn las

econonrías nacionalcs. El progreso ha sido lcnlo. como muchos latinoan¡ericanos han

llcgado a esperar de gobierno pseudo-autoritario dc liderazgo nacional, lo que ha

limitado las altcraciones a las políticas nacionales y el retraso en el progreso económico.

Muchos países sc mantuvieron aislados de potcncialcs socios intemacionalcs

porquc las políticas nacionalcs incptos no lograron prorltover un entomo conlercial más

colaborativo. Mientras quc los líderes son cxpertos en la quc se defiendau retórica

ccntrada en su desco dc ctear una infraestructura más eflciente y cficaz. el fracaso de los

gobiemos nacionales para invcrlir o innovar cs igualado por su falta de interés en cl

carnbio de las políticas econ(rmicas nacionales. Por otra parte, la falta de voluntad para

luchar legítimamente contra el ncpotisrno y la corrupciírn ha socavado aún más los

mercados intemos.

t-
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Con los años, el liderazgo nacional ha iienado la expansión intemacional al

tiempo que proporciona a los gobiemos una oportunidad para construir y ejecutar

políticas y programas nacionales específicos. Los líderes nacionales se esforzaron para

fortalecer la posición de América Latina en el mercado intemacional, centrándose en lo

que se benehciaría el pais, o región, en lugar de en lo que scria útil para atraer a los

líderes empresariales y las potencias extranjeras.

La com:pción y la falta de inclinación del gobicrno a ceder e[ poder a la gente

no era la única razón de la falta de progreso de América Latina. El sector privado

languideció como resultado de los controles de crédito más estrictas que se han

implementado para contrarestar la inflación; una política dictada por la comunidad

internacional. Para el largo plazo, estas políticas disminuyen la competitividad

internacional de América Latina y socavaron la capacidad de las industrias nacionales

para competir a nivel mundial.

La influencia de la globalización ha obligado a muchos Estados-nación a

redefinir sus derechos soberanos como los organismos financieros intemacionalcs se

están desarrollando con la intención de someter a la paridad con el sistema

internacional. Por la década de 1980, la misión [a deñnición de esras instituciones

cambió con una reforma de la financiación de la deuda, que afecta a las relaciones entre

las empresas multinacionales y los gobiemos nacionales. Con el tiempo, según lo

descrito por Michael Albert: Vida despuós del capiralismo, muchas organizaciones

intergubemamentales ya no estaban "trabajando para lacilitar tipos de cambio estables y

ayudan a los países a protegersc contra las fluctuaciones financieras. "

Para los países en el mundo en desarrollo "det FMI prioridad [hizol que golpea

todos los obstáculos de los flujos de capital y sin restricciones con fines de lucro y el

Banco Mundial se convirtió en una herramienta del FMI, la ñnanciación de proyectos

no con miras a ampliar los beneficios para la país receptor, sino a la búsqueda de

beneficios para las grandes multinacionales. Las negociaciones comerciales llevadas a

cabo por las organizaciones intergubernamentales estuvieron y están dominados de

manera desproporcionada por el mundo desarrollado, y muchas veces imponen los

acuerdos y políticas que son perjudiciales para los intereses de los paises menos

desanollados. Aspiraciones Palmarés de programas similares llevaron a la introducción

de las organizaciones intergubemamentales, como el Banco Mundial y el FMl, en los
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asuntos internos que eventualmente crearon la mala gestión política y el estancamiento

econónrico. En nuestro artículo anterior, "El éxito de América Latina: Un estudio de la

ventaja comparativa" declaramos Io siguiente: "Para los latinoamericanos, la

desigualdad que surge de las políticas y programas establecidos por las organizaciones

intergubemamentales se ilustra por el colapso económico lento de Argentina.

En 1994, el Banco Mundial instó al gobiemo argentino para iniciar [a

privatización de la seguridad social en un momento de refbrma económica nrasiva,

exacerbando un sistema nacional ya debilitado. Durante este período, las concesiones

también se tuvieron que hacer con el FMI a fin de reciblr las finanzas ya prómetidos a

Argentina para cubrir la deuda de la nación. Para 2001, el FMI obligó Argentina para

hacer una serie de ¡ecortes en su programa de seguridad social existente - una acción

que no es el mundo han sido asesorados en el mundo desarrollado.

La crisis económica mundial en 2008 continuó el descrédito de fundamentos

ideológicos del Consenso de Washington; predominantemente los conceptos que rodean

la acumulación de la deuda nacional y la influencia del capital extranjero en los

mercados nacionales. Muchos paises comenzaron a centrar su atención en el desanollo

de una capacidad de regulación estatal más fuerte, asÍ como construir un dominio

público sólido.

La inversión en los sectores de creación de empleo en las zonas competitivas y

productivas y el lortalecimiento de los programas sociales se encontró que era más

importante que la búsqueda decidida de integración en los mercados mundiales.

Los gobiemos introdujeron políticas nacionales que estabilizan los tipos de

cambio, las instituciones financieras reglamentadas, ni los bancos centrales, y

refi¡rzaron los programas sociales existentes. Aprender del pasado exceso de confianza

en las organizaciones intergubemamentales para la estabilidad y la seguridad, los líderes

nacionales comenzaron los programas y políticas que beneficiaron el desarrollo intemo

del edificio. Esta respuesta pone distancia entre la región y los países del Norte y tes dio

la oportunidad de avanzar.

Durante este periodo de crecimiento, Argentina siguió luchando desde su

colapso en 2002, aunque finalmcnte comenzó ganando impulso con el auge de los

productos básicos los precios. L.l éxito del país ha sido rampante hasta el punto de ser

insostenible a largo plazo.
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La mosca en la sopa aquí es el sobrecalentamiento mercados nacionales en los

países del Sur se han convenido en una preocupación primordial para los analistas

internacionales y, como The Economist describió, Brasil y Argentina son los dos

principales mercados en "riesgo de desborde".

La investigación realizada por Vox y BNY Mellon también han ilustrado las

cuestiones que enluelven los mercados de la Argentina; una situación que se puede

manejar fácilmente una vez que el gobiemo está dispuesto a reconocer y trabajar hacia

la reducción de la inflación abiertamente. Al igual que en todos los países, parte del

problema económico es político.

El liderazgo argentino se ha mostrado reacio a cambiar de rumbo, porque las

políticas que se están implementados fueron, como mínimo, de mover la economia

hacia adelante. Por otra parte, hay una fuerte preocupación de que hacer cualquier

cuestiones económicas públicas conduciria a generalizado descontento; la población que

no permanecería en silencio si se ve obligado a soportar una cuarta crisis económica en

tres décadas.

Estas razones han llevado a los líderes nacionales para seguir ignorando las

señales de advertencia y seguir adelante con políticas económicas más ambiciosas que

la anterior. Esto ha creado la inflación, según estimaciones del sector privado, en casi el

25%, 1o que lleva a [a sobrevaluación de la moneda. Los luncionarios del gobierno, sin

embargo, ponen los números de inflación cercanas a l\Yo, y ha habido numerosos

informes de que el secretario del tnterior, Guillermo Moreno, ha amenazado

economistas independientes dispuestas a reportar estimaciones contradictorias.

El valor por defecto 2001 - provocada por la alta inflación, sobrevaluación de

la moneda, los préstamos de las organizaciones intergubernamentales en mayores tasas

de interés, y la privatización de los programas sociales durante una recesión - es

diferente en muchos aspectos de la situación económica derivada de hoy, pero las

consecuencias siguen siendo los mismos. Los efectos de una nueva recesión en la

Argentina podrian negar aumentos regionales logrados en la última década.

La economía no está en peligro de colapso inminente, y el World Economic

Outlook del FMI desde el otoño de 201 I declaró que: "Las políticas deben ser diseñadas

para hacer frente a dos fi.:erzas compensatorias: contienen presión sobrecalentamiento

interno y la acumulación de tr¡lnerabilidades financieras, a[ tiempo que responde
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adeci¡adanrentc para cl rnedio anlbiente cxtemo acidiflcación y una pausa tentporal cn la

rcstricción monctaria podria ser considerada hasta quc la incertiduntbre disminuyc".

I
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Paraguay está ubicado en el centro de Sudaniérica. y cs una de las dos naciones

nreditenárreas sin costa sobrc los océanos del continente. llstá ubicado a unos 1.450 kr¡.

Del Atlántico. y limita con Brasil, Bolivia y Argentina. Su territorio. está dividido en

dos grandes rcgiones por el rio Paraguay.

Durante el comienzo del siglo XXI, la economía de Paraguay había

experimentado un periodo de relativo dinamismo. con un crecimiento anual det PIB casi

del 50á entre los arios 2003 y 2009 seguido de cuatro años de subidas y bajadas que se

dctcrminaron principalmente por los efcctos de las condiciones nreteorológicas en los

cultivos de exponación.

También fue un tiempo de cambio de las estructuras sociales y la organizaciórr

política expcriencia de la década de relieve tanto el potencial de crecimiento y la

necesidad de un cambio estructural y una mayor inclusión social para mejorar desarrollo

sosteniblc a largo plazo. En Paraguay, el principal producto agrícola de exportación es

la soja y sus subproductos. Aunque el algodón era un principal produclo de exportación.

el crecimiento se desaceleró y el producto se hizo menos importante. Productos en cl

sector ganadero, como la came bovina. han aumenlado su participación cn comparación

con la década pasada. El maíz y el trigo también son impotantes productos de

exportación.

La superficic dcdicada a[ cultivo de soja se ha expandido de manera constantc

durantc los pasados l5 años. Sin embargo los rcndimientos se mantienen en alrededor

de 2 toncladas por hectárea. con esta cifra relativamcnte baja que sugiere que hay un

potencial considerablc para aumsntar la productividad. Por cl contrario, entre 1997 y

20ll el área bajo la producción de maíz aumentó de 340.000 a 740.000 hectáreas,

mientras quc la productividad aurnentó de 2,31 toneladas a 4.24 toneladas por hectárea.

En el mercado intcmacional, la soja y los precios del maíz se han disparado en los

últimos años. Uno de los principales factores es la baja incorporación de valor agregado

en las exportacioncs de la industria de la soja. Pesc al aumento de los volúmenes ds

exportación de productos como el aceite de soja y derivados, el valor añadido es
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relativamente bajo (valor fl9'o añadido en comparación con la soja sin procesar).

Aunque las exportaciones de algodón han disrninuido en términos relativos, el

algodón sigue siendo de particular inrportancia para el Paraguay. ya que es un cultivo de

nlano de obra quc errplca gran parte de la fucrza dc trabajo (1,5 millones segÍrn

estinraciones JICAIn). Por otra parte. la industria textil enrplea a unas 26.000 personas. y

la presencia de empresas cle ropa es ntuy valorado por el cnrpleo que generan.

Para los productores de Paraguay, el mercado intcrno no es lo sut-tc ienteniente

grandc como para generar econornías de escala por la eficicncia de la producción, y por

lo tanto debcn buscar mcrcados extemos. Esto requierc lograr alcanzar estándares

mundiales de calidad y productividad para competir en la economia global.

Con esto en mcnte, sc ha apoyado y lbrtalecido las actividades de las empresas

para innovar, rnejorar la productividad y la calidad de sus producciones. Una de las

mancras más seguras de aurnentar la fiabilidad de los productos paraguayos en el

mercado extemo ha sido la aplicación de la nonria ISO 9000, que se refiere a los

estándares mundiales de control de calidad.

Para Paraguay el desanollo dcl transporle fluvial es vital para la promoción de

las cxpoñaciones, además de rnejorar las vias de acceso. También es vital tener bases de

transbordo de cereales paraguayos en las zonas francas de los puertos de Rosario

(Argentina) y Pahnira (Uruguay).

En el contcxto del Mcrcost¡r. si bien Ia supcrficie del Paraguay es 2,3 veces

nrayor que la del Unrguay, los paises vecinos son mucho más extensos: Bolivia abarca

2,7 veces el tenitorio paraguayo, la superficic del Brasil es 21 veces superior, y la

Argentina es 7 veces más e.xtensa que cl Paraguay.

rs JICA: i\gcncia dc Coopcración lntcrnacir.¡n¿l dc Japón: promucvc ¿l dcsanollo dc sus

actividadcs con un¡ orientación hacia cl trabajo dc campo, hacicntlo lbco cn la scguridad humana y'

adoptando un lbordaje dc mayor cficacia, clicicncia y ccleridud.
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lllustración 4-7 PIB Parlgua¡. 1004-2012
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En general. el coniportamiento del PIB cstá vinculado muy fuertementc a la

variac¡ón del crccimiento del sector agrícola. La recuperación económica durante el

2004 (4,1%) ha tenido, otra vez. como motor de crecimiento al sector agrícola quc cn

dicho periodo aumento fuertemetitc influcnciado por la expansión del cultivo de soja.

Para el 2005, la economía paraguaya decreció a un 2.19'o. impulsada por el dinamismo

del sector de la ganadería 189./o, el conrercio 3.6% y Ias comunicacioncs 12%, pese a la

contracción de la actividad agícola -5.8%. Este resultado inrphcó una desacelcración de

la economía luego de la recupcración experimentada en los dos años antcriores. A pesar

de esta desaceleración. se acrccenló el núnrero de nuevos contribuyentcs. lo que se

tradujo en la ampliación de la base tributaria.

En 2009. el PIB del Paraguay se conlrajo un -0.4%. peses a la aplicación de

una política ñscal expansiva para conlrarrestar los efectos negativos de la crisis

financiera infemacional. Por otra parte la inlensa sequía ocasiono una memra

significativa en Ia actividad del sector agricola. el rnás irnportante dc la econontía

paraguaya. Además la moneda nacional se depreció en términos nominales un 14.3%

con respecto al dólar. Esto obedcció principalmcnte a la apreciación del dólar a partir

del estallido de la crisis financicra que provoco una mayor demanda de activos

considerados como libres de riesgo, la disminución de volúmcnes exportados y la

reducción de las renresas recibidas. (CEPAL,2009)

El 2010 fue un año favorable para la economía paraguaya, presL'ntando una

tasa dc crecimiento por encima dc la tasa promedio de los últimos 4 años, a pasear de la

crisis originada en los Estados Unidos y la volatilidad de los precios de las principales

nraterias primas. La base del crccinlil'nto dr-. la cconomia fueron la dcrnanda extcma, a
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través de mayores exportaciones y la dentanda intema principaln¡ente por el increl¡lento

del consumo de la inversión, pennitiendo la mejor del l3% del Producto lntemo Bruto

( PIB) siendo cl rnayor desde el año l99l . ( PRICE WATER HOUSE COOPERS. 200t1)

*:
E60\O\ti.\ DU t'Rt (;1,\t' :
Uruguay lienc una ccononría nacional fuerte que proporciona un alto nivel de

vida y el alto PBI pcr cápita moderadanrente de EE.UU. El país cs pcqueño. con

mercados limitados. su geográfica y los factores históricos han hecho dependientes de

Uruguay en el comercio con sus vecinos más grandes. Argentina y Brasil. Estos

vínculos comerciales se formalizaron cn l99l con la creación de la zona dc libre

conrercio del MERCOSUR que une Urugua¡,. Argentina. Brasil y Paraguay.

llust¡ación 4-l{ PIts Urugua¡. 200,1-2012

8.4
7,16 7,17 7,34
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Mientras que el MERCOSUR ha bajado los aranceles y cl aumento del

comercio, tarnbión ha fomentado la dependencia de Uruguay en sus socios comerciales.

Casi la mitad de las importaciones y exportaciones de la nación están con olros

miembros del grupo. Por lo tanto, cuando Argcntina y Brasil experimenlan crisis

econónricas como sucedió en el año 1998 (incluyendo [a devaluación de la moneda

brasileña). el impacto fuc significativo cn Uruguay. En 2000, la economía conrinuó su

estancamiento con una caída del PIB del 0,5 por ciento. Esta disminución es

significativa, ya que marcó el final dcl pcriodo más largo y sostenido de crecimiento

económico desde [a década de 1970. Uruguay tiene una economía próspera y

desarrollada quc incluye la agricultura, la industria y un sector de servicios

diversificado. Aunquc la agricultura representa sólo el 7 por cicnto del PIB del país, que

continúa dominando la economía de varias ntaneras, La agricultura es responsable de

más de la mitad de las cxportacioncs, y muchas de las industrias y scn,icios dcl país

eslán relacionados con o que dependen del sector agrícola. Las industrias principales
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La inestabilidad política ha tenrdo efectos graves en el desempeño de la

economía venezolana, con una fuerte caida de la inversión y una recesión general,

durante 2002 y 2003 el PIB total disminuyó un 18,5% durante el primer semestre de

2003 en comparación con el mismo periodo de 2002. Este es la mayor caída en la

historia de Venezuela. Los sectores más afectados fueron la construcción (-55,9%).

petróleo (-26,5%), el comercio (-23,6%) y la industria manufacturera (-

22,5%\.

Esta situación se vio acompañada de una devaluación significativa del Bolívar

durante el año 2002, lo que resultó en una tasa de inflación acelerada. La tasa de

inflación, medida por el IPC, fue del 31,2% en 2002 en comparación con 12,3% en

2001 .

En un intento de apoyar el bolívar e impulsar la disminución de nivel de las

reservas intemacionales del gobiemo, así como para mitigar el impacto adverso de la

industria petrolera paro de labores en el sistema financiero, el Ministerio de Finanzas y

el Banco Central suspendió el comercio de divisas en enero 23,2003. El 6 de febrero de

2003, el gobiemo creó CADIVI, un tablero de control de divisas acusados de los

procedimientos de manejo de divisas. E[ nuevo régimen de control de cambios hjó el

tipo de cambio del dólar en Bs. 1596 = US S 1,00 para las operaciones de compra y Bs.

1600 : U.S. $ I .00 por las operaciones de venta, y estableció la expropiación y venta de

moneda extranjcra a través dcl Banco Central.

Si bien el Fondo de Estabilización Macroeconómica (FIEM) se redujo de US $

2.59 mil milloncs en enero de 2003 a US $ 700 millones en octubre, e[ Banco Central

portátiles reseryas intemacionales en realidad aumentó de US $ I 1.3 I mil millones en

enero a US $ 19, 670, 000,000 en octubre de 2003. A pesar de la desaceleración de la

producción de PDVSA y como resultado el pago de regalías al Banco Central, las

reservas son actualmente un 3 t,l7o por encima de sus niveles de hace un año, ya que las

transacciones de divisas permanecen inhibidos.

Existe una considcrable desigualdad en los ingresos. Según fuentes oficiales, el

porcentaje de población entre los venezolanos pobres y extremadamente pobres

aumentó de 39,4%o en 1995 al 48,1% en 2002. Este incremento se ha debido

principalmente a menores salarios reales percibidos por los empleados y el aumento del

desempleo.
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Petróleo y otro§ recur§o§.

Las perspectivas económicas siguen siendo muy dependientes de los precios

del petróleo y la exportación de petróleo. Miembro fundador de la Organización de

Paises Exportadores de Petróleo (OPEP), Venezuela reafirmó su liderazgo dentro de la

organización durante su año como presidente de la OPEP, hosting Segunda Conl'erencla

de Liderazgo de la organización en 40 años, además de tener su ex ministro de Energia.

Álvaro Silva Calderón, nombrado como Secretario Ceneral. El colapso de los precios

del petróleo en 1997-98 llevó al gobiemo de Chávez dc ampliar inspirados en la OPEP

recortes de producción en un esfuerzo por elevar los precios mundiales del petróleo. En

2002, este sector representó casi una cuarta parle dcl PlB, el 73'% de los ingresos de

exportación, y aproximadamente la mitad de los ingresos operativos del gobierno

central. Venezuela es el cuarto proveedor líder de crudo importado y refino de petróleo

a los Estados ljnidos.

El Gobiemo de Venezuela ha abierto la mayor parte del sector de

hidrocarburos a la inversión extranjera, la promoción de la inversión de miles de

millones de dólares en la producción de petróleo pesado, la reactivación dc campos

viejos, y las inversiones en varias empresas mixtas petroquímicas, Casi 60 ernpresas

extranjeras que representan a l4 países dilerentes participan en uno o más aspectos del

sector petrolero de Venezuela. La compañia petrolera nacional venezolana Petróleos de

Venezuela, SA (PDVSA) y las compañías petroleras extranjeras han firmado 33

contratos de operación de campos marginales en tres rondas de licitación. Nueva

legislación sobre los gases naturales y petroquímicos se está abriendo aún más el sector.

Una nueva ley de competencia minorista doméstico, sin embargo, decepcionó a los

inversionistas que habían sido prometidos precios determinados por el mercado.

Nueva Ley de Hidrocarburos, que entró en vigor en enero de 2002. Esta ley

sustituyó a la Ley de Hidrocarburos de 1943 y la Ley de Nacionalización de 1975. Entre

otras cosas, la nueva ley prevé que todas las actividades de producción y distribución de

petróleo iban a ser del dominio del Estado venezolano, con la excepción de las empresas

conjuntas dirigidas a [a producción de crudo extra pesado. En vim:d de la nueva Ley de

Hidrocarburos, los inversores privados pueden ser propietarios de hasta el 49% del

capital social en las empresas mixtas que participan en las actividades de exploración y

producción. La nueva ley también establece que los inversores privados pueden ser
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propietarios de hasta el 100% del capital social en las empresas en relación con las

actividades aguas abajo, además del 1009á ya permitido a los inversores prrvados con

respecto a las cmpresas de producción de gas, como previamente promul_l¡ada por la

Asamblea Nacional.

Vcnezuela utiliza !'astos recursos de encrgía hidroeléctrica para sunrinistrar

encrgía a las industrias de la nación. La lev nacional de electricidad sc ha diseñado para

proporcionar un marco juridico y fomentar la conrpetencia y las nuevas inversiones en

el sector. Después de un retraso de 2 arlos, el gobiemo sigue adelante con los planes de

privatización de los divcrsos sistemas de electricidad de propiedad esratal bajo un

esquemx dilerente al previsto anteriormente.

Fabricación, Agricultura. 1' Comercio

El sector manufacturero sigue disminuyendo, y sigue estando obstaculizada por

una marcada f'alta de inversión privada. Venezuela fabrica y exporta acero, aluminio.

textiles, prcndas de vestir, bebidas y productos alimenticios. Produce cemento,

neumáticos, papel. lertilizantes, y cnsambla automóviles, tanto para los mercados

nacionales y dc cxportación.

La agricultura representa aproximadamente el 5% del PIB, el l0ol, de la fuerza

laboral, y por 1o menos una cuarta parte de la superficie terrestre dc Venezueta.

Venezuela exporta arroz. cigarrillos, el pcscado, las frutas tropicales, el calé, el cacao y

los productos manufacturados. El pais no es autosuñciente en la mayoria de áreas de la

agricultura. Venezuela importa cerca de dos terceras partcs de sus necesidades de

alimentos. En 2002, Ias empresas de Estados Unidos exportaron 5 347.000.000 de

dólares en productos agrícolas. como trigo, maí2, soja, harina de soja. algodón, grasas

animales, aceites vegetales y orros artículos para hacer de Venezueta una de las dos

principales mercados de Estados Unidos en América del Sur. Los Estados Unidos

suministran urás de un tercio de las importaciones de alimentos de Venezuela.

Cracias a las erportaciones de pctróleo, Venezuela lo general los rnensajes de

un superávit comercial. En los últimos años, (es decir, no petrolero) las exporlaciones

no tradicionales han crecido rápidamente, pero aún cónstituyen sólo alredcdor de una

cuarta parte de las exponaciones torales. Estados Unidos es el principal socio comcrcial

de Venezuela exportó I5,l mil millones dólares en bienes a los EE.UU., por Io que es

nucstro l4o-l-uente más grande de bienes. Venezuela ha adoptatlo un entbquc muy
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cauteloso hacia el Tratado de Libre Comercio de las Américas propuesto.

Trabajo e I nfraestructu r¿

La l'ue rza laboral de Venezucla dc aproximadarnente 12,05 millones está

creciendo más rápido que el cn.rpleo total. En agosto de 2004, el deserrpleo oficial era

de l7.ll%. pero las estimaciones no oflcialcs son nrás del 20%. El sector público emplea

a alrededor del l5'% de la fuerza de trabajo, mientras que ntenos de l% de trabajo en la

industria petrolcra dc capital intensivo. Alretledor del lf{% de la ñ¡erza laboral está

sindicalizada, y los sindicatos son especialmente luertes en el sector priblico y el

petróleo. El sector "inlormal" para un 539ó de la luerza de trabajo o 6.4 r¡illones de

personas.

Venezuela cuenta con una extensa red de carreteras. Con la excepción de los

servicios de transpoñe aérco, el transporte no ha podido seguir el ritmo de las

necesidades del pais, Ciran parte de la inlraestructura sufre mantenimiento inadecuado.

Caracas tiene un metro modcrno pero sólo una linea de ferrocarril de funcionamicnto

sirve el resto del pais

4.3. Comercio Bilateral Entre Ecuador v MERCOSUR

El tratado de libre comercio cntre Ecuador. Colombia (Países Miembros de la

Comunidad Andina), Venezuela y los Estados Partes del MERCOSUR fue suscrito el

l8 de octubre de 2004 y protocolizado en ALADI como Acuerdo de Complementación

Económica N' 59. Este Acuerdo es el reiultado de la evolución de las negociaciones

entre la Comunidad Andina y el Mercado Conlún del Sur MERCOSUR iniciadas el

16 de abril de l99tt con Ia flrma del Acuerdo marco para la Creación de la Zona Librc

Conrercio entre [a Comunidad Andina y el MERCOSUR (SlCE, 2014)

Ecuador por otra parte se suscribe a otros acuerdos comerciales independientes

del Acuerdo N'59, los paises del MERCOSUR.

En cl caso del sector agropecuario, el país es proveedor de productcls agricolas

manteniendo un saldo comercial positivo, los productos agropecuarios han sido objeto

de consideración para su incorporación a los acuerdos regionalcs y a los acuerdos de

complcrnentación económica bajo un sistema de pret'erencial que al amparo de la

ALADI prctende pron'tover el comercio intranegional. En este contexto el Ecuador

mantiene acuerdos de complementación económica con Uruguay (ACI: 28) en el que se

otorga un total de I.291 items agrícolas de los cuales solo [4 tiene flujo, y se reciben
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l.2lti de los que 17 registran exportaciones. Con Paraguaya (ACE l0) en el que se

entrega L277 partidas y de ellas solo se han importado dos, y se reciben I 3 l0 de las que

registran l4 con flujos dc exportación. Entre los acuerdos multilaterales está el dc la

CAN-Brasil (ACE l9) en el que sc otorga 273 partidas urilizando lTcon pret'erencia. y

se recibe 353 de las cuales l6 riene tlLrjo; y el acucrdo con Argentina (ACII 4tt) cn el

que se entrega 2 I5 partidas de las que 32 registran inrporración y se reciben i25 siendo

30 los productos más exportados.

Argentina es el octavo destino de las exponaciones ecuatorianas de banano, el

cuarto destino para las consen,as de pescado, el décimo para el arún y el tercero para los

palmitos. Por su parte Argentrna es nucstro principal proveedor de soya y sus

derivados. (CámaraGye, 20 I 4)

Brasil otorga a Ecuador, de nranera unilateral. prcferencia arancelaria de 100%

en alrededor de 1.280 partidas arancelarias, desgravacion que no tienc condicron de

reciprocidad para Ecuador.
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-1.{. ,\cucrdos Bilateralcs licuador - \lF-RCOSUIt

REPUBLICA DE ARGENTINA

Cuad¡o 4l Acul¡do¡ quc Argcnlina manticnc con Ecuador

NOMBRE DEL ACUERDO

Acuerdo de cooperación en el área de la promoción comercial y
transferencia de tecnologia en materia de come¡cio intemacional entre la
republica del ecuador y la república Argentina.

FTCHA DE

suscRrPcróN

TIIIRAOA
TN

VIGENCIA

Menrorándull {.le entcndimicnto sobre colaboración en matcria de
acciones de promoción conrerciirl cntre el Vinisterio dc Rclacioncs
[:xteriores. r:onrercio intemacional y culto de la República argcntina y cl
Ministerio de Relacioncs [xteriores. conrcrüio c intcgración de la
República del Ecuarlor.

Memorándum de entendimiento sobre colabo¡ación en nrateria de
acciones de promoción conrercial entre el minislerio de relacioncs
exteriores, comercio e integración de la República del Ecuador y el
Ministerio de Relaciones Exteriores, comercio intemacional y culto de la

Liblica,\r tna

22 de
Marzo
2007

20 dc
Scpticmbrc

2007

22 de
Marzo
2001

20 dc
Scptic
mbrc

2007

2l de
Abril
2008

2lde
Abril
2008

lin,t¡t( lltDL\tt t'¡t' J\ (,¡n,,,r<tt Iltt.n,¿.trt«lor
t)ltht otlo po /¡r ¿r¡t,r'r¿.'

Fr¿t¡t,'- -lltn i-¡t,¡to Ll, ('on¡t< tL¡ E¡ttri,¡r-E< uotlor
Elubottdo ¡or lrt ,tutL»'os

REPUBLICA DE BRASIL

Ct¡adro 4.1 Acucrdos r¡L¡c Ilrasil manticnc con Ecu¡dor

NOMBRE DEL ACUERDO

Memorando de entendimiento para la promoción e implementación de
proyecto "Exportación por envios postales par¿ medias, pequeñas y
micro empresas" cntre el Gobiemo de la República federativa del Brasil
y el Cobiemo de la República del Ecuador.

Acucrdo complcmcntario al acucrdo básico dc coopcración ticnica cntrc
cl gobicmo dc la rcpública f-cdcrativa dc Brasil y cl Gobicmo dc la
Rcpúhlica dc [cuador para la implerncntación dc la tclcvisión digital
tcrrestrc cn Ecuador.

Memorando de cntendimiento entre los gobiemos de la república
federativa dc Brasil y el Cobiemo de la República del Ecuado¡ en
materia de monitoreo comcrcial, inversiones y fina¡ciación

FTCHA OE

suScSrPcro

2l de
Diciem

bre
2010

2l de
Diciemb
re 2010

l7 de
Julio tle
20ll

2l de
Noviem

bre
z0l I

l7 de
lulio dr.

20n

2l de
Noviemb
re 201 I
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REPUBLICA DE URUGUAY

('uadro 4..1 Acucrdo conrcrcial quc Uruguay manticnc coll Ecuador

NOMBRE DEL ACUERDO

Convenio de Cooperación Institucional entre el lnstituto de
Promoción de Exportaciones e lnversiones
(PROECUADOR) y la Agencia de promoción de
Inversiones y Exportaciones (Uruguay XXI).

i ut t:t, \it¡t't,r,,,i, (,,tt,),1,, l.\:.)'¡,,r !,,t,1,!,'¡
t i,;irt¡,ttit' t,,,r i,t' .t¡t,,,t .¡,

FECHA DE

SUSCRtPCtON

FECHA DE

TNfRADA EN

VIGENC¡A

22 de
Noviembre

de 2012

,t.5. PRUI.'FlllL\CLrS ,\¡<A\('t1l-.\Rl.\S F_\t'ttu

ECI-I,\DOR Y T]I, ]\II.]RCOST]R

Ecuador mantiene una cantidad significativa de preferencias arancelarias con el

MERCOSUR. cada país miembro otorga a Ecuador un programa de liberación

comercial y viceversa.le. de los cuales podemos destacar el sector agropecuario que es

el sector con más exponacioncs hacia el bloque comercial MERCOSUR.

El Acuerdo de Complenrentación Económica N" 59, predice la conformación

del Área dc Libre Conrercio en un térrnino máxinro de l5 años lo que indica quc para el

año 2018, toda [a materia arancelaria estaría liberada con pocas exccpciones de

productos. De acuerdo a este cronograma en 2012 el 54% del total del universo

arancelario ya tiene arancel 07o.

El Programa de Liberación Comercial está lonnado por varios cronogramas de

desgravaciones de carácter anual y progresivo. que se usan sobrc los aranceles vigentes

a la irnportación de terceros paises al ntomento dc la aplicación de las preferencias de

conformidad con lo dispuesto en sus le_qislaciones. Excepto para los productos del

Anexo I, la preferencia se emplcara sobre el total de aranceles, incluidos los derechos

aduaneros adicionales. Sc señala que para un cierto grupo de productos agrícolas, se

preserva la pr-'rmanencia del Sistema Andino de Franjas de Prccios.

re ¡\cuerdo tlc Complemcntación Econónric¡ N'59 - C onl)lcto
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Cuadro 4.4 Aranccl Extemo Comün MER('oStiR rs. ticuador - Clasificación CUODET')

B¡enes de Capital 3% 13%

Bienes de Consumo 2l% 19%

Combustibles 3% l%
Equipos de Transporte 7% L4%

Diversos L8o/o 5Yo

Materias Pr¡mas 5% LO%

l' tr,¡t¡ ll. t, ,¡'¡¡t
l' ltl,,»,ti,t ¡,,,r l,t .rtt,'t,t.

Bajo el ACE N" 59, en la actualidad el 100% de las exportaciones ecuatorianas

hacia Brasil ingresa con arancel igual a 0%o. Por su parte, este tipo de ventas significa el

977o en Argentina y Uruguay y el 54To en Paraguay. En términos generales. el 98% del

total de las exportaciones ecuatorianas hacia el bloque del sur del continente ingresa con

aranceles de 0%. (CtP,2012).

ARAIICEL I{OMINAT PROMEDIO

ECUADOR MERCOSUR
PRODUCTOS

( o¡ncrcio

r0 Clasiñcación dc Uso o Destino Econórnico Utilizada por la Clrganizacxin Vundial dcl
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.I.6. ,,\}*.,\LISIS DE I,,\ B,\L.,\NZ,\ CO}IERCIAL E\.tRIi

1..('t:.\lx)R \ Los P.\Ist.s ]lIt_\tBRos l)t.L ltt_tt('ost- tt.

[.( t \lX)lt t s. \ll'.lt( OSt Il

llustrackin ,1. l0 Balanza conrcrcial Ecuador - \lllRCOSUR. 1004-1012
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a Exportacroñes r ¡rnportaciones ¡ Sáldo Comercial

Fuente; BCE
Eluhonu!<t ¡tor los «trtorus

El MERCOSUR representa un nrercado marginal para las exportaciones

ecuatorianas frente a otros socios comerciales como lo son el bloque comercial de la

Comunidad Andina de Naciones, Estados Unidos y la Unión Europea (UE).

En el año 201 I las e xportaciones al MERCOSUR fueron dc S 1.708 millones.

representando el l% del lotal de exportaciones de Ecuador al mundo. Las exportaciones

no petroleras sumaron un total de Sl9l millones. equivalentes al 2% del total de las

ventas no petroleras del país.

Si se analiza por pais de destino del Mercosur, las ventas hacia Brasil en 201I

lueron S89.5 millones. representando el 397ó del total hacia el bloque: Argentina fue el

destino de $89 millones (39%). nrientras que hacia Uruguay las ventas ubicaron en S50

millones (22%l y a Paraguay S1,7 rnillones (l%).

Del total de las ventas ecuatorianas hacia el ML.RCOSUR en 201 I , cl 34%

correspondió a productos agrícolas, 327o a productos de la pesca y 1606 a manufacturas.

(crP.2012)

Por otro lado las importaciones ecuatorianas desde el MERCOSUR

ascendieron a S1.570 millones, de los cuales prácticamente su totalidad responden a

importaciones no pctrolcras. El 7lo/" de las compras desde el MERCOSUR
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corrcsponden a bienes manufacturados, 2496 a agrícolas y cl rcstantc 59,/o a otros. Los

principalcs productos irnponados son torta dc soya, rnaíz ar¡rarillo. teléfonos móvilcs.

tubos y pcrlilcs huecos, aceitc dc palnra y medicamentos.

Iln 201| las compras provenientes desde Brasil rcprescntaron el 60%.

Argentina el 35%. Uruguay 5% y Paraguay 0.5% del total dc las importacioncs desde el

bloque. Los productos, tanto exportados e importados son 97 panidas. Para este año los

principales productos exportados al MERCOSUR fueron las preparaciones de came.

pescado o de crustáceos y nroluscos. representando el 1.9% del total exportado. Le

siguen los frutos comestiblcs, con cl 1,229to. Posteriornrente las grasas y aceites

animales, con el I .l 7%.

Cuadro.l.5 Saldo Conrcrcial c¡rtrc ficuador \lcrcosur

HC I-1.\ I)(]R vs.,\ lt(l [-\'l-l \..\
Ilustración .1. I I ll¡lanza Ecuador - Argcntina. 300-l-3013

500.000

400.000

200.000

0

-200.000

,400.000

-600.000

,l.l.l.t
"t ,,l "f ,,l

I Expon¿ciones I lmport¿ciones r 5aldo Comerci¿l

Fuente. BCE
Elaborado por las autoras

La balanza comercial cntre Ecuador y Argentina ha mantenido desde cl 2004

un saldo negativo. es decir. el valor de las irrportaciones del país anfitrión (Ecuador)

han superado el valor de las exportaciones, el año 2008 fue consrderado el año lnás

crítico debido a la crisis económica mundial que se desató, el cual mostró un deficit de

poco nrás de 506 n.rillones <le dtilares, el cual fue un 407o mayor que cl año anterior.

*{ ,{ _t ,t ,1

Saldo comercial entre truador y Mercosur (Milei de dólere3)

2004 2005 2006 2001 2008 20102009 2011 2012

8É7 17) t t/4 260 l2612517)7.4?1 t7t 841 711897

I 180 374 I 698 7ll ? 191 290 I 810 9ll I l!6 418 : 90¡ 6¿É 2 t80 999 I 618 6i0

S¿ldo Comercral 9¿2 851 1 121 618 167? l8l 2 943 710 l 0¡t 965 710186 67 7 866 175 )57
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Cuadro 4.6 Saklo Comercial cntrc Flcuador nllnil
Saldo comerc¡al entre Ecuador y Argentina (miles de dólares)

2004 2005 2006 2001 2008 2009 2 010 2011 2012

14.578 44 160 16 4t9 94.519 99 ?06 114 297 89 111 105.157

219 9r0 102 981 415.73 9 182 974 529 539 461.766 529 178 501.I31 441686

Saldo Comercial 185.I l2 -260 051 -17 L579 306.555 -415 0r9 -362.060 ,414 881 414 020 337.529

I'uote BCI)
t lohorult por hr uutorus

La balanza comercial entre Ecuador y Argentina reveló un saldo negativo de -

337.529, el cual es el cuarto mayor valor negativo durante los últimos l0 años detrás del

201 I ; gran pañe de las importaciones de Ecuador fueron Residuos y desperdicios de Ias

industrias alimentarias, productos farmacéuticos y manufacturas de fundición, de hieno

o de acero mientras que las exportaciones hacia argentina se basaron mayormente en

preparaciones de came, de pescado o de crustáceos, frutos comestibles; cortezas de

agrios o de melones, preparados de legumbres, hortalizas, frutos y Cacao.

Argentina esta geográficamenre lejos de Ecuador y para llegar at país del sur

pr:r vía marítima es necesario cruzar el Canal de Panamá y dar la vuelta a toda la costa

atlántica de Sudamérica. Esto provoca que muy pocas empresas navieras presten el

servicio de [a ruta Ecuador - Argentina o viceversa dando como resultado fletes con

elevados precios, muchos más caros que los que rigen para el comercio con Asia, que es

la ruta más distante. Por otra parte la vía aérea también presenta inconvenientes, puesto

que las rutas y los fletes están diseñados para que sea relativamente económico ir del sur

al norte de América, pero que sea caro ir del norte hacia el sur, con respecto al flujo de

carga y pasajeros. Si bien se ha pensado en mejorar el transporte terrestre, Ecuador

tendría que potencializar el sistema ferroviario para que se vinculc a[ sistema peruano

ya existente para de esa manera poder trasladar bienes a precios más convenientes,

aunque los arreglos se hacen en la lrontera aún no se puede contar al 100% con esta

logística.

I

I
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Ilustración 4.12 Productos más cxlonados a Argc¡rlina, 2004 ]012

Productos Erport¡dos flcuador - .\rgtntina
. Preparacioncs dc c¡rne.de

pclcado o de cfusllccss,de

. F8l8si-$iicsr i¡tcs: cone,¡s ¿c
ag¡ios o dc mrh,ncs

'Prcp.dc
lcgumbrcs.hofl ¡li¿as.frutos o dc
orms rlrrc! Jc Dlrnt

' Crcró ) rus préf¡rucron§!

lttnt 1¡¿lL\1,4,
l:lotu'h t) p.r l6 ,ttk¡t u\

f'¡ot¿ 8( E
Elohtltht ¡» la< otonr

F¡f.llÁ¡'il¡lf§&'¡{4

ll¡+Úftrtrñi[kñ!¡]&r5.
¡Fn¡blelfurfuq

Ilustracitin ,1. I 3 Productos ¡nás importados dcsde Argcntina, 2004-201 2

Productos Irnportados Ecu¡dor - ,\rgentina
RnúñJ.r'.frE¡Út!aü,Úbn

Ft!üt( Tt,tl,'.\1,¡l
El¡¡h,»inl,¡ It,» ltt ttt¡» us

ECI-ADOR vs. BR,\SlL

Ilustración 4.t4 Balanza Ecuador - Bras¡1. 2004-201 2
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.l.ll
'4't'1

,l,l'1 "l "l "l ,'l
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¡ Exporta.iones r lmportaciones r Saldo comerci¿l

t:.t'
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La Balanza comercial entre Ecuador y Brasil se ha mantenido constantemente

negativa a través de los últimos l0 años, el año 201I la balanza comercial mostró un

déficit de 799 millones de dólares, el mayor de los últimos l0 años, [o/o mayor al del

año 200tt, año de la crisis económica mundial. Además algo muy curioso con respecto a

este año es que las exportaciones totales ecuatorianas fueron de 54ó millones, nrientras

que se importó solo en teléfonos celulares Sl47 millones. Lo que quiere decir un 326%

de brecha en un bien netamente de consumo.

Cuadro 4.7 Saldo comcrcial cntrc Ecuador y llrasil

5aldo comerc¡al entre Ecuador y Brasil (miles de dólares)

2004 2005 2006 2008 2009 2010 2011 20r2

74 182 91.183 25.508 ¿1 025 46.034 39.961 51 407 49.7 7 | 115 089

434103 621 417 824.C19 689 658 840.514 63).214 805 778 889.070 881 009

5áldo
Comercral

160 521 530.235 648 6lt 194 491

tit:n¡'B('Ll
f- l ul¡or¿lo l¡t »' lt uu t¿»-u ¡

El año 2012 culminó con un déficit en la Balanza Comercial de poco más de -

745 millones de dólares, la mayor parte de las importaciones fueron de aparatos y

artelactos mecánicos, vehículos y sus partes, materias plásticas y manufacturas de estas

materias, material eléctrico, y fundición de hieno y acero, mientras que Ecuador

exportó al país brasileño preparaciones de carne, de pescado o de crustáceos, Azucares

y artículos de confitería, Cacao, Madera, Plomo, aceites animales o vegetales y grasas

alimenticias.

Más que déñcit o superávit en [a balanza comercial, lo que preocupa es la

inestabilidad debido a la composición de las exportaciones ecuatorianas, ya que en su

mayoria son productos primarios o semiindustrializados. Una de las causas que implica

el déficit comercial o desequilibrio de la balanza es que Brasil mantiene una fuene

política proteccionista que no permite la entrada de banano y camarón, los cuales

poseen problemas sanitarios y fitosanitarios para poder ingresar al mercado brasileño.

.797.511 .r"r.ro, l.rrorr, | 
.rrrrr, 

| 
.ror.rro 

I

2m7
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Ilustración 4. I 5 l)roduclos más cxportados a Ilrasil, 2004-2012

Prr¡ductor l.irportados licu¡tklr - llrasil
. Preparaciorrcs de came.de pesclrlo

o dc crustaceos.dc molusc¡-rs-.
. ATxcarcs v articulos dc confilcri¡

. Cacao y sus prcparac¡oncs

. Madcra. carbon vegctal y
manulactur¿s dc ¡¡¡adcr¿

. Plon¡o y nlanuf¡cturas dc plomo

. Crasas y ¡ccitcs aÍir¡l¡lcs o
vegctalcs;erasas alinrcntictas:ccr¡s

l'trrtttt littrh'.llttp
lil«hor,ult ytr ln ,tttrtnn

Ilustración 4. I 6 Productos nrás importados dcsdc Brasil, 2004-2012

Productos importados l,cuador - Brasil
. Maquinas. rcactorcs nuclcarcs, caldcra¡s.

ap¡r¡kls y arlel¡cl()§ ¡rlca¡¡licor!.

. V¿hiculos
aulo¡¡or'i lc§.lr¡clorcs.ciclos.dcl¡¡¡§
vchic.lcrrcstrcs.sus pan

' Malrrias plastici¡s y n¡anulilcturas dc
csl¡s ¡natL'r¡as

' Maqu¡nas. aparaios y nratcrial
clcc:lrico.sus prncs:apara«rs dc grah:rcr

l innr,' litt,tt.tl,r¡,
l:luh,»,t1,, ¡u,r lts Ltttt,,r,t'

U( 1,1,\D()lt vs. P.\R,\(;tr,\I
llustración 4.17 Balanza con¡crcial Ecuadt¡r - Paraguay, 2004-20 1 2
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La balanza comercial entre Ecuador y Paraguay ha mantenido una tentlencia

negativa durante los últinros l0 arlos tomando como punto de partida el 2004. el mayor

déficit reportado füe el año 2012. el cual fue de 8 milloncs de dólares, un ó7o mayor al

rcportado en cl arlo 201 l, que fuc apenas de lt,tl nlillones de dólares.

I)rra

lllthtrulo y» l¡.¡ attttttt.

La mayor parte de las inrpofaciones de Ecuador se debieron a productos

farmacéuticos, cereales, grasas y aceites animalcs o vegetales, grasas alimenticias,

almidón y fécula. gluten dc trigo y productos cditoriales de la prensa y dc otras

industrias graficas; mientras que ecuador exportó a Paraguay mayormenle preparacioncs

de came. de pescado o de crustáceos, plantas vivas y productos de la f'loricultura,

productos lamracéuticos, productos editoriales de la prensa y de otras industrias gráficas

y manufacturas de fundición, de hierro o de accro.

llustraciúl 4.18 I'roductos nrás cxponados Ecuador - Paraguay. 2004-2012

I'rorlr¡rtor l-r¡rorladrlr llul Lcuarlor - l'lrlguar

l,l0')6

. Prcpamcioncs rlc camc,dc pcscarlo o
dc cruslaccos.dc nrohrscos..

. Pcscados y crust¡ccos, moluscos v
otros inr cncbrados acr.r¿licos

. Plantas riras y productos dc la

lloriculturu
. Prorl¡clos l'¡n¡¡ucr¡licos

. I'ro(luctos cditorialcs.d(' la prcn:i¡V¡lc

otras induslrias grolica§
. !l¡nul¡cruras de lirndicior. dc hicno

o de accfo
. Otros

3 ,079; - 
6'1 loÁ

IlrL nr< l rnh .ll,t¡t
l')luh,», o ¡'t lLt¡ rttt,»tt'

Saldo comercial entre Eauador y Paratuey

2004 2005 2006 1001 2008 2009 2010 2 011 2012

Exporteaiones I202 506,91 945,27 934,82 7 811 r 411 1916 1735 .l 300

2.969 5 529 7 513lmportácioñes 4 910 4.355 8.260 6 244 | 967 1r 669

Saldo Comercial J 708 I 174 5.109 90,07 15t8 I594 t )14 8.369

( uadro 4.1( S¡ldo comcrcial cntrc l:cuador \

t4
jl.li".
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Ilust¡ación 4.l9 I'rorJuclos más intportados dcsdc Paraguav, 2004-2012

';lff;-'q,r,.,"',,n
0.79% _ :>\:.

lttnu Inult.\lt¡
l.luh/tk t) t,!)r tu\ ntk,,\t.\

portados prrr l'ie u ttlor -
l'a rlgu:tr

. l'ri,Ju.r(,s Irrnr.rceLrlrüos

. Gr¡s¡s y alcrtss ¡u¡millcs o
vrigcta lcs:tsrrsa:i a I i rrcntla r.rs iccr!s

. P«rdur:tos dc l¡
nrolin.rr:malt¡:rlrridon ]
frculaiinulinJ:rlutcn dL' trig

E('1"1,\D()R 1's. L.lRtr(;Ll,\\'
Ilustración 4.20 Balanza comcrcial Ecuador - U ruguay, 2004-201 2
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I Exportacione! t lmport¿ciones r Saldo Comerc¡al

f-utnte: BCE
Elabotudo por lu.r turtorus

La balanza comersial entre Ecuador y Uruguay ha ¡¡antenido una tendencia

mayonnente negativa durante el 2004 hasta cl 2012, el año 2012 mostró el mayor défisit

monctario, de cerca de 7l millones de dólares. in 722o/o menos que el año 201I, el cual

rcsultó ser e[ único año en el cual Ecuador mantuvo un supcrávit en la Balanza

comercial con I I,4 milkrne s de dólares.

Cu¿dro 4.9 Sald<l uo¡ncrcial qntrc []cuador (.'ru

saldo comcrcial cntrc llcu¡dor r Uru*ü¡r (milcs d( dólarss)

2004 200s 2006 2007 200E 2009 2010 2011 2012

Exporla(ioner 1209,4 J:¡/I 2 996 3 944 s.242 6.687 12.660 5t 044 11 680

lmpoñacioñe5 40 115 51 155 58 759 82 560 44_Atl 50.628 s3 280 J6 468 80 874

Saldo Comercial -18.905 54.28S -s5.173 78 616 ,t8.816 -43.941 -20 620 -23 421 -61_194

0 rllli til!l ,l.{.t,1 ,.1 ,.{,4 *,[,.,[ ,,f

1r,.1.i,,,

1

I
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Ilustración 4.21 Productos nrás cxportados a Uruguay. 2004-2012

Productos Erportados por Ecuador - [Jruguay
. Prcparacioncs dc camc,dc pcscado o

rlc cn¡slaceos.dq molusqos..
. Fnrtos comestiblcsi cortczas dc agrios

o dr¡ rncloncs
. Matcrias plasticas ¡_ r¡¡nulacluras rlc

cslas ¡¡ralcri¡s
. Productos fann¡ceulicos

ó,61

9.1

. Pcscarlos y crustaccos. nroluscos y
otros invcrlcbrodos ¡cl¡¡ticos

. P¡anl¡s v¡v¡s y produclos dc Ia
Iloricultlra

. Gmsas -v aceitcs aninralcs o
legetales¡grasas aliurcntici¡s;ccras

Fuante; Tmlel,lup
Elahonulo por kt.¡ aulont.¡

Los productos exportados desde Ecuador en su nrayoría son: preparaciones de

camc, dc pescado o de crustáceos, frutos comestiblesi cortezas de agrios o de melones,

materias plásticas y manufacturas de estas materias, productos lamracóuticos, pescados

y cn¡stáceos, moluscos y otros invefebrados acuáticos. plantas vivas y productos de la

floricultura.
Ilusración 4.22 Productos más importados dcsdc Paraguay. 2004-201 2

Productos lmportados por Ecuador - Uruguav
. Productos l¡rn¡accuhcos

. Prcparac¡oncs ahmentici¡s
divcrs¡s

. Accites escncrales v rcsrnordcs

j"- . Madcr¡. cartxD vcgct¡l y
nlanuf'aclur¿s rle nradt'ra

. Proriuctos cditori¡lcs.dc la
prc s&'da otras lndustrras gralicas

. Fundicion. hicno y accro
11",.

l rt nrt I t 'tth 
rfu¡,

: l.9ir',
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ECt;r\DOR vs. \'Fl\FlZ.t:I.]1.,\
llust¡ación 4.23 Balanza contcrcial Ecuador - Vcnczuela. 2004-2012
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La Balanza Comercial entre Ecuador y Vcnezucla cs la balanza con la mcnor

cantidad de saldos negativos consecutivos anualcs en comparación con los demás

intcgrantes de la MERCOSUR. encontrándose quc desde el año 2010 Ecuador ha

mantenido un superávit comercial, sin embargo de igual fomra, ha tenido el mayor

déficit comercial, alcanzo en el 2008 un valor de L806 nrilloncs de dólares, valor que en

cl 2009 mejoró en un I l07o y que el año consiguiente alcanzo un superávit de 463

millones de dólares.

Cuadro 4.10 S¡ldo conrc¡ci¡rl cntrs licu¡dor Vcnczucla

lilolt"t nL, ¡r»- ht.t ttur,'rtt:

Durante el año 2012, Ecuador alcanzó un superávil en la Balanza Comercial de

5783 millones de dólarcs, valor supcrior al alcanzado cn el 2011, que mucstra un

escenario favorable para el comcrcio entre ambos países.

Entre los productos cxportados por Ecuador hacia Venezuela se cncuentran:

Preparaciones de camc, de pescado o de crustáceos, grasas y aceites animales o

vegetales, vehículos automóviles, tractores, ciclos, manufacturas de fundición de hieno

o dc acero, plástico, máquinas, aparatos y matcrial cléctrico y sus partes.

Saldo ron¡crcirl entre Ecu¡dor r vrne2ucls (mile! dc dólarcs)

2004 2005 2006 2001 2008 2009 2010 2011 2012

I26 t50 lt9 759 Il8 879

,r80 ¡16 41¿ 957 3919?6
1229.8a

5
2 l9¡ 846 510 481 90¿ 817 222173

21) r99 7l049 1675.295 {¡ ll0 461079 781655

719.551 / 668/ I 97r960 | l.a¡a.¡71 | roxorr 
I

591573

.634.272
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Ilustración 4.24 l'roductos más intpolados desdc Vcnczucla, 2004-2012

Productus Imporltdos por licuador - \¡enezuela

' Combustiblcs mineralss.¡ccitcs mincm¡cs t
prod.de su rlcslilacion

. FuÍdicisn. hicío y acero

. Produetss f¡nnaccuttc(\r

. Prod$ctos Quimico§

. Aluntinro y manufaclurrs dc aluminio

. M¡rluinas. rcactorcs nuclcá('s. caldsr¡s.

6.10r,,

10,6139'¡ ¡p;,r¡t()s ) :rriclistor nrcci¡,r,cos

I t,, tt, tt,tL \l,t¡'
I Ltl",,,r,l,, ¡,'t i t,,tt,tt't,t'

Entrc los productos mayornente itnportados desde Vcnezucla se encuentran:

combuslibles minerales, Abonos, fundición de hierro y acero. productos famlacéuticos'

productos químicos, alunrinio y manufacturas de aluminio. maquinas' rcactores

nucleares. calderas, aparatos y artefactos mecánicos, Algodón.

Ilustraci(rn 4.15 Productos más cxPortados a Venczu,"-la. 2004-20 l2

Produclos 1-rportrdos por llcuador - \'cnezucla
. Prcp¿raciones dc carne.dc pcscai.lo o ¡j¡j

crust¡ccos.rlc molus,:os .

. Cmsjt§ y aualtcs áotnulrr (r \c!(t¿l.rigr¡sr!
alimcnticras:('('rar

. Vchiculos aut nor ilcs.lraslorcs.c rc bs.lcnras
!(hr.j.tIrrüitr§,5ui D¡n

. Vanuf¿.turas rlc fuir.li(iun. dc hicrro o ¡lc ¡.cro

. \lntcrixs pliL\lr.¡s y ntlnulnctums dr cslirs

1,2lo.,o I i
I1,40% -/

9,67yo

t3J1%.

Vaquin¡s. ap¿r.ltos y nratcrial clcclrtco.sus
r,¡lcr:üD¡r¡tu5 da cfabr(i
l1:«:.rl r'< v cmst¡cir¡ rrtolusco\ ! (ttros

¡nrencbáos acu¡¡icos

l'innn'lhul,'.ll,r¡,
l-.hrh, nnh t ¡nn ht',trrt,,rtt t

Entre los productos exportados por Ecuador hacia Venezuela se encuentran:

Preparaciones de came, dc pescado o dL- crustáceos. grasas y aceitcs animalcs o

vegetales, vehículos automóvilcs, tractores, ciclos. manufacturas de lundición de hicrro

o de acero, plástico. máquinas, aparatos y material eléctrico y sus partes,



CAPITUI,O V

,{PT,ICACIÓN DE, I\DICADORES Y ]!IODE,I,O DI.] GRAVI,]DAI)

Para poder entender mejor el flujo comercial entre Ecuador y los países

miembros oficiales del MERCOSUR, se calcularan dos índices de comercio y se estimó

un modelo de gravedad. Este estudio será de vital importancia para conocer más a

fondo el flujo comercial que Ecuador mantiene frente a los cinco miembros del

MERCOSUR.

Los cálculos aquí presentados han sido previamente revisados para la

aplicación de los diferentes análisis, en base a Ia investigación exploratoria y con datos

secundarios se ha podido observar y medir la intensidad de comercio que ha mantenido

Ecuador dentro de estos nueve años de estudio con sus más importantes socios

comerciales.

En este capitulo se plantea y calcula un modelo de gravedad, el mismo que

pretende explicar la incidencia que tienen las variables independientes tales como el PIB

nominal, distancia geográfica, idioma, población y acuerdos comerciales frente a la

variable dependiente que en este estudio será el volumen comercial que mantiene

Ecuador con 34 países.
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5, l Ventaja Comparativa revelada entrc Ecuador ]' el

\tl_RCost-rR

Para medir la ventaja conrparativa revelada de productos, aplicada a las

cxportaciones entre Ecuatlor y el conglomerado de países mientbros del Mercado

Común del Sur (MERCOSUR) se utilizará el Índice de Balassa.

Para el desarrollo de este indice se tomaron en cuenta los 3 productos similares

exportados al grupo Mercosur por cada país, el siguicnte Cuadro 5.li mucstra el Índice

de Ventaja Comparativa Revelada aplicada a las exportaciones de Ecuador-Mercosur,

de manera nomralizada:

Cuadro 5.1 lndiccs dc V('R Nonnalizada

l'wntt L.hl',tru,1,t ¡r'r l¿: .ttt,¡r¿¡,¡ t,,ttttt J. Jntt)t th¡tüiJ,)t ¿, TR,llrL\l1P

Para tener una mejor apreciación y lectura del índice éste se normalizo para asi

tener valores dentro de un rango de -l a +1, los cuales se detallan a continuación:

PAIS co0 PRODUCIOS ?004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2072

16

77

15

Preparacioñes de carne, de pe5cado o
de cru5tá€eos, de rnoluscos..

A¡ucare5 y artículos de conf¡teria

Grasa5 y acertes animales o vegetales;

Srasas aliment¡ci¿sj ceras
o,24

0,23

o.77 {,12

16

t7

t5

Preparaciones de carne, de pe§(ado o
de crustáceos, de molusco5..

Azucares y añicúlos de confitería

Grasas y aceites animales o vegetalesj

Srasas alirñeñticias; ceras
0,16

16

17

15

Prep¿raciones de carne, de pescado o
de crustáceos, de moluscos..

Arucares y añiculor de confiteria

Grasas y aceite! animales o vegetalesj

Brasar alimeñticias; ceras

16

1,1

15

Preparacaones de c¿rne, de pescado o
de crustáceos, de moluscos..

A¿ucares y articulos de conf¡tería

Grasas y acerte' ¿nimales o vegetales;
grasas alimentiaias; ceras

0,12

{,21

16

17

15

Preparac¡oñes de carne, de pesaado o
de crustáceos, de molusco5...

Azucares y articulos de confitería

Gralat y ace¡tes animales o vegetalesj
grasas alimenticias; ceras

o,17 ,o,28 4,20

-0,07

0,03

15

77

15

Preparaciones de carne, de pescado o
de crustáceos, de moluscos...

Azucares y articulos de confiteria

Grasas y aceites animale5 o vegetales;
grasag alimenticias; cera5

z
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. Entre +0,13 y +l - fixiste vcntaja para el país. O

. Entre 0.3.1 y -l - Existe desventaja para el pais. O

. Entrc -0,33 y +Q,lj - Existc tendencia hacia un conrercio intra-producto

Ventaja Comparativa Revelada Ecuador - MERCOSUR

tr,¡¡:t l!.:1',¡,,t,i,t;,,¡it' t:It¡'t,t',t t¡,t¡ t¡,iL,i,:,'. ,.rj,,i, \.1. 1R!1)l \I.l/'

llustración 5.1 IVCR Mcrcosur,2004 2012
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-.- 
Prep¿raooñe§d€ carñe,d¿ perGdoo d. crurra.eor,de ñolurco! .

+Ar!cá.ét y anl(ulor de coñliterLa

+Gr.rary¿cerles.nrm¿lesovetet¿leriBráeará¡menrltiár:(¿r¡t

Ecuador exporta hacia el bloque comercial MERCOSUR en una cantidad muy

significativa productos del capítulo arancelario N' 16. el cual contiene conto principales

productos las preparaciones de came de pescado o dc crustáceos de moluscos. Al

encontrarse Ecuador junto a la Costa del Océano Paciñco en América del Sur, permite

de mancra favorable que el país se desarrollc de manera sostenible teniendo una

evidencia clara de una Ventaja Comparaliva Revelada en el bloque, por otro lado los

bienes producidos en el capÍtulo arancelario N' 15 en el cual constan las Crasas y

aceites animales o vegetales: grasas alimenticias: cerasi los cuales están categorizados

en el segundo lugar con un promedio de 5214.601 (valor en millones) anuales; muestran

una mayor Ventaja Comparativa Revelada en el bloque considerablemente más grade

que la encontrada en el capitulo arancelario N'16 que ha ido decreciendo en los últimos

años pero aun así supera a los bienes más expofiados, esto se puede evidenciar ya que el

Mercosur importa mucho cantidad de estos bienes para posteriormente exportarlos a la

Unión Europea donde estos productos son altamente demandados.
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Vtntnja (-om¡raratir:r ller elada Ecuador - .\rgentini¡

llustración 5.2 IVCR Argentina,2004 - 2012

1,00

0,50

0,00

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012
-0,50

-1,00

- 

Preparaciones de (arne,de pescado o de crurtaceos,de moluscos..

-A¡uaares 

y articulot de coñfiteíe

- 
GraS¿5 y aaeites añimale5 o veSet¡les;Br¿sas alrrÍentlcr¿s;cer¿s

I'rtL,rr lilah,»,tú'¡,r)t¡.t\ lttt)ttltnlt,t¡'!¡)J,¡1.¡t,¡',t,ttnnl,':dtfllll)L\fll'

Ecuador exporta hacia Argentina en mayor proporción los productos dentro del

capitulo arancelario N' I 5, N" l6 y No I 7 que corresponden a (Grasas y aceites animales

o vegetales, grasas alimenticias. ceras: Preparaciones de came, de pescado o de

crustáceos, de moluscos; Azucares y artículos de confitería) respectivamente. Según los

resultados mostrados en el Cuadro 6.1 Ecuador muestra una ventaja competitiva estable

en los capítulos N'16 y N'17 a lo largo de los años estudiados (2004 - 2012) con

promedios mayores a 0.6, sin embargo la categoría N'l 5 a Grasas y aceites animales o

vegetales tuvo una caída sustancial durante el 2009 con un índice de -0.01 lo que

implica una tendencia hacia un comercio inlraproducto, es decir intercambios al interior

de las cadenas de empresas transnacionales que dentro de ellas y aprovechando la

movilidad planetaria del capital, se "compran" y "venden" a si mismas en una caricatura

de comercio intemacional que sin embargo aparecc en las estadisticas como

exportaciones de países en desarrollo.
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Ve ntaja ('orn¡rlratir l Rc,r elada [.culdor Brasil

Ilustracrón 5.:t IVCR Ilrasii.2004 - 2012

1,50

1.00
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-1,50
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Prepar¿arones de ca¿ne,de pesc¿do o de cruslaceos,de moluscos..

-42ucares 

y ¡rtjculos de coñfrteri¿
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6r¿sas y acertes añrmales o ve8etales;8ras¿s alir¡enticr¿s,cer¿t

tu,nr, l:l,tl,,tr,tLlt¡,r¡ti.t'tut¡»¡¡.¡,tp,rrtr,l,,ltr,',o),r,nú¡¡¡ltlR..ll)l.tf.ll'

Ecuador exporta hacia Brasil los capitulos arancelarios N'l5. N"ló y N'l7.

entre los cuales corresponden a (Crasas y aceites animales o vegetales. grasas

alimenticias. ceras; Preparaciones de came, de pescado o de crustáceos, de moluscos;

Azucares y artículos de confitería) respectivamente. Ecuador posee una ventaja

comparativa en el capítulo arancelario N'17 con un índíce mayor a 0,9 en promedio en

el mercado Brasileño. el cual se ha nranlenido en los años de análisis, por su parte la

carne preparada (N'16) mantuvo una desventaja comparativa durante los años 2004 y

2005 debido a las bajas exportaciones de estos productos hacia Brasil, que fue

recuperándose desde el año 2006 hacia delante, con índices promedios entre 0,6 y 0,7

otorgándolc así ventaja comparativa a[ producto cn el mercado Brasileño en

comparación con [a importancia de las exportaciones de Ecuador en las expolaciones

carne hacia e[ mundo.

Finalmente, los productos pertenecientes al capítulo arancelario Nol5 mostró

una notable desventaja comparativa en el mercado brasileño, esto debido a los reducidos

volúmenes de exportación del producto desde el 2006 hasta el 2009, volumen que se vio

incrementado en el año 2010 hasta el 2012 devolviéndole a[ producto una ventaja

comparativa en el mercado brasileño.

2008 2
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Ventaja Comparativa Relelada Ecuador - Paraguav

llustración 5.4 IVCR Paraguav,2004 - 2012
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l-'n,'r¡t, Í l¿h,)h ,) l)t)r ld\ .'1tttt¡t'tt1 tt ltatttt J.' ,lutt,¡ tl'tt'n¡1,¡, l,' TR.1DL..\l lP

Las preparaciones de came, de pescado o de crustáceos, son los productos más

exportados hacia Paraguay por parte de Ecuador, sin embargo. solo la came posee una

ven¡aja competitiva en el mercado paraguayo la cual se ha mantenido estable durante

los últimos l0 años tonrados en cuenta con un indice promedio cercano al 0,8. Ecuador

no exportó azucares y artículos de conñtería al mercado paraguayo. Por otra parte las

grasas y aceites animales o vegetales del capitulo arancelario N'15 muestra índices

negativos de -1, relativamente bajos aduciendo a una desventaja para Ecuador.

El índice muestra en el caso de las flores y demás plantas vivas un índice poco

alentador debido a los bajos volúmenes de comercio intemacional hacia el mercado

paraguayo. debido a esto el producto no ha mostrado una ventaja competitiva llegando

apenas a una tendencia al comercio intraproducto.
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Ventaja Comparativa Relelada Ecuador - Uruguav

Ilustración 5.5 IVCR Uruguay,2004 -2012
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El índice en el caso de Uruguay muestra una ventaja comparativa en el caso de

las preparaciones de carne que mantuvieron índices elevados por encima dcl 0,6 pero

que se vieron afectados en los años 2010-201I debido a la reducción de intportaciones

del producto por parte de Uruguay, respecto a las grasas y aceites animales o vegetales,

Ecuador tiene una desventaja comparativa debido a la poca presencia del producto en el

país de destino lo cual numéricanrente ha resultado en índices relalivamente bajos y

negativos con tendencia hacia una desvcntaja comparativa o hacia e[ comercio

intraproducto. de igual manera la presencia de los articulos de confitería Ecuatoriano en

el mercado uruguayo es casi inexistente de igual manera causa de las bajas

exportaciones que sin embargo durante el 201I están comenzando a ganar

competitividad.

2005 2006 2007 2008 2009 2010
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Ye ntajn Corn¡rar:rlir r Rcvelad¡ Ecr¡ador Ye ne¿uel¿r

Ilustración 5.6 IVCR Vcnezucla. 200.1 - 2012
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Ecuador muestra una ventaja comparativa en los rubros mayoÍnente

exportados hacia el mercado venezolano (Capitulo Arancelario N'15, N'16), entre los

cuales se encuentran las preparaciones de carne asÍ como las grasas, aceites vegetales y

flnalmente el capítulo referente a los artículos de confitería. como se muestra en el

gráfico, ha tenido un comercio intraproducto durante el periodo 2005 - 2006, con un

índice normalizado entre -0.01 a -0.2.1.

Las exponaciones de grasa y aceites animales o vegetales han mantenido una

ventaja en el mercado venezolano de manera estable con una moderada tendencia

decreciente que ha llevado a reducir su puntuación en 0.6 puntos en los últimos l0 años.

Finalmente las preparaciones de carne también han mantenido una ventaja competitiva

en el mercado Venezolano que sin embargo ha tenido ciertas fluctuaciones en sus

valores (como es apreciado en el gráfico), en especial en el año 20l l donde el indice

resolvió un valor de 0.35.
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5.2. lntensidad del Comercio entre Ecuador v el IIERCOSUR.

El índice de intensidad de comercio compara el peso que tienen las

exportaciones de un detemlinado país hacia otro, con la participación nrundial de

importaciones de este último. además corrige el sesgo del índice de comercio

intrarregional, al pesarlo en el conrercio ntundial. Es un índice sencillo para medir Ia

imponancia de los flujos de comercio intranegionales.

Estc es un indicador que puede mostrar la imponancia relativa en el comercio

entre dos países que tienen una partlcipación pequeña cn el comercio mundial.

Cuadro 5.2: Indicc dc Intcnsidad dc Comcrcio Ecuador aisr:'s mienrbros dcl It'IERCOSUR

201,2

13,86

8,t5

0,11

0,34

o,2l

I\DI('F, DI] IYTE\SID.\D DE CO\I}-RC'f T)

2 010 70112004 2oo5 2006 2007 2008 200 9Pa Ís Descripción

5,65

27,20

t4,70

6,43

27 ,52

t7,77

3,25

17 ,47

10,90

5,44

33,37

24,29

4,51

39,75

21,44

34,68

It,05

5,55

33,4 3

r9,06

4,26

27 ,62

15,84

lntensida d

Exportac¡ones

lntensidad
lmportac¡ones

lntensidad Comerc¡al

2,98

5 2,81

t7,24

2,08

38,62

20,18

2,58

35,13

20,0t

3,)72.54

69

I18,03 5,46

29,20 17,

4,30

25,57

15,43

lntensid¿d
Exporta€iones

lntensidad
lmportaciones

lntensidad Comercial

tt,67

65,97

39,30

9,7 0

7 t,42

39,40

1,96

68,73

33,39

0,07

0,69

0,36

0,07

0,48

0,27

0,08

0,09

OG'

0,09

0,16

0,13

0,10

0,20

o,l6

0,06

0,23

o,t6

lntensid¿ d

Exportaciones

lntensidad
lmportaciones

lntens¡dad Comerc¡al

0,19

o,75

o,47

0,0s

0,50

o,27

0,43

2,At

t,7t

L,62

1,9 3

1,81

1,93

2,38

e,18

o,44

t,44
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lnte n sid ad

lmportaciones

lntensidad Comercial

o,19

6,09

3,19

o,37
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3,39

o,22

4,90

2,4A

0,29

6,32

3,22

o,24

2,02

L,t2

23,59

32,69

27,90

42,94

94,t7

67,E9

32,45

110,03

70,E9

48,1,70,43

2,7 7

1,66

18,s1

tr,27

53,7 3

28,18

¿t{¡,01

32.01

6,45
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lntensida d
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lmportáciones

lntensidad comerc¡al

L9,81

72,95

45,E8

L4,87

47,46

30,s6

43,53

141 ,t2
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45,88
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58,08 62.21
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Indice dc Intensidad de conlercio Ecuador - \Il.ltC:OSt R

llustración 5.7 lntcnsidad dc Concrcio: Ecuador - tvlIIRCOSUR
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Como se aprecia en la ilustración 5.7. entre los años 200.1 - 2006, la intensidad

de comercio presenta una tendencia decreciente. sin embargo esto no es señal de que se

tiene un comercio significativo, más bien es la equidad que progresivamente se va

dando entre las exportaciones e inlportaciones. En el año 2006 el írrdice parte de 133.22,

lo que indica quc Ecuador nrantienc una intensidad no significativa para el país, ya que

se cstá importando mucho más de lo que se exporta, y que en base de su importancia

con el comcrcio mundial, este es muy alto en comparación con Io que se expofa al

mundo. Para el año 2007, el indice alcanza un rango de I87.12. uno de los rangos más

altos luego del 2004. recalcamos que para el 2004 Ecuador recién forma parte del

MERCOSUR. una vez obtenidas las preferencias arancelarias gracias al Acuerdo ACE

N'59, Ecuador alcanza este rango debido a la importación de más de l7 millones de

dólares en artículos de consumo en ese año, el producto más cotizado, los celulares.

Debido a las políticas proteccionistas aplicadas por el Gobiemolr, que según la

resolución N'l l6 indica medrdas paraancelarias que limitan las imponaciones e impone

a las empresas ecuatorianas limites para comprar insumos del extranjero, para de esta

manera corre'gir el déficit de la balanza comercial con el mundo.

Para el año 2004 Ecuador ingresa como miembro asociado a este bloque

comercial MERCOSUR en dondc recién buscaba una apertura comercial ofertando

productos a los paises oficiales como son Brasil, Argentina, Uruguay y Paraguay. Entre

250,00

200.00

150,00

100,00

50,00

0,00 ,hl,l,,ll,llfi il ilr,r

rr(iobiemo del Econ. Rafael Cor¡ea Delgado. Periodo 200ó 2012
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los años 2007-2008 Ecuador exporta hacia el MERCOSUR productos de los capítulos

arancelarios No l6 (Preparaciones de came, pescado o de crustáceos. moluscos o demás

invenebrados acuáticos): Nol5 (Crasas y aceites animales o vegetales, productos de su

desdoblamiento. grasas alinrenticias elaboradas, ceras de origen aninral o vegetal); No ll

(Frutas y frutos comestiblcs, cortezas de agrios (cítricos). ¡rrelones o sandías).

Entre los años 2009 201I nrejoraron las exportaciones de banano, cafe,

cacao, atún y pescado. pero descendieron las de camarón. madera y flores, de acuerdo

con el Banco Central del Ecuador. cxceptuando a Brasil de productos como el can¡arón

y el banano ya que Ecuador no exporta en ninguna cantidad debido a las restricciones

del Cobierno brasileño con respecto a las medidas sanitaria. A pesar de que el

MERCOSUR no es nuestro principal socio comercial de los bienes no tradicionales que

se analiza en esta tesis es un mercado que acoge el producto ecuatoriano, por otro lado

las políticas proteccionistas aplicadas a la producción de bienes nacional ha hecho quc

el índice de intensidad del comercio en la categoría de importaciones se amenore

aprovechando asi que se consuma el producto ecuador y no se exporte como en años

anteriores, que si bien nruestra elevados rangos estos no quieren decir que Ecuador

tenga ventaja más bien, indica que Ecuador importa más de lo que cabría esperar sobre

el comercio mundial.

indice de Intensidad de comercio Ecuador - Argentina

Ilustración 5.8 llC Argcntina. 200,1 ?012
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Como se puede observar en la ilustración 5.8, la relación comercial entre

Ecuador - Argentina está concentrada mayoffnente en las importaciones de este último

país en el mercado Ecuatoriano, el índice de intensidad de comercio a lo largo de los

53 9,7

l.ll ,lrJ.

27,6

l,[.

13,86

10,90
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años de análisis ha experinlentado una caídá importantc de 39.75 puntos a l3.ti6

puntos, peso incentivado por la reducción en la intensidad de las inrportaciones

intrarregional. que sin enrbargo se ha mantenido estable con respeclo a la exportacioncs

ecuatorianas al mcrcado argentino.

Las exportaciones alcanzan un rango de l3,fl6 lo que connota una rclación

insignificante con este país, probablemente por la escasez de envíos a esta república

debido a los altos costos de flete que representan realizar las transaccioncs.

Por otro lado las importaciones cuentan con un rango de 10,96 lo que muestra

una relación bilateral poco influyente. ya que en comparación a lo que se importa

Ecuador con el resto mundo no se cuenta a Argentina conlo uno de los países con mayor

medida para la importación de productos.

indice de tntensidad de comercio Ecuador - Brasil

Ilustración 5.9 IIC Brasil. 2004 2012
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Con respecto a Brasil, de manera similar a la intensidad de Comercio Ecuador

- Argentina, el mayor peso del índice esta influencia por la importación. lo cual se

refleja en la basta diferencia entre el índice de lmportaciones vs Exportaciones, como se

aprecia en la ilustración 5.9, el índice de intensidad de comercio ha experimentado una

reducción en los últimos I años analizados, con una reducción de más de I0 puntos en

el transcurso de los años, al igual que en muchos de los integrantes de MERCOSUR,

causa de la reducción en las importaciones ecuatorianas de productos, en este caso de

productos brasileños.

,lr,li l.h l,.l,.I,.rr 4,3

T I
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Indice de Intensidad de comercio Ecuador - Paragual

Ilustración 5.10 II(' Paragua¡. 2004 2012
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Un caso interesante, es el índice de intensidad de comercio Ecuador -
Paraguay, índice que registró una de las mayores caídas de todo el grupo comercial

MERCOSUR desde el año 2005, al igual que en los casos anteriores, la caída del indice

lue causa de la deterioración en el volumen de importaciones ecuatorianas de productos

paraguayos, el cual es una variable directa del índice de importaciones, esto también es

reflejado en el índice de ventaja comparativa en el cual se puede obsen'ar la casi

inexistencia en la exportación de productos altamente representativos en el intercambio

comercial Paraguay - Ecuador, los años 2008 y 2009 fueron los años donde la relación

comercial bilateral fue casi nula con indices de 0.09 a 0.16. que sin embargo tuvo un

incremento en los años consiguientes del 2011, luego de esto, el índice se vio afectado

para el comercio ecuatoriano ya que las exportaciones a este país alcanzó un 0.1 I, que

de todas maneras estas transacciones no fomentan Ia relación comercial de lo que cabría

esperar en el comercio internacional.
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In«lice de lntensidad de comercio Ecuador - Urugua¡

Ilustración 5,1 I IIC Uruguay, 2004 2Ol2
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Las relaciones entre Ecuador y Uruguay han sufrido de vaivenes comerciales

respecto al intercambio de productos. si bien la intensidad de importaciones ha sido

mayor a la de exportaciones. con lo cual la intensidad de comercio ha reflejado un

aceptable índice durante los primeros 4 años de estudio, durante el 2008 y debido a la

crisis mundial. la reducción del índice de importaciones causó una reducción

considerable en la relación comercial entre ambos países como se muestra en el gráfico.

durante el año 2009 hasta el 201I se incrementó nuevamente el índice de intensidad

comercial. pero ahora debido a la expansión en las exportaciones ecuatorianas hacia el

mercado un¡guayo, que en el 201 I casi iguala al indice de importaciones y estabilizo en

nivel de relación comercial entre ambos países, pero que sin embargo cayo en el año

2012 pero debido al incremento del nivel de importaciones el índice de intensidad de

comercio mantuvo estabilidad.

indice de lntensidad de comercio Ecuador - Venezuela

En relación con los demás países del MERCOSUR, Venezuela ha sido el único

país del gn:po con el que Ecuador ha mantenido un superávit en la balanza comercial en

los últimos 4 años. como se muestra en la ilustración 5.12, el índice de intensidad de

comercio ha experimentado moderadas variaciones a lo largo del tiempo,

incrementando o reduciendo el nivel de relación comercial entre ambos países, desde el

año 2004 al 2006, la intensidad de comercio estaba influenciada mayormente por las

elevadas importaciones de productos venezolanos, que sin embargo tuvieron caidas

sustanciales en el año 2006 y 2009 y que continuo descendientc paulatinamente hasta cl
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año 2012, por otra parte la intensidad de comercio asociada a las exportaciones ha

mantenido un crecirniento sostenible en el tiempo que en el 2009 llegó a superar el

índice de importaciones, un punto imponante a tomar. es que independientemente del

crecimiento tanto en importaciones conlo en exportaciones, ambos elevan [a intensidad

de comercio con lo que se refuerzan las relaciones comerciales.

I't<'tL liitr,,t,:J,,¡,,¡.i.t.' 1r1k»n\¿t,,urt J¡ ,i,¡;,",,1'¡¡¡tt,l,t: lr ill 1ltl..\lll'

llustración 5.12llC Vcnez.ucla. 2004 2012
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Un dato adicional a recalcar es que durante el año 2008 el índice de intensidad

alcanzo los I10,03 puntos, lo cual indica que la relación comercial lue cercana a lo que

esperaba que estos paises exportaran e importaran en referencia a su parlicipación en el

mercado mundial.

5.3. Análisis del comercio bilateral mediante ecuación de

gravedad.

El planteamiento de este modelo pretende explicar el comportamiento del

volumen comercial bilateral entre Ecuador y otros paises (vol) basados en 5 variables

explicativas:

. Distancia entre los paises (km)

r plB nominal (pib)

o población (plo)

r Idioma (tipo)

o Socio de Mercosur
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Se tomaron en cuenta para el desarrollo del modelo de regresion un total de 34

observaciones, cada una correspondiente a un pais determinado (ver Anexo).

El motivo de realizar este modelo gravitacional, es conocer más a fondo las

relaciones comerciales que tiene el Ecuador con los J4 países a los que exporta un

mayor volumen de bienes. Este modelo permitirá conocer la incidencia que tienen las

variables independientes sobre la variable dependiente. En este caso, se usará como

variable dependiente al volumen comercial del Ecuador, e[ mismo que eslá explicado

por la suma de las exportaciones e importaciones que el país tenga con cada uno de sus

socios comerciales. Y como variables independientes, se ha escogido estudiar, el PIB

del Ecuador, PIB de los países donde más se exporta, el número de habitantes tanto de

Ecuador como de los 34 países, también se incluye la distancia entre capitales, el idioma

y las relaciones comerciales que se tiene con Mercosur.

Planteamiento de la ecuación.

El volumen comercial entre los países puede ser medido por las importaciones

o las exportaciones, o incluso ambas. Se ha escogido la suma de las importaciones y

exportaciones como medida del flujo comercial, La razón de esto es que uno de los

objetivos de Mercosur es fortalecer tanto las importaciones como las exportaciones de

sus países miembros. Al usar esta medición del flujo comercial, es posible incluir en el

modelo una variable dummy que capte el efecto de pcrlenecer, o no a Mercosur. Esta

variable dummy tendría menos "impacto" si se escogieran solo las importaciones(o

exportaciones), debido a que puede haber países que se beneficien más, debido a las

exportaciones(o importaciones). Además se han incorporado algunas variables de

control como el número de habitantes y el idioma del país.

Al expresar el modelo en forma logarítmica, es posible usar el método de

mínimos cuadrados ordinarios, debido a que el modelo es lineal en los parámetros. El

modelo econométrico resultante es el siguiente:

ln F ¡¡, = p¡ + p, lny,, * p2 Lny¡, * p3 Ln P¡ + Ba ln P¡t + Psdi j + P6uj + PTidj + ei jt

Para este análisis se usará la técnica de datos de panel, mediante efectos

aleatorios, donde:

. Ftj¡ = Es la suma de las importaciones y exportaciones como medida

del flujo comercial entre Ios países i yj
. yi= Corresponde al PIB del Ecuador.
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. y,¡= Corresponde al PIB correspondiente a cada uno d los países del

Mercosur.

. Pr= Representa la población del Ecuador.

. Pl= Representa la población de los países del Mercosur.

. d¡j Representa la distancia existente entre Ecuador y el grupo de los

países del Mercosur.

. ui = Corresponde a la variable dummy para captar el efecto de las

relaciones comerciales con los países del Mercosur.

. idi = Representa la variable dummy para captar el efecto del idioma

con los países del Mercosur.

Se ha hecho una distinción entre las variables z y x debido a que las variables

dummy no pueden estar expresadas como logaritmos.

Debido a que el modelo esta expresado en forma logarítmica, los coeñcientes

estimados tienen [a interpretación de elasticidades. Mucha de la evidencia empírica

sugiere que las elasticidades PIB-Flujo son aproximadamente iguales a 1.Es decir un

incremento en l% de PIB de cualquiera de los paises, causa un incremento promedio de

l7o en los flujos comerciales entre ambos países.

Recolección de datos

Para [a recolección de datos, es preciso citar que se mantendrá el período de

estudio comprendido entre el 2004-2012. Es por ello que los datos correspondientes al

volumen comercial, PIB nominal y distancia (km) entre capitales de los respectivos

países, se encuentran entre esos rangos ya especiñcados.

Como variables de control se usaron la población de Ecuador, la población de

los distintos países con los que Ecuador mantiene relaciones comercialesz2 y una

variable que indique si el idioma oficial del país es el mismo de Ecuador, es decir,

español.

Como se drjo antes, se incluyó una variable dummy para captar el efecto de

pertenecer a Mercosur. Además, debido a que las dos variables dummy (idioma y

ll En total 34 países.
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Mercosur) no son mutuamente excluyentes, es necesario incluir una interacción entre

estas dos variables23.

Los datos para el caso del volumen comercial, fueron obtenidos de TradeMap,

correspondiendo a la suma de las exportaciones e importaciones a lo largo de los 9 años

de cstudio. Con respecto al PIB nominal de cada uno de los paises, se pudo obtener

estos datos desde Ia página del Banco Mundial. Y por último, en la página del

Ministerio de Comercio Exterior dcl Ecuador, se pudo conseguir los datos

correspondientes a los acuerdos bilaterales entre Ecuador y sus socios comerciales.

Entre los países escogidos se encuentran, Brasil, Argentina y Venezuela, tres

de los cinco países miembros ohciales del Mercosur y con los cuales mantenemos una

importante relación comercial. Los demás países como Estados Unidos, China y

Panamá, constan como los mayores socios comerciales que Ecuador tiene dentro del

período de estudio. Conociendo esta premisa, es necesario un estudio más a fondo para

conocer cuáles son las variables que más inclden o las más relevantes dentro del

prcsente estudio.

Con respecto a la variable de idioma, se pudo observar que I I de los 34 países,

comparten el mismo idioma; ahora será importante conocer si ésta variable influye o no

significativamente a la variable dependiente (volumen comercial).

rr Para una discusión miis amplia de por qué se incluye la inte¡acción vea Wooldridge(2010)
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Rrsultados dcl modolo

Para la cstirnación se usó cl soflware econométrico Stata

Cuadro 5.1 Esti¡nación dc la L¡uación Gravitacional

lñ (PlB pals i)
ln (PlB Ecuador)

ln (Distancia)

ln (Habitantes país j)

ln (Hab¡tantes Ecuador)

Dummy ld¡om/Mercosur

1

0
11

Constante

o,4773072

0,8543575

{1.603083)

0,38486s1

2,7466t5

(0,70s2302)

0,0555158
0,4169915

(40,71909)

o,1474287

0,625905

0,3025268

0,1999943

3,609719

0,4830081
0,6986754
o,5074647

49,47023

Número observaciones 306

Número Grupos 34

R- Cuadrado General 62%

Los signos de los cocllcicntes estintados son los espcrados. Solo la distancia y

el PIB del país con el que comercia Ecuador son significativos al 5%. El número de

habitantes del país con el que comercia Ecuador es significativo al 90% de confianza.

Un incremento de t7o en cl PIB de algún país con el que conlercie Ecu¿dor

tendrá un electo promcdio dc 0.47Yo en el volumen comcrcial entre eslos dos países. Por

otro lado un incremento dc l7o en cl PIB de Ecuador causa cn promedio un incrcmento

dc 0.85% en el volumen comercial, pero nrediante el supuesto de máxima probabilidad

de rechazar la hipótesis nula. sc puede decir que ésta variable no es significante' la

respuesta es debido a que cxiste un P > lzl mayor que 0.10; csto hace que el estimador

no sca significantc para determinar si cl volumen comercial varia o no.

Como era dc esperarse, el cfecto promcdio que tiene un incremcnto de la

distancia es ncgativo. Es decir, mientras mayor sea la distancia entrc los países. se

vuelve más costoso comerciar, por Io quc el flujo comercial disminuye.

El número de habitantcs dclos países con los que Lcuador comercializa, ticnc

un efecto positivo sobre los flujos comerciales. En el caso dc Ecuador 2.14% por cada

l% en el aumento de la poblactón; para esta variable ocurrc lo tnismo que con el PIB

del Ecuador, es decir, tampoco se la considera significativa para el modelo; mientras

Va¡lables Coeflclente ErrorEstándar
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que un incremento de l% en la población de algún país con el que comercie Ecuador

causará un incremento promedio del 0.3ti% en los flujos comerciales. Es decir, mientras

nlás habitantes tengan un país, este necesitará más bienes para satisfacer la demanda

lntcrna.

Los países que pertenecen al Mercosur y que tienen el español como idiomd

oficial, tienen en promedio 0.4 I % más del volumen comercial que los que no

pertenecen a Mercosur y no hablan español. Es decir no solo basta con pertenecer al

Mercosur, sino que también ambos países deben hablar el mismo idioma, en este caso

español. Estos datos lueron interpretados de manera correcta. pero si se toma en cuenta

el supuesto de que el p value no debe ser mayo a 0, 10, entonces se puede concluir que

las dummys para este estudio resultaron no significativas, es decir, que ni el idioma ni el

pertenecer al Mercosur, influyen en el volumen comercial. A este resultado se le puede

agregar el hecho real de que no es necesario que se hable el mismo idioma en otros

países para comercializar, en la actualidad la globalización y el idioma no son una

barrera para el intercambio de bienes y servicios. Por otro lado, la variable de "acuerdos

con el Mercosur" no tiene electo sobre el volumen comercial, esto puede ser porque

Ecuador únicamente es socio del Mercosur pero no miembro oficial, y tal vez no goce

de todos los beneficios como tal.

El R-cuadrado del modelo el del 62.8%, el mismo que tiene rangos entre 0 y

100; entre más cercano se encuentre este porcentaje al 100%, se considera que el

modelo es mejor. Mientras más alto sea el R-cuadrado mayor es la variabilidad del flujo

comercial explicado por la variabilidad de las variables independientes.



CONCT,USIONES

Objetivo l. Analizar las printipales características económica,s de bs paises

miembro.¡ oJiciales del MERCOSUR y Eundor.- Al analizar las ca¡acterísticas

económicas de cada pais miembro oficial del MERCOSUR, se encontró que éstos

comparten una similitud en cuanto a la actividad a Ia que se dedican, por ejernplo,

coincidió que todos los países sin excepción cuentan con una fuerte actividad agrícola,

lo cual los caracteriza, a pesar de que Venezuela en un mayor porcentaje, exporta crudo

y sus derivados, su economía también se caracteriza por ser agrícola. Al mismo tiempo

se encontró datos relevantes que ayudaron a entender cómo se han ido recuperando las

economías después de la crisis ñnanciera del 2009. En todos los gráficos mostrados, se

pudo observar que todos los países miembros oficiales del MERCOSUR, tuvieron un

déñcit en su balanza comercial y en el PIB, desde 2007 donde empezaba a surgir la

crisis mundial, afectando directamente los flujos comerciales de esos países.

Objetivo 2. lnvestigar los principales productos de intercambio

importación/exportación de productos tradicionales no pelroleros entre Ecuador y los

países miembros del Mercosur.- Mediante la obtención de datos secundarios, se pudo

diferenciar los principales productos que el Ecuador exporta e importa hacia y desde los

países miembros det MERCOSUR, y cómo ha venido evolucionando este comercio

bilateral con el pasar de los años, los productos más representativos dentro de las

exportaciones e imporlaciones que realiza el Ecuador hacia el bloque del MERCOSUR

son: Para las exportaciones de República de Argentina: Banano; conservas de pescado;

atún; palmitos; camarón; aceite de almendras; galletas; conñtes; rosasl manteca de

cacao. Para las exportaciones de la República Federal de Brasil: Confites; placas;

láminas de polímeros de propilcno; conseryas de pescado; mantas de fibra sintéticas;

aceite de palma; plomo refinado, semillas de nuez y almendra; pasta de cacao. Para [a

republica de Paraguay: Atún; camarón; conservas de pescado; medicamentos pata uso

humano; sardina; chales, pañuelos, pasamontañas, bufandas. Para la república de

Uruguay: Banano; atún; camarón; aceite de almendra; rosas; bolígrafos; palmitos; tubos

de hieno; cubiertos de mesa. Para la Republica Venezolana: Aún; aceite de palma;

conservas de pescado; vehículosi telas; cocinas.



Por otro lado las importaciones que se han hecho desde el MERCOSUR son:

Desde la República de Argentina: Tortas de soya; tubos de acero, aceite de soya; maíz;

vehículos de transporte; medicamentos de uso humano; aluminio: cebada, sorgo; aceite

lubricantes. Desde la República Federal de Brasil: lnsumos para industria del plástico;

telélonos celulares; buses y automóviles; productos laminados de hierro; mcdicamentos

para uso humano; torta de soya; chasis para vehículos de carga; maquinaria pesada;

alambrón de hierro; papel. Desde la Republica de Paraguay: Libros, folletos impresos;

los demás medicamentos de uso humano; came bovina; antibióticos; bragas de fibras.

Desde la República de Uruguay: Productos farmacéuticos; trigo; concentrado para

bebidas gaseosas¡ productos químicos; sulfatos o sulfatos de alcoholes grasos; caucho;

carne bovinai tableros de madera; maquinaria de construcción; insumos industria

plástica. Finalmente los productos que se importan desde el mercado venezolano son:

Fertilizantes' desperdicios y desechos; alambrones de hieno; medicamento para uso

humano.

Por otro lado, se obtuvieron datos signiñcativos para poder analizar la cantidad

de productos que Ecuador expona hacia cl mundo, esto con la intención dc obtener

datos que contribuyan a la elaboración de los indices empleados en este estudio.

Objetivos 3. Identificar los acuerdos bila¡erales entre Ecuador ¡t Mercosur.- El

principal acuerdo comercial que tiene el Ecuador es el Acuerdo de Complementación

Económica No59, en donde se incluye a los países de [a CAN, en donde MERCOSUR

otorga preferencias a Ecuador y viceversa. El Ecuador tiene un serio problema en

cuanto a los acuerdos comerciales que mantiene con dilerentes países alrededor del

mundo, éstos son muy escasos. El camino para mejorar el nivel de vida de los

ecuatorianos es más libertad de comercio, acuerdos comerciales con todo país que

quiera hacer negocios con nosotrós, un Estado que provea eficientes y competitivos

servicios públicos; los conceptos de productividad y competitividad cobran sentido en la

medida que el país se integra comercialmente al mundo, caso contrario a lo que está

sucediendo en el país. Actualmente los únicos acuerdos vigentes que existen son con los

paÍses de: Peru, Chile, Cuba, Venezuela, Turquía, Bielomrsia, lndonesia, Colombia,

República Dominicana y Panamá. La cantidad de tratados puede parecer aceptable pero
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en comparación con otros países de similar economía, Ecuador ésta en desventaja con

respecto a los diferentes tratados o acuerdos que mantienen otros países.

Objetivo 4. Demostrar los resultados obtenidos a parlir del estudio de los

indicatlores tle contercio erterior entre Ecuador y los países miembros ortciales del

Mercosur.- Los datos obtenidos a partir del cálculo del índice de ventaja comparativa

revelada, muestran que en Argentina se obtuvo una ventaja comparativa durante 9 años

consecutivos en cuanto al rubro de exportaciones hacia Ecuador, por otro lado en Brasil

se pudo observar una desventaja desde el 2004 al 2012, en el rubro de productos

farmacéuticos, a comparación de Uruguay que se obtuvo ventaja comparativa en el

mismo período y rubro. Otra dato imponante que se obtuvo a partir del cálculo del

índice VCR (ventaja comparativa revelada), es la visualización de un comercio

intraproducto presente en todos los paises excepto Paraguay. En cuanto al bloque del

MERCOSUR, se encontró que existe un 59% de comercio intraproducto' ¡n 26'Yo de

ventaja comparativa revelada y un l5% de desventaja. Además el producto con mayor

VCR es el del capitulo arancelario N'16 el cual es (Preparaciones de carne, de pescado

o de crustáceos, de moluscos...) el cual muestra una ventaja que comparándose con los

cinco países del MERCOSUR hacen que sea uno de los productos con mejor nivel de

exportación reflejando un saldo positivo con respecto a los demás capítulos

arancclarios.

La intensidad comercial de los productos exportados e importados para el

bloque comercial del MERCosuR. ha tenido fluctuaciones decrecientes y crecientes

ya que este no es nuestro principal socio comercial de los bienes no tradicionales que se

analiza en esta tesis, sin embargo los bienes categorizados en los códigos arancelarios

esrudiados, tienen mucha acogida en los países miembros al bloque aun así no deja de

ser atractivo e[ exportar los bienes hacia el resto de América del Sur.

Como ultima conclusión el r¡odelo de gravedad indica que el número de

habitantes tiene un efecto positivo sobre los flujos comerciales. En el caso de Ecuador

2.1406 por cada l%o en el aumento de la población, mientras que un incremento de l%

en la población de algún país con et que comercie Ecuador causará un incremento

promedio del 0.38% en los flujos comerciales. Es decir, mientras más habitantes tengan

un país, este necesitará más bienes para satisfacer Ia demanda intema.
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Los países que pertenecen al Mercosur y que tienen e[ español como idioma

of icial, tienen en promedio 0.41% más del volumen comercial que los que no

pertenecen a Mercosur y no hablan español. Es deci¡ no solo basta con pertenecer al

Mercosur, sino que también ambos países deben hablar el mismo idioma, en este caso

español.
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