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RESUMEN

En funcion de lo analizado e investigado, este estudio abordara desde una
perspectiva tedrica y analitica como se maneja la relacion bilateral entre Ecuador con el
bloque comercial MERCOSUR. El trabajo destaca dos partes principales. La primera
parte abarcara todo lo referente a las caracteristicas economicas del MERCOSUR, sus
paises miembros oficiales y las caracterices econdmicas de Ecuador, se trabaja con
factores macroeconomicos como es el Producto Interno Bruto (PIB), balanza comercial.
La segunda parte de este trabajo esta en la aplicacion de indicadores de comercio
exterior como es el Indice de Ventajas Comparativas Reveladas (IVCR), y el indice de
Intensidad Comercial (I1IC) y la aplicacion de un modelo de gravedad. La finalidad de
este estudio es contextualizar a ambos actores, y tener un antecedente en forma
cuantitativa de la exportacion de productos ecuatorianos y la intensidad comercial que
se tiene con este bloque comercial. Finalmente con el modelo gravitacional en donde se
analiza el volumen comercial y ciertas variables dependientes permitira mostrar la
importancia de una correcta interpretacion sobre la desviacion del comercio y la
corriente de los flujos. La aplicacion de estos métodos de analisis de comercio exterior,
tanto el IVCR e IIC y el modelo gravitacional muestra de manera cuantitativa que el
MERCOSUR es un mercado residual para el mercado ecuatoriano, ya que es el destino
de tan solo el 1% de las exportaciones ecuatorianas, registrando un déficit comercial de
8 anos, durante el periodo 2004 -2012, esto a pesar de que los productos ecuatorianos

ingresan en la mayoria de los casos con un arancel del 0% gracias al ACE N° 59.

Palabras Claves: MERCOSUR, flujos comerciales, Indice de Ventaja
Comparativa Revelada (IVCR), Indice de Intensidad Comercial (IIC), Preferencias

Arancelanas, Modelo Gravitacional.



XV

ABSTRACT

Based on the analyzed and researched, this study addressed from a theoretical
and analytical perspective, how the bilateral relationship between Ecuador with
MERCOSUR trade bloc 1s handled. The study highlights two main parts. The first part
will cover everything relating to the economic characteristics of the MERCOSUR
member official countries, and economic characteristics of Ecuador, working with
macroeconomic factors such as gross domestic product (GDP), trade balance, trade
intensity, etc. The second part of the paper is based on the application of rates of
foreign trade; like (RCA) Revealed Comparative Advantage Index, and the Trade
Intensity Index (TII) and the application of a gravity model. The purpose of this study
15 to contextualize both actors, and have a background in quantitative export of
Ecuadorian products, and see the strong of the trade intensity that we have with this
commercial bloc.

Finally the gravity model where the trade volume and certain dependent
variables will be analyzed, will allow us to show the importance of a correct
interpretation of trade diversion and current flows. The application of these methods of
analysis of foreign trade, the RCA, TII and gravity model shows quantitatively that
MERCOSUR is a residual market for the Ecuadonan products, because is the destiny of
only 1% of exports. A trade deficit of eight years is recorded during the period 2004 —
2012, this despite the fact that Ecuadorian products entered in most cases with a 0%

tariff due to ACE N°59

Key Words: MERCOSUR, trade flows, Revealed Comparative Advantage
Index (RCA), Trade Intensity Index (TII), gravity model.



CAPITULO 1
INTRODUCCION

En este capitulo se establecen los puntos claves y objetivos para el buen
desarrollo de la investigacion, de esta manera, se tendra diversos aspectos que
permitiran una mejor comprension del anélisis propuesto.

Se empezara con los antecedentes, el cual brindara una perspectiva mas amplia
sobre el tema a abordar, destacando los hechos mas importantes que en Ecuador y el
Mercado Comun del Sur (MERCOSUR) han suscitado.

Adicionalmente, este trabajo determina la problematica, en donde se observa
la falta de un arreglo comercial o la adhesion total de Ecuador a lo largo de estos ocho
anos, lo que ha generado que el pais ain mantenga su condicion de pais socio con
derecho de voz pero no de voto. Adjuntamos a este apartado la justificacion, la cual
proporciona informacion para que se desarrollen nuevos estudios e investigaciones
sobre la intensidad de los flujos comerciales.

Proponemos el objetivo general como es el analizar las relaciones bilaterales,
ventaja comparativa e intensidad comercial entre los paises miembros del MERCOSUR
y Ecuador durante el afio 2004 hasta el 2012, y diversos objetivos especificos que de

manera limitante ayudan al enfoque que se propone dar a este trabajo de titulacion.



1.1. ANTECEDENTES

El comercio ha tenido lugar en la vida de la humanidad desde tiempos
prehistoricos, este surgio en forma de trueque, es decir €l intercambio de bienes y
servicios. La concepcion general del comercio internacional para los paises es la
consecucion de una balanza comercial favorable, por lo que se busca que el rubro de
exportaciones sea superior a las importaciones, este concepto lleva a gravar las
importaciones y a favorecer las exportaciones puesto que se tiene implicitamente la
creencia de que los beneficios que un pais obtiene mediante el comercio internacional
son la contra partida de las desventajas que tienen el resto de paises. (Baez, 2014)

Para facilitar el intercambio de bienes o servicios entre paises ya sea dentro del
mismo continente o fuera, se crearon distintos bloques comerciales con el fin de que se
obtenga de forma mas asequible productos en los que un pais no tenga capacidad de
oferta y produccion a un pais que si cuente con recursos para realizarlo, aplicando asi el
concepto de ventajas comparativas'.

Uno de estos bloques es el Mercado Comun del Sur (MERCOSUR), que fue
instituido el 26 de Marzo de 1991 con la firma del tratado de Asuncion, es un acuerdo
de integracion que sustituyo una serie de acuerdos preferenciales bilaterales entre sus
hoy miembros oficiales: Argentina; Brasil; Paraguay; Uruguay y Venezuela, por una
union aduanera, El tratado de Asuncion establece los parametros y objetivos del
mismo, que son la zona de libre comercio, el arancel externo comun y el manejo de
politicas comerciales, objetivos de integracion claros que se han ido cumpliendo a
cabahidad. (MERCOSUR, 2014).

El MERCOSUR pertenece al tercer estadio de integracion economica, que
consiste no solo en un area de libre comercio entre los miembros, la cual supone la
concesion de preferencias arancelarias entre los paises y libre circulacion de los bienes
originarios de alguno de los miembros, sino también una union aduanera, que ademas
de las caracteristicas del drea incorpora el establecimiento de un arancel externo comun,
lo cual se espera esté acompanado de una politica comercial externa armonizada.
Finalmente se agrega la caracteristica de ser un mercado comun, donde a los beneficios

de la union aduanera se le suma la libre circulacion de los factores de la produccion, es

' Ventaja comparativa: un pais tiene ventaja comparativa en la produccion de un bien si el
coste de oportunidad de producir dicho bien es menor para ese pais que para los otros.



decir el libre transito de personas, capitales y servicios, haciendo de las fronteras lineas
mas permeables. Citado por (Alvarez, 2011)

MERCOSUR es hoy en dia una de las economias mas grandes del mundo que
comprende una fuerte integracion entre los paises de Sudamérica. Surge como producto
de alianzas estratégicas rigurosamente planificadas de economias dominantes como son
Argentina y Brasil que posteriormente gracias a acuerdos de libre comercio y union
aduanera logro la adhesion definitiva en el Acuerdo de Asuncion de Brasil, Argentina,
Uruguay y Paraguay (1991). Este bloque comercial actualmente posee fuertes
convenios referentes a lo politico y social, también abarcan tratados en el drea de
seguridad, defensa, derechos humanos, educacion y cultura.

Historicamente el Ecuador ha formado parte de bloques comerciales como el
Pacto Andino, transformado en 1997 en la CAN; ha sido parte de intentos de adhesion
como el ALALC y ALADI. Algunos esfuerzos se direccionaron a nivel del ALBA y la
UNASUR creadas hace pocos afios y a las cuales el Ecuador se incorporo en los afios
2009 y 2011 respectivamente. En este ambito se cuenta también con los sistemas de
preferencias arancelarias, con la Union Europea llamado SGP, y con los Estados Unidos
el ATPDEA’, a estos dos Gltimos acuerdos mencionados los gobernantes de Ecuador
renunciaron hace poco a sus beneficios.

El 18 de octubre del 2004, Ecuador formalizo su ingreso al MERCOSUR como
miembro asociado luego de la suscripcion en la ciudad de Montevideo mediante el
Acuerdo de Complementacion Econdmica N° 59 CAN — MERCOSUR, este acuerdo
tuvo como finalidad de fortalecer el proceso de integracion de América Latina, al fin de
alcanzar los objetivos del Tratado de Montevideo 1980.

Ecuador es un socio comercial importante del MERCOSUR en el ambito
agropecuario; donde provee de productos agricolas v aunque mantiene un saldo
comercial negativo con Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay y en algunos anos con
Venezuela su relacion bilateral aun sigue siendo muy importante para el desarrollo de su
economia gracias a los acuerdos de complementacion econdomica; su condicion de
asociado le otorga derecho de voz pero no de voto en las decisiones de politica que

realizan las diferentes instancias de la organizacion. (FEDEXPORT, 2012)

* ATPDEA: Ley aprobada por el congreso norteamericano que otorga beneficios a los bienes
que llegan desde la zona andina.



El Acuerdo de Complementacion Economica N°59 (ACE 59) incluye 4.958
productos lo que ha impulsado a que las partes contratantes se esfuercen para que las
relaciones comerciales mejoren entre los bloques, CAN - MERCOSUR.

El presente trabajo de titulacion se centra en analizar la incidencia en el
comercio internacional del Ecuador con la aplicacion de ciertos modelos de instrumento
comercial que ayuden al buen entendimiento de los flujos comerciales que mantiene el

Ecuador con este bloque comercial.

1.2. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA

Ecuador un pais agro-exportador, si bien ha sido y es, una economia agricola,
no se ha caracterizado por ser una economia exportadora, y no lo ha sido, porque la
politica macroeconémica no se oriento a estimular la produccion de bienes transables.
L.a economia ecuatoriana se abre lentamente al mercado mundial sin embargo el énfasis
en las politicas proteccionistas repercute en el mercado internacional provocando que el
producto pais no pueda entrar a competir con productos extranjeros.

A esto se suma la escasa insercion de Ecuador a bloques comerciales o
acuerdos bilaterales como por ejemplo la UNION EUROPEA, APEC, NAFTA y
MERCOSUR la falta de estos acuerdos ha contribuido a un desarrollo economico lento,
frente a otros paises sudamericanos como es el caso de los paises vecinos Colombia y
Peri que ya cuentan con una integracion plena a distintos bloques comerciales,
permitiéndoles una representacion muy significativa en el comercio internacional.

Es por esto que uno de los principales inconvenientes para el progreso
economico de Ecuador en el ambito global sigue siendo la poca presencia que se tiene
en bloques comerciales de gran extension. Se hace entonces necesario evaluar la
relacion bilateral con paises miembros al Mercado Comun del Sur para determinar el
nivel de competitividad con respecto al bloque ademas en este estudio se investigara el
impacto comercial de forma individual con Brasil, Argentina, Uruguay y Paraguay
demostrando cuantitativamente la factibilidad de mantenerse como miembro asociado
colaborando individualmente con cada pais o integrarse definitivamente a este bloque y
actuar de manera conjunta para la toma de decisiones y el desarrollo de la balanza

comercial.



1.3. JUSTIFICACION

Conocer la intensidad de los acuerdos comerciales entre Ecuador y los paises
miembros del Mercosur es uno de los objetivos de esta investigacion, porque s¢ podra
analizar la evolucion del comercio internacional ecuatoriano y en base a la problematica
descrita crear puntos de criterio que ayuden a evaluar el porqué de estos flujos
comerciales, con la implementacion de indicadores v datos historicos, con el fin de tener
un estudio cuantitativo de la balanza comercial Ecuador - MERCOSUR.

El estudio de los flujos comerciales de la balanza comercial Ecuador —
MERCOSUR permitira observar como la exportacion de los productos ecuatorianos ha
ido oscilando desde el ano 2004 y pese a que existen diversas explicaciones y
simulaciones de negocios en los cuales se analiza la adhesion al Mercosur este aporte
dara a conocer las transacciones que el pais ha tenido por individual con cada miembro
oficial de este bloque comercial a través de los diferentes acuerdos que estan en
vigencia.

Con el fin de definir una idea concreta respecto a las relaciones que tiene
Ecuador con el Mercosur se desea determinar qué debe y puede hacer el Ecuador a fin
de profundizar sus relaciones con este bloque comercial es por ello que se utilizara
indices para medir el flujo comercial con cada pais que integra el Mercosur, su ventaja
comparativa y su intensidad comercial; estos indices revelaran la efectividad que tiene
el pais para realizar intercambios de bienes y fortalecer ain mas el acuerdo de
Complementacion Economica N°59 en el cual Ecuador se encuentra suscrito desde el
ano 2004.

1.4. PLANTEAMIENTO DE OBJETIVOS

Objetivo General
Analizar las relaciones bilaterales, ventaja comparativa e intensidad comercial
entre los paises miembros del MERCOSUR y Ecuador desde el afio 2004 hasta el 2012.
Objetivos Especificos
e Analizar las principales caracteristicas economicas de los paises miembros
oficiales del MERCOSUR vy Ecuador.
e Investigar los principales productos de intercambio importacion/exportacion de
productos tradicionales no petroleros entre Ecuador y los paises miembros del
Mercosur.



e Identificar los acuerdos bilaterales entre Ecuador y Mercosur.

s Demostrar los resultados obtenidos a partir del estudio de los indicadores de
comercio exterior entre Ecuador y los paises miembros oficiales del Mercosur.

1.5. ALCANCE DEL ESTUDIO

La importancia de este estudio se basa, en determinar la ventaja competitiva ¢
intensidad comercial que existe entre Ecuador y los miembros oficiales del
MERCOSUR, estableciendo parametros y objetivos con el fin de definir lo que se desea
lograr con este analisis. Actualmente ano 2014 existen varios estudios de como es la
relacion comercial entre Ecuador y el MERCOSUR, los cuales son un aporte infinito
para el desarrollo de este trabajo, ya que permiten tener un vision mas clara de lo que ha
pasado en anos anteriores, de esta forma serviran y seran citados pertinentemente como
referencia muy valiosa.

El presente estudio, analiza y cuantifica los flujos comerciales durante ocho
anos que ha mantenido ¢l Ecuador con el bloque, como se ha manejado la exportacion
ecuatoriana con respecto a las importaciones. Esta informacion sera verificada con
ayuda de base de datos internacionales y soportada con la aplicacion de los indicadores
de comercio exterior, ademas de que también se estudiara la relacion bilateral existente
entre Ecuador y los ¢cinco miembros que conforman el MERCOSUR, Brasil, Argentina,

Uruguay, Paraguay y Venezuela.



CAPITULO 11
REVISION DE LITERATURA

En este capitulo se examina diversos modelos economicos que varios autores
plantean para poder calcular el flujo comercial, mediante el cual se hace un analisis mas
profundo de las distintas posturas que Ecuador mantiene con los paises del
MERCOSUR a nivel del comercio internacional. Para el desarrollo cuantitativo se
aplico instrumentos de comercio exterior, en donde se destacan los indices de Ventaja
comparativa Revelada y el de Intensidad de Comercio, finalizando con un modelo de
gravedad. Es en este apartado donde se realiza la investigacion de distintas literaturas y
trabajos previos que hacen uso de estos instrumentos, de tal forma que se aplique de
manera acertada a los diferentes analisis.

Se menciona que los trabajos consultados varian segin autor y €poca realizada,
sufriendo cambios y mejoras. Se han escogido los modelos en base a problematicas
similares a la de este trabajo en donde realizan estudios de comercio exterior y hacen
uso de los mismos. Todos los modelos aqui mencionados se aplicaran mas adelante
para el respectivo cilculo y andlisis, se recalca que los datos a utilizar son de fuentes
secundarias, es decir son datos obtenidos a través de bases de datos online tales como

TradeMap, Banco Mundial, Banco Central del Ecuador, etc.



2.1. Ventaja Comparativa Revelada

Existen principalmente dos teorias prominentes de comercio basadas en la
ventaja comparativa: La teoria ricardiana y la teoria de Heckscher -~ Ohlin (H-O). La
teoria ricardiana asume que la ventaja comparativa surge de las diferencias de
tecnologia entre los paises, mientras que la teoria HO sugiere que las tecnologias son las
mismas para todos los paises. En cambio, la teoria H — O atribuye ventaja comparativa
a los costos de las diferencias resultantes de los precios de los factores entre los paises.

En resumen, las predicciones de las tedricas del comercio ortodoxo (clasica) se
basan en el principio de la ventaja comparativa que se deriva de la determinacion de los
precios relativos, es decir, las diferencias en los precios relativos de pre
comercializacion entre los paises, que se han destacado por la oferta y la demanda de
tactores.

De acuerdo con la teoria de HO, la ventaja comparativa de un pais esta
determinada por su escasez relativa de los factores es decir sus ratios de dotacion de
factores, en comparacion con el resto del mundo o de un conjunto de paises.

Sin embargo, se sabe que la medicion de la ventaja comparativa y probar el
(HO) la teoria de Heckscher — Ohlin tiene algunas dificultades.

Ante este hecho, (Balassa, 1965) propone que puede que no sea necesario
incluir todos los componentes que afectan la ventaja comparativa del pais. En cambio,
sugiere que la ventaja comparativa es “revelada™ por los patrones del comercio
observados, y en linea con la teoria, se necesita precios relativos pre-comerciales que no
son observados. Por lo tanto, deduciendo la wventaja comparativa de los datos
observados se Ilama “revelada™ ventaja comparativa (VCR). En la practica, este es un
metodo comunmente aceptado para el analisis de datos comerciales. (Balassa, 1965)
Deriva un indice llamado el indice de Balassa que mide la ventaja comparativa de un
pais.

Bela Balassa (Balassa, 1965) publico hace cuarenta afios un trabajo orientado a
analizar los efectos de largo plazo de la apertura comercial, utilizando por primera vez
el indice de <<ventajas comparativas reveladas>> (VCR). La idea basica es que dichas
ventajas comparativas son factibles de ser reveladas a través del analisis de los flujos de
comercio internacional. (Cafiero, 2006). El indice de Balassa trata de identificar si un

pais tien¢ una ventaja comparativa “revelada”™ en lugar de determinar las fuentes



subyacentes de la ventaja comparativa. Sin embargo, como fue sugerido por primera
vez por Balassa, la definicion de VCR ha sido revisada y moditicada de tal manera que
ahora existe un numero excesivo de medidas.

Sin embargo, antes de que Balassa introdujera su famoso indice de VCR en
1965, (Leisner, 1958) vya habia contribuido a la literatura empirica del VCR. En este
sentido, (Leisner, 1958) realiza el primer estudio sobre todo lo que tiene que ver en el
ambito de la VCR.

A medida que se avanz6 con el estudio de este indicador que posteriormente
fue presentado por (Balassa, 1965) fue ampliamente aceptada y posteriormente
modificada del VCR en la literatura. El andlisis de (Balassa, 1965) tuvo criticas de
parte de colegas’ que afadicron después su propio analisis y variantes, aunque estas
tienen sus propias ventajas y desventajas, a pesar de esto el indice VCR de (Balassa,
1965) es el que ha sido utilizado en diversos estudios de comercio bilateral en todo el
mundo.

Este indicador es utilizado para analizar las desventajas o ventajas
comparativas de los intercambios comerciales de un pais con sus socios comerciales o
diversos grupos de paises. Su version mas simple es la de la Balanza Comercial
Relativa. (Duran & Alvarez, 2010).

Diversos autores han usado datos sobre comercio para medir la ventaja

comparativa entre ellos esta (Leisner, 1958); (Vollrath, 1991).

" (Bowen, 1983) critica al indice sosteniendo que la ventaja comparativa €s un concepto que se
basa en el comercio neto (exportaciones menos importaciones) y debe relacionarse con los niveles de
produccion domésticos.
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2.2. Indice de Intensidad del Comercio

El indice de intensidad del comercio (1IC) se utiliza para determinar si el valor
del comercio entre ambos paises es mayor o menor de lo que cabria esperar, sobre la
base de su importancia en el comercio mundial.

El indice de intensidad de comercio combina los efectos sobre el comercio
bilateral de las diferencias en las complementariedades comerciales bilaterales y de las
diferencias en los costos de transaccion involucrados en el intercambio con los distintos
socios. (Anderson & Norheim, 1993) Expresan el indice de intensidad de comercio
como el producto de un indice de complementariedad comercial y un indice de sesgo
geografico no explicado.

El indice de Intensidad de Comercio es usado para determinar si los valores de
comercio entre dos paises o regiones estan de acuerdo con lo que se espera obtener, de
ese modo segun (Mikic & Gilbert, 2007), este indice nos dice si un pais esta exportando
mas, en media, para otro pais de lo que el mundo exporta para ese pais de destino. Es
decir, mide la intensidad relativa del comercio bilateral.

Este indice corrige el sesgo del indice de comercio intrarregional, al pesarlo en
el comercio mundial. Formalmente, se calcula dividiendo el indice de comercio
intrarregional para el peso de la subregion o grupo de paises en cuestion en el comercio
mundial.

El 1IC varia entre cero y mas infinito. Los valores mayores que la unidad
indican que existe una relacion mas intensa en el comercio bilateral en comparacion con
el comercio total de pais. Una ventaja de ese indice es que el no presenta cualquier
sesgo en funcion del tamano de los flujos de comercio de los paises (es decir, numero de
productos), lo que permite comparar los indices entre regiones o paises y a lo largo del

tiempo, aun cuando las exportaciones estan creciendo a tasas elevadas.
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2.3. Modelo de Gravedad

La ecuacion de la gravedad se ha utilizado una y otra vez para analizar
empiricamente el comercio entre los paises del mundo. Se ha definido como una
herramienta 1importante para el desarrollo del comercio internacional gracias a su
correcta aplicacion para el analisis de flujos de comercio bilateral. Es por esto que se lo
ha utilizado en miles de trabajos de investigacion que cubre todas las areas de comercio.
Este modelo ha llegado a ser un punto de partida para el analisis de las corrientes
comerciales y demas analisis de comercio exterior.

La aplicacion de los modelos de gravedad para analizar los flujos de comercio
internacional fue iniciada por Tinbergen® y luego continué por, Linnemann y muchos
otros estudiosos.

(Linnemann, 1966) un miembro del equipo de Tinbergen, trat6 de combinar el
enfoque de la “fisica™ del ADN de la teoria economica, colocando el modelo en un
marco H-O donde las ventajas comparativas determinan el comercio. En lugar de las
diferencias en la dotacion de factores que son la fuerza impulsora detras de las ventajas
comparativas, las economias de escala y diferencias en la tecnologia, son los factores
explicativos de esta ventaja. Segun (Linnemann, 1966) el comercio potencial depende
de las diferencias de tamano de la poblacion con el comercio que se correlaciono
negativamente con el tamano. Por ultimo la resistencia del comercio como los costos de
transporte, asi como los aranceles, las cuotas y los acuerdos comerciales preferenciales
también influyen en el comercio.

El modelo también se ha aplicado con éxito a los flujos de diferentes tipos,
tales como la migracion y la inversion extranjera directa. Con el tiempo, se han aiadido
las otras variables explicativas para el modelo como las mediad del tamaio de las
economias, las posiciones geograficas, culturales, la religion y acuerdos comerciales
regionales y econdémicos.

(Anderson, 1979) deriva del modelo de gravedad utilizando un reparto del
gasto comercial que indica funciones idénticas a las de Cobb-Douglas de preferencia
para todos los paises, y las funciones de utilidad débilmente separables entre bienes
transables y no transables. En este caso, maximizacion de la utilidad bajo la restriccion

de ingresos produce acciones de bienes transables que son funciones de precios de los

* Jan Tinbergen, Economista holandés primer ganador del Premio Nobel en Economia en 1969,



bienes objeto de comercio.

Posterior a (Anderson, 1979) cuyo analisis tedrico fue a nivel agregado,
(Bergstrand, 1985) dio una base microeconomica para ¢l modelo de gravedad en el
marco de un modelo de equilibrio general del comercio mundial. El analisis produce la
demanda de importaciones y la oferta de exportaciones que junto con la condicion de
equilibrio, conducen a una ecuacion de forma reducida por las cantidades de
exportaciones ¢ importaciones v los precios. Sin embargo esta forma reducida elimina
todas las variables endogenas de la parte explicativa de la ecuacion, los ingresos y los
precios también dejan de ser vanables explicativas del comercio bilateral. Por tanto, en
lugar de la sustitucion de todas las variables endogenas, el autor resuelve el sistema de
equilibrio general de retencion solo en parte de los ingresos y ciertos términos de
precios como variables explicativas y tratarlos como exogeno.

Deardoft (1995) también ofrece una dernvacion teorica de la ecuacion de
gravedad, incluso en ¢l marco del modelo de Heckscher-Ohlin en dos casos. Primero
con ¢l comercio sin friccion y preferencias idénticas, donde se supone que la eleccion
aleatoria de los socios comerciales de los consumidores v de los productores vy la
segunda con 1mpedimentos comerciales asumiendo precios de los factores de
desigualdad EI autor muestra que en primer lugar, que no es en absoluto tan dificil de
justificar las formas mas simples de la ecuacion de gravedad de las teorias estandar, en
segundo lugar, debido a que la ecuacion de gravedad parece caracterizar una gran clase
de modelos, su uso para probar cualquiera de ellos es sospechoso.

La extraordinaria estabilidad de la ecuacion de gravedad y su poder para
explicar los flujos comerciales bilaterales impulsé la busqueda de mas de una
explicacion teorica para ello. Considerando que el analisis empirico es anterior a la
teoria, ahora se sabe que la mayoria de los modelos de comercio requieren la gravedad

con el fin de trabajar los tlujos comerciales.



CAPITULO 111

METODOLOGIA

En esta seccion del trabajo de investigacion, denominado como metodologia,
se detalla y describe el tipo de investigacion que se va a aplicar para la consecucion de
los posteriores resultados. Se destaca que la investigacion tiene un enfoque tanto
cualitativo como cuantitativo dando como resultado un analisis mixto en donde se han
realizado la investigacion descriptiva y explicativa a partir de datos secundarios para
proceder con la aplicacion de los modelos de comercio.

Con respecto a las ecuaciones de comercio a utilizar para realizar el analisis de
este trabajo, se procedera a detallar y describir el significado de cada factor que la
compone, asi los indices de ventaja comparativa revelada e indice de intensidad
comercial podran ser explicados para un mejor entendimiento en ¢l momento de
interpretar los resultados.

Finalmente se pone en escena el modelo de gravedad, un modelo economico
que explica el volumen comercial entre diferentes paises del mundo, el desarrollo de la
ecuacion se la podra encontrar en este capitulo en donde se explica como se compone y

de que variables depende la ecuacion.



3.1.  Enfoque de la Investigacion

Se ha determinado que el enfoque de la investigacion se realizara de forma
mixta, es decir se usara la metodologia cuantitativa y cualitativa. El usar una
metodologia cuantitativa en este estudio, permitira alcanzar los objetivos propuestos de
la investigacion, facilitara la interpretacion de los datos recolectados, tratando de lograr
una mayor efectividad para plantear las diferentes conclusiones del estudio. Este tipo de
metodologia permite que el o los investigadores, puedan acceder a la recoleccion de
datos. siendo éste paso el mas importante para el desarrollo de la investigacion, pues se
pretende observar y medir el comportamiento de los datos recolectados a lo largo de un
periodo determinado.

Tambien se aplicard una metodologia cualitativa, la misma que permitird a los
investigadores, emitir opiniones subjetivas sobre los datos observados, analizar de
manera individual el comportamiento de los mismos y también contribuird a que la

investigacion sea interpretativa.

3.2, Tipos de investigacion

Los tipos de investigacion aplicados seran de tipo, descriptivo y correlacional,
¢ste ultimo se lo aplicard, puesto que se pretende determinar la correlacion que existe
entre la variable dependiente y las variables independientes, en el andlisis del modelo
gravitacional, detallado mas adelante.

Es necesario la obtencion de datos secundarios, en este caso se usardn datos
secundarios para el desarrollo del presente trabajo.

Este tipo de investigacion da paso a la investigacion descriptiva, que se define
como un intento de explorar y explicar a la vez que proporciona mas informacion sobre
un tema. También permite medir las diferentes variables investigadas, cada una

independientemente de la otra, con la finalidad de poder describirlas.

3.3.  Fuentes de datos
Existen dos maneras de poder obtener los datos, por medio de datos primarios
0 secundarios. Si se habla de obtener datos primarios, se menciona que el investigador

recolectara datos por medio de encuestas, entrevistas, focus group, entre otros; esto con
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¢l proposito de obtener datos de primera mano, pero la desventaja de optar por ésta
técnica, es que suele ser costosa y puede durar mucho tiempo.

Por otro lado, si se obtienen datos secundarios, la investigacion puede tornarse
mas rapida, pero se debe de tomar en cuenta la fuente de datos de donde se obtendran
las respuestas que se estan buscando, sea confiable y comprobada. Para ésta
investigacion, se procederd a obtener datos secundarios, por medio de paginas web,

investigaciones previas y textos fisicos.

3.4, lindice de Ventajas Comparativas Reveladas (BALASSA)

El indice de ventaja comparativa revelada se calcula suponiendo que un mundo
esta compuesto por dos paises que intervienen en el intercambio comercial de dos
bienes.

La realizacion del cilculo simultaneo del mismo indicador tanto para diversas
subregiones y/o paises, permitira verificar donde se encuentran las principales ventajas
potenciales para cada pais o region, asi como también observar en que sectores hay
mayor o menor coincidencia estructural.  El calculo del indicador puede realizarse

utilizando series temporales. (Duran & Alvarez, 2010).

Ecuacion 1. Indice de Ventajas Comparativas Reveladas de Balassa

k
IB* — X:j't_ M (1)
Vo xk, - Mk
wt wt

Donde:

X"Utz Exportaciones del bien k realizadas por el pais 1 al mercado j en el afio t.

¢ Xjw: Exportaciones del bien k realizadas por el pais 1 al mundo w en el ario t.

. Mkm: Importaciones del bien k realizadas por el pais 1 desde el mercado jen t.

o MY Importaciones del bien k realizadas por el pais 1 desde el mundo w, o un
mercado especifico, en el afio t.

Como muestra la formula, esta puede tomar valores positivos o negativos. Un
indice negativo/positivo serd indicativo de un déficit/superdvit en el total del comercio,
y expresa una ventaja/desventaja en los intercambios comerciales. En otras palabras, un
indice de VCR mayor que cero sera indicativo de la existencia de un sector competitivo

con potencial, y un indice negativo, de un sector importador neto carente de



competitividad frente a terceros mercados.

Para el cdlculo de este indicador puede utilizarse series temporales, para este
estudio se realizara mediante series de tiempo anuales.

Entonces, a partir de la formula (1), (Balassa, 1965) propone medir el grado de
importancia de un producto dentro de las exportaciones de un mercado a otro, versus la
importancia de las exportaciones del mismo pais en las exportaciones del mismo

producto hacia el mundo. Por ende, se obtienen las siguientes ecuaciones.

Ecuacion 2. IVCR aplicado para las Exportaciones

; X+ XTy
IBE()= L~ Y (2)
4 XX, = XT;
jw T w
Donde:
« X" - Exportaciones del bien k desde el pais 1 al J.

e  XT,~ Exportaciones totales del pais val ).
e XY= Exportaciones del bien k del pais al mundo.

o  XT.. Exportaciones totales del pais i al mundo.

Ecuacion 3. IVCR aplicado para las Importaciones
Mk +~ MT;;
IBE(M) = !

(3)

jw
k. . . .
. MU = Importaciones del producto k reahizadas desde los paises a comprar / hacia el mercado §
k : .
. M}-W = Importaciones del producto k reahzadas desde el mercado j en comparacion al mundo w
e MT; = Importaciones desde ¢l mercado especifico f en relacion a los paises a comprar 1
e MT,, = Importaciones totales desde el mercado especifico jen comparacion al mundo w

Para una mejor interpretacion del analisis del [IVCR las ecuaciones (2) y (3)
pueden normalizar a un maximo de 1 y un minimo de 1, para poder interpretarlos con

mayor precision y una vision menos compleja. Quedando de esta forma:

Ecuacion 4. Indice de Ventajas Comparativas Reveladas Normalizada

DR Nom — VER=1 "
M= VCR ¥ 1

Es importante documentar tres posibles deducciones en el IVCR que resulta
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luego de normalizar con la ecuacion (4), estos se interpretan de segln la siguiente

escala:

Entre +0.33 y +1Existe ventaja para el pais.
Entre -0.33 y -1 Existe desventaja para el pais.
Entre -0.33 y +0.33Existe tendencia hacia un comercio intraproducto®.

3.5. Indice de Intensidad de Comercio.

Se calcula como:

Ecuacion 5. Intensidad de las Exportaciones

) 5
- {Zf‘l:: X:;‘/ZP:; X’Fr)!m‘us,) ( )
= o

HE
i=1 XTU[Ltiesi/XMumtmtm‘

Ecuacion 6. Intensidad de las Importaciones

6
1 = (Z{”:] mu/Zgﬂ:l M'I’omlesl) (6)
il:l ﬂdTu[uf«:sf/M.‘\-i'um!iu!ex

Ecuacion 7. Intensidad de Comercio

(Zil:](.l‘” + my; )/Zx” ILX."um!e'\, 05 M.ﬂ}m.huir'\‘!) (7]
(E;": |(X|"r:r:111‘\" + Xl‘nruhw:l)/(X‘Hnmdmh:\( =t ﬂ'f'-!mm‘mn’m, )

Donde:
* X;; son las exportaciones desde el pais i hacia el socio j
e my; son las importaciones del pais 7 hacia el socio

e Xy, son las exportaciones totales del pais i

Xy son las importaciones totales de un pais ¢
Mi

Cuando este indice es i1gual a la unidad, no existe sesgo geografico en el
comercio con ¢l socio j en el sentido de que la participacion de ) en las exportaciones de
1y en las importaciones mundiales es la misma. Por el contrario, si lij > 1 (lij < 1), la
proporcion de las exportaciones del pais 1 que tienen por destino el socio j es mayor

(menor) que la que corresponderia de acuerdo con la participacion de j en la demanda

" Comercio Intraproducto: existe un posible intercambio comercial de un mismo producto por
parte de dos paises o entre dos empresas transnacionales.



mundial de importaciones, es decir, la que existiria en ausencia de sesgo geografico.

(CEPAL, 2009)

Rango de valores:

El valor del indice de intensidad de comercio tiene un rango desde 0 a 100. Si
el valor es 0. no conlleva relacion comercial entre los paises socios. Por otro lado. si ¢l
valor es 100 indica las relaciones comerciales son altas.

Si el indice de intensidad de importacion es mas de 100 o menos, indica que el
pais estd importando mas o menos del socio de 1o que cabria esperar de la participacion
de ese pais en el total del comercio mundial. En las exportaciones también, si el valor
es 0 implica un vinculo de que las exportaciones entre estos dos paises, es muy
insignificante sin embargo si el valor estd mas cerca de 100 indica que el rendimiento es
significativo y si es superior a 100 indica que el pais esta exportando mas a otro pais de

lo que se podria esperar su participacion con los paises del comercio mundial.

3.6. Modelo Gravitacional

El analisis del modelo gravitacional es una téenica utilizada para predecir el
valor desconocido de una variable del valor conocido de dos o mas variables- también
llamado “predictores”. Existen varios modelos que explican los flujos comerciales
entres paises o bloques de paises desarollado por Tinbergen (1962), el cual establece

una similitud entre la teoria de la gravedad de Newton(1687) y la relacion entre los

flujos comerciales y otros covariantes.

Supuestos del Modelo Gravitacional

El modelo gravitacional establece que la relacion entre el flujo comercial entre
dos paises es proporcional al ingreso de ambos paises ¢ inversamente proporcional a la

distancia entre ellos. La ecuacion puede formularse como:

Ecuacion 8. Funcion Cobb-Douglas
[-' = g =* —y‘ﬁi }‘.Bz
=9 g (8)
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Donde:
Fij Es el volumen comercial entre los paises [ y j®
v; Es el ingreso del pais i medido por ¢l PIB.
y; Es el ingreso del pais j medido por el PIB.
g Es un parametro que s¢ conoce como “constante gravitacional™
Al expresar ¢l modelo en forma logaritmica, es posible usar ¢l método de
minimos cuadrados ordinarios, debido a que el modelo es lineal en los parametros. El

modelo econométrico resultante es el siguiente:

Ecuacion 9. Ecuacion del modelo lineal
K L
InFijp =G+ pIny; + B, Iny; —alnd;; +Zﬂklnxkj +Zyi Zj + Uy (9)
& T

La metodologia mas apropiada para estimar modelos gravitacionales es la del
modelo de componentes de errores de una via. Para dicha especificacion es necesario
usar datos de panel. Los datos de panel son preferibles a los datos de corte transversal
por diversas razones. Baltagi (2005) nombra algunas razones, entre ellas:

e Los datos de panel permiten capturar la heterogeneidad de los agentes
cconomicos,

e Existe mas variabilidad en los datos,

s Sereduce la colinealidad entre los regresores,

o Se dispone de mas grados de libertad, y

e los estimadores son mas eficientes

® El volumen comercial puede ser medido como el flujo de exportaciones o importaciones, o
como la suma de ambos. Para el presente estudio se utilizara la suma de exportaciones e importaciones
del Ecuador con distintos paises.



CAPITULO 1V

CARACTERISTICAS ECONOMICAS DEL ECUADOR Y MERCOSUR Y SU
RELACION COMERCIAL

En este capitulo, se analizaran las distintas caracteristicas mas relevantes de
cada pais miembro del MERCOSUR, asi mismo se mostrara la situacion economica del
Ecuador mediante la observacion de indices macroeconémicos como el PIB, la balanza
comercial y los intercambios de productos que hay entre estos paises.

También se analizaran los diversos acuerdos comerciales que tuvieren los
paises los mismos que son pilares fundamentales para la economia del pais. Es por eso
que se analizaran los acuerdos vigentes que Ecuador tiene con sus socios comerciales,
asi mismo se abordaran temas de preferencias arancelarias con los paises que Ecuador
mantiene acuerdos o tratados comerciales.

En cuanto a lo referente al bloque comercial MERCOSUR este apartado
muestra los antecedentes, gencralidades, la organizacion del bloque y diversas
caracteristicas que suman valor agregado para correcto discernimiento para el analisis.
Ademas abarcaremos caracteristicas economicas de los cinco paises miembros como
son Argentina, Brasil, Paraguay, Uruguay y Venezuela.

Como punto final de este capitulo se expone mediante graficos estadisticos
como ha sido el intercambio de bienes tradicionales no petroleros mas exportados e

importados desde y hacia Ecuador.
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4.1. SITUACION ECONOMICA DEL ECUADOR.

Ecuador ha sido blanco perfecto para que la recesion mundial golpeara dos de
las mayores fuentes de ingresos de extranjeros al mismo tiempo y de manera drastica en
el pais: las exportaciones de petrdleo y las remesas del exterior. Por otra parte, como
una economia dolarizada y sin su propia moneda, sus opciones para responder a la crisis
fueron y son limitadas. Pero Ecuador fue capaz de restaurar el crecimiento rapido al
actuar creativamente para solucionar los retos de impulsar el crecimiento en una
cconomia pequeiia y dolarizada.

La economia de Ecuador sufrio solo una leve recesion durante la crisis mundial
de 2008-2009, una hazana notable, dado que Ecuador tiene el dolar de EE.UU. como
moneda. Como tal, no tiene control sobre su tipo de cambio, y el uso muy limitado de la
politica monetaria - dos de los tres instrumentos de politica macroeconomica mas
importantes que se pueden utilizar para contrarrestar la caida de la demanda privada. El
gobierno luchd contra la recesion de dos maneras: a través de la politica fiscal
expansiva’ - incluyendo la ampliacion del acceso a la financiacion de la vivienda — vy
manteniendo las tasas de interés bajas y limitando la cantidad de reservas de los bancos

que podrian dejar el pais.

lustracion 4.1 PIB nominal Ecuador periodo 2004 -2012
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De acuerdo a los datos presentados en el Grafico 1, muestra un crecimiento

anual para cada sector y tipo de gasto. La reciente recesion no era muy profunda en el

7 ; ~ 2 iy ; s 5§
Politica fiscal expansiva: Llamada también de estimulo a la economia es cuando hay crisis y
la demanda agregada es insuficiente, esto supone que hay capacidad productiva s utihzar y se genera
desempleo. (E-DUCATIVA CATEDU, 2014)
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Ecuador; duro tres cuartos de finales de 2008 hasta mediados de 2009. La pérdida total
de PIB fue del 1,3 por ciento durante la recesion; después de cuatro trimestres
adicionales a la economia volvio al nivel previo a la recesion de la produccion y, dos
anos después de la recesion empezo la tendencia de crecimiento.

El rubro de la construccion ha experimentado un fuerte crecimiento durante los
ultimos anos, como muestra la tabla |, pero este rubro no tiene un crecimiento acelerado
de forma espectacular para el 2011, con respecto a la construccion se puede observar un
crecimiento de mas del 40 por ciento del PIB total para el afio 2011. También ha
experimentado un fuerte crecimiento en otros sectores, como la agricultura, comercio y
la manufactura, pero el crecimiento de la agricultura es una recuperacion respecto al afio
anterior del decline.

La economia del Ecuador ha ido mejorando, esto a consecuencia de su interés
por ser parte de una zona libre de comercio, su presencia en diversas organizaciones
internacionales y una apuesta acertada a la diversificacion de sus productos exportados,
asi como también las reformas de sus instituciones financieras han ayudado a la
restauracion de su balanza comercial.

La exportacion de bienes primarios y la importacion de capital y productos
manufacturados se han caracterizado historicamente en el comercio del Ecuador.
Mientras que el petroleo sigue siendo la principal exportacion de Ecuador y la fuerza
economica, la diversidad creciente de los productos de exportacion (en particular el
reciente aumento dramatico en la exportacion de flores cortadas, en solo unos pocos
anos) se ha tornado en la reduccion de la volatilidad histérica de los ingresos de
exportacion de Ecuador y estd ayudando a estabilizar su economia.

Los Estados Unidos, paises de la Union Europea, Colombia, Chile y Japon son
los socios comerciales principales de Ecuador. En 1998, Estados Unidos exporto por
USD 1,6 mil millones de dolares en bienes a Ecuador, o alrededor del 30% de las
importaciones totales de Ecuador, y recibid casi el 40% de las exportaciones de
Ecuador, por lo que es el principal socio de importacion y exportacion del pais.
Colombia, Japon, México, Venezuela, Espaia, Alemania, Brasil y Chile en conjunto
suministran una participacion de aproximadamente el 40% del mercado de importacion
de Ecuador y del mismo modo, fueron los destinos de casi el 40% de las exportaciones

ecuatorianas. El comportamiento de las exportaciones del el afio 2004 han tenido una
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recesion porcentual hasta el afio 2007, esto debido principalmente a que se tuvo un
déficit del servicio financiero y servicios relacionados, inmobiliarios y servicios de
leasing (Banco Central del Ecuador, 2001-2013), en ese mismo ano también se observa
que hubo una variacion porcentual negativa del 27,5 en los productos metélicos,
maquinaria y equipo.

Para el ano 2005 el escenario fue mas critico para el pais, ya que las
exportaciones cayeron en un 8,6%, para ese afo los valores que en el 2004
proporcionaban porcentajes negativos se han recuperado, en el 2005 los servicios
financieros tuvieron un gran aumento, el porcentaje de variacion positiva fue al menos
cinco veces mas que el afio anterior, si se compara la cuenta de extraccion de petroleo
entre el 2004 y 2005, es claro notar que hubo un déficit, el porcentaje de variacion cayo
en 31,7 puntos con respecto al afio anterior.

En el afio 2006 hubo una recuperacion minima en la cuenta de extraccion de
petroleo, aunque la caida del total de exportaciones basicamente se dio por un rubro en
especial: nuevamente el “servicio financiero y servicios relacionados, inmobiliarios y
servicios de leasing”.

Para el 2007 ya se observa un cambio un tanto positivo para el total de
exportaciones, basicamente la cuenta de servicios financieros ha sufrido unos cambios
realmente drasticos, para ese afo, el porcentaje de aumento fue bastante considerable,
ya que fue el punico rubro que genero ese porcentaje positivo para que el total de
exportaciones tuviera el cambio positivo que se observa en la grafica. Entre los afios
2008 y 2009 se puede observar que nuevamente los porcentajes cambian de forma
negativa, en el 2009 uno de los factores fue la crisis mundial y como consecuencia de
esto la mayoria de bienes y servicios exportados tuvieron un cambio porcentual
negativo, lo que gener6 una disminucion del total de exportaciones. Después de ese afio,
el pais se ha ido recuperando poco a poco y las exportaciones han mantenido un
porcentaje de crecimiento hasta el 2011, ya en el 2012 la situacion cambia ya que se
dejo de considerar el rubro de “SERVICIOS FINANCIEROS Y SERVICIOS
RELACIONADOS; SERVICIOS INMOBILIARIOS, Y SERVICIOS DE LEASING”.



lustracion 4.2 Total de Importaciones Ecuador, 2004-2012
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A partir de 2010, la economia ecuatoriana comenzd a recuperarse de los
efectos de la crisis mundial, con una tasa de crecimiento del 3,5%, llegando a 7.8% en
2011 (la tercera tasa mas alta de la region). El crecimiento econdomico se mantuvo firme
en 2012, con una tasa de crecimiento del 5,1%. El crecimiento se mantuvo fuerte
durante el tercer trimestre de 2013, a una tasa anual del 4,9%.

La administracion del gobierno del Presidente Rafael Correa Delgado®, quien
fue reelegido para otro mandato de cuatro afios en febrero de 2013 por un amplio
margen - ha mantenido el doble objetivo de fortalecer la base productiva y la
erradicacion de la pobreza. Con este fin, la inversion publica ha aumentado, pasando del

21% del PIB en 2006 a casi el 41% en 2012. Una gran parte de los recursos se destina a
programas y proyectos de inversion en infraestructura y sectores sociales.

El crecimiento economico en Ecuador ha sido incluyente, lo que ha reducido
directamente la pobreza y los niveles de desigualdad y el aumento de la clase media.
Entre 2006 y 2013, la pobreza de ingresos (mediante la linea nacional de pobreza) se
redujo de 37,6% a 25,5%, mientras que la pobreza extrema se redujo del 16,9% al 8,6%.

Por otra parte. la desigualdad en Ecuador disminuyd mas rapido que el
promedio de la region. El coeficiente de Gini” cayo 54 a 48,5 entre 2006 y 2013,

mientras que la clase media se incrementé de 20% a 26% de la poblacion total entre

* Rafael Correa Delgado: Economista, Presidente de la Republica del Ecuador. duracion del
mandato: desde 15 de Enero de 2007-en funciones, nacié en Guayaquil el 06 de Abril de 1963. (Ortiz de
Zarate, 2014)

* El indice de Gini mide hasta qué punto la distribucion del ingreso (0. en algunos casos, el
gasto de consumo) entre individuos u hogares dentro de una economia se aleja de una distribucion
perfectamente equitativa. Una curva de Lorenz muestra los porcentajes acumulados de ingreso recibido.



2006 y 2009 se debe a los ingresos crecimiento mas se beneficio de los ciudadanos mas
pobres: entre 2000 y 2011, el mayor crecimiento de los ingresos se produjo en los dos
quintiles mas pobres de la poblacion. Ingresos del 40% mas pobre de la poblacion
aumentd un 8,8% en comparacion con el 5,8% para la media de la poblacion total.

A pesar de estos resultados positivos, sigue habiendo retos importantes en
cuanto a la sostenibilidad de estos logros en la reduccion de la pobreza y la desigualdad
y para garantizar un crecimiento sostenible e integrador. Mas de la mitad de la
poblacion ecuatoriana continua viviendo en la pobreza o es vulnerable a caer de nuevo
por debajo del umbral de pobreza. Inversiones publicas selectivas siguen dependiendo
en gran medida en el sector petrolero.

Después de haber analizado la situacion del Ecuador en cuanto al PIB,
exportaciones e mmportaciones en el periodo del 2004-2012, es importante también
analizar las barreras comerciales vigentes para el periodo de estudio.

El 18 de noviembre de 2003, el Representante Comercial de Estados Unidos
notifico al Congreso la intencion del Presidente de iniciar negociaciones de acuerdos de
libre comercio con Colombia, Pert y Ecuador, con Bolivia participando como
observador. Las negociaciones se iniciaron el 18 de mayo de 2004, en Cartagena,
Colombia. Las negociaciones con Ecuador se llevaron a cabo hasta marzo de 2006, pero

no se ha fijado fecha para las negociaciones futuras.

Politicas de importacion: Aranceles.

Cuando Ecuador se unid a la Organizacion Mundial del Comercio (OMC) ' en
enero de 1996, se consolidd la mayoria de sus aranceles al 30 por ciento o menos, a
excepcion de los productos agricolas en el Sistema de Franja de Precios Andina
(APBS)"". El promedio de la tasa arancelaria en Ecuador es de 11,9%, siendo esta tasa
la mas favorable.

Ecuador aplica una estructura de cuatro niveles con los niveles de 5 por ciento

para las materias primas y bienes de capital, 10 por ciento o 15 por ciento para los

' La Organizacion Mundial del Comercio (OMC) se ocupa de las normas mundiales por las
que se rige el comercio entre las naciones. Su principal funcion es velar por que el comercio se realice de
la manera mas fluida, previsible y libre posible. (Organizacion Mundial del Comercio, 2014)

'" En el marco del Acuerdo de Cartagena, los paises del Grupo Andino (GRAN) han aprobado
en noviembre de 1994 la DECISION 371 refenida al Sisterna Andino de Franjas de Precios (SAFP) cuyo
objetivo principal es el de "...estabilizar el costo de importacion de un grupo especial de productos.
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bienes intermedios y 20 por ciento para la mayoria de los bienes de consumo. Un
pequenio numero de productos incluidos la plantacion de semillas, agroquimicos y
productos veterinarios son libres de impuestos. Como miembro de la Comunidad
Andina (CAN), Ecuador otorga y recibe exenciones de aranceles (es decir, los aranceles
advalorem'” reducidos y la no aplicacion al Sistema de Franja de Precios Andina) de los
productos procedentes de los demas paises de la CAN (Bolivia, Colombia y Peru).

Actualmente, estos paises tienen una Zona de Libre Comercio Andina y pronto
se espera que aplique un arancel externo comun (AEC), como se establece en la
Decision CAN 370. El 31 de enero de 2006, los ministros de comercio de la CAN
decidieron aplazar la entrada en vigor de un nuevo, con una estructura de cuatro niveles
(los niveles arancelarios en porcentajes de 0, 5, 10 y 20) por un afio, hasta el 31 de enero
de 2007.

Durante este periodo, el Pert aplicé su propia lista de aranceles, mientras que
Ecuador y Colombia aplican la estructura permitida por la Decision 370", Ecuador
mantiene la APBS en 153 productos agricolas importados de fuera de la CAN. Los 13

" son el trigo, el arroz, el azacar, la cebada, el maiz

productos denominados "marcador
blanco y amarillo, soya, harina de soya, aceite de palma africana, aceite de soya, carne
de pollo, carne de cerdo y leche en polvo.

El APBS funciona como un mecanismo de estabilizacion de los precios
internos por el que se regula la tarifa basica (advalorem) (aumento o disminucion) con
un gravamen variable. La cantidad de los resultados de gravamenes variables a partir de
la relacion entre los precios dos veces por semana de referencia y el suelo y los precios
maximos establecidos por la CAN para cada producto marcador. La banda de precios
funciona para mantener la proteccion a la industria nacional.

Medidas no arancelarias

"*Arancel AdValorem es un arancel que se impone en términos de porcentaje sobre el valor de
la mercancia. Por ejemplo, 5% de arancel, significa que el arancel de importacion es 5% del valor de la
mercancia en cuestion. (Sistema de Informacidn sobre el Comercio Exterior, 2014)

“Decision adoptada para establecer un arancel externo comun, esta resolucion fue aprobada en
el Sexagésimo Periodo Ordinario de Sesiones de la Comision del 25-26 de noviembre de 1994, en Quito-
Ecuador.

** Productos marcadores.- Son aquellos productos agropecuarios cuyos precios internacionales
se utilizan para el calculo de las franjas del sisterna andino. Los productos marcadores y los mercados de
referencia utilizados como fuente para obtener los precios internacionales, estan definidos en el Anexo |
de la Decision 371, (Aduanas Venezuela, 2014)
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Ecuador no ha logrado eliminar las diversas barreras no arancelarias, desde su
adhesion a la OMC. Los importadores deben registrarse en el Banco Central a través de
las instituciones bancarias autorizadas para la obtencion de licencias de importacion
para todos los productos. Ecuador requiere la autorizacion previa del Ministerio de
Agricultura, Ganaderia, Acuicultura y Pesca (MAGAP) para la importacion de la
mayoria de los productos agricolas. Para ciertos productos sensibles como el maiz, la
harina de soya, productos lacteos y aves de corral, el propio Ministro o su designado
deben firmar la autorizacion.

El MAGAP sostiene que la autorizacion es garantizar las normas sanitarias y
las normas fiscales se siguen. En realidad, las autorizaciones parecen ser otorgadas de
manera prudencial con el objetivo de proteger de la produccion nacional. Otro obstaculo
administrativo que deben superar los importadores agricolas es el uso de "comités
consultivos" que el MAGAP ha propuesto. Estos comités, integrados principalmente por
los productores locales, a menudo aconsejan al MAGAP en contra de conceder
permisos de importacion a los proveedores extranjeros. EIl MAGAP a menudo requiere
que toda la produccion local sea comprada a precios altos antes de autorizar las
importaciones.

Si se eliminaran estas barreras, se estima que las exportaciones de maiz y soya
a los Estados Unidos podrian aumentar en $ 10 millones a $ 25 millones cada uno. El
Ministerio de Salud esta obligado a proporcionar una autorizacion previa para los
productos procesados, enlatados y envasados en la forma de un Registro Sanitario. En
general, los procedimientos burocrdticos que los importadores deben seguir a fin de

obtener las autorizaciones siguen siendo engorrosos, proteccionistas y no transparentes.



4.2. ECONOMIA DEL BLOQUE COMERCIAL
MERCOSUR

El bloque comercial MERCOSUR esta integrado por la Republica Federativa
de Brasil. La Republica del Paraguay, la Republica Oriental de Uruguay, la Repiblica
Bolivariana de Venczuela. Tiene como Estados Asociados a Chile, Colombia, Peru,
Ecuador, Guyana y Surinam. (MERCOSUR, 2014).

[lustracion 4.3 Logo Oficial del Bloque MERCOSUR
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Cuadro 4-1 Generalidades del MERCOSUR

Nombre del Bloque: Mercado Comun del Sur
Mercado Comun del Sul
Idiomas: Espanol, Portugués y Guarani
Poblacion: 295.007.000 |
Estados miembros oficiales: Brasil, Argentina, Uruguay,
Paraguay, Venezuela
Estados asociados: Chile, Colombia, Ecuador,
Peru, Guayana y Surinam
Secretaria: Sede Montevideo
Fucente en buase al MERCOSUR
Elabarado por lus Autoras
Historia

Después de la abolicion de la mayoria de los regimenes militares en América
del Sur al final de la década de 1980, Argentina y Brasil iniciaron su acercamiento con
¢l lanzamiento de negociaciones para un mercado comin'’. Debido al interés de
Paraguay y Uruguay de formar parte de esta esfera economica, en un corto periodo de
analisis bilateral las deliberaciones culminaron en el Tratado de Asuncion, firmado el 26
de marzo de 1991,

El tratado de Asuncion fue el tratado funcional del Mercado Comun del Sur.

El Tratado de Asuncion abolié el enfoque sectorial de los acuerdos previos a favor de

' El mercado comun entre Argentina y Brasil se formalizo en el llamado Acuerdo de
Complementacion Economica N° 14 (ACE-14).



una “reduccion gradual, automatica y lineal de los aranceles y las barreras no
arancelarias™ con el objetivo final de establecer un mercado comun entre los Estados
miembros antes de finales del ano 1994, junto a la reduccion de los aranceles y las
barreras al comercio. dos pilares adicionales del MERCOSUR fueron la creacion de un
arancel externo comin (AEC) y la coordinacion de politicas macroeconomicas. Para el
final del periodo transitorio en 1994, ¢l Protocolo de Ouro Petro formalizo y establecio
una estructura institucional provisional a pesar de que el mercado comun todavia no
habia logrado hasta la fecha concretar dicha estructura. En general, el marco
institucional del MERCOSUR consistia en mecanismos de coordinacion mas bien
sueltos con un enfoque de toma de decisiones intergubernamental. Posteriormente en el
ano 2002 se establece el Protocolo de Olivos, en cambio este modificd la estructura
institucional del MERCOSUR mediante el establecimiento de un sistema de solucion de
diferencias: El Tribunal Permanente de Revision; el Fondo de Convergencia Estructural
(FOCEM); vy el Parlamento del MEROSUR (Parlasur). Como resultado, la actual

estructura institucional del MERCOSUR se parece a la siguiente:

ustracion 4.4 Estructura Institucional del MERCOSUR
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Fuente on base al MMERCOSUR
Elahardado porlas Autaras

El consejo del Mercado Comun (CMC) comprende a los ministros de
relaciones exteriores y de la economia de los cinco Estado miembros. Es el 6rgano de
mas alto nivel responsable de la toma de decisiones y ¢l cumplimiento de los objetivos

de los Tratados. El Grupo Mercado Comun (GMC) es un drgano ejecutivo a cargo de la
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aplicacion de las decisiones adoptadas por el Consejo. Comision de Comercio el
MERCOSUR proporciona los conocimientos técnicos con respecto a las cuestiones
comerciales y prepara los procedimientos para la resolucion de conflictos entre los
Estados miembros. El Foro Consultivo Economico y Social actia como organo
consultor para organizaciones de la sociedad civil. El Parlamento del MERCOSUR
(Parlasur) tue disefiado como érgano regional parlamentario que deberia promover una
mayor integracion, la cooperacion interparlamentaria, y la armonizacion de la
legislacion nacional.

Sin embargo, el Parlasur sigue siendo incompleto, ya que no tiene ningun
poder real y su composicion no ha sido totalmente determinada. Con respecto a la
solucion de controversias, el Tribunal Permanente de Revision sirve para dos
propositos. Primero, constituye un tribunal de apelacion para las controversias entre los
Estados Miembros que no se han resuelto a plena satisfaccion de las partes. En segundo
lugar, ofrece a los Estados miembros la oportunidad de saltarse el proceso de arbitraje
con el fin de recibir ripidamente una decision definitiva. La secretaria gestiona las
cuestiones administrativas que van desde la organizacion de las reuniones de la debida

documentacion y publicacion de las decisiones.

ECONOMIA DE BRASIL

Brasil es el pais mis grande de América del Sur con la poblacion maxima. Hoy
en dia, la economia de Brasil estd en aumento. Bendecido con una abundancia de
recursos naturales, Brasil se ha convertido en el pais mas poderoso de América del Sur
en términos economicos y por lo tanto esta llevando ventaja a los demas paises de
Ameérica del Sur.

Las industrias mas importantes de esta economia son los textiles, calzado,
productos quimicos, aviones, acero, vehiculos de motor, entre otros y los productos
agricolas incluyen el cafe, el trigo, el arroz, la cana de azucar, entre otros.

Con los sectores agricola, minero, manufacturero y de servicios, la economia
de Brasil ocupa el primer lugar entre todos los paises de América del Sur y también ha
adquirido una fuerte posicion en la economia global. Como resultado de la caida de los
salarios reales durante 2001 y 2003 la economia de Brasil crecio solo un 2.2% por ano

(promedio). El pais se vio atectado por una serie de crisis economica, tanto global como



interna. Pero la economia brasilena no se derrumbd. La razon detras de esto es la
fortaleza de la economia brasilena, las politicas y programas asumidos por ¢l Presidente
Cardoso y fortalecidos por el presidente Lula Da Silva'® en sus respectivos anos de
gobierno como primeros mandatarios.

La economia de Brasil ha experimentado un continuo crecimiento y desarrollo
desde 2004, que ha dado lugar a un aumento del empleo v los salarios reales. El sistema
economico de Brasil esta de pie en un tipo de cambio flotante, un régimen que es de
metas de inflacion y una politica fiscal comprimida'’.

Brasil tuvo que enfrentarse a una fuerte depreciacion de la moneda que llevo a
un drastico ajuste en sus estados de cuentas desde 2003 a 2006; esto fue seguido por un
superavit comercial. A su vez la produccion agricola generd un excedente que también
dio lugar a un aumento de las exportaciones. La economia de Brasil también tiene
debilidades, en su gran mayoria son las deudas. Esta debilidad de la deuda se generd
desde el ano 1994 al 2003, pero Brasil ha logrado mitigar un poco esta debilidad desde
el 2006. El actual gobierno ha introducido programas econdémicos para el control de los
impuestos y aumentar la inversion puablica.

El sector financiero ha resistido bien la desaceleracion hasta el momento. El
sistema bancario se ha mantenido solido y resistente. A pesar de rapido crecimiento del
crédito, las tasas de interés mas bajos han ayudado a contener la morosidad y permitio
calidad de los activos se estabilice en términos generales.

La inversion extranjera directa sigue siendo mas que suficiente para cubrir el
déficit en cuenta corriente, que se ha mantenido en alrededor de 2.2% del PIB. Las
inversiones de cartera mostraron una volatilidad significativa, sin embargo, debido a la
evolucion de los diferenciales de tipos de interés y la imposicion de impuestos sobre las
transacciones financieras.

Marco macroeconomico general de Brasil es solida v sostenible en el mediano
plazo. Los principales riesgos para las perspectivas se relacionan con el entorno externo
no obstante mitigado por los altos niveles de reservas extranjeras (unos 380 dolares

EE.UU. millones de dolares), la composicion de la deuda externa favorable, una cuenta

' Luiz Indcio Lula da Silva (Caetés, 27 de octubre de 1945) es un politico brasilefio. Presidente
de la Republica desde 2003 hasta 2010. (Wikiquote, s.f)
"Politica Fiscal Comprimida, también llamado una politica fiscal contractiva. que ocurre
_ p p q
cuando un gobierno recorta los gastos



corriente totalmente cubierto por la inversion extranjera directa y un escaso grado de
apertura comercial.

El Plan de Aceleracion del Crecimiento fue lanzado en 2007 para aumentar la
inversion en infraestructura y ofrecer incentivos fiscales para los mas rapidos y un
crecimiento econdmico mds robusto. En 2012, el Gobierno puso en marcha una serie de
iniciativas para reducir los costos de energia, los pagos de regalias petroleras
reestructurar, fortalecer la inversion en infraestructura a través de la participacion
extranjera, y reformar el impuesto al valor agregado subnacional.

Brasil experimenta diferencias regionales extremas, especialmente en los
indicadores sociales, como la salud, la mortalidad infantil y la nutricion. Las mas ricas
regiones Sur y Sudeste disfrutan mucho mejores indicadores que el Norte y Nordeste
pobre.

Pobreza (personas que viven con 2 dolares EE.UU. por dia) se ha reducido
notablemente, del 21% de la poblacion en 2003 al 11% en 2009. Extrema pobreza
(personas que viven con 1.25 dolares EE.UU. por dia) también se redujeron
drasticamente, de 10% en 2004 a 2,2 % en el 2009.

Entre 2001 y 2009, la tasa de crecimiento de los ingresos del 10% mas pobre
de la poblacion fue del 7% anual, mientras que la del 10% mas rico fue de 1,7%. Esto
ayudo a reducir la desigualdad de ingresos (medida por el indice de Gini) para alcanzar
un nivel bajo de 50 arios de 0.519 en 2011. A pesar de estos logros, la desigualdad se
mantiene en niveles relativamente altos para un pais de ingresos medios. Después de
haber alcanzado la cobertura universal en la educacion primaria, Brasil ahora estd
luchando para mejorar la calidad y los resultados del sistema, especialmente en los
niveles basico y secundario.

Ha habido un enorme progreso en la disminucion de la deforestacion de la
selva tropical y otros biomas sensibles, pero el pais se¢ enfrenta a los desafios de
desarrollo importantes en la combinacion de los beneficios del crecimiento agricola, la
proteccion del medio ambiente y el desarrollo sostenible.

Como una de las naciones lideres en negociaciones sobre el clima, Brasil se ha
comprometido voluntariamente a reducir sus emisiones de gases de efecto invernadero

entre un 36,1% vy el 38,9% hasta el ario 2020.



Tlustracion 4-5 PIB nominal de Brasil, 2004-2012
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ECONOMIA DE ARGENTINA gt

La economia de Argentina se ha basado tradicionalmente en la agricultura,
pero los sectores industriales y de servicios también han crecido en importancia en los
ultimos anos. Ganado (vacuno y ovino) y los granos han sido el baluarte de su riqueza:
sus rebanos de ganado se encuentran entre los mejores del mundo. Como un exportador
de trigo, maiz, lino, avena, carne de res, cordero, picles y lana, Argentina rivaliza con
los Estados Unidos, Canada y Australia. Sus otros productos agricolas incluyen las
semillas oleaginosas, los lmones, la soja, uvas y tabaco. Argentina es la mayor fuente
mundial de tanino y aceite de linaza. La Pampa es la principal zona agricola del pais;
Sin embargo, desde 1930 se ha producido un gran aumento de la produccion en otras
areas, especialmente en los oasis del Monte y los valles irrigados de N Patagonia.

La razon del ¢éxito economico de la Argentina se debe a la auto-engano por
parte de la direccion nacional. La comunidad internacional ha vocalizado preocupacion
de que lo que seria en el mejor interés de Argentina para frenar el progreso economico:
Sin embargo, estas preocupaciones se encontraron con un aumento de los subsidios al
transporte y la energia, asi como una mayor financiacion que se asigna a los programas
sociales. Estas politicas han sido subvencionadas inicialmente por la nacionalizacion de
las pensiones privadas, pero, ya que el gasto siguid creciendo, el Banco Central

comenzo a imprimir dinero.
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Los subsidios y el aumento del gasto estan causando a la economia argentina a
perder cerca de $ 2 mil millones por mes y. a menos que la cartera de exportaciones del
pais se diversifica y las relaciones fuertes se construyen con otros paises, la unica
manera en la que la economia de Argentina serd capaz de crecer es a través de los gastos
de estimulo, que solo va a crear mas inflacion. Las tendencias actuales de crecimiento
de América Latina y la estabilidad a largo plazo se basan en una serie de factores, uno
de los cuales es la fuerza y el éxito en el mercado argentino. Desde la década de 1960, la
region ha sufrido mucho por colapsos economicos - de las fuerzas internas y externas
por igual - que han socavado el desarrollo.

Los paises latinoamericanos han luchado historicamente con las estrategias de
modernizacion y urbanizacion. En las ultimas dos décadas, la region ha estado en una
transicion politica cada vez mas democratica, que ha tenido un efecto positivo en las
cconomias nacionales. El progreso ha sido lento, como muchos latinoamericanos han
llegado a esperar de gobierno pseudo-autoritario de liderazgo nacional, lo que ha
limitado las alteraciones a las politicas nacionales y el retraso en el progreso economico.

Muchos paises se mantuvieron aislados de potenciales socios internacionales
porque las politicas nacionales ineptos no lograron promover un entorno comercial mas
colaborativo. Mientras que los lideres son expertos en la que se defiendan retorica
centrada en su deseo de crear una infraestructura mas eficiente y eficaz, el fracaso de los
gobiernos nacionales para invertir o innovar es igualado por su falta de interés en el
cambio de las politicas economicas nacionales. Por otra parte, la falta de voluntad para
luchar legitimamente contra ¢l nepotismo y la corrupcion ha socavado aun mas los

mercados internos.
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Con los arios, el liderazgo nacional ha frenado la expansion internacional al
tiempo que proporciona a los gobiernos una oportunidad para construir y ejecutar
politicas y programas nacionales especificos. Los lideres nacionales se esforzaron para
fortalecer la posicion de América Latina en el mercado internacional, centrandose en lo
que se beneficiaria el pais, o region, en lugar de en lo que seria util para atraer a los
lideres empresariales y las potencias extranjeras.

La corrupcion y la falta de inclinacion del gobierno a ceder el poder a la gente
no era la unica razén de la falta de progreso de América Latina. El sector privado
languidecio como resultado de los controles de crédito mas estrictas que se han
implementado para contrarrestar la inflacion; una politica dictada por la comunidad
internacional. Para el largo plazo, estas politicas disminuyen la competitividad
internacional de América Latina y socavaron la capacidad de las industrias nacionales
para competir a nivel mundial.

La mfluencia de la globalizacién ha obligado a muchos Estados-nacion a
redefinir sus derechos soberanos como los organismos financieros internacionales se
estan desarrollando con la intencion de someter a la paridad con el sistema
internacional. Por la década de 1980, la mision la definicion de estas instituciones
cambio con una reforma de la financiacion de la deuda, que afecta a las relaciones entre
las empresas multinacionales y los gobiernos nacionales. Con el tiempo, segin lo
descrito por Michael Albert: Vida después del capitalismo, muchas organizaciones
intergubernamentales ya no estaban "trabajando para facilitar tipos de cambio estables y
ayudan a los paises a protegerse contra las fluctuaciones financieras."

Para los paises en el mundo en desarrollo "del FMI prioridad [hizo] que golpea
todos los obsticulos de los flujos de capital y sin restricciones con fines de lucro vy el
Banco Mundial se convirtié en una herramienta del FMI, la financiacion de proyectos
no con miras a ampliar los beneficios para la pais receptor, sino a la bisqueda de
beneficios para las grandes multinacionales. Las negociaciones comerciales llevadas a
cabo por las organizaciones intergubernamentales estuvieron y estain dominados de
manera desproporcionada por el mundo desarrollado, y muchas veces imponen los
acuerdos y politicas que son perjudiciales para los intereses de los paises menos
desarrollados. Aspiraciones Palmarés de programas similares llevaron a la introduccion

de las organizaciones intergubernamentales, como el Banco Mundial y el FMI, en los
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asuntos internos que eventualmente crearon la mala gestion politica y el estancamiento
economico. En nuestro articulo anterior, "El éxito de América Latina: Un estudio de la
ventaja comparativa" declaramos lo siguiente: "Para los latinoamericanos, la
desigualdad que surge de las politicas y programas establecidos por las organizaciones
intergubernamentales se ilustra por el colapso economico lento de Argentina.

En 1994, el Banco Mundial insto al gobierno argentino para iniciar la
privatizacion de la seguridad social en un momento de reforma econémica masiva,
exacerbando un sistema nacional ya debilitado. Durante este periodo, las concesiones
también se tuvieron que hacer con el FMI a fin de recibir las finanzas ya prometidos a
Argentina para cubrir la deuda de la nacion. Para 2001, el FMI obligd Argentina para
hacer una serie de recortes en su programa de seguridad social existente - una accion
que no es el mundo han sido asesorados en el mundo desarrollado.

La crisis econdomica mundial en 2008 continud el descrédito de fundamentos
ideologicos del Consenso de Washington; predominantemente los conceptos que rodean
la acumulacion de la deuda nacional y la influencia del capital extranjero en los
mercados nacionales. Muchos paises comenzaron a centrar su atencion en el desarrollo
de una capacidad de regulacion estatal mas fuerte, asi como construir un dominio
publico sohdo.

La mversion en los sectores de creacion de empleo en las zonas competitivas y
productivas y el fortalecimiento de los programas sociales se encontré que era mas
importante que la busqueda decidida de integracion en los mercados mundiales.

Los gobiernos introdujeron politicas nacionales que estabilizan los tipos de
cambio, las instituciones financieras reglamentadas, ni los bancos centrales, vy
reforzaron los programas sociales existentes. Aprender del pasado exceso de confianza
en las organizaciones intergubernamentales para la estabilidad y la seguridad, los lideres
nacionales comenzaron los programas y politicas que beneficiaron el desarrollo interno
del edificio. Esta respuesta pone distancia entre la region y los paises del Norte y les dio
la oportunidad de avanzar.

Durante este periodo de crecimiento, Argentina siguid luchando desde su
colapso en 2002, aunque finalmente comenzd ganando impulso con el auge de los
productos basicos los precios. El éxito del pais ha sido rampante hasta el punto de ser

insostenible a largo plazo.
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La mosca en la sopa aqui es el sobrecalentamiento mercados nacionales en los
paises del Sur se han convertido en una preocupacion primordial para los analistas
internacionales y, como The Economist describid, Brasil y Argentina son los dos
principales mercados en "riesgo de desborde".

La investigacion realizada por Vox y BNY Mellon también han ilustrado las
cuestiones que envuelven los mercados de la Argentina; una situacion que se puede
manejar facilmente una vez que el gobierno esta dispuesto a reconocer y trabajar hacia
la reduccion de la inflacion abiertamente. Al igual que en todos los paises, parte del
problema economico es politico.

El liderazgo argentino se ha mostrado reacio a cambiar de rumbo, porque las
politicas que se estan implementados fueron, como minimo, de mover la economia
hacia adelante. Por otra parte, hay una fuerte preocupacion de que hacer cualquier
cuestiones economicas publicas conduciria a generalizado descontento; la poblacion que
no permaneceria en silencio si se ve obligado a soportar una cuarta crisis econémica en
tres décadas.

Estas razones han llevado a los lideres nacionales para seguir ignorando las
senales de advertencia y seguir adelante con politicas econdmicas mas ambiciosas que
la anterior. Esto ha creado la inflacion, segin estimaciones del sector privado, en casi el
25%, lo que lleva a la sobrevaluacion de la moneda. Los funcionarios del gobierno, sin
embargo, ponen los numeros de inflacion cercanas a 10%, y ha habido numerosos
informes de que el secretario del Interior, Guillermo Moreno, ha amenazado
economistas independientes dispuestas a reportar estimaciones contradictorias.

El valor por defecto 2001 - provocada por la alta inflacion, sobrevaluacion de
la moneda, los préstamos de las organizaciones intergubernamentales en mayores tasas
de interés, y la privatizacion de los programas sociales durante una recesion - es
diferente en muchos aspectos de la situacion economica derivada de hoy, pero las
consecuencias siguen siendo los mismos. Los efectos de una nueva recesion en la
Argentina podrian negar aumentos regionales logrados en la ultima década.

La economia no esta en peligro de colapso inminente, y el World Economic
Outlook del FMI desde el otorio de 2011 declard que: "Las politicas deben ser disefiadas
para hacer frente a dos fuerzas compensatorias: contienen presion sobrecalentamiento

interno y la acumulacion de vulnerabilidades financieras, al tiempo que responde
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adecuadamente para el medio ambiente externo acidificacién y una pausa temporal en la

restriccion monetaria podria ser considerada hasta que la incertidumbre disminuye".
L]
ECONOMIA DE PARAGUAY -

Paraguay esta ubicado en el centro de Sudamérica. y es una de las dos naciones
mediterraneas sin costa sobre los océanos del continente. Esta ubicado a unos 1.450 km.
Del Atlantico, y limita con Brasil, Bolivia y Argentina. Su territorio, esta dividido en
dos grandes regiones por el rio Paraguay.

Durante el comienzo del siglo XXI, la economia de Paraguay habia
experimentado un periodo de relativo dinamismo. con un crecimiento anual del PIB casi
del 5% entre los afios 2003 y 2009 seguido de cuatro afos de subidas y bajadas que se
determinaron principalmente por los efectos de las condiciones meteorologicas en los
cultivos de exportacion.

Tambien fue un tiempo de cambio de las estructuras sociales y la organizacion
politica experiencia de la década de relieve tanto el potencial de crecimiento y la
necesidad de un cambio estructural y una mayor inclusion social para mejorar desarrollo
sostenible a largo plazo. En Paraguay, el principal producto agricola de exportacion es
la soja y sus subproductos. Aunque el algodon era un principal producto de exportacion.
el crecimiento se desacelerd y el producto se hizo menos importante. Productos en el
sector ganadero, como la carne bovina, han aumentado su participacion en comparacion
con la década pasada. El maiz y el trigo también son importantes productos de
exportacion.

La superficie dedicada al cultivo de soja se ha expandido de manera constante
durante los pasados 15 anos. Sin embargo los rendimientos se mantienen en alrededor
de 2 toneladas por hectdrea, con esta cifra relativamente baja que sugiere que hay un
potencial considerable para aumentar la productividad. Por el contrario, entre 1997 y
2011 el area bajo la produccion de maiz aumentd de 340.000 a 740.000 hectareas,
mientras que la productividad aumento de 2,31 toneladas a 4,24 toneladas por hectarea.
En el mercado internacional, la soja y los precios del maiz se han disparado en los
ultimos anos. Uno de los principales factores es la baja incorporacion de valor agregado
en las exportaciones de la industria de la soja. Pese al aumento de los volumenes de

exportacion de productos como el aceite de soja v derivados, el valor anadido es
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relativamente bajo (valor 8% anadido en comparacion con la soja sin procesar).

Aunque las exportaciones de algodon han disminuido en términos relativos, el
algodon sigue siendo de particular importancia para el Paraguay, ya que es un cultivo de
mano de obra que emplea gran parte de la fuerza de trabajo (1,5 millones segun
estimaciones JICA'™). Por otra parte, la industria textil emplea a unas 26.000 personas, y
la presencia de empresas de ropa es muy valorado por el empleo que generan.

Para los productores de Paraguay, el mercado interno no es lo suficientemente
grande como para generar economias de escala por la eficiencia de la produccion, y por
lo tanto deben buscar mercados externos. Esto requiere lograr alcanzar estindares
mundiales de calidad y productividad para competir en la economia global.

Con esto en mente, se ha apoyado y fortalecido las actividades de las empresas
para innovar, mejorar la productividad y la calidad de sus producciones. Una de las
maneras mas seguras de aumentar la fiabilidad de los productos paraguayos en el
mercado externo ha sido la aplicacion de la norma ISO 9000, que se refiere a los
estandares mundiales de control de calidad.

Para Paraguay el desarrollo del transporte fluvial es vital para la promocion de
las exportaciones, ademas de mejorar las vias de acceso. También es vital tener bases de
transbordo de cereales paraguayos en las zonas francas de los puertos de Rosario
(Argentina) y Palmira (Uruguay).

En el contexto del Mercosur, si bien la superficie del Paraguay es 2.3 veces
mayor que la del Uruguay, los paises vecinos son mucho mas extensos: Bolivia abarca
2.7 veces el territorio paraguayo. la superficie del Brasil es 21 veces superior, y la

Argentina es 7 veces mas extensa que el Paraguay.

OJICA: Agencia de Cooperacion Internacional de Japon: promueve el desarrollo de sus
actividades con una orientacion hacia el trabajo de campo, haciendo foco en la seguridad humana vy
adoptando un abordaje de mayor eficacia, eficiencia y celeridad.



40

/Mlustracion 4-7 PIB Paraguay. 2004-2012
14,00 13,1
12,00
10,00
8,00 6.4
6,00
4,00
2,00 : 04 12

0,00 B i . -
.2 pg 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

4,3

TradeMap

En general, el comportamiento del PIB esta vinculado muy fuertemente a la
variacion del crecimiento del sector agricola. La recuperacion economica durante el
2004 (4.1%) ha tenido, otra vez, como motor de crecimiento al sector agricola que en
dicho periodo aumento fuertemente influenciado por la expansion del cultivo de soja.
Para el 2005, la economia paraguaya decrecio a un 2.1%, impulsada por el dinamismo
del sector de la ganaderia 18%, el comercio 3.6% y las comunicaciones 12%, pese a la
contraccion de la actividad agricola -5.8%. Este resultado implico una desaceleracion de
la economia luego de la recuperacion experimentada en los dos afios anteriores. A pesar
de esta desaceleracion, se acrecentd el nimero de nuevos contribuyentes, lo que se
tradujo en la ampliacion de la base tributaria.

En 2009, el PIB del Paraguay se contrajo un -0,4%. peses a la aplicacion de
una politica fiscal expansiva para contrarrestar los efectos negativos de la crisis
financiera internacional. Por otra parte la intensa sequia ocasiono una merma
significativa en la actividad del sector agricola, el mas importante de la economia
paraguaya. Ademas la moneda nacional se deprecio en términos nominales un 14.3%
con respecto al dolar. Esto obedecid principalmente a la apreciacion del dolar a partir
del estallido de la crisis financiera que provoco una mayor demanda de activos
considerados como libres de riesgo, la disminucion de volimenes exportados y la
reduccion de las remesas recibidas. (CEPAL, 2009)

El 2010 fue un ano favorable para la economia paraguaya, presentando una
tasa de crecimiento por encima de la tasa promedio de los tltimos 4 aios, a pasear de la
crisis originada en los Estados Unidos y la volatilidad de los precios de las principales

materias primas. La base del crecimiento de la economia fueron la demanda externa, a
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través de mayores exportaciones y la demanda interna principalmente por ¢l incremento
del consumo de la inversion, permitiendo la mejor del 13% del Producto Interno Bruto

(PIB) siendo el mayor desde el aro 1991. ( PRICE WATER HOUSE COOPERS, 2008)

ECONOMIA DE URUGUAY

Uruguay tiene una economia nacional fuerte que proporciona un alto nivel de
vida y el alto PBI per capita moderadamente de EE.UU. El pais es pequefio, con
mercados limitados, su geogréfica y los factores histéricos han hecho dependientes de
Uruguay en el comercio con sus vecinos mas grandes, Argentina y Brasil. Estos
vinculos comerciales se formalizaron en 1991 con la creacion de la zona de libre
comercio del MERCOSUR que une Uruguay. Argentina, Brasil y Paraguay.

lustracion 4-8 PIB Uruguay, 2004-2012
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Mientras que el MERCOSUR ha bajado los aranceles y el aumento del
comercio, también ha fomentado la dependencia de Uruguay en sus socios comerciales.
Casi la mitad de las importaciones y exportaciones de la nacion estan con otros
miembros del grupo. Por lo tanto, cuando Argentina y Brasil experimentan crisis
economicas como sucedio en el afio 1998 (incluyendo la devaluacion de la moneda
brasilenia), el impacto fue significativo en Uruguay. En 2000, la economia continud su
estancamiento con una caida del PIB del 0,5 por ciento. Esta disminucion es
significativa, ya que marco el final del periodo mas largo y sostenido de crecimiento
economico desde la década de 1970. Uruguay tiene una economia prospera y
desarrollada que incluye la agricultura, la industria y un sector de servicios
diversificado. Aunque la agricultura representa solo el 7 por ciento del PIB del pais, que
continua dominando la economia de varias maneras. La agricultura es responsable de
mas de la mitad de las exportaciones, y muchas de las industrias y servicios del pais

estan relacionados con o que dependen del sector agricola. Las industrias principales
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La inestabilidad politica ha tenido efectos graves en el desempefio de la
economia venezolana, con una fuerte caida de la inversion y una recesion general,
durante 2002 y 2003 el PIB total disminuy6 un 18,5% durante el primer semestre de
2003 en comparacion con el mismo periodo de 2002. Este es la mayor caida en la
historia de Venezuela. Los sectores mas afectados fueron la construccion (-55,9%),
petroleo (-26,5%), el comercio (-23,6%) y la industria manufacturera (-
22,5%).

Esta situacion se vio acompanada de una devaluacion significativa del Bolivar
durante el afio 2002, lo que resultdé en una tasa de inflacion acelerada. La tasa de
inflacion, medida por el IPC, fue del 31,2% en 2002 en comparacion con 12,3% en
2001.

En un intento de apoyar el bolivar e impulsar la disminucion de nivel de las
reservas internacionales del gobierno, asi como para mitigar el impacto adverso de la
industria petrolera paro de labores en el sistema financiero, el Ministerio de Finanzas y
el Banco Central suspendio el comercio de divisas en enero 23, 2003. El 6 de febrero de
2003, el gobierno creé CADIVI, un tablero de control de divisas acusados de los
procedimientos de manejo de divisas. El nuevo régimen de control de cambios fijo el
tipo de cambio del délar en Bs. 1596 = US § 1,00 para las operaciones de compra y Bs.
1600 = U.S. $ 1.00 por las operaciones de venta, y establecio la expropiacion y venta de
moneda extranjera a través del Banco Central.

Si1 bien el Fondo de Estabilizacion Macroeconomica (FIEM) se redujo de US §
2.59 mil millones en enero de 2003 a US $ 700 millones en octubre, el Banco Central
portatiles reservas internacionales en realidad aumenté de US $ 11.31 mil millones en
enero a US $ 19, 670, 000,000 en octubre de 2003. A pesar de la desaceleracion de la
produccion de PDVSA y como resultado el pago de regalias al Banco Central, las
reservas son actualmente un 31,1% por encima de sus niveles de hace un ario, ya que las
transacciones de divisas permanecen inhibidos.

Existe una considerable desigualdad en los ingresos. Segun fuentes oficiales, el
porcentaje de poblacion entre los venezolanos pobres y extremadamente pobres
aumentd de 39.4% en 1995 al 48,1% en 2002. Este incremento se ha debido
principalmente a menores salarios reales percibidos por los empleados y el aumento del

desempleo.
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Petroleo y otros recursos.

Las perspectivas economicas siguen siendo muy dependientes de los precios
del petroleo y la exportacion de petroleo. Miembro fundador de la Organizacion de
Paises Exportadores de Petroleo (OPEP), Venezuela reafirmo su liderazgo dentro de la
organizacion durante su ano como presidente de la OPEP, hosting Segunda Conferencia
de Liderazgo de la organizacion en 40 anos, ademas de tener su ex ministro de Energia,
Alvaro Silva Calderon, nombrado como Secretario General. El colapso de los precios
del petroleo en 1997-98 llevo al gobierno de Chavez de amphar inspirados en la OPEP
recortes de produccion en un esfuerzo por elevar los precios mundiales del petrdleo. En
2002, este sector represento casi una cuarta parte del PIB, el 73% de los ingresos de
exportacion, y aproximadamente la mitad de los ingresos operativos del gobierno
central. Venezuela es el cuarto proveedor lider de crudo importado y refino de petrdleo
a los Estados Unidos.

El Gobierno de Venezuela ha abierto la mayor parte del sector de
hidrocarburos a la inversion extranjera, la promocion de la inversion de miles de
millones de dolares en la produccion de petroleo pesado, la reactivacion de campos
viejos, y las inversiones en varias empresas mixtas petroquimicas. Casi 60 empresas
extranjeras que representan a 14 paises diferentes participan en uno o mas aspectos del
sector petrolero de Venezuela. La compania petrolera nacional venezolana Petroleos de
Venezuela, SA (PDVSA) y las companias petroleras extranjeras han firmado 33
contratos de operacion de campos marginales en tres rondas de licitacion. Nueva
legislacion sobre los gases naturales y petroquimicos se esta abriendo aun mas el sector.
Una nueva ley de competencia minorista doméstico, sin embargo, decepciono a los
inversionistas que habian sido prometidos precios determinados por el mercado.

Nueva Ley de Hidrocarburos, que entré en vigor en enero de 2002. Esta ley
sustituyo a la Ley de Hidrocarburos de 1943 y la Ley de Nacionalizacion de 1975. Entre
otras cosas, la nueva ley prevé que todas las actividades de produccion y distribucion de
petroleo iban a ser del dominio del Estado venezolano, con la excepcion de las empresas
conjuntas dirigidas a la produccion de crudo extra pesado. En virtud de la nueva Ley de
Hidrocarburos, los inversores privados pueden ser propietarios de hasta el 49% del
capital social en las empresas mixtas que participan en las actividades de exploracion y

produccion. La nueva ley también establece que los inversores privados pueden ser



propietarios de hasta el 100% del capital social en las empresas en relacion con las
actividades aguas abajo, ademas del 100% ya permitido a los inversores privados con
respecto a las empresas de produccion de gas, como previamente promulgada por la
Asamblea Nacional.

Venezuela utiliza vastos recursos de energia hidroeléctrica para suministrar
energia a las industrias de la nacion. La ley nacional de electricidad se ha disefiado para
proporcionar un marco juridico y fomentar la competencia y las nuevas inversiones en
el sector. Después de un retraso de 2 anos, el gobierno sigue adelante con los planes de
privatizacion de los diversos sistemas de electricidad de propiedad estatal bajo un
esquema diferente al previsto anteriormente.

Fabricacion, Agricultura, y Comercio

El sector manufacturero sigue disminuyendo, y sigue estando obstaculizada por
una marcada falta de inversion privada. Venezuela fabrica y exporta acero, aluminio,
textiles, prendas de vestir, bebidas vy productos alimenticios. Produce cemento,
neumaticos, papel. fertilizantes, y ensambla automoviles, tanto para los mercados
nacionales y de exportacion.

La agricultura representa aproximadamente el 5% del PIB, el 10% de la fuerza
laboral, y por lo menos una cuarta parte de la superficie terrestre de Venezuela.
Venezuela exporta arroz, cigarrillos, el pescado, las frutas tropicales, el café, el cacao y
los productos manufacturados. El pais no es autosuficiente en la mayoria de dreas de la
agricultura. Venezuela importa cerca de dos terceras partes de sus necesidades de
alimentos. En 2002, las empresas de Estados Unidos exportaron S 347.000.000 de
dolares en productos agricolas, como trigo, maiz, soja, harina de soja, algodon, grasas
animales, aceites vegetales y otros articulos para hacer de Venezuela una de las dos
principales mercados de Estados Unidos en América del Sur. Los Estados Unidos
suministran mas de un tercio de las importaciones de alimentos de Venezuela.

Gracias a las exportaciones de petroleo, Venezuela lo general los mensajes de
un superavit comercial. En los altimos afios, (es decir, no petrolero) las exportaciones
no tradicionales han crecido rdpidamente, pero ain constituyen solo alrededor de una
cuarta parte de las exportaciones totales. Estados Unidos es el principal socio comercial
de Venezuela exporto 15,1 mil millones délares en bienes a los EE.UU., por lo que es

nuestro 14o-fuente mas grande de bienes. Venezuela ha adoptado un enfoque muy
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cauteloso hacia el Tratado de Libre Comercio de las Américas propuesto.

Trabajo e Infraestructura

La fuerza laboral de Venezuela de aproximadamente 12,05 millones esta
creciendo mas rapido que el empleo total. En agosto de 2004, el desempleo oficial era
de 17,8%, pero las estimaciones no oficiales son mas del 20%. El sector publico emplea
a alrededor del 15% de la fuerza de trabajo, mientras que menos de 1% de trabajo en la
industria petrolera de capital intensivo. Alrededor del 18% de la fuerza laboral esta
sindicalizada, y los sindicatos son especialmente fuertes en el sector publico y el
petroleo. El sector "informal” para un 53% de la fuerza de trabajo o 6,4 millones de
personas.

Venezuela cuenta con una extensa red de carreteras. Con la excepcion de los
servicios de transporte acreo, el transporte no ha podido seguir el ritmo de las
necesidades del pais. Gran parte de la infraestructura sufre mantenimiento inadecuado.
Caracas tiene un metro moderno pero solo una linea de ferrocarril de funcionamiento
sirve el resto del pais

4.3.  Comercio Bilateral Entre Ecuador y MERCOSUR

El tratado de libre comercio entre Ecuador, Colombia (Paises Miembros de la
Comunidad Andina), Venezuela y los Estados Partes del MERCOSUR fue suscrito el
I8 de octubre de 2004 y protocolizado en ALADI como Acuerdo de Complementacion
Economica N® 59. Este Acuerdo es el resultado de la evolucion de las negociaciones
entre la Comunidad Andina y el Mercado Comun del Sur - MERCOSUR iniciadas el
16 de abril de 1998 con la firma del Acuerdo marco para la Creacion de la Zona Libre
Comercio entre la Comunidad Andina y el MERCOSUR (SICE, 2014)

Ecuador por otra parte se suscribe a otros acuerdos comerciales independientes
del Acuerdo N°59, los paises del MERCOSUR.

En el caso del sector agropecuario, el pais es proveedor de productos agricolas
manteniendo un saldo comercial positivo, los productos agropecuarios han sido objeto
de consideracion para su incorporacion a los acuerdos regionales v a los acuerdos de
complementacion economica bajo un sistema de preferencial que al amparo de la
ALADI pretende promover el comercio intrarregional.  En este contexto el Ecuador
mantiene acuerdos de complementacion economica con Uruguay (ACE 28) en el que se

otorga un total de 1.293 items agricolas de los cuales solo 14 tiene tlujo, y se reciben
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1.218 de los que 17 registran exportaciones. Con Paraguaya (ACE 30) en el que se
entrega 1.277 partidas y de ellas solo se han importado dos, y se reciben 1310 de las que

registran 14 con tlujos de exportacion. Entre los acuerdos multilaterales esta el de la
CAN-Brasil (ACE 39) en el que se otorga 273 partidas utilizando |7con preferencia, y
se recibe 353 de las cuales 16 tiene flujo; y el acuerdo con Argentina (ACE 48) en el
que se entrega 215 partidas de las que 32 registran importacion y se reciben 325 siendo
30 los productos mas exportados.

Argentina es el octavo destino de las exportaciones ecuatorianas de banano, el
cuarto destino para las conservas de pescado, el décimo para el atin y el tercero para los
palmitos.  Por su parte Argentina es nuestro principal proveedor de soya y sus
derivados. (CamaraGye, 2014)

Brasil otorga a Ecuador, de manera unilateral. preferencia arancelaria de 100%
en alrededor de 3.280 partidas arancelarias, desgravacion que no tiene condicion de

reciprocidad para Ecuador.



4.4. Acuerdos Bilaterales Ecuador - MERCOSUR

REPUBLICA DE ARGENTINA

Cuadro 4.1 Acuerdos que Argentina mantiene con Ecuador

NOMBRE DEL ACUERDO

Acuerdo de cooperacion en el darea de la promocion comercial y
transferencia de tecnologia en materia de comercio internacional entre la
republica del ecuador y la republica Argentina,

Memorandum de entendimiento sobre colaboracion en materia de
acciones de promocion comercial entre el Ministerio de Relaciones
Exteriores, comercio internacional y culto de la Republica argentina y ¢l
Ministerio de Relaciones Exteriores, comercio ¢ integracion de la
Republica del Ecuador.

Memorandum de entendimiento sobre colaboracion en matena de
acciones de promocion comercial entre el ministerio de relaciones
exteriores, comercio e integracion de la Republica del Ecuador vy el
Ministerio de Relaciones Exteriores, comercio internacional y culto de la
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Fuente: Muusterio de Comeraro Exterior-Eo

Eraborada por [as auiorgs

REPUBLICA DE BRASIL
Cuadro 4.2 Acuerdos que Brasil mantiene con Ecuador
NOMBRE DEL ACUERDO

Memorando de entendimiento para la promocion ¢ implementacion de
proyecto “Exportacion por envios postales para medias, pequefias y
micro empresas’ entre el Gobierno de la Republica federativa del Brasil
y el Gobierno de la Repiblica del Ecuador.

Acuerdo complementario al acuerdo basico de cooperacion téenica entre
¢l gobierno de la republica federativa de Brasil y ¢l Gobierno de la
Republica de Ecuador para la implementacion de la television digital
terrestre en Ecuador.

Memorando de entendimiento entre los gobiernos de la republica
federativa de Brasil y el Gobierno de la Republica del Ecuador en
materia de monitoreo comercial, inversiones y financiacion

Fuente. Ministerio de Comercio Exterior-Ecuador

S herades 1or t
Elaborado por Las autoras
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Cuadro 4.3 Acuerdo comercial que Uruguay mantiene con Ecuador

FECHA DE
NOMBRE DEL ACUERDO FECHA DE ENTRADA EN
SUSCRIPCION  \iccncin
Convenio de Cooperacion Institucional entre el Instituto de 2 de
Promocion de Exportaciones e Inversiones i Wi
(PROECUADOR) vy la Agencia de promocion de de 2012
Inversiones y Exportaciones (Uruguay XXI).
Fuente Ministerio de Comercio Fxterior-Eeiadorn
4.5. PREFERENCIAS ARANCELARIAS ENTRE

ECUADOR Y ELL MERCOSUR

Ecuador mantiene una cantidad significativa de preferencias arancelarias con el
MERCOSUR, cada pais miembro otorga a Ecuador un programa de liberacion
comercial y viceversa.””, de los cuales podemos destacar el sector agropecuario que es
¢l sector con mas exportaciones hacia el bloque comercial MERCOSUR,

El Acuerdo de Complementacion Econdomica N° 59, predice la conformacion
del Area de Libre Comercio en un término maximo de 15 afios lo que indica que para el
ano 2018, toda la materia arancelaria estaria liberada con pocas excepciones de
productos. De acuerdo a este cronograma en 2012 el 54% del total del universo
arancelario ya tiene arancel 0%.

El Programa de Liberacion Comercial esta formado por varios cronogramas de
desgravaciones de cardcter anual y progresivo, que se usan sobre los aranceles vigentes
a la importacion de terceros paises al momento de la aplicacion de las preferencias de
conformidad con lo dispuesto en sus legislaciones. Excepto para los productos del
Anexo [, la preferencia se empleara sobre el total de aranceles, incluidos los derechos
aduaneros adicionales. Se sefiala que para un cierto grupo de productos agricolas, se

preserva la permanencia del Sistema Andino de Franjas de Precios.

¥ Acuerdo de Complementacion Economica N°59 - Completo



Cuadro 4.4 Arancel Externo Comun MERCOSUR vs. Ecuador — Clasificacion CUODE"
ARANCEL NOMINAL PROMEDIO

b ey ECUADOR MERCOSUR

Bienes de Capital 3% 13%
Bienes de Consumo 22% 19%
Combustibles 3% 1%
Equipos de Transporte 7% 14%
Diversos 18% 5%
Materias Primas 5% 10%

“ten i '1,’; VOONTEE

ﬁ*;..iw;:..’nI,--...- {u antoras

Bajo el ACE N° 59, en la actualidad el 100% de las exportaciones ecuatorianas

hacia Brasil ingresa con arancel igual a 0%. Por su parte, este tipo de ventas significa el

97% en Argentina y Uruguay y el 54% en Paraguay. En términos generales, el 98% del

total de las exportaciones ecuatorianas hacia el bloque del sur del continente ingresa con

aranceles de 0%. (CIP, 2012).

= Clasificacion de Uso o Destino Economico
Comercio

Utilizada por la Organizacion Mundial del
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4.6. ANALISIS DE LA BALANZA COMERCIAL ENTRE

ECUADOR Y LOS PAISES MIEMBROS DEL MERCOSUR.

ECUADOR vs. MERCOSUR

Tlustracion 4.10 Balanza comercial Ecuador - MERCOSUR, 2004-2012
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Fuente: BCE

Elaborado por las auwtoras

El MERCOSUR representa un mercado marginal para las exportaciones
ccuatorianas frente a otros socios comerciales como lo son el bloque comercial de la
Comunidad Andina de Naciones, Estados Unidos y la Union Europea (UE).

En el ano 2011 las exportaciones al MERCOSUR fueron de $1.708 millones.
representando el 1% del total de exportaciones de Ecuador al mundo. Las exportaciones
no petroleras sumaron un total de $191 millones, equivalentes al 2% del total de las
ventas no petroleras del pais.

Si1 se analiza por pais de destino del Mercosur, las ventas hacia Brasil en 2011
fueron $89,5 millones. representando el 39% del total hacia el bloque: Argentina fue el
destino de $89 millones (39%), mientras que hacia Uruguay las ventas ubicaron en $50
millones (22%) y a Paraguay $1,7 millones (1%).

Del total de las ventas ecuatorianas hacia el MERCOSUR en 2011, el 34%
correspondio a productos agricolas, 32% a productos de la pesca y 16% a manufacturas.
(CIP, 2012)

Por otro lado las 1mportaciones ecuatorianas desde el MERCOSUR
ascendieron a $1.570 millones, de los cuales practicamente su totalidad responden a

importaciones no petroleras.  El 71% de las compras desde el MERCOSUR



corresponden a bienes manufacturados, 24% a agricolas y el restante 5% a otros. Los
principales productos importados son torta de soya, maiz amarillo, teléfonos moviles,
tubos y perfiles huecos. aceite de palma y medicamentos.

En 2011 las compras provenientes desde Brasil representaron el 60%,
Argentina el 35%, Uruguay 5% y Paraguay 0.5% del total de las importaciones desde el
bloque. Los productos. tanto exportados ¢ importados son 97 partidas. Para este ano los
principales productos exportados al MERCOSUR fueron las preparaciones de carne,
pescado o de crusticeos y moluscos, representando el 1.9% del total exportado. Le
siguen los frutos comestibles, con el 1,22%. Posteriormente las grasas y aceites
animales, con el 1,17%.

Cuadro 4.5 Saldo Comercial entre Ecuador v Mercosur

Saldo comercial entre Ecuador y Mercosur (Miles de ddlares)

Afos 2004

2005 | 2006 l 2007 2008 2009 | 2010 2011 2012

Exportaciones 237.521 277.847 393.488 713.897 867.223 154474 | 1174260 | 1.708.132 | 1.263.253

Importaciones 1.180.374 1.399.465 1.698.733 2.391.280 3810933 1.196.438 1.904.646 | 2.380.999 | 1.638.610

Saldo Comercial -942 853 -1.121.618 1305246 | -1677.383 2943710 | -1.041965 | -7301386 -672 B6E -375.357

ECUADOR vs. ARGENTINA

lustracion 4.11 Balanza Ecuador - Argentina, 2004-2012
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Fuente: BCE
Elaborado por las autoras

La balanza comercial entre Ecuador y Argentina ha mantenido desde el 2004
un saldo negativo, es decir, el valor de las importaciones del pais anfitrion (Ecuador)
han superado el valor de las exportaciones, el ano 2008 fue considerado el afio mas
critico debido a la crisis economica mundial que se desato, el cual mostro un défieit de

poco mas de 506 millones de dolares, el cual fue un 40% mayor que el ano anterior.



Cuadro 4.6 Saldo Comercial entre Ecuador y Argentina
Saldo comercial entre Ecuador y Argentina (miles de dodlares)

Afos 2004 2005 2006 2007 ] 2008 2009 2010 2011 2012

Exportaciones 34,578 42928 44.160 76.419 94.515 59.706 114,297 89.111 105.157

Importaciones 219.910 302981 | 415.739 382.974 529.539 461.766 529.178 503.131 442 686

Saldo Comercial | -185.332 | -260.053 | -371.579 | -306.555 | -435.019 | -362.060 | -414.881 | -414.020 | -337.529

Fuente: BCE
Elaborado por lus autoras

La balanza comercial entre Ecuador y Argentina reveld un saldo negativo de -
337.529, el cual es el cuarto mayor valor negativo durante los ultimos 10 afios detrds del
2011; gran parte de las importaciones de Ecuador fueron Residuos y desperdicios de las
industrias alimentarias, productos farmacéuticos y manufacturas de fundicion, de hierro
0 de acero mientras que las exportaciones hacia argentina se basaron mayormente en
preparaciones de carne, de pescado o de crusticeos, frutos comestibles; cortezas de
agrios o de melones, preparados de legumbres, hortalizas, frutos y Cacao.

Argentina esta geogrdficamente lejos de Ecuador y para llegar al pais del sur
por via maritima es necesario cruzar el Canal de Panama y dar la vuelta a toda la costa
atlantica de Sudamérica. Esto provoca que muy pocas empresas navieras presten el
servicio de la ruta Ecuador — Argentina o viceversa dando como resultado fletes con
elevados precios, muchos mas caros que los que rigen para el comercio con Asia, que es
la ruta mas distante. Por otra parte la via aérea también presenta inconvenientes, puesto
que las rutas y los fletes estin disefiados para que sea relativamente economico ir del sur
al norte de América, pero que sea caro ir del norte hacia el sur, con respecto al flujo de
carga y pasajeros. Si bien se ha pensado en mejorar el transporte terrestre, Ecuador
tendria que potencializar el sistema ferroviario para que se vincule al sistema peruano
ya existente para de esa manera poder trasladar bienes a precios mas convenientes,
aunque los arreglos se hacen en la frontera aun no se puede contar al 100% con esta

logistica.



llustracion 4.12 Productos mas exportados a Argentina, 2004 — 2012

Productos Exportados Ecuador - Argentina
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[lustracion 4.13 Productos mas importados desde Argentina, 2004-2012

Productos Importados Ecuador - Argentina
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Fuente: TradeMap
Elahorado por las autoras

ECUADOR vs. BRASIL

[lustracion 4.14 Balanza Ecuador - Brasil, 2004-2012
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La Balanza comercial entre Ecuador y Brasil se ha mantenido constantemente
negativa a traves de los ultimos 10 anos, el afo 2011 la balanza comercial mostro un
déficit de 799 millones de dolares, el mayor de los ultimos 10 anos, 1% mayor al del
ano 2008, ano de la crisis economica mundial. Ademas algo muy curioso con respecto a
este ano es que las exportaciones totales ecuatorianas fueron de $46 millones, mientras
que se importo solo en telétonos celulares $147 millones. Lo que quiere decir un 326%

de brecha en un bien netamente de consumo.

Cuadro 4.7 Saldo comercial entre Ecuador v Brasil

saldo comercial entre Ecuador y Brasil (—mlgde d;i-l_a:gﬁjm

Afos 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Expartaciones 74.182 91.183 26.508 41.026 46.034 39.963 51.407 89.771 135.089

Importaciones | 434.703 621.417 824.039 | 689.658 840.524 632.270 | 805.778 889.070 881.009

Saldo o
Comercial
Fuente BCE
Elaborado por las autaras

| -360.521 [ -530.235 | -797.531 | -648.631 | -794.491 | -592.307 | -754.371 | -799.299 | -745.920

El ario 2012 culmino con un déficit en la Balanza Comercial de poco mas de -
745 millones de dolares, la mayor parte de las importaciones fueron de aparatos y
artefactos mecanicos, vehiculos y sus partes, materias plasticas y manufacturas de estas
materias, material eléctrico, y fundicion de hierro y acero, mientras que Ecuador
exporto al pais brasilefio preparaciones de carne, de pescado o de crustaceos, Azucares
y articulos de confiteria, Cacao, Madera, Plomo, aceites animales o vegetales y grasas
alimenticias.

Mas que déficit o superdvit en la balanza comercial, lo que preocupa es la
inestabilidad debido a la composicion de las exportaciones ecuatorianas, ya que en su
mayoria son productos primarios o semiindustrializados. Una de las causas que implica
el déficit comercial o desequilibrio de la balanza es que Brasil mantiene una fuerte
politica proteccionista que no permite la entrada de banano y camaron, los cuales

poseen problemas sanitarios y fitosanitarios para poder ingresar al mercado brasilefio.



[lustracion 4.15 Productos mds exportados a Brasil, 2004-2012

Productos Exportados Ecuador - Brasil
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Fuente TradeMap
Llabovado por las antoras

[ustracion 4.16 Productos mas importados desde Brasil, 2004-2012
Productos importados Ecuador - Brasil
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vehic.terrestres.sus part

= Matenas plasticas y manufacturas de
estas materias

= Maquinas, aparatos y material
electrico,sus partes;aparatos de grabact

Fucnte: TradeMap
Elaborado por fas antoras

ECUADOR vs. PARAGUAY
llustracion 4.17 Balanza comercial Ecuador - Paraguay, 2004-2012
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Fuente BCE

Elaborado por fas autoras



La balanza comercial entre Ecuador y Paraguay ha mantenido una tendencia
negativa durante los ultimos 10 afios tomando como punto de partida el 2004, el mayor
déficit reportado fue el ano 2012, el cual fue de 8 millones de dolares, un 6% mayor al

reportado en el afio 2011, que fue apenas de 8,8 millones de dolares.

Cuadro 4.8 Saldo comercial entre Ecuador y Paraguay

Saldo comercial entre Ecuador y Paraguay
R 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012
Exportaciones 1.202 506,93 945,27 934,82 1.877 1.431 1.936 1.735 3.300
Importaciones 4.910 4.355 8.260 6.244 1.967 2.969 5:549 7.513 11.669
Saldo Comercial -3.708 -3.848 -7.314 -5.309 -90,07 -1.538 -3.594 -5.778 -8.369

Fuente: BCE

Flaharade por las autoras
!

La mayor parte de las importaciones de Ecuador se debieron a productos
farmacéuticos, cerecales, grasas y aceites animales o vegetales, grasas alimenticias,
almidon y fécula, gluten de trigo y productos editoriales de la prensa y de otras
industrias graficas; mientras que ecuador exportd a Paraguay mayormente preparaciones
de carne, de pescado o de crusticeos, plantas vivas y productos de la floricultura,
productos farmacéuticos, productos editoriales de la prensa y de otras industrias graficas
y manufacturas de fundicion, de hierro o de acero.

llustracion 4.18 Productos mads exportados Ecuador - Paraguay, 2004-2012

Productos Exportados por Ecuador - Paraguay

= Preparaciones de carne,de pescado o
3,07%_ 6.71% de crustaccos,de moluscos..
3.20% » Pescados y crustaceos, moluscos vy
otros invertebrados acuaticos
= Plantas vivas v productos de la
floricultura
* Productos farmaceuticos

* Productos editoriales.de la prensa/de
’ otras industrias graficas

= Manufacturas de fundicion, de hierro
o de acero
= Otros

Fuente: TradeMap

Elaborado por lus autoras
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llustracion 4.19 Productos mas importados desde Paraguay, 2004-2012

l(:l(;;’: - Productos Importados por Ecuador -
0.79% :;_\--‘. Paraguav

» Productos larmaceuticos

* Cereales

= Grasas y aceites animales o
vegetales;grasas alimenticias;ceras

= Productos de la

molinera:maltazalmidon y
fecula;inulina;gluten de tng

Fuente: TradeMup
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FECUADOR vs. URUGUAY
llustracion 4.20 Balanza comercial Ecuador - Uruguay, 2004-2012
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Elaborado por las autoras
La balanza comercial entre Ecuador y Uruguay ha mantenido una tendencia
mayormente negativa durante el 2004 hasta ¢l 2012, el aio 2012 mostro el mayor déficit
monetario, de cerca de 71 millones de dolares, un 722% menos que el afio 2011, el cual
resulto ser el Gnico afo en el cual Ecuador mantuvo un superavit en la Balanza

comercial con 11,4 millones de délares.

Cuadro 4.9 Saldo comercial entre Ecuador y Uruguay

Saldo comercial entre Ecuador v Uruguay (miles de délares)

Afos 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012

Exportaciones 1209,4 3471 2.996 3.944 5.242 6.687 32.660 53.044 13.680

Importaciones 40.115 57.755% 58.769 82.560 44.057 50.628 53.280 76.468 80.874

Saldo Comercial -38.905 | -54.285 -55.773 -78.616 -38.816 | -43.941 | -20620 | -23.423 -67.194
Fuente: BOE
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Tustracion 4.21 Productos mis exportados a Uruguay, 2004-2012

Productos Exportados por Ecuador - Uruguay

* Preparaciones de carmne.de pescado o
de crustaceos.de moluscos..

* Frutos comestibles: cortezas de agrios
o de melones

= Materias plasticas v manufacturas de
eslas materias

* Productos farmaceuticos

= Pescados v crustaceos, moluscos y
otros invertebrados acuaticos

= Plantas vivas y productos de la
floricultura

= (Grasas v accites amimales o
vegetales,grasas alimenticias;ceras

Fuente: TradeMap

Elaborado por lus autoras

Los productos exportados desde Ecuador en su mayoria son: preparaciones de
carne, de pescado o de crusticeos, frutos comestibles; cortezas de agrios o de melones,
materias plasticas y manufacturas de estas materias, productos farmacéuticos, pescados
y crustaceos, moluscos y otros invertebrados acudticos, plantas vivas y productos de la

floricultura.
[lustracion 4.22 Productos mas importados desde Paraguay, 2004-2012

Productos Importados por Ecuador - Uruguay

= Productos farmaceuticos

* Preparaciones alimenticias
diversas
= Aceites esenciales v resinoides

= Madera, carbon vegetal y
manufacturas de madera

= Productos editoniales.de la
prensa/de otras industrias graficas

= Fundicion. hierro y acero

= Otros

Fuene TradeMap
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ECUADOR vs. VENEZUELA
lustracion 4.23 Balanza comercial Ecuador - Venczuela, 2004-2012
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Fuenie BCY

Flaborade por las ardoras
!

La Balanza Comercial entre Ecuador y Venezuela es la balanza con la menor
cantidad de saldos negativos consecutivos anuales en comparacion con los demas
integrantes de la MERCOSUR, encontrandose que desde el afio 2010 Ecuador ha
mantenido un superavit comercial, sin embargo de igual forma, ha tenido el mayor
déficit comercial, alcanzo en el 2008 un valor de 1.806 millones de dolares, valor que en
¢l 2009 mejord en un 110% y que el afio consiguiente alcanzo un superavit de 463
millones de dolares.

Cuadro 4.10 Saldo comercial entre Ecuador y Venezucla

[ Saldo comercial entre Ecuador v Venezuela (miles de dolares) -

[ 7Aﬁcs 2004 2005 2006 2007 2008 7‘2309 2010 2011 2012
Exportaciones 126,356” 139.759 318.878 591.573 719.551 6.687 §73.960 1‘747a.4?1 1.006.027
Importaciones 480.736 412.957 391.926 ! 2259'84 2.394 846 48.806 510.881 904.817 222373

zdo Comercial -354.386 | -273.199 -73.049 -638.272 -1.675.295 -42.120 463.079 5(:_9.654 f 783.655

Fucnte: BCE
Elaborade por las autoras

Durante el ano 2012, Ecuador alcanzo un superavit en la Balanza Comercial de
$783 millones de dolares, valor superior al alcanzado en ¢l 2011, que muestra un
escenario favorable para el comercio entre ambos paises.

Entre los productos exportados por Ecuador hacia Venezuela se encuentran:
Preparaciones de carne, de pescado o de crusticeos, grasas y aceites animales o
vegetales, vehiculos automoviles, tractores, ciclos, manufacturas de fundicion de hierro

o de acero, plastico, maquinas, aparatos y material eléctrico y sus partes.
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lNustracion 4.24 Productos mas importados desde Venezuela, 2004-2012

Productos Importados por Ecuador - Venezuela

9.75%, = Combustibles minerales.aceites minerales v

prod.de su destilacion

2,87%
) * Abonos

3.33% |

3,83% * Fundicion. hierro y acero

2709, 7
5.22% O; « Productos farmaceuticos

* Productos Quimicos

= Aluminio y manufacturas de aluminio

= Maquinas, reactores nucleares. calderas.
10.68% aparatos y artefactos mecanicos,

Fuente lr-'n‘u"("lfnf,"
Elahavado por lus autoras

Entre los productos mayormente importados desde Venezuela se encuentran:
combustibles minerales, Abonos, fundicion de hierro y acero, productos farmaccuticos,

productos quimicos, aluminio y manufacturas de aluminio, maquinas, reactores

nucleares, calderas, aparatos y artefactos mecdnicos, Algodon,

lNustracion 4.25 Productos mas exportados a Venczuela, 2004-2012

Productos Exportados por Ecuador - Venezuela

* Preparaciones de carne de pescado o de
crustaceos.de moluscos..

= Grasas y aceites animales o vegetales;grasas
alimenticiasiceras

= Vehiculos automoviles. tractores ciclos,demas

7 vehic.lerrestres,sus pan )
3.65% / = Manufacturas de fundicion. de hierro o de acero
3.88% |4 -

= Malcnas plasticas y manufacturas de cstas

3,59%

421% | / materias ‘ )
2 9.67% » Maquinas, aparatos v matenial electrico,sus
8.40% _/ artes;aparatos de grabaci

|
13,37% = Pescados y crustaceos, moluscos y otros
invertebrados acuaticos

Frente radeMuap
Elaborado por las autoras
Entre los productos exportados por Ecuador hacia Venezuela se encuentran:
Preparaciones de carne, de pescado o de crustaceos, grasas y aceites animales o
vegetales, vehiculos automéviles, tractores, ciclos, manufacturas de fundicion de hierro

o de acero, plastico, maquinas, aparatos y material eléctrico y sus partes.



CAPITULO V
APLICACION DE INDICADORES Y MODELO DE GRAVEDAD

Para poder entender mejor el flujo comercial entre Ecuador y los paises
miembros oficiales del MERCOSUR, se calcularan dos indices de comercio y se estimo
un modelo de gravedad. Este estudio sera de vital importancia para conocer mas a
fondo el flujo comercial que Ecuador mantiene frente a los cinco miembros del
MERCOSUR.

Los calculos aqui presentados han sido previamente revisados para la
aplicacion de los diferentes andlisis, en base a la investigacion exploratoria y con datos
secundarios se ha podido observar y medir la intensidad de comercio que ha mantenido
Ecuador dentro de estos nueve afios de estudio con sus mads importantes socios
comerciales.

En este capitulo se plantea y calcula un modelo de gravedad, el mismo que
pretende explicar la incidencia que tienen las variables independientes tales como el PIB
nominal, distancia geografica, idioma, poblacion y acuerdos comerciales frente a la
variable dependiente que en este estudio sera el volumen comercial que mantiene

Ecuador con 34 paises.



5.1. Ventaja Comparativa revelada entre Ecuador y el
MERCOSUR

Para medir la ventaja comparativa revelada de productos, aplicada a las
exportaciones entre Ecuador y el conglomerado de paises miembros del Mercado
Comun del Sur (MERCOSUR) se utilizara el Indice de Balassa.

Para el desarrollo de este indice se tomaron en cuenta los 3 productos similares
exportados al grupo Mercosur por cada pais, el siguiente Cuadro 5.1; muestra el Indice
de Ventaja Comparativa Revelada aplicada a las exportaciones de Ecuador-Mercosur,

de manera normalizada:

Cuadro 5.1 Indices de VCR Normalizada
PRODUCTOS 2004 | 2005 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012

Preparaciones de carne, de pescado o
de crustaceos, de moluscos..

| Azucares y articulos de confiteria
Grasas y aceites animales o vegetales;
grasas alimenticias; ceras
Preparaciones de carne, de pescado o
de crustaceas, de moluscos..

Azucares y articulos de confiteria

| Grasas y aceites animales o vegetales;
| grasas alimenticias; ceras
Preparaciones de carne, de pescado o
de crustaceos, de moluscos..

Azucares y articulos de confiteria
Grasas y aceites animales o vegetales;
grasas alimenticias; ceras
Preparaciones de carne, de pescado o
de crustaceos, de moluscos..

Azucares y articulos de confiteria
Grasas y aceites animales o vegetales;
grasas alimenticias; ceras
Preparaciones de carne, de pescado o
de crustaceos, de moluscos...

Azucares y articulos de confiteria
Grasas y aceites animales o vegetales;
grasas alimenticias; ceras
Preparaciones de carne, de pescado o
de crustaceos, de moluscos...

Azucares y articulos de confiteria

Grasas y aceites animales o vegetales;
grasas alimenticias; ceras

Fuente: Elahorado por lus Awtoras a partir de datos obtenidos de TRADEMAP
Para tener una mejor apreciacion y lectura del indice éste se normalizo para asi

tener valores dentro de un rango de -1 a +1, los cuales se detallan a continuacion:
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e Entre +0,33 y +1 - Existe ventaja para el pais. @
e Entre -033y-I - Existe desventaja para el pais. @
e Entre-033 y+0,33 - Existe tendencia hacia un comercio intra-producto.

Ventaja Comparativa Revelada Ecuador - MERCOSUR

Fuente Elabarada por fas Awtoras a partr de datos obrenndos de TRADENMAP
[lustracion 5.1 IVCR Mercosur, 2004 — 2012
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Ecuador exporta hacia el bloque comercial MERCOSUR en una cantidad muy
significativa productos del capitulo arancelario N° 16, el cual contiene como principales
productos las preparaciones de camne de pescado o de crusticeos de moluscos. Al
encontrarse Ecuador junto a la Costa del Océano Pacifico en América del Sur, permite
de manera favorable que el pais se desarrolle de manera sostenible teniendo una
evidencia clara de una Ventaja Comparativa Revelada en el bloque, por otro lado los
bienes producidos en el capitulo arancelario N° 15 en el cual constan las Grasas y
aceites animales o vegetales; grasas alimenticias; ceras; los cuales estan categorizados
en el segundo lugar con un promedio de $214.601 (valor en millones) anuales; muestran
una mayor Ventaja Comparativa Revelada en el bloque considerablemente mas grade
que la encontrada en el capitulo arancelario N°16 que ha ido decreciendo en los tltimos
anos pero aun asi supera a los bienes mas exportados, esto se puede evidenciar va que el
Mercosur importa mucho cantidad de estos bienes para posteriormente exportarlos a la

Union Europea donde estos productos son altamente demandados.



Ventaja Comparativa Revelada Ecuador — Argentina

[ustracion 5.2 IVCR Argentina, 2004 - 2012
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Azucares y articulos de confiteria
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Fuente Elaborado por las Autoras a partr de datos obtenidos de TRADEMAP

Ecuador exporta hacia Argentina en mayor proporcion los productos dentro del
capitulo arancelario N® 15, N°16 y N° 17 que corresponden a (Grasas y aceites animales
0 vegetales, grasas alimenticias, ceras: Preparaciones de carne, de pescado o de
crustaceos, de moluscos; Azucares y articulos de confiteria) respectivamente. Segun los
resultados mostrados en el Cuadro 6.1 Ecuador muestra una ventaja competitiva estable
en los capitulos N°16 y N°17 a lo largo de los aros estudiados (2004 — 2012) con
promedios mayores a 0.6, sin embargo la categoria N°15 a Grasas y aceites animales o
vegetales tuvo una caida sustancial durante el 2009 con un indice de -0.01 lo que
implica una tendencia hacia un comercio intraproducto, es decir intercambios al interior
de las cadenas de empresas transnacionales que dentro de ellas y aprovechando la
movilidad planetaria del capital, se "compran" y "venden" a si mismas en una caricatura
de comercio internacional que sin embargo aparece en las estadisticas como

exportaciones de paises en desarrollo.
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Ventaja Comparativa Revelada Ecuador — Brasil

[lustracion 5.3 IVCR Brasil, 2004 - 2012
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— (3rasas y aceites animales o vegetales;grasas alimenticias,ceras

Fuente: Elahar .-':ff‘,-"'”i las Awtoras a partir de datos ohtenidos de TRADENMAF

Ecuador exporta hacia Brasil los capitulos arancelarios N°15, N°16 y N°17,
entre los cuales corresponden a (Grasas y aceites animales o vegetales, grasas
alimenticias, ceras; Preparaciones de carne, de pescado o de crustaceos, de moluscos;
Azucares y articulos de confiteria) respectivamente. Ecuador posee una ventaja
comparativa en ¢l capitulo arancelario N°17 con un indice mayor a 0,9 en promedio en
el mercado Brasilefio, el cual se ha mantenido en los afios de andlisis, por su parte la
carne preparada (N°16) mantuvo una desventaja comparativa durante los afos 2004 y
2005 debido a las bajas exportaciones de estos productos hacia Brasil, que fue
recuperandose desde el afio 2006 hacia delante, con indices promedios entre 0,6 y 0,7
otorgandole asi ventaja comparativa al producto en el mercado Brasileno en
comparacion con la importancia de las exportaciones de Ecuador en las exportaciones
carne hacia el mundo.

Finalmente, los productos pertenecientes al capitulo arancelario N°15 mostro
una notable desventaja comparativa en el mercado brasileno, esto debido a los reducidos
volumenes de exportacion del producto desde el 2006 hasta el 2009, volumen que se vio
incrementado en el afo 2010 hasta el 2012 devolviéndole al producto una ventaja

comparativa en el mercado brasileno.
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Ventaja Comparativa Revelada Ecuador — Paraguay

[lustracion 5.4 IVCR Paraguay, 2004 - 2012
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Fuente: Elaborado por las Awtoras a partir de datos obtenidos de TRADEMAP

LLas preparaciones de carne, de pescado o de crustaceos, son los productos mas
exportados hacia Paraguay por parte de Ecuador, sin embargo, solo la carne posee una
ventaja competitiva en el mercado paraguayo la cual se ha mantenido estable durante
los ultimos 10 afos tomados en cuenta con un indice promedio cercano al 0,8. Ecuador
no exporto azucares y articulos de confiteria al mercado paraguayo. Por otra parte las
grasas y aceites animales o vegetales del capitulo arancelario N°15 muestra indices
negativos de -1, relativamente bajos aduciendo a una desventaja para Ecuador.

El indice muestra en el caso de las flores y demas plantas vivas un indice poco
alentador debido a los bajos volimenes de comercio internacional hacia el mercado
paraguayo, debido a esto el producto no ha mostrado una ventaja competitiva llegando

apenas a una tendencia al comercio intraproducto.
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Ventaja Comparativa Revelada Ecuador — Uruguay

Tlustracion 5.5 IVCR Uruguay, 2004 - 2012
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Fuente: Elabarado por las Autoras a pariir de datos de TRADEMAP

El indice en el caso de Uruguay muestra una ventaja comparativa en el caso de
las preparaciones de carne que mantuvieron indices elevados por encima del 0.6 pero
que se vieron afectados en los afios 2010-2011 debido a la reduccién de importaciones
del producto por parte de Uruguay, respecto a las grasas y aceites animales o vegetales,
Ecuador tiene una desventaja comparativa debido a la poca presencia del producto en el
pais de destino lo cual numéricamente ha resultado en indices relativamente bajos y
negativos con tendencia hacia una desventaja comparativa o hacia el comercio
intraproducto, de igual manera la presencia de los articulos de confiteria Ecuatoriano en
el mercado uruguayo es casi inexistente de igual manera causa de las bajas
exportaciones que sin embargo durante el 2011 estdin comenzando a ganar

competitividad.
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Ventaja Comparativa Revelada Ecuador — Venezuela

[lustracion 5.6 IVCR Venezuela, 2004 - 2012
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Fuente: Elaborado por las Awtoras a partir de datos obrenidos de TRADEMAP

Ecuador muestra una ventaja comparativa en los rubros mayormente
exportados hacia el mercado venezolano (Capitulo Arancelario N°15, N°16), entre los
cuales se encuentran las preparaciones de carne asi como las grasas, aceites vegetales y
finalmente el capitulo referente a los articulos de confiteria, como se muestra en el
grafico, ha tenido un comercio intraproducto durante el periodo 2005 — 2006, con un
indice normalizado entre -0,01 a -0.23.

Las exportaciones de grasa y aceites animales o vegetales han mantenido una
ventaj)a en ¢l mercado venezolano de manera estable con una moderada tendencia
decreciente que ha llevado a reducir su puntuacion en 0.6 puntos en los Gltimos 10 afios.
Finalmente las preparaciones de carne también han mantenido una ventaja competitiva
en el mercado Venezolano que sin embargo ha tenido ciertas fluctuaciones en sus
valores (como es apreciado en el grafico), en especial en el afio 2011 donde el indice

resolvio un valor de 0.35.
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5.2. Intensidad del Comercio entre Ecuador y el MERCOSUR.

El indice de intensidad de comercio compara el peso que tienen las
exportaciones de un determinado pais hacia otro, con la participacion mundial de
importaciones de este ultimo, ademas corrige el sesgo del indice de comercio
intrarregional, al pesarlo en el comercio mundial. Es un indice sencillo para medir la
importancia de los flujos de comercio intrarregionales.

Este es un indicador que puede mostrar la importancia relativa en el comercio
entre dos paises que tienen una participacion pequefia en el comercio mundial.

Cuadro 5.2: Indice de Intensidad de Comercio Ecuador - paises miembros del MERCOSUR

INDICE DE INTENSIDAD DE COMERCIO

Descripcion 2004'2005 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 |2011 2012
IteRside 544 | 457 | 327 | 555 | 426 | 6,43 | 565 |3,25] 3,35 |
Exportaciones
Intensidad

) 33,37 | 39,75 | 34,68 | 33,43 | 27,62 | 27,52 | 21,20 |17,42|13,86
Importaciones

Intensidad Comercial | 24,29 | 21,44 | 18,05 | 19,06 | 15,84 | 17,77 | 14,70 |10,90 8,85
Intensidad 11,67 | 9,70 | 1,96 | 2,98 | 2,08 | 2,58 | 2,54 | 3,27 | 4,30
Exportaciones ‘
Intensidad
Importaciones

Intensidad Comercial 39,30 39,40 33,39 27,24 20,18 20,08 18,03 16,46 15,43
Intensidad
Exportaciones

Intensidad
Importaciones

Intensidad Comercial | 0,47 | 0,27 | 036 | 0,27 | 0,09 | 0,13 | 0,16 | 0,16 | 0,23
Intensidad
Exportaciones
Intensidad
Importaciones

Intensidad Comercial 319 | 3,39 | 242 | 3,22 | 1,12 | 1,71 | 1,81 | 2,18 1,44‘
Intensidad
Exportaciones
Intensidad
Importaciones

Intensidad Comercial | 46,88 | 30,56 | 27,90 | 67,89 | 70,89 | 1,66 | 31,22 |40,01|18,65

Intensidad 35,90 | 27,33 | 29,11 | 43,53 | 39,11 | 45,88 | 58,08 | 62,21(40,30
Exportaciones

Intensidad
Importaciones

Intensidad Comercial 125;34 99,28 86,14 113,45 112,38 79,86 67,81 71,48 45,63

65,97 | 71,42 | 68,73 | 52,81 | 38,62 | 35,13 | 29,20 |27,69| 25,57

0,19 | 0,05 | 0,07 | 0,07 | 0,08 | 0,09 | 0,10 | 0,06 | 0,11

0,75 [ 050 | 069 | 0,48 | 0,09 | 0,16 | 0,20 | 0,23 | 0,34

0,19 | 0,37 022 | 0,29 | 0,24 | 0,43 | 1,62 193|044

6,09 | 664 | 490 | 6,32 | 2,02 | 2,81 1,93 | 2,38 | 4,35

19,87 | 14,87 | 23,59 | 42,94 | 32,45 | 0,43 | 48,17 |53,73|32,01

72,95 | 47,46 | 32,69 | 94,17 |110,03| 2,71 | 18,51 |28,18| 6,45

219,32|163,76 (133,22 |187,12 183,56 (126,45 (101,42 |92,67|55,34

Fuenre: Elaborado por lus Auroras a ,”:H‘.".’J" de datos obrenidos :fl TRADEMAP
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Indice de Intensidad de comercio Ecuador - MERCOSUR
[ustracion 5.7 Intensidad de Comercio: Ecuador - MERCOSUR
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Fuente: Eluborado por las Auioras a partiv de datos obtenidos de TRADEMAP

Como se aprecia en la ilustracion 5.7, entre los afios 2004 — 2006, la intensidad
de comercio presenta una tendencia decreciente, sin embargo esto no es senal de que se
tiene un comercio significativo, mas bien es la equidad que progresivamente se va
dando entre las exportaciones ¢ importaciones. En el afio 2006 el indice parte de 133.22,
lo que indica que Ecuador mantiene una intensidad no significativa para el pais, ya que
se esta importando mucho mas de lo que se exporta, y que en base de su importancia
con el comercio mundial, este es muy alto en comparacion con lo que se exporta al
mundo. Para el afio 2007, el indice alcanza un rango de 187.12, uno de los rangos mas
altos luego del 2004, recalcamos que para el 2004 Ecuador recién forma parte del
MERCOSUR, una vez obtenidas las preferencias arancelarias gracias al Acuerdo ACE
N°59, Ecuador alcanza este rango debido a la importacion de mas de 17 millones de
dolares en articulos de consumo en ese afo, el producto mas cotizado, los celulares.
Debido a las politicas proteccionistas aplicadas por el Gobierno®', que segin la
resolucion N°116 indica medidas paraancelarias que limitan las importaciones ¢ impone
a las empresas ecuatorianas limites para comprar insumos del extranjero, para de esta
manera corregir el déficit de la balanza comercial con el mundo.

Para el ano 2004 Ecuador ingresa como miembro asociado a este bloque
comercial MERCOSUR en donde recién buscaba una apertura comercial ofertando

productos a los paises oficiales como son Brasil, Argentina, Uruguay y Paraguay. Entre

*! Gobierno del Econ. Rafael Correa Delgado. Periodo 2006 — 2012.



los afos 2007-2008 Ecuador exporta hacia el MERCOSUR productos de los capitulos
arancelarios N° 16 (Preparaciones de carne, pescado o de crustaceos, moluscos o demas
invertebrados acuaticos); N°15 (Grasas y aceites animales o vegetales, productos de su
desdoblamiento, grasas alimenticias elaboradas, ceras de origen animal o vegetal); N° &
(Frutas y frutos comestibles, cortezas de agrios (citricos). melones o sandias).

Entre los afos 2009 — 2011 mejoraron las exportaciones de banano, caf¢,
cacao, atun y pescado, pero descendieron las de camaron, madera y flores, de acuerdo
con el Banco Central del Ecuador, exceptuando a Brasil de productos como el camaron
y el banano ya que Ecuador no exporta en ninguna cantidad debido a las restricciones
del Gobierno brasilefio con respecto a las medidas sanitaria. A pesar de que el
MERCOSUR no es nuestro principal socio comercial de los bienes no tradicionales que
se analiza en esta tesis es un mercado que acoge el producto ecuatoriano, por otro lado
las politicas proteccionistas aplicadas a la produccion de bienes nacional ha hecho que
el indice de intensidad del comercio en la categoria de importaciones se amenore
aprovechando asi que se consuma el producto ecuador y no se exporte como en anos
anteriores, que si bien muestra elevados rangos estos no quieren decir que Ecuador
tenga ventaja mas bien, indica que Ecuador importa mas de lo que cabria esperar sobre
el comercio mundial.

Indice de Intensidad de comercio Ecuador — Argentina

[lustracion 5.8 1IC Argentina, 2004 - 2012
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Como se puede observar en la ilustracion 5.8, la relacion comercial entre

Ecuador — Argentina esta concentrada mayormente en las importaciones de este ultimo

pais en el mercado Ecuatoriano, el indice de intensidad de comercio a lo largo de los



anos de analisis ha experimentado una caida importante de 39.75 puntos a 13.86
puntos, peso incentivado por la reduccion en la intensidad de las importaciones
intrarregional, que sin embargo se ha mantenido estable con respecto a la exportaciones
ecuatorianas al mercado argentino.

Las exportaciones alcanzan un rango de 13.86 lo que connota una relacion
insignificante con este pais, probablemente por la escasez de envios a esta republica
debido a los altos costos de flete que representan realizar las transacciones.

Por otro lado las importaciones cuentan con un rango de 10,96 lo que muestra
una relacion bilateral poco influyente, ya que en comparacion a lo que se importa
Ecuador con el resto mundo no se cuenta a Argentina como uno de los paises con mayor
medida para la importacion de productos.

Indice de Intensidad de comercio Ecuador — Brasil

[ustracion 5.9 [IC Brasil, 2004 - 2012
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Fuente: Elaborado por lus Autoras a partir de datos obtenidos de TRADEMAP

Con respecto a Brasil, de manera similar a la intensidad de Comercio Ecuador
— Argentina, el mayor peso del indice esta influencia por la importacion, lo cual se
refleja en la basta diferencia entre el indice de Importaciones vs Exportaciones, como se
aprecia en la ilustracion 5.9, el indice de intensidad de comercio ha experimentado una
reduccion en los ultimos 8 anos analizados, con una reduccion de mas de 10 puntos en
el transcurso de los anos, al igual que en muchos de los integrantes de MERCOSUR,
causa de la reduccion en las importaciones ecuatorianas de productos, en este caso de

productos brasilefios.
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Indice de Intensidad de comercio Ecuador — Paraguay

Ilustracion 5.10 T1C Paraguay, 2004 — 2012
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Un caso interesante, es el indice de intensidad de comercio Ecuador —
Paraguay, indice que registro una de las mayores caidas de todo el grupo comercial
MERCOSUR desde el afio 2005, al igual que en los casos anteriores, la caida del indice
fue causa de la deterioracion en el volumen de importaciones ecuatorianas de productos
paraguayos, el cual es una variable directa del indice de importaciones, esto también es
reflejado en el indice de ventaja comparativa en el cual se puede observar la casi
inexistencia en la exportacion de productos altamente representativos en el intercambio
comercial Paraguay — Ecuador, los anos 2008 y 2009 fueron los afios donde la relacion
comercial bilateral fue casi nula con indices de 0.09 a 0.16, que sin embargo tuvo un
incremento en los afios consiguientes del 2011, luego de esto, el indice se vio afectado
para el comercio ecuatoriano ya que las exportaciones a este pais alcanzo un 0.11, que
de todas maneras estas transacciones no fomentan la relacion comercial de lo que cabria

esperar en el comercio internacional.



indice de Intensidad de comercio Ecuador — Uruguay

lustracion 5.11 I1C Uruguay, 2004 - 2012
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Las relaciones entre Ecuador y Uruguay han sufrido de vaivenes comerciales
respecto al intercambio de productos, si bien la intensidad de importaciones ha sido
mayor a la de exportaciones, con lo cual la intensidad de comercio ha reflejado un
aceptable indice durante los primeros 4 arfios de estudio, durante el 2008 y debido a la
crisis mundial, la reduccion del indice de importaciones causoé una reduccion
considerable en la relacion comercial entre ambos paises como se muestra en el grafico,
durante el ano 2009 hasta el 2011 se incrementd nuevamente el indice de intensidad
comercial, pero ahora debido a la expansion en las exportaciones ecuatorianas hacia el
mercado uruguayo, que en el 2011 casi 1guala al indice de importaciones y estabilizo en
nivel de relacion comercial entre ambos paises, pero que sin embargo cayo en el afio
2012 pero debido al incremento del nivel de importaciones ¢l indice de intensidad de
comercio mantuvo estabilidad.

Indice de Intensidad de comercio Ecuador — Venezuela

En relacion con los demas paises del MERCOSUR, Venezuela ha sido el unico
pais del grupo con el que Ecuador ha mantenido un superavit en la balanza comercial en
los ultimos 4 afios, como se muestra en la ilustracion 5.12, el indice de intensidad de
comercio ha experimentado moderadas variaciones a lo largo del tiempo,
incrementando o reduciendo el nivel de relacion comercial entre ambos paises, desde el
afio 2004 al 2006, la intensidad de comercio estaba influenciada mayormente por las
elevadas mmportaciones de productos venezolanos, que sin embargo tuvieron caidas

sustanciales en el afo 2006 y 2009 y que continuo descendiente paulatinamente hasta el
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afio 2012, por otra parte la intensidad de comercio asociada a las exportaciones ha
mantenido un crecimiento sostenible en el tiempo que en el 2009 llegd a superar el
indice de importaciones, un punto importante a tomar, es que independientemente del
crecimiento tanto en importaciones como en exportaciones, ambos elevan la intensidad

de comercio con lo que se refuerzan las relaciones comerciales.

Fuenie: Elaborado por las Autoras a partie de datos obienidos de TRADEMAL

[ustracion 5.12 1IC Venezuela, 2004 - 2012
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Un dato adicional a recalcar es que durante el afio 2008 el indice de intensidad
alcanzo los 110,03 puntos, lo cual indica que la relacion comercial fue cercana a lo que
esperaba que estos paises exportaran ¢ importaran en referencia a su participacion en el
mercado mundial.

5.3. Analisis del comercio bilateral mediante ecuacion de
gravedad.

El planteamiento de este modelo pretende explicar el comportamiento del
volumen comercial bilateral entre Ecuador y otros paises (vol) basados en 5 variables
explicativas:

e Distancia entre los paises (km)
¢ PIB nominal (pib)

e Poblacion (plo)

e [dioma (tipo)

e Socio de Mercosur
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Se tomaron en cuenta para el desarrollo del modelo de regresion un total de 34
observaciones, cada una correspondiente a un pais determinado (ver Anexo).

El motivo de realizar este modelo gravitacional, es conocer mas a fondo las
relaciones comerciales que tiene el Ecuador con los 34 paises a los que exporta un
mayor volumen de bienes. Este modelo permitira conocer la incidencia que tienen las
variables independientes sobre la variable dependiente. En este caso, se usara como
variable dependiente al volumen comercial del Ecuador, el mismo que esta explicado
por la suma de las exportaciones e importaciones que el pais tenga con cada uno de sus
socios comerciales. Y como variables independientes, se ha escogido estudiar, el PIB
del Ecuador, PIB de los paises donde mas se exporta, ¢l numero de habitantes tanto de
Ecuador como de los 34 paises, también se incluye la distancia entre capitales, el idioma
y las relaciones comerciales que se tiene con Mercosur.

Planteamiento de la ecuacion.

El volumen comercial entre los paises puede ser medido por las importaciones
o las exportaciones, o incluso ambas. Se ha escogido la suma de las importaciones y
exportaciones como medida del flujo comercial. La razon de esto es que uno de los
objetivos de Mercosur es fortalecer tanto las importaciones como las exportaciones de
sus paises miembros. Al usar esta medicion del flujo comercial, es posible incluir en el
modelo una variable dummy que capte el efecto de pertenecer, o no a Mercosur. Esta
variable dummy tendria menos “impacto” si se escogieran solo las importaciones(o
exportaciones), debido a que puede haber paises que se beneficien mas, debido a las
exportaciones(o importaciones). Ademas se han incorporado algunas variables de
control como el numero de habitantes y el idioma del pais.

Al expresar el modelo en forma logaritmica, es posible usar el método de
minimos cuadrados ordinarios, debido a que el modelo es lineal en los parametros. El
modelo econométrico resultante es el siguiente:

nFy=Pfo+ By +Balny +BzinPy + By InPyr + Bsdi; + Pery + Boid; + €y

Para este andlisis se usara la técnica de datos de panel, mediante efectos
aleatorios, donde:

e Fjj = Esla suma de las importaciones y exportaciones como medida
del flujo comercial entre los paises i y j

e y;= Corresponde al PIB del Ecuador.
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e y;= Corresponde al PIB correspondiente a cada uno d los paises del
Mercosur.

e P,=Representa la poblacion del Ecuador.

e P;=Representa la poblacion de los paises del Mercosur.

¢ d;= Representa la distancia existente entre Ecuador y el grupo de los
paises del Mercosur.

e u; = Corresponde a la variable dummy para captar el efecto de las
relaciones comerciales con los paises del Mercosur.

e id; = Representa la variable dummy para captar el efecto del idioma
con los paises del Mercosur.

Se ha hecho una distincion entre las variables z y x debido a que las variables
dummy no pueden estar expresadas como logaritmos.

Debido a que el modelo esta expresado en forma logaritmica, los coeficientes
estimados tienen la interpretacion de elasticidades. Mucha de la evidencia empirica
sugiere que las elasticidades PIB-Flujo son aproximadamente iguales a 1.Es decir un
incremento en 1% de PIB de cualquiera de los paises, causa un incremento promedio de
1% en los flujos comerciales entre ambos paises.

Recoleccion de datos

Para la recoleccion de datos, es preciso citar que se mantendra el periodo de
estudio comprendido entre el 2004-2012. Es por ello que los datos correspondientes al
volumen comercial, PIB nominal y distancia (km) entre capitales de los respectivos
paises, se encuentran entre esos rangos ya especificados.

Como variables de control se usaron la poblacion de Ecuador, la poblacion de
los distintos paises con los que Ecuador mantiene relaciones comerciales?? y una
variable que indique si el idioma oficial del pais es el mismo de Ecuador, es decir,
espanol.

Como se dijo antes, se incluyo una variable dummy para captar el efecto de

pertenecer a Mercosur. Ademas, debido a que las dos vanables dummy (1dioma y

** En total 34 paises.
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Mercosur) no son mutuamente excluyentes, es necesario incluir una interaccion entre
estas dos variables??,

Los datos para el caso del volumen comercial, fueron obtenidos de TradeMap,
correspondiendo a la suma de las exportaciones ¢ importaciones a lo largo de los 9 anos
de estudio. Con respecto al PIB nominal de cada uno de los paises, se pudo obtener
estos datos desde la pagina del Banco Mundial. Y por ultimo, en la pagina del
Ministerio de Comercio Exterior del Ecuador, se pudo conseguir los datos
correspondientes a los acuerdos bilaterales entre Ecuador y sus socios comerciales.

Entre los paises escogidos se encuentran, Brasil, Argentina y Venezuela, tres
de los cinco paises miembros oficiales del Mercosur y con los cuales mantenemos una
importante relacion comercial. Los demads paises como Estados Unidos, China y
Panama, constan como los mayores socios comerciales que Ecuador tiene dentro del
periodo de estudio. Conociendo esta premisa, es necesario un estudio mas a fondo para
conocer cuales son las variables que mas inciden o las mads relevantes dentro del
presente estudio.

Con respecto a la variable de idioma, se pudo observar que 11 de los 34 paises,
comparten el mismo idioma; ahora sera importante conocer si €sta variable influye o no

significativamente a la variable dependiente (volumen comercial).

* Para una discusion mas amplia de por qué se incluye la interaccion vea Wooldrnidge(2010)
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Resultados del modelo
Para la estimacion se uso el software econométrico Stata.

Cuadro 5.3 Estimacion de la Ecuacion Gravitacional

Variables Coeficiente Error Estandar
In (PIB pais j) 0,4773072 0,1474287
In (PIB Ecuador) 0,8543575 0,625905
In (Distancia) (1.603083) 0,3025268
In (Habitantes pais j) 0,3848651 0,1999943
In (Habitantes Ecuador) 2,146615 3,609719
Dummy Idiom/Mercosur

1 (0,7052302)  0,4830081

0 0,0555158 0,6986754

1 1 0,4169915 0,5014647
Constante (40,71909) | 49,47023
TR G ke

Numero Observaciones 306
Numero Grupos 34
R- Cuadrado General 62%

Los signos de los coeficientes estimados son los esperados. Solo la distancia y
el PIB del pais con el que comercia Ecuador son significativos al 5%. El numero de
habitantes del pais con el que comercia Ecuador es significativo al 90% de confianza.

Un incremento de 1% en el PIB de algun pais con el que comercie Ecuador
tendra un efecto promedio de 0.47% en el volumen comercial entre estos dos paises. Por
otro lado un incremento de 1% en el PIB de Ecuador causa en promedio un incremento
de 0.85% en el volumen comercial, pero mediante el supuesto de maxima probabilidad
de rechazar la hipotesis nula, se puede decir que ésta variable no es significante, la
respuesta es debido a que existe un P > |z| mayor que 0.10; esto hace que el estimador
no sea significante para determinar si el volumen comercial varia o no.

Como era de esperarse, el efecto promedio que tiene un incremento de la
distancia es negativo. Es decir, mientras mayor sea la distancia entre los paises, se
vuelve mas costoso comerciar, por lo que el flujo comercial disminuye.

El numero de habitantes delos paises con los que Ecuador comercializa, tiene
un efecto positivo sobre los flujos comerciales. En el caso de Ecuador 2.14% por cada
1% en el aumento de la poblacion; para esta variable ocurre lo mismo que con ¢l PIB

del Ecuador, es decir, tampoco se la considera significativa para el modelo; mientras
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que un incremento de 1% en la poblacion de algun pais con el que comercie Ecuador
causara un incremento promedio del 0.38% en los flujos comerciales. Es decir, mientras
mas habitantes tengan un pais, este necesitara mas bienes para satisfacer la demanda
interna.

Los paises que pertenecen al Mercosur y que tienen el espanol como idioma
oficial, tienen en promedio 0.41% mas del volumen comercial que los que no
pertenecen a Mercosur y no hablan espanol. Es decir no solo basta con pertenecer al
Mercosur, sino que también ambos paises deben hablar el mismo idioma, en este caso
espanol. Estos datos fueron interpretados de manera correcta, pero si se toma en cuenta
el supuesto de que el p value no debe ser mayo a 0,10, entonces se puede concluir que
las dummys para este estudio resultaron no significativas, es decir, que ni el idioma ni el
pertenecer al Mercosur, influyen en el volumen comercial. A este resultado se le puede
agregar el hecho real de que no es necesario que se hable el mismo idioma en otros
paises para comercializar, en la actualidad la globalizacion y el idioma no son una
barrera para el intercambio de bienes y servicios. Por otro lado, la variable de “acuerdos
con el Mercosur” no tiene efecto sobre el volumen comercial, esto puede ser porque
Ecuador inicamente es socio del Mercosur pero no miembro oficial, y tal vez no goce
de todos los beneficios como tal.

El R-cuadrado del modelo el del 62.8%, el mismo que tiene rangos entre 0 y
100; entre mas cercano se encuentre este porcentaje al 100%, se considera que el
modelo es mejor. Mientras mas alto sea el R-cuadrado mayor es la vanabilidad del flujo

comercial explicado por la variabilidad de las vanables independientes.



CONCLUSIONES

Objetivo 1. Analizar las principales caracteristicas economicas de los paises
miembros oficiales del MERCOSUR y Ecuador.- Al analizar las caracteristicas
economicas de cada pais miembro oficial del MERCOSUR, se encontro que éstos
comparten una similitud en cuanto a la actividad a la que se dedican, por ejemplo,
coincidio que todos los paises sin excepcion cuentan con una fuerte actividad agricola,
lo cual los caracteriza, a pesar de que Venezuela en un mayor porcentaje, exporta crudo
y sus derivados, su economia también se caracteriza por ser agricola. Al mismo tiempo
se encontro datos relevantes que ayudaron a entender como se han ido recuperando las
economias después de la crisis financiera del 2009. En todos los graficos mostrados, se
pudo observar que todos los paises miembros oficiales del MERCOSUR, tuvieron un
déficit en su balanza comercial y en el PIB, desde 2007 donde empezaba a surgir la

crisis mundial, afectando directamente los flujos comerciales de esos paises.

Objetivo 2. Investigar los principales productos de intercambio
importacion/exportacion de productos tradicionales no petroleros entre Ecuador y los
paises miembros del Mercosur.- Mediante la obtencion de datos secundarios, se pudo
diferenciar los principales productos que el Ecuador exporta e importa hacia y desde los
paises miembros del MERCOSUR, y como ha venido evolucionando este comercio
bilateral con el pasar de los anos, los productos mas representativos dentro de las
exportaciones e importaciones que realiza el Ecuador hacia el bloque del MERCOSUR
son: Para las exportaciones de Republica de Argentina: Banano; conservas de pescado;
atun; palmitos; camaron; aceite de almendras; galletas; confites; rosas; manteca de
cacao. Para las exportaciones de la Republica Federal de Brasil: Confites; placas;
laminas de polimeros de propileno; conservas de pescado; mantas de fibra sintéticas;
aceite de palma; plomo refinado; semillas de nuez y almendra; pasta de cacao. Para la
republica de Paraguay: Atun; camardn; conservas de pescado; medicamentos para uso
humano; sardina; chales, pafiuelos, pasamontaias, bufandas. Para la republica de
Uruguay: Banano; atiin; camarodn; aceite de almendra; rosas; boligrafos; palmitos; tubos
de hierro; cubiertos de mesa. Para la Republica Venezolana: Atun; aceite de palma;

conservas de pescado; vehiculos; telas; cocinas.
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Por otro lado las importaciones que se han hecho desde el MERCOSUR son:
Desde la Republica de Argentina: Tortas de soya; tubos de acero; aceite de soya; maiz;
vehiculos de transporte; medicamentos de uso humano; aluminio; cebada, sorgo; aceite
lubricantes. Desde la Republica Federal de Brasil: Insumos para industria del plastico;
teléfonos celulares; buses y automoviles; productos laminados de hierro; medicamentos
para uso humano; torta de soya; chasis para vehiculos de carga; maquinana pesada;
alambron de hierro; papel. Desde la Republica de Paraguay: Libros, folletos impresos;
los demas medicamentos de uso humano; carne bovina; antibidticos; bragas de fibras.
Desde la Republica de Uruguay: Productos farmacéuticos; trigo; concentrado para
bebidas gaseosas; productos quimicos; sulfatos o sulfatos de alcoholes grasos; caucho;
carne bovina; tableros de madera; maquinaria de construccion; insumos industria
plastica. Finalmente los productos que se importan desde el mercado venezolano son:
Fertilizantes; desperdicios y desechos; alambrones de hierro; medicamento para uso
humano.

Por otro lado, se obtuvieron datos significativos para poder analizar la cantidad
de productos que Ecuador exporta hacia el mundo, esto con la intencion de obtener

datos que contribuyan a la elaboracion de los indices empleados en este estudio.

Objetivos 3. Identificar los acuerdos bilaterales entre Ecuador y Mercosur.- El
principal acuerdo comercial que tiene el Ecuador es el Acuerdo de Complementacion
Economica N°59, en donde se incluye a los paises de la CAN, en donde MERCOSUR
otorga preferencias a Ecuador y viceversa. El Ecuador tiene un serio problema en
cuanto a los acuerdos comerciales que mantiene con diferentes paises alrededor del
mundo, éstos son muy escasos. El camino para mejorar el nivel de vida de los
ecuatorianos es mads libertad de comercio, acuerdos comerciales con todo pais que
quiera hacer negocios con nosotros, un Estado que provea eficientes y competitivos
servicios publicos; los conceptos de productividad y competitividad cobran sentido en la
medida que el pais se integra comercialmente al mundo, caso contrario a lo que esta
sucediendo en el pais. Actualmente los unicos acuerdos vigentes que existen son con los
paises de: Peri, Chile, Cuba, Venezuela, Turquia, Bielorrusia, Indonesia, Colombia,

Republica Dominicana y Panama. La cantidad de tratados puede parecer aceptable pero
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en comparacion con otros paises de similar economia, Ecuador ésta en desventaja con

respecto a los diferentes tratados o acuerdos que mantienen otros paises.

Objetivo 4. Demostrar los resultados obtenidos a partir del estudio de los
indicadores de comercio exterior entre Ecuador y los paises miembros oficiales del
Mercosur.- Los datos obtenidos a partir del cdlculo del indice de ventaja comparativa
revelada, muestran que en Argentina se obtuvo una ventaja comparativa durante 9 anos
consecutivos en cuanto al rubro de exportaciones hacia Ecuador, por otro lado en Brasil
se pudo observar una desventaja desde el 2004 al 2012, en el rubro de productos
farmacéuticos, a comparacion de Uruguay que se obtuvo ventaja comparativa en el
mismo periodo y rubro. Otra dato importante que se obtuvo a partir del calculo del
indice VCR (ventaja comparativa revelada), es la visualizacion de un comercio
intraproducto presente en todos los paises excepto Paraguay. En cuanto al bloque del
MERCOSUR, se encontrd que existe un 59% de comercio intraproducto, un 26% de
ventaja comparativa revelada y un 15% de desventaja. Ademas el producto con mayor
VCR es el del capitulo arancelario N°16 el cual es (Preparaciones de carne, de pescado
o de crustaceos, de moluscos...) el cual muestra una ventaja que comparandose con los
cinco paises del MERCOSUR hacen que sea uno de los productos con mejor nivel de
exportacion reflejando un saldo positivo con respecto a los demds capitulos
arancelarios.

La intensidad comercial de los productos exportados e importados para el
bloque comercial del MERCOSUR, ha tenido fluctuaciones decrecientes y crecientes
ya que este no es nuestro principal socio comercial de los bienes no tradicionales que se
analiza en esta tesis, sin embargo los bienes categorizados en los codigos arancelarios
estudiados, tienen mucha acogida en los paises miembros al bloque aun asi no deja de
ser atractivo el exportar los bienes hacia el resto de América del Sur.

Como ultima conclusion el modelo de gravedad indica que el nimero de
habitantes tiene un efecto positivo sobre los flujos comerciales. En el caso de Ecuador
2.14% por cada 1% en el aumento de la poblacion, mientras que un incremento de 1%
en la poblacion de algin pais con el que comercie Ecuador causard un incremento
promedio del 0.38% en los flujos comerciales. Es decir, mientras mas habitantes tengan

un pais, este necesitara mas bienes para satisfacer la demanda interna.



Los paises que pertenecen al Mercosur y que tienen el espanol como idioma
oficial, tienen en promedio 0.41% mads del volumen comercial que los que no
pertenecen a Mercosur y no hablan espanol. Es decir no solo basta con pertenecer al
Mercosur, sino que también ambos paises deben hablar el mismo idioma, en este caso

esparniol.
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