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RESTINf EN

Este presente análisis, empieza analizando las principales ca¡acterísticas de la

economia del Ecuador y la del Foro de Cooperación Económica Asia-Pacifico (APEC).

Mediante la evaluación de los principales factores macroeconómicos como el producto

interno bruto (PIB), balanza comercial, desempleo, inversión extranjera directa (lED) e

inflación anual.

Donde se destaca que el PIB del Ecuador como el del bloque económico

APEC, en los últimos 10 años ha presentado variaciones significativas. Reflejando una

disminución muy notoria en esta tasa en el año 2009 en la economia del Ecuador y la de

los miembros del APEC debido a la burbuja inmobiliaria que se produjó en los Esrados

Unidos, que como consecuencia estalló en la crisis mundial.

Aunque cabe de recalca¡ que, los miembros que conforman el APEC, son

considerados por tener las economías más dinámicas y estables del mundo, al contar

con potencias mundiales como Australia, China, Estados Unidos, Japón. Rusia. entre

otros.

Con el fin de analizar los flujos comerciales se utilizaron indicadores de

comercio exterior como es el caso, del índice de ventajas comparativas reveladas y el

Índice de intensidad comercial, donde se obtuvo como resultado notorio que el Ecuador

en los últimos l0 años se ha inclinado a poseer desventaja comparatir.a y comercio

intra-producto, frente a la mayoría de los miembros que conforman el APEC.

Por otra parte se presentó ciertas ventajas comparativas en productos

tradicionales como el banano y petróleo, frente a países como Chile y Peru. Pero del

otro lado países como Filipinas e Indonesia, son los principales suministradores de

dichos productos.

En el caso de la intensidad comercial entre Ecuador y el APEC, fue usado para

detectar los potenciales mercados en donde Ecuador podría aumentar sus exportaciones

y así de esta forma su flujo comercial. Se obtuvo que países como China, Japón, Corea

del Sur y Rusia, son mercados potenciales.

Además se estimó ecuaciones gravitacionales. mediante el uso de datos de

panel, para explicar los determinantes tanto, de las exportaciones como flujos

comerciales, obteniendo como resultado que uno de los principales problemas que

presenta el Ecuador es [a distancia existente entre este y los países del APEC,
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diñcultando de esta manera [as relaciones comerciales.

Palabras Claves: Flujos comerciales entre Ecuador y el APEC, indicadores de

comercio exterior, modelo gravitacional.
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ABSTRACT

The present analysis starts by analyzing the main featu¡es of the economy of
Ecuador and the Asia-Pacific Economic Cooperation (AIEC). By evaluating the main

macroeconomic factors such as gross domestic product (CDP), trade balance,

unemployment, foreign direct investment (FDI) and annual inflation.

Where is emphasized that Ecuador's GDP as the APEC economic bloc in the

last 10 years has shown significanl va¡iations. Reflecting a very noticeable decrease in

the rate in 2009 in the economy ofEcuador and members ofAPEC because the housing

bubble, which exploded as a consequence the global crisis.

Although it should be emphasized that, members who form the APEC a¡e

considered to have the most dynamic and stable economies in the r¡'orld, to have world

powers like Australia, China. US, Japan, Russia, among others.

In order to analyze trade flows foreign trade indicators such as, the index of
revealed comparative advantages and trade intensity index. which was obtained as

evident results in the Ecuador in the last l0 years has tended used to have comparative

disadvantage and intra-product, compared to most ofthe members olAPEC.

Moreover certain comparative advantages in traditional products such as

bananas and oil, compared to countries like Chile and Peru are presented. But on the

other hand countries like the Philippines and Indonesia are the main suppliers ofthose

products.

In the case of trade intensity bet\,r,een Ecuador and APEC. was used to identify

potential markets in which Ecuador could increase exports and thus also thei¡ material

flow. It was lound that counlries like China, Japan. South Korea and Russia, are

potential ma¡kets.

Also gravitational equations was estimated using panel data, both to explain the

determinants of exports and trade flows, resulting in one of the main problems in the

Ecuador is the distance between this and the countries of APEC. thus hindering trade

relations.

Kelrvords: Trade flows between Ecuador and APEC, trade indicators, gravity model.
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ABREVIATT]RAS

APEC: Foro de Cooperación Económica Asía-Pacíñco

ALADI : Asociación Latinoamericana de Integración
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Capítulo 1 : Introducción

Este capítulo, está enfocado en narrar brevemente el enfoque del tema a

analiza¡. Básicamente se trata de detalla¡ los distintos antecedentes del mismo. al

detalla¡ los cambios que han surgido entre el Ecuador y países del exterior a través de

los años. especialmente enfocados en los países del Asia-Pacífico, se busca además dar

un abreve introducción del bloque en aruilisis, es decir del F-oro de Cooperación

Económica Asia-Pacífi co (APEC).

Mediante este capítulo se trata de determinar Ia problemática que tenemos al

desarrollar este estudio y como aportará este a próximos estudios. inclusive mediante el

análisis e investigación de la economia del Ecuador y de los países que conforman el

APEC, se pretende obtener una idea más cla¡a de la situación al que el Ecuador se ha

enfientado en los últimos diez años.

Por otra pafle se desea, determinar los objetivos tanto general, como

específicos mediante el uso de indicadores comerciales, que ayudarán a determinar las

ventajas comparativas e intensidad comercial que tiene el Ecuador frente a los

miembros del APEC.
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1.1 Antecedentes

Un suceso trascendental como la Segunda Guena Mundial, ha logrado generar

una era de cambios en los países de Asia Oriental, los cuales se encuentran ubicados en

la Cuenca del Pacífico. Dichos países no solo dejaron atrás la pobreza, los altos índices

de desempleo y e[ analfabetismo; estos en la actualidad son considerados como

potenciales productores de bienes manufacturados a nivel mundial, logrando asÍ

eliminar todos esos factores que los colocaban en una posición de desl'entaja para

alcanza¡ las vias del desarrollo.

Los procesos de agrupaciones entre los países de Asia Oriental han surgido

desde mucho tiempo atrás. buscando así la inregración de actividades comerciales.

cooperación económica y aumentar Ia intensidad de flujos de comercio. Pero estas

agrupaciones regionales se toman un poco visionarias al querer integrar sus actividades

económicas con regiones del exterior. dado es el caso como la Unión Europea y el

Tratado de Libre Comercio de Norteamérica, los cuales. de alguna manera sirvieron de

ejemplo para que los países de Asia Oriental, no solo se enfoquen en las regiones

nacionales y abran su mirada a una formación de agrupaciones de economía a nivel

mundial.

En vista de las diferentes ideas de crea¡ una integración de capital y economias

a nivel mundial por parte de los países que formaban la Cuenca de Asia y el Océano

Pacífico, surge el Foro de Cooperación Económica Asía-Pacífico (APEC, por sus siglas

en inglés Asía-Pacific Economic Cooperation) el cual nace de una simple reunión

encabezada por el Primer Ministro australiano Robert Hawke en Canberra, Australia

enl989.

El APEC es un foro oficial donde esencialmente se busca aprovechar el

crecimiento de las economias de la región. Además de reduci¡ las ba¡reras impuestas

por los gobiernos con el fin de aumentar las exportaciones entre las regiones de una

manera óptima, respetando siempre a las demás economías que se encuentra fuera del

foro y los mandatos que describe la Organización Mundial del Comercio (OMC).

Hoy en día al APEC lo conforman 21 miembros (APEC-Secretarist,2014), de

los cuales l2 de ellos asistieron a la primera reunión en Canberra como es el caso de

Australia, Nueva Zelanda, Estados Unidos, Japón, Canadá. Brunei Darussalam. La

República de Corea, Filipinas, Indonesia. Singapur, Malasia y 'failandia. En l99l
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forma¡on parte La República Popular China, Taipéi Chino y Hong Kong, en I 993 formó

parte México y Papúa Nueva Guinea, en 1994 ingresó Chile y en 1997 ingresaron Peru,

Vietnam y Rusia, constituyendo así finalmente los 21 miembros formales.

Al momento de hablar del ambiente económico que conforma al ApEC, este se

torna muy significativo, ya que lodos los miembros representan aproximadamente un

57o/o del Producto Intemo Bruto mundial (Ministerio de Relaciones Exteriores de Chile,

2014). constituyéndose así una de las economías más dinámicas en todo el mundo ya

que logro alcarvar un 70Vo de crecimiento económico en sus primeros I0 años

(Ministerio de Relaciones Exreriores de Chile, 20,l4).

El APEC ha logrado rnantener 30 acuerdos bilaterales de libre comercio entre

las economías o miembros que lo conforman. Constituyendo así un mercado de 2.100

millones de personas (Julio Cepeda Ladino,2012), lo cual lo convierte en el principal

promovedor de flujos de capital del mundo. Las expotaciones por su parte han

conseguido un aumento del I l3% (ALADI 2.,2012) en los últimos 5 años, logrando

así valores por encima de US $ 2.5 billones de dólares. En el caso de la inversión

extranjera directa. esta creció de una manera global por 210% y en un 4750% en los

países con niveles bajos de ingresos (ALADI-CAF-CEPAL, 2012).

El APEC empezó con un objetivo en común, el cual consistía en mantener

relaciones multilaterales de cooperación y un loro de discusión de temas que aborden la

liberación del comercio, la inversión y la facilidad de realizar negocios con cada uno de

los miembros. Como resuhados de los flujos de comercio e inversión se estableció un

decrecimiento en el arancel promedio. Dicho a¡ancel empezó en ¡n l7%o en 1989, pero

este decreció a ''¡n 6,20A hasta el 2010. Poniendo asi en evidencia que el APEC está

enfocado en promover la transparencia y las mejores prácticas de intercambios de

flujos de bienes o servicios del ASIA-PACil'lCO.

Cabe mencionar que en el APEC no se Íiecuenta la palabra países o estados,

más bien utilizan el termino economía para referirse a sus miembros, todo esto se debe

al enfoque netamente de cooperación comercial y económico que posee el foro. La

relación que se mantiene con cada uno de sus miembros es como ente económico por tal

motivo se puede entender la participación de Hong Kong en el loro ya que como es de

conocimiento general esta es parte de China. Ecuador hasta el momento no forma parte

del APEC. pero a través de los años ha tratado de vincula¡se con otros consejos que

abarcan a los países que forman la Cuenca del Pacifico.
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En 1997, Ecuador ingreso a forrnar parte del Consejo Económico de [a Cuenca

del Pacíficor (PBEC), en 1999 ingreso al Consejo de Cooperación Económica del

Pacifico2 (PECC), además es miembro del Foro de Cooperación América Latina - Asia

del Este3 (FOCALAE) y del Foro Parlamenro Asia-Pacíficoa (FpAp).

Con la admisión de Ecuador a estos foros y consejos le dan pleno derecho a

mantener una participación diplomática en la importante región de la Cuenca del Asía-

Pacifico. Teniendo claro que ser miembro de estas asociaciones lo ayudan no solo a

aprender de los miembros de las mismas. sino más bien dejar un aporte y una

participación signifi cativa.

Las participaciones de Ecuador en estos loros lo han ayudado a trabajar dentro

de todos estos grupos, especialmente en á¡eas de interés nacional como la minería.

turismo, agricultura y tecnología. todo esto con el objetil'o de construir comparaciones

entre el conocimiento nacional y el intemacional. Tratando así da¡le un nuevo güo de

mejora a todas las áreas mencionadas.

Cabe menciona¡, que a pesar, que Ecuador ha tratado de participar en ciertos

foros. de la región Asia-Pacífico. la tendencia de negocios hacia dichos países que

forman la región, sigue siendo baja. Ecuador hasta el momento sigue manteniendo un

mayor porcentaje en productos importados, que expolados. Entre enero y agosto del

año 2012 se exportó a China alrededor de I16.3 millones de dólares (Fedexpor, 2012),

estos datos son analizados, frente a 1.212,5 millones de dóla¡es de productos importados

(BCE,20l2), dejando claro, así de esta manera la enorme brecha, que existe entre las

exporlaciones e importaciones hacia China.

'El PBEC es rm organismo conformado ¡»r economías de la rcgión Asia-Pacifico, eslá compucsta por 1,200
corpo¡acioncs de ncgocios de los siguieltes.

'1El PECC tiene como objetilo servir de foro rcgional para Ia coopcración y la coordinación de poliricas rcgionalcs
para promover cl dcsarrollo cconómico cn la región de Asia - PacÍlim.

3 El FOCALAE reúnc a l0 paises dc la ASEAN (Asociación dc Nacioncs del Sudestc Asiátim), China, Japón. Corea.
Australia, Nueva Zcland4 y l? paises dc latinoamáica. Ticne como enfoque aumentar la comprer»ión mutua.
fomcntar la cooptración (comcrcio cxterior), ) desarrolla¡ nuevas asociaciones ent¡e las rcgions de Asia oricnral )
[at inoamérica.

a El FPAP es un foro no-exctusivo de pa¡lamentarios nacionales quc paficipan como delegados de sus pa¡lamentos.
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1.2 Planteamiento del Problema

En Ia actualidad Ecuador p,osee esc¿rs¿l apefura comercial con los bloques

comerciales existentes en el mundo y acuerdos bilaterales con otros países (Comité

Empresarial Ecuatoriano, 2013-2014)5, lo que indica la preocupación de los empresarios

nacionales de no poder introduci¡ sus produclos o servicios a mercados extranjeros.

Adicionalmente, el APEC representa unos de los bloques económicos más

representativo con un 5370 del PIB real mundial (Asia-Pacific Economic Cooperation,

2014). Las condiciones favorables -v de fácil acceso al comercio intemacional, de este

bloque hacen que cualquier país estaría deseoso por tener negociaciones para

incrementa¡ los fl ujos comerciales.

Dada Ia situación presente de Ecuador. el país está tratando de negociar por

obtener acuerdos bilaterales o tratados de libre comercio con bloques económicos u

otros países ante la ausencia de ellos y asÍ no perder ventaja competitiva con países

vecinos como Colombia o Peru. Pero los parámetros que solicitan estos bloques, han

permitido que el país tome los correctivos necesarios para cumplir los parámetros

exigidos y así se pueda alcanza¡ dichas negociaciones.

Ecuador cuenta con estudios que demuestran el estudio de flujos comerciales

entre este país y el APEC de años anteriores comprendidos del 1999 hasta el 2009.

Entre los estudios existente redactan de cómo ha ido evolucionando las relaciones

comerciales e incluyendo la posible inserción del Ecuador a este foro económico.

En estos estudios demuestran de cómo Ecuador solicito al APEC en el año de

1996 por medio del Ministerio de Relaciones Exteriores para adquirir la participación

oficial en las decisiones del APEC. Pero en una reunión de los paises miembros del

APEC en la ciudad de Vancouver en el año de 1997, acordaron de implantar una

moratoria de diez años para admitir nuel'os países miembros y verificar el cumplimiento

los requisitos para ser parte de esre foro (Repositorio Digital IAEN , 2009).

Al transcurri¡ los diez años de moratoria impuesta por el APEC, Ecuador posee

estudio en la cual analiza un nuevo intento para foñalecer las relaciones comerciales y

la posible inserción del país al APEC.

J Comité empresarial ecuatoriano es una organización c¡eada m el 2004 que representa a las
Federaciones, Cámaras y Asociaciones Nacionales de la producción y el comercio del sector privado con
el propósito de velar los intereses sobre las negociaciones con otros paises o bloques comerciales.
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En aquel estudio demuestra que Ecuador debe de cumplir requisitos impuesto

por el APEC como tener tratados de libre comercio o acuerdos bilaterales con los países

miembros. diseñar un plan de acción individual como colectivo pa¡a cumplir metas y

objetivos a favor del comercio libre y abierto, etc.

Ecuador al no poder cumplir con dichos requerimientos exigidos, se le ha

dificultado cada veces mucho más en ser un paÍs miembro del APEC y va perdiendo

ventaja competitiva frente a otros países. Como no existe información actualizada hasta

el día de hoy acerca del avance de las negociones entre Ecuador y la APEC, y los flujos

comerciales entre los mismos. Entonces es necesa¡io mantener actualizado el enlomo de

las negociaciones y los flujos comerciales Io cual es el objetivo de esta tesis.

1.3 Justificación

Es de conocimiento general que la balanza comercial de un país está forrnada

por las exportaciones menos las importaciones. Además es una de las variables más

significativas para poder analizar el Producto Intemo Bruto (PIB) de un país. por este

motivo es necesario realizar [a búsqueda y estudio de nuevos mercados que creen una

apertura en los flujos comerciales que se mantienen entre países o regiones.

A pesar, que Ecuador no posee numerosos acuerdos comerciales con los

diferentes bloques económicos. el sector externo de alguna forma obliga a que en Ia

actualidad se realice evaluaciones de la posición económica del Ecuador, especialmente

con lo que respecta a sus flujos comerciales, con el fin de establecer pautas que

permitan no solo analizar la situación actual del pais en base a su comercio exterior,

sino más bien establecer posibles vías que permitan aumentar la competitividad

sectorial del país.

Por lo tanto es relevante realizar seguimientos del comercio exterior del

Ecuador con respecto a los denriis miembros del APEC, puntualiándose en cuales

pudieron haber sido las causas del aumento o disminución de los flujos comerciales,

adem¿is de su evolución en el tiempo.

Cabe mencionar que nuestro análisis, consiste en determinar la intensidad en el

flujo comercial que Ecuador y los miembros del APEC mantienen. Ademiís es

importante menciona¡ que el estudio que se propone realiza¡ no solo está enfocado en el

análisis de flujos comerciales. sino lambién en la inversión extranjera directa y el
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estudio de indicadores de comercio exterior, con el lur de determina¡ la relación

comercio-crecimiento existente en dichos países.

Pa¡a realizar este análisis, se emplearán indicadores de intensidad, ventaja

comparativa y de comercio Intra-industrial. Dichos indicadores contribuirán de alguna

manera a tener una idea cla¡a de la realidad del comercio exterior y la intensidad en el

mismo, entre Ecuador y las economias que conforman el APEC.

1.4 Planteamiento de los Objetivos

I .4.1 Objetivo General

Determina¡ la competitividad y ventajas comparatius, mediante el análisis de

los flujos de comercio internacional entre Ecuador y Ios miembros que conforman el

APEC desde el año 2002 hasta el 2012.

L4.2 Objetivos Específicos

Analizar la economía actual de Ecuador, del APEC y la relación económica

entre estas dos.

Evaluar las relaciones comerciales entre Ecuador y el APEC.

Identificar los indicadores de comercio exterior entre Ecuador y el APEC.

Demostrar y analizar los resultados adquiridos a través de los indicadores de

comercio exterior entre Ecuador y el APEC.

Aplicar el modelo gravitacional entre Ecuador y el APEC, y examinar los

resultados obtenidos.

1.5 Alcance del Estudio

La trascendencia de este a¡uilisis radica, en determinar básicamente la

competitividad e intensidad comercial, existentes entre el Ecuador y los miembros del

APEC. Comenzando así. con el establecimiento de objetivos v alcances que posee este

análisis. definiendo de esta forma, lo que se desea lograr con dicho estudio.
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En la actualidad, existen ciertos estudios de los flujos comerciales entre

Ecuador y el APEC, los cuales son de importancia para el desarrollo de este análisis,

permitiendo tener un enfoque cla¡o, de lo que ha ocurrido en años anteriores con dichos

flujos e incluso analizar cierta información que podría ser tomada como referencia.

El presente estudio, permitirá detectar los posibles mercados potenciales en

donde, el Ecuador, podría incrementar sus exportaciones. Dichos mercados podriín ser

detectados, mediante el análisis económico y comercial entre el Ecuador y el ApEC.

Este aruilisis podrá ser efectuado. mediante la identificación del comercio bilateral

existente entre Ecuador y de cinco miembros que conforman el APEC, en este caso

serÍan Australia, China, Estados Unidos, Singapur y Chile.

Esta elección de evaluar. sólo cinco miembros del APEC. es debido a que,

estos países son considerados. como los miembros más impoñantes del h'oro adem¡is de

poseer las economias más poderosas a nivel mundial. (Asia-pacific Economic

Cooperation, 2014).

Además, con este estudio se pretende explicar. cuáles serían los factores

determinantes tanto de las exportaciones como importaciones, mediante la utilización de

indicadores de comercio exterior que midan la intensidad, ventajas comparativas y

comercio Intra-industrial, obteniendo como resultado, los principales factores que

determinen los posibles aumentos o disminuciones. de los flujos comerciales que el

Ecuador mantendria con miembros del APEC en la actualidad.



Capítulo 2: Revisión de Literatura

Pa¡a el desarrollo de este capítulo, se realizó una revisión muy detallada de los

distintos modelos económicos, enfocados en el comercio, mediante los cuales se desea

obtener un análisis más profundo de las distintas posiciones que presenta el Ecuador

frente a los países del APEC a nivel de comercio exlerior.

En este análisis se utilizará distintas herramientas para analizar e[ comercio

exterior, donde se destacan los índices de comercio y un modelo gravitacional;

mediante la investigación de distintas literaturas se ha determinado la utilización de los

distintos modelos a emplear, enfocándose en trabajos empleados por diversos autores a

través de los años, tratando siempre de da¡le el uso correcto a los distintos modelos

otorgados por los mismos.

Cabe menciona¡ que a Io largo de los años los modelos empleados. han sufiido

cambios, o han sido mejorados por diversos autores, teniendo básicamente como

enfoque la mejora de estos modelos planteados con anterioridad, en este capítulo se

detalla¡á los diversos modelos ofertados por los autores y porque razón se decidió

utiliz¿¡ dichos modelos para este trabajo.

Además de los índices descriptos anterionnente, también se va a juntar a este

análisis el modelo econométrico gravitacional. Todas estas herramientas se van a

desarrollar más adelante con datos de Ecuador y del APEC por medio de información

secundaria, esto quiere deci¡ de bases de datos como Trade Map, Banco Mundial, etc.

Para obsen'ar y examinar los resultados obtenidos para la verificación de los flujos

comerciales entre ambos.
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En la revisión de la literatura se va a proceder explicar el autor y año en que las

fórmulas o Índices se las expuso a conocimiento del mundo, la funcionalidad, las

refutaciones y las modificaciones en caso que hayan tenido.

Los indicadores de comercio exterior que se ha seleccionado para analizar los

crilerios mencionados son el índice de ventaja competiti!.a relelada así como el índice

de intensidad de comercio.

Además de los índices descriptos anteriormente. también se va a juntar a este

análisis el modelo econométrico gravitacional. Todas estas herramientas se van a

desa¡rollar más adelante con datos de Ecuador y del APEC por medio de información

secundaria, esto quiere deci¡ de bases de datos como Trade Map, Banco Mundial, etc.

Para observar y examinar los resultados obtenidos para la verificación de los

flujos comerciales entre ambos.

2,1 Indice de ventaja comparat¡va revelada

Entre los estudios de los indicadores de comercio exterior, se encuentra el

índice de ventaja comparativa revelada. El origen de este índice fue a través de un

trabajo denominado 'Ios efectos de largo plazo de la apertura comercial" de Bela

Balassa ( 1965), fue la primera persona en explicar por medio de este estudio la

posibilidad de deducir las ventajas comparativas de los países y gracias al él se dio a

conocer el término de ventaja comparativa revelada.

La conclusión del estudio de Balassa fue explicar que las ventajas

comparativas de un paÍs logran ser reveladas mediante el intercambio del flujo

comercial, que refleja el grado de intercambio de bienes implicando sus costos relativos

y las diferencias existentes de un país gracias a la tecnología que posee o a Ia dotación

relativa de sus factores.

Hirsch (1974) comenta que la apertura comercial entre los paises que poseen

menores dotaciones de recursos y de acumulación de capital son los que aparentemente

van a tener desventaja comparativa contra países que obtienen mayores dotaciones de

recursos y acumulación de capital.

Pero gracias a [a va¡iedad de países con amplias diversidades de producciones

de bienes, deben existi¡ ciertos bienes de aquellos países de escasos recursos que

obtendrían ventajas comparativas frente a otros paises.
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Hillman (1980) considera que con el indice de ventaja comparativa comprende

el concepto de ventaja comparativa basado en precios relatilos con [a práctica del

comercio existente, que a realizar comparaciones de este índice de un país con otro país

en un sector en específico concuerda con la teoría expuesta por Balassa. Lo que facilita

determinar la ventaja comparativa en una manera indirecta, sin necesidad de analizar los

precios relativos de una economia doméstica con el resto de Ios otros paÍses.

Bowen (1983) menciona que no está acuerdo con lo que el índice evalúa

solamente las exportaciones e importaciones de los países sino que debería considerarse

los niveles de producción domésticos.

Ballance et al. (1985) reprocha al índice de ventaja comparativa revelada que

carece de variables que no se considera en el índice sin proponer alguna alternativa

específica.

Vollarth (1991) aplica otros cambios al índice de ventaja comparativa revelada

y obtiene nuevas derivaciones de este indice como son: el índice de ventaja relativa

comercial que elimina en el flujo comercial el doble conteo de los sectores y entre los

países. El otro índice logrado es el índice de ventaja relativa de exportaciones que añade

logaritmo natu¡al al indice de exportaciones de la ventaja relativa comercial y el último

índice adquirido es el índice de competitividad revelada que aumenta logaritmo natural

al índice de ventaja relativa comercial.

Yeats (1997) en cambio adhiere en el índice de ventaja competitiva revelada

las distorsiones ocasionadas el comercio internacional como son las barreras

comerciales discriminatorias para identificar cualquier ineficiencia en el inlercambio de

flujo comercial de los países.

Lau¡sen (1998), aporta al índice de ventaja comparativa revelada un artífico

matemático al índice para que obtenga mayor simetria en el resultado de los datos

asignándole a este nuevo índice el nombre de índice de ventaja comparativa revelada

simétrica.

Aunque ha habido una serie de cambios en el índice de ventaja comparativa

revelada a través del tiempo por las series de críticas surgidas por las distorsiones del

comercio internacional, en la actualidad se sigue utilizando el índice planteado por

Balassa.

El cual determina el nivel de importancia del intercambio comercial de un bien

determinado de un país frente a otro país versus el nivel de importancia del intercambio



12

comercial del bien determinado del mismo país hacia el mundo y va hacer este índice

que se va aplicar en el estudio de esta tesis.

2.2 Índice de intensidad del comercio

Otros de los índices que se hallo en los estudios de indicadores de comercio

exterior, fue el índice de intensidad de comercio. Las bases para el desanollo y

perfeccionamiento de este índice fueron por medio de Drysdale y Garnaut (1984), ellos

expusieron un índice donde explicaron la complementariedad comercial.

Aunque el índice de complementariedad comercial proviene mediante la

misma filosofia del índice de ventaja comparativa relelada de Balassa (1965), el cual

consiste en examinar el grado de importancia de un bien a través de intercambio de

flujos comerciales de un país a otro.

Drysdale y Garnaut, decla¡a¡on que el intercambio comercial existe a causa de

una alta complementariedad de bienes entre dos paises en específico. Pero también se

determina que, la intensidad comercial se puede atribuir gracias a un grupo de factores

como la distancia geográfica, hábitos de consumo, cultu¡a de los consumidores, nivel de

rentabilidad, politicas comerciales discriminatorias. etc. que se lo denomina como sesgo

geográfico no explicado.

Este sesgo geográfico no explicado, se [o puede calcular por medio de un

índice que conlleva el mismo nombre. En conclusión, que a partir del Índice de

complementariedad comercial y del sesgo geográfico. se logra como resultado el índice

de intensidad comercial.

Además, cabe de mencionar que se puede obtener el índice global de

complementariedad comercial que consiste en una media ponderada de los índices

sectoriales de complementariedad que viene expresado como el producto entre un

índice de ventajas comparativas de un país frente a un índice de desventajas

comparativas del olros país.

El indice de intensidad de comercio es perleccionado a parrir del índice de

complementariedad comercial por medio del estudio de Anderson y Nordheim (1993),

los cuales propagan la existencia de este índice mejorado que permitía utilizarlo para

medir el sesgo geográfico en la intensidad del comercio bilateral entre países. Esto

quiere decir, que elzlúa la proporcionalidad de las exportaciones de un país de origen
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hacia un país destino y la proporcionalidad integral de las importaciones del país destino

en la totalidad de las importaciones mundiales netas de las importaciones del país de

origen.

En la actualidad bajo los conceptos proporcionados por Anderson y Nordheim

para obtener el índice de intensidad del comercio en perspectivas de paises que poseen

integraciones regionales, uniones aduaneras, etc., constan indices que detallan el nivel

de intensidad de comercio tanto intrarregional como extrarregiona[.

EL indice de comercio intrarregional permite calcular el grado de importancia

del intercambio comercial entre los países miembros que contengan un acuerdo

comercial regional lersus el total del intercambio comercial del grupo de países. Este

índice se puede presentar en tres formas: para las exporlaciones, para las importaciones

y para el intercambio comercial.

Sin embargo, hay economistas que adhieren que este indice tiene un sesgo

debido a la existencia de ciertos conjuntos de países que logran niveles de participación

muy elevados a comparación a otros grupos de países en el comercio mundial. Como es

lógico estos conjuntos de países que poseen altos flujos comerciales a nivel mundial, el

índice les va a dar una ponderación mucho mayor como a las integraciones de países

que poseen reducidos flujos comerciales.

En cambio. para el índice de comercio extrarregional es complemento del

indice de comercio intrarregional. que valora el nivel de flujos comerciales de un país

independiente hacia el resto de países o agrupaciones sin condiciones de prelerencias a

causa de una unión aduanera o entre otros factores.

Para conegir el sesgo generado en el índice de comercio intrarregional, se

introduce al índice el nivel de importancia del total intercambio comercial del conjunto

de países versus el nivel de importancia del intercambio comercial mundial resultando

obtener el indice de intensidad de comercio.

Con la misma filosofia, en vez de calcular el índice de intensidad de comercio.

se utiliza las exportaciones e importaciones por separados y se logra calcula¡ el índice

de intensidad de las expotaciones y el indice de intensidad de las importaciones. Y este

va hacer el método del índice de intensidad de comercio a emplearse para la realización

de este estudio, que se calculará nuiLs adelante.
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2.3 Modelo Gravitacional

EI modelo gravitacional fue expuesto por la similitud con r.¡nas de las conocidas

leyes de Newton (1687) que es la gravitación universal. La cual expresa que la fuerza de

atracción dos cuerpos es directamente proporcional a sus masas e inversamente

proporcional a la distancia que los separa.

Las acentuaciones de las bases del modelo gravitacional salen a relucir por

medio del trabajo de Walter Isard (195a) y del premio Nobel Jan Tinbergen (1962). Jan

Tinbergen fue un economista holandés. ganador del primer premio Nobel de Economía

exponiendo el modelo a paÍü de la ideologÍa de Nervton acerca de la ley de gravitación

universal pero enfocada al intercambio comercial entre dos países. Denotando que el

volumen comercial estaba relacionado directamente por el tamaño de la economía de un

país (cuantificado por medio del PIB o PIB per cápita) e inversamente relacionados por

la distancia geográfica entre ambos.

Al poseer un gran éxilo empírico del modelo gracias la enorme estabilidad de

la ecuación y su fundamento para explicar el intercambio comercial, era centro de

críticas por no contener un marco teórico que lo respaldará el modelo para sustentar su

utilización durante un largo lapso de tiempo.

Modelos prominentes del comercio internacional en ese momento incluyen el

modelo de Ricardo, que se basa en las diferencias de tecnología entre los países para

explicar los patrones de comercio, y el modelo de Heckscher-Ohlin (HO) que se basa en

las diferencias en la dotación de factores entre los países como base para el comercio.

Se suponía entonces que el modelo Ricardiano y HO estrindar fueron incapaces de

proporcionar una base para el modelo de gravedad. En el modelo HO, por ejemplo. el

tamaño del país tiene poco que ver con la estructura de los flujos comerciales.

La extraordinaria estabilidad de la ecuación de gravedad y su poder para

explicar los flujos comerciales bilaterales impulsó la búsqueda de una explicación

teórica para ello.

Anderson ( I 979) empezó en realizar y formalizar las primeras pruebas para

darle sustento teórico utilizando el supuesto de Ia hipótesis de Armingron (1969).

Definiendo que la ecuación gravitacional puede ser derivada de las propiedades de los

modelos de gasto en un contexto de bienes diferenciados.
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Esto permite que modelos como de Rica¡do, de Heckscher-Ohlin, entre otros

modelos o teorías de comercio internacional sirvan como herramienta de predicción o

base teórica de Ia ecuación gravitacional. Ademris, Bergstrand (1985, 1989 y 1990)

expresa teóricamente que un modelo gravitacional puede ser resultado de un modelo

basado en la combinación del modelo Heckscher-Ohlin-Samuelson (HOS) y del modelo

competencia monopolística elaborado por Krugman ( 1979).

Esto quiere decir, que Bergstrand enuncia un modelo gravitacional donde se

demuestra propiedades tales como funciones de utilidad tipo CES (preferencias

homotética) acompañado de bienes sustitutos y diferenciación en la producción de

dichos bienes con el fin de que los países puedan intercambiar sus bienes diferenciados

a otros países para que los consumidores tenga variedad de elección.

Asimismo, Helpam ( 1987) menciona la aplicación de diferenciación enrre los

bienes conjuntamenle con los rendimientos crecientes a escala para respaldar

teóricamente el modelo gravitacional.

Deardorff(1998) aporta que un modelo gravitacional fomenta sus bases acorde

de la proporciones de los factores que posee un país para comercializa¡ y agrega que el

intercambio comercial entre dos países puede ser explicado di¡ectamente por el ingreso

de ambas economías e indirectamente con la distancia que exista entre ellos. Evenett y

Keller (1998) adhieren que el intercambio comercial entre dos economías está dado a

causa de la dotación de factores conjuntamente con la presencia de rendimientos

crecientes a escala para lograr la diversificación y especialización de bienes.

Soloaga y Winters (1998) contribuyen al modelo gravitacional con el análisis

de los efectos de regionalismo con la utilización de datos de panel que considera a 58

países entre la mayoría europeos, por un lapso de tiempo comprendido de 17 años

( 1e80- l 996).

Concluyendo que no existía suficiente respaldo de que el regionalismo

promoviera el intercambio comercial entre países que conformen un mismo bloque

económico y en cambio observaron que tuvieron un efecto de desviación de intercambio

comercial para otros países.

Piani y Kume (2000) realizaron de nuevo el método de evaluación que hicieron

Soloaga y Winters pero cambiando el número de países a 44 y el período de riempo fue

de 12 años (1986-1997). Reflejando que en su estudio, e[ intercambio comercial esrá

dtectamente relacionado con el regionalismo.
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Este resultado respalda a la teoría expuesta por Brada y Méndez (1985), los

cuales reconocen seis procesos de integración y determinan la capacidad para generar

un intercambio comercial entre los países que constituyen un bloque económico. Brada

y Méndez indican que el regionalismo puede ocasionar el intercambio comercial

indiferentemente que los países que conforma una integración económica sean

desarrollados o no.

Luego, se emplea un modelo gravitacional que es una combinación de ideas

Soloaga y Winters (2001) y Wilson et al. (2004). Donde Ia base teórica que respalda

este modelo. exhibe que el intercambio comercial entre dos países depende

enormemente de su tamaño económico expresado en su Producto Intemo Bruto (PIB) y

en sus costos de transacción tales como la distancia entre ellos. las similitudes

culturales. etc. según Soloaga y Winters. Agregando a esto. nuevos factores como las

tarifas e indicadores de la facilitación del comercio que describe Wilson et al.

Eaton y Kortum (2002) demuestra¡ que a través de su estudio logran un

modelo gravitacional que se respaldan sobre las bases del modelo de Rica¡do. El cual se

fundamenta en la ventaja comparativa que tiene un determinado bien por medio de la

especialización que alcance un país para producir aquel bien.

A pesar de diversos estudios de diferentes autores para la elaboración del

modelo gravitacional proporcionando las respectivas bases teóricas al mismo. Se ha ido

identificando las inconsistencias del modelo y los enores al estimar este modelo.

Fue Anderson y van Wincoop (2003), los cuales identificaron un error al

estima¡ el modelo gravitacional que lo denominaron "the gold nredal mistake" debido a

que era considerado el enor más grave dentro del sesgo de la estimación del modelo.

Ambos autores explican que este error consiste en no incluir los términos de resistencia

multilaterales que engloba el grado de competitividad en el pais de destino o de origen,

los costos acceso al mercado destino, etc.

Esto quiere decir. que para estimar el modelo gravitacional se debería

considerar el factor de los costos relativos del comercio que implica mucha importancia

para la sustentación del modelo al existir un comercio bilateral. Por ejemplo, el pais j
pueda importar bienes de un país i se cuestiona la viabilidad a través de los costos

relativos del comercio del paÍs i hacia j en relación a la resistencia a las importaciones

(los costos del comercio promedio ponderado) y a la resistencia que enfrentan los

exportadores en el país i. Concluyendo que economías que estén rodeados con otras
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economías comercialmente grandes, se negociarán menos entre a causa de esta¡

separados por océanos o por largas extensiones de desiertos o montañas, etc.

Pa¡a resolver este error de estimación del modelo gravitacional, Anderson y

van Wincoop plantean dos estrategias que se detallan a continuación permitiendo

rectificar la ausencia de índices de precios teóricamente consislentes con los términos de

resistencia multilaterales:

l) Estimar un sistema de ecuaciones no lineales con el hn de deducir los

términos de resistencia multilaterales.

2) Incluir efectos frjos para cada socio comercial en cada periodo de tiempo

para así obtener estimadores insesgados a pesar de haber omitido los términos

de resistencia multilaterales.

Pero Ia segunda estrategia por ser nuis factible al cuantificarla

computacionalmente, ha llegado ser la eslrategia de estimación más utilizada en los

estudios del modelo gravitacional desplazando los estudios de la primera estrategia

mencionada porque son prácticamente inexistentes,

Sin embargo, la aplicación de los efectos frjos en el modelo impide adquirir

una estimación de los términos de resistencia multilaterales y por lo tanto con esta

estrategia de estimación imposibilita efectuar ejercicios de equilibrio general. por lo que

esta estrategia es problemática al evalua¡ el impacto sobre situaciones de países cuando

poseen un eventual acuerdo o tratado comercial.

Para la estimación de la ecuación del modelo gravitacional propuesto por

Anderson y van Wincoop se aplica logaritmos natu¡ales para todas las variables y

alcanzan una ecuación log-lineal que puede ser estimada por mínimos cuadrados

ordinarios de regresión (claramente nuis fácil que métodos de estimación no lineal). Se

recurre a la utilización de logaritmos naturales para disminuir las brechas que existen en

los datos de una misma va¡iable, a causa al carácter multiplicativo que tienen los datos

de las va¡iables a utilizar en la ecuación y así lograr una mejor estimación del modelo.

Cabe agregar que para los estudios empíricos de Ios costos relativos del

comercio para evaluarlos en la ecuación del modelo, se adiciona va¡iables ficticias

denominadas "tlummies" para por ejemplo; países que son islas, los países sin litoral o

comparten Íionteras similares. Mostrando así la hipótesis de los costos de transporte

incrementa.n a causa de Ia distancia existente y más aun para los países son islas o sin

litoral, aunque caso contrario para países que son vecinos.
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Otro ejemplo de va¡iablcs "dummies" es para el lenguaje, esto quiere decir,

países que tengan el mismo idioma y proximidad u otras características cultu¡ales

simila¡es se puede conseguir los costos de información. Así demostrar que los costos de

búsqueda de información son posiblemente menor para la comercialización de bienes

entre los países que obtengan iguales prácticas comerciales, competitividad y fiabilidad

de entrega.

Porque entre los países que comprendan las prácticas empresariales que tiene

cada uno es más beneficioso. Por tal molivo. las empresas buscan proveedores o clientes

en países que contengan un ambiente de negocios que sean idénticos o familia¡ entre

ellos.

Además, otro ejemplo de variable "dummy" es para los países que posean

acuerdos comerciales (bilaterales o multilaterales) o barreras arancelarias. Aunque

existen escasos estudios empleando utilizan información sobre aranceles bilaterales, por

la falta de datos a lravés del tiempo.

Andrew Rose (2004), expone que los acuerdos comerciales son generados de

intercambio comercial de bienes entre países y adhiere con su estudio al modelo

gravitacional agregando va¡iables como idioma. cultura e historia. geografia, si es parte

de un acuerdo comercial, conforma una unión aduanera o moneta¡ia. obtiene

preferencias arancelarias, etc.

Rose manejo una base de datos de panel con información de comercio

internacional bilateral considerando a 178 países a nivel mundial, con un lapso de

tiempo de 52 años (1948-1999). Complementando a sus ideas que la Organización

Mundial del Comercio (OMC) ni el Acuerdo General sobre A¡anceles Aduaneros y

Comercio (GATT; por sus siglas en inglés) fomenlaron intercambios comerciales muy

significativos entre los países como agentes creadores de comercio.

Helpman et al. (2008) y Chaney (2008) agregaron bases teóricas al modelo

gravitacional con sus respectivos estudios que eran compatibles con la nuela teoría del

comercio internacional. Estos autores coincidían que estas bases teóricas consistían en

el intercambio comercial de bienes diferenciados con heterogeneidad de las empresas.

Como nos podemos dar cuenta, ha habido un sin números de autores que han

hechos modificaciones o adicciones de variables para la estimación de la ecuación del

modelo gravilacional. Pero al final para la estimación del la ecuación de este estudio se

va a basa¡ a la fórmula y base teórica expuesta por Soloaga y Winters, y Wilson et al.
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acompañadas de las correcciones presentadas por Anderson y van Wincoop para una

mejor evaluación del modelo gravitacional.



Capítulo 3: Metodología

Este capítulo de metodología, detalla el tipo de investigación a emplear en el

presente trabajo y las distintas ecuaciones a analizar. Al hablar del tipo de investigación

es importante destaca¡ que este análisis tendrá un enfoque mixto, es deci¡ se realizará un

an¿áLlisis tanto cuantitativo, como cualitativo. Por otra parte este análisis tendrá un tipo

de investigación explicativa y descriptiva, ya que básicamente se necesila una

recolección de datos primero, para proceder con el enfoque o análisis del mismo.

En el árnbito de las ecuaciones o modelos de comercio exterior a utiliza¡. se

detallan las distintas ecuaciones analizadas, como es el caso del indice de ventajas

comparativas reveladas e índice de intensidad comercial, además se realiza un enfoque

en cada uno de los factores que conforman a estos índices, y como se los evalúa

mediante rangos o determinantes.

Al habla¡ del modelo econométrico escogido. llamado modelo gravitacional. se

describirá. las diferentes características del modelo, adenuls del significado de cada uno

de los lactores que se encuentran en este modelo y determinar claramente las distintas

variables tanto independientes como la variable dependiente a utilizar.
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3.1 Enfoque de la Investigación

El enfoque de la investigación del presente análisis será mixro, es decir se

aplicará una investigación cualitativa y cuantitativa, ya que se ¡ealiza¡á una recolección

y aruilisis de datos respectiv¿urente, lo cual permitirá alcanzar los objetivos que fueron

planteados con anterioridad en el análisis.

El enfoque cuantitativo es fundamental en el presente trabajo, ya que mediante

este se desea repofar, medir y cuantifica¡ la información requerida, gracias a la

recolección de datos, para así de esta rnanera proporcionar una información recopilada

de lo que sucede en la realidad y será explicada posteriormenre.

Por otra parte la investigación cualitativa consiste en la utilización de los datos

recolectados, para descubrir o afirmar ciertas teorías que hayan sido planteadas en la

investigación, todo esto para darle una buena interpretación a los datos recolectados con

anterioridad.

El enfoque cuantitativo es tomado en este análisis también. ya que se pretender

realizar un proeeso inductivo, es deci¡ explorar en la recolección de datos. para luego

realizar una descripción de lo que suceda en la realidad de una manera miis detallada.

3.2 Tipos de Investigación

El presente análisis utilizará dos tipos de investigación. la descriptiva y

explicativa. La investigación descriptiva se encarga básicamente de buscar y especificar

propiedades y características importantes de cualquier situación que se desee a¡alizx.

En el presente trabajo este tipo de investigación es fundamental, -va que se

realiza¡á un análisis en el que se medirá y evaluará los diversos aspectos o resultados

que se otorguen mediante la realización de los indicadores comerciales, los cuales serán

analizados de manera más detallada posteriormente.

Por su pate la investigación explicativa ayuda a establecer las causas de los

diversos acontecimienlos o sucesos de los temas que se desean estudiar o analiza¡. Este

tipo de investigación permitirá explicar como ocurre una determinada situación y en qué

condiciones se da esta. La investigación explicativa ayudará a este análisis, a detallar de

una manera más óptima los distintos escenarios que se presentar¿in en la investigación,
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como detallff cuáles serían las causas por las que habrá o no una venlaja comparativa

entre los países en esludio o la inlensidad comercial entre los mismo.

Para complementar este aruílisis surge la necesidad de adjuntar una

investigación correlacional, Ia cual tiene como objetivo evalua¡ el grado de relación

entre dos variables.

3.3 Indicadores de Comercio Exterior.

En el presente aruilisis, se abordaran dos tipos de indicadores comerciales,

como es el caso del Índice de Ventaja Comparativa Revelada y el indice de Intensidad

Comercial. Estos dos índices ser:in elaborados mediante la utilización de información

secunda¡ia.

Por los cual se recurrirá a elementos o plataformas de comercio exterior que

brinden datos verídicos y actualizados. como es el caso del Trade Map, creado por el

Centro de Comercio Internacional, el cual aludará con la recolección de toda la

información requerida para la elaboración de los Índices.

Es importante menciona¡ que el indice de ventajas comparativas reveladas

(VCR), tiene como objetivo reconocer, los productos que posean ventajas comparativas,

aderuís de reconocer en que productos el país posee cierto grado de especialización.

Por su parte el Índice de Intensidad del Comercio, servirá para determinar los

valores de comercio entre dos países o regiones, para reconocer si un país está

exportando nlis que el otro o mantiene flujos similares.

3.3.1 Indice de Ventajas Comparativas Reveladas (VCR)

Como se mencionó en el capítulo anterior, el aruilisis eslará enfocado en el

Índice de Ventajas Comparativas Reveladas propuesto por Bela Balassa en 1965. El

cual se construye básicamente, con la información recolectada entre dos o más paises,

empleando información tanto de las exportaciones como importaciones de dichos

países. (Muendler, 2007).

En todo caso es importante menciona¡ que el indice de VCR, básicamente

orienta a lener una idea más clara de las ventajas o desventajas comparativas de los

diferentes flujos comerciales que posea un determinado pais, con diferentes socios o
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bloques comerciales. Este índice es presentado, en una versión simple la cual se detalla

a continuación

Ecuació¡ 1: [tdice de Ealanu Comercial Retelada

(l )

Dónde

Xf¡¿ =Exportaciones del producto i< realizadas por el país i al mercado j
en el año L

X¿,rr=Expotaciones del producto É realizadas por el pais i al mundo

(w) en el año t.

Mfr: Importaciones del producto t realizadas por el país i desde el

mercadoj en el año ¡.

M¡r, :lmportaciones del producto k realizadas por el país i desde el

mundo (w) o Un mercado específico.

Este indice puede tomar valores positivos o negativos. Esto nos dice que puede

indica¡ un déñcit o superávit en el total del comercio, en otras palabras expresa una

lentaja o desventaja en los intercambios comerciales. Por otra parle es importante

mencionar que los este índice de VCR, con resultados mayor a cero. muestra que existe

un sector competitivo o potencial, por su parte un resuhado menor a cero, indica que

existe un sector impolador con poca o nada de competitividad frente a terceros

mercados.

La ecuación (l) muestra uno de los índices de l.entajas compa¡ativas reveladas

que se han propuesto anteriormente. ya que forma parte de la familia de los mismos,

Cabe menciona¡ que la ecuación (1) es también conocida como el Índice de Balanz¿

Comercial Relativa (IBCR) y básicamente tiene como propósito indica¡ donde se podría

encontrar las principales ventajas comparativas para cada país o región.

Una segunda variación que presenta el índice de VCR, como se puede observar

en la ecuación (2), básicamente se encarga de medir el grado de importancia de un

delerminado producto dentro de las exponaciones de un país a otro. todo esto versus la

importancia de las importaciones del mismo producto en las importaciones del país de

destino desde el mundo, permitiendo de esta lorma la comparación con los otros países.

tBcRL= 
x'it'- M'Í¡'

" lxr,,.t+ M iwtl
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Ecuación 2: lnüce de ye iq Compúdivo Rev¿lodo Oenoal

xt, t
I Xf t

IVCRII,: n4-t
/trtE

(2')

Por otra parte, en vista de ciefas modificaciones realizadas a lo largo de los

años. en ciertos estudios propuestos como se mencionó anteriormente. La propuesta del

indicador de Balassa es la indicada para realizar este análisis. Balassa presenta dos

ecuaciones la aplicada a las exportaciones e importaciones.

De acuerdo a lo investigado la propuesta de Balassa, proviene de la ecuación

(2), la cual separa en dos ecuaciones las exportaciones e importaciones respectivamente,

mediante la utilización de logaritmos. Esto da como resultado a la Ecuación (3) y (4).

La ecuación (3), tiene como profrsito medir el grado de importancia de un

producto dentro de las exponaciones de un país a otro, versus [a importancia de las

exportaciones del mismo producto en las exportaciones del mismo país hacia el mundo.

Esta Ecuación se describe a continuación:

Ecuocitin 3: lndice de Ventqjas Compotarioa Rewladas Aplicado o tú Exportacione, (Ba!r.r;ra, tg6i)

xlt
/ xTr

tÉa=ilt (J)
lxÍtu

Donde:

. Xtfi = Exportaciones del bien k realizadas por el país ihaciaelpaísj.

. XT ii :Exportaciones totales del país i al paísj.

. Xtf* : Exportaciones del producto k realizadas por el país i hacia el

mundo (w).

. XI¡¡v: Exportaciones totales del país i al mundo (w).

Por otra parte. el indicador de Balassa. también puede ser presentado de otra

manera, incluyendo las importaciones en é1. como se mueslra en la ecuación (4). Esta

ecuación tiene como propósito medir el grado de importancia de un producto denro de

las importaciones de un país a otro, versus la importancia de las importaciones del

mismo produclo, en las importaciones del mismo país desde el mundo. Esta Ecuación se

describe a continuación:
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Ecu¡c¡óo 4: lodice dc Vcotrjrs Comparrtivrs Rcvcledrs Aplic¡do ¡ l¡s Import¡cioo.s (Bsl¡ss¡. 1965):

ttlt /
I l1T i

IÉu=r:E---i- (4)' Lri- /
lllTtu

Donde:

. Utti : Importaciones del bien k realizadas por el pais i hacia el país j.

. MT ij = Importaciones totales del pais i al país j.

. M'in = Importaciones del producto k realizadas por el país i hacia el

mundo (w).

. MT iw=lñportaciones totales del país i al mundo (rv).

Con este indicador. se pretende tener una idea un poco más clara de Io

importante, que es para un determinado pais, el análisis de un mercado en particular, al

que se le provee una proporción importante. es decir donde podría existir un nicho de

mercado. Este indicador será utiliz¿do en el presente estudio, ya que se tiene como

propósito analizar y evaluar la evolución comercial del Ecuador con los distinlos países

del APEC.

De acuerdo a lo investigado, se conoce que las escalas utiliz¿das en los

resultados son:

. Entre+0,33y+l Existe ventaja para el país.

. Entre -0,33 y -l Existe desventaja para el país.

. Entre -0,33 y +Q,13 Existe tendencia hacia un comercio intra-producto.

Con el fin de da¡le un mejor análisis a los resultados del Indice de Ventaja

Comparativa Revelada de Balassa, se puede normalizar a un máximo de I y un mínimo

de I como se muestra a continuación en Ia ecuación (5):

Ecuacióa 5: ladice de ycnta¡o Corngdrutiva Retelada No¡mqliuda

IVCR _ L
IVCR Norm

IVCR + 7

La eficacia del indicador de Balassa, consiste en comparar las distintas ventajas

comparativas reveladas de un periodo determinado de años y evaluar su

comportamiento.

(s)
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El índice de Ventajas comparativas reveladas tiene tres diferentes altemativas

de resultados:

IVCR: +I ó TVCR: -1

Cuando se tiene como resultado un IVCR = + 1 , quiere decir que el país a

estudiar participa en mercado del producto, en e[ país de destino, en una proporción

superior al promedio de su participación en dicho mercado. lo cual refleja que se tiene

una ventaja comparativa revelada en el bien en cuestión.

Cuando se tiene un IVCR : - I, significa que e[ país efectivamente participa en

el mercado del producto, en el pais de destino, en proporción inferior al promedio de su

participación en dicho mercado, esto quiere decü que posee una desventaja

comparativa revelada en el bien a analizar.

Este índice es comparable entre bienes, de manera que cuanto más alto sea el

indice de ventaja comparativa revelada de un bien. rruís favorable será su posición

competitiva en el mercado intemacional. (Economia, 2008).

El MR. permite er.aluar y comparar el desempeño real de un producto. en un

determinado mercado, asumiendo condiciones simila¡es en los diferentes periodos. La

presencia perÍumente del producto, originario de un país específrco en un determinado

mercado, se asume como consecuencia de sus propias ventajas, en términos de costos.

productividad y calidad, y no como resultado de ventajas conferidas por el país de

destino.

Es muy imponante mencionar que este índice presenta varias desventajas. Ias

cuales ocurren debido a ciertas presencias de cambios en los precios, va¡iaciones del

ciclo económico, preferenc ias arancelarias.

3.3.2 Indice de lntensidad de Comcrcio.

Con el fin de analiza¡ la trayectoria, de los flujos comerciales entre dos paises

durante un determinado periodo de tiempo, se desa¡rolló el indicador de intensidad de

comercio, el cual mide la intensidad de comercio exislente. así como la participación de

un país en el comercio. es decir exportaciones o importaciones de olro país divido por

la participación de ese otro país en el comercio mundial. De tal forma se podrá calcular
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el indice de intensidad de Comercio de las exportaciones e importaciones. (CEPAL,

2009)

La intensidad de comercio tiene como objetivo medir el grado de integración

regional en el tiempo. Se pueden usa¡ dos ratios de intensidad, como es e[ caso de las

exportaciones e importaciones. El índice de intensidad comercial que se planea usar en

el análisis. es el desarrollado por Arderson y Norheim (1993). Este índice esrá definido

como la proporción de las exponaciones o importaciones de la región j netas del país i,

en las importaciones o exportaciones mundiales. netas del país i,

El índice de intensidad de Comercio (llC) constituye una mejor medida de las

proporciones del comercio. ya que este a],uda a la verificación del crecimiento total del

comercio de los países miembros del APEC, en relación con el comercio mundial,

ade¡r::ás este describe en qué medida un determinado país, en este caso Ecuador,

comercializa con los países miembros del APEC, y que tanto con los demás países del

mundo.

Ecuación ó: lndice de Coaetcio lntrutegiono! Apticodo a lot Eqodocio¡i*.

lcl - Erpo aciorr, = IL' '" /r¡=, rr r,or"r, (ó)

Ecloción 7: fadice de Cometcio latranegiono! Aplicado a tos lrnpo¡tacionq

Ict - Importacirr", = Il , ^,,/»i=, ,roror"s¡ (7)

Ecuacid¡ E: lndice de laorcorr¡bio Com¿tciol

lcl - Int?rcañh¡o comercial = Iil 
'1x', 

+ ^',)l^- ...-
/ Ei=.,(XTotales, + MTotales) (8)

Para poder analiza¡ la ecuación del Índice de Intensidad Comercial, se debe

primero explicar el indice de Comercio Intrarregional (ICI). como se puede observar

presenta 3 ecuaciones, la del ICI de exportaciones, importaciones y el intercambio

comercial, como se muestra en las ecuaciones 6. 7 y 8 respectivamente.

Este índice tiene como objetivo principal, medir los flujos de comercio

intrarregionales. Este se calcula relacionando, el total del comercio recíproco entre los

miembros de un bloque comercial, ya sea mediante las exportaciones, importaciones o

intercambio comercial, sobre el total de las exportaciones que el grupo de países destina

a todo e[ mundo.
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Este índice muestra en forma directa la proporción directa que representa el

comercio entre los miembros de un determinado bloque o grupo económico. pero a

pesar de parecer un índice efectivo. este presenta un error en su sesgor por lo cual, el

indice de Intensidad de Comercio, corrige el mismo.

El índice IIC, corrige el sesgo del ICI. al pesarlo en el comercio mundial. Esto

se calcula formalmente, dividiendo el índice de comercio intrarregional para el peso de

la subregión o grupo de países planteados para el análisis del comercio mundial. Las

ecuaciones (8), (9) y (10), muestran la evolución de la corrección.

Ecuación g: fnüce de taterridqd aplicado alos Exportaciones

Lit xu I
/»'l. tXTotalesl

Intensidad Exportaciones =
»i-lxTotq.les t / Xuundütles) (e)

Ecuacjón I0: lndice dc lntensidod aplicndo ! l^t lñportaciole§

XI= , m
"/»¡,rr,ro,",,

[nle ns ida¡l I mpo¡tac io nes = L! - J.M T o t al e s 
1 / ti M und.i a I e s)

(10)

Ecuación I l: ittdice de Intensidad Come¡ciol

Intensidad Comercial=
(Xi!r(¡rl+¡¡ ) / Ul=lTTotales i MTotdles t))

Ll= lxT otate s t + MT oadrc s i / (x ú und iales + tl M und iale g) (ll)

3,4 Modelo Econométrico Gravitacional

Existe una larga lileratura sobre modelos que explican los flujos comerciales

entre países o bloques de paisesó. Sin embargo uno de los modelos más usados en el

área de comercio intemacional es el modelo gravitacional desarrollado por Tinbergen

(1962), el cuál estable una similitud entre la teoría de la gravedad de Ne*ton (1687) y la

relación existente entre los flujos comerciales v otros covariantes.

6 Ver por ejenrplo Análisis de la orientacion geográfica del comercio extcrior de Ecuador (Caniel &
Banagrin 2012),
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El modelo gravitacional esrablece que la relación entre el flujo comercial entre

dos países es proporcional al ingreso de ambos países e inversamente proporcional a la

distancia entre ellos. Matemáticamente. la relación puede formularse como:

Ecuocitin I?: Modelo G¡svitacional eslablecido por Tibergen (1962).

- Y!'Yf' (rz)
¡'¡ -- 9' 

ü
Donde:

. F ii = Representa el volumen comercial entre los países i y 17

. .I¡ = Representa el ingreso del país i medido por el plB.

. yj :Representael ingreso del paísl medido porel PIB.

. g = Representa el parámetro que se conoce como "constante gravitacional"

Los exponentes visualizados en la Ecuación 12, son elasticidades del flujo

comercial con respecto a las distintas va¡iables que intervienen en el modelo.

Diversos aulores incluyen más variables en el modelo anterior. La idea de

inclui¡ mas va¡iables es control¿u por características específicas de cada país o bloque

comercial. Generalmente las va¡iables que se agregan son de carácter cualitativo este

modelo fue propuesto por Soloaga y Winters en el año 2001.

Tomando en cuenta lo anterior, el modelo econométrico que se plantea es el

siguiente:

Ecuoción 13: Modelo G¡ovitacionol establecido por Soloaga & Wintets (2001)

Fijt= s.t#-il*Í;.,,,, 
(r3)

Donde se ha agregado el subíndice t para denotar que las observaciones están

indexadas por tiempo. Vk: r¡¡ son las K va¡iables de control que se han incluido en el

modelo. a¡;¿ es un término de error compuesto del que hablará rruís adelante_

Puesto que no existe linealidad en las variables, los parámetros del modelo

anterior mostrados en [a Ecuación 13, no se pueden estimar por los métodos

convencionales. Sin embargo se puede hacer una transformación logarítmica de tal

? El volumen comercial puede ser medido como el flujo de exportaciones o importaciones, o como la
suma de ambos. Para el presente estudio se utilizará la suma de exportacimes e importacimes del
Ecuador con distintos países.
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manera que el modelo sea lineal en las va¡iables y en los parámetros de interés (Stark,

2012). Asi el modelo a estimar se reduce a:

Ecaoción 11: Modelo Gruritacional simpülicodo p¡opuáto p¡ Wilson, et ol (2001)

l(

Fit¡=G + 81lny,, IB2lny¡r+dlndi/ +f d*ln.rur+u,r, (14)
k

Los signos de los coeficientes estimados de esta nueva ecuación deberian ser:

8,,8, > 0

d<0
Todo esto para lograr que la ecuación original tenga sentido. Además. la

evidencia empírica sugiere que Fy §z - I y a x -?.
Por otra parte los modelos de gravitación, se estiman generalmente usando

datos de cone úarsversal o datos de panel. Estos últimos son mejores debido a las

siguientes razones:

¡ Permiten capturar la heterogeneidad de los individuos (en este caso

países).

¡ Existe más va¡iabilidad en los datos.

. Se reduce la colinealidad entre los regresores.

r Se dispone de mis grados de libertad.

r Los estimadores son nrás eficientes.

Para que [a estimación sea consistente con el modelo que se planteó y por las

razones antes mencionadas, se usarán datos de panel. Cuando se trabaja con datos de

panel hay que hacer algunas asunciones adicionales sobre el término de error en el

modelo. El término de error del modelo gravitacional a usar, se puede descomponer

como se detalla en la Ecuación 15. a continuación:

Ecuaciór, I5: Témúno de Eúo¡ del Mod¿lo Gtovirdclondl

uijr = qtj + Ltijt
(ls)

Donde rp¡¡ representa el efecto específico inobsenable de cada país. Aquí se

incluyen características socioeconómicas que son específicas de cada país o conjunto de

países y que no va¡ian en el tiempo. ar¡7¿ Es un error idiosincrático que ademiis de variar

por países, también varía con el tiempo. Esto supone un problema si se estima el modelo
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gravitaciornl, usando el método de Mínimos Cuadrados Ordina¡ios, ya que el error

estaría correlacionado con uno o'iarios regresores.

Para conegir el problema de endogeneidad, existen dos métodos de estimación

que son los más usados. Un método consiste en considerar los efec¡os específicos como

deterministicos. mientras que otro método considera como l,ariables aleatorias a tales

efectos. Los estimadores que resultan de dichas estimaciones reciben el nombre de

Estimador de Efectos Fijos (Estimador intragrupos) y Estimador de Efecror Aleatorios,

respeclivamente.

Estimador de Efectos Fijos

Al habla¡ de estimador de efectos frjos se debe considera¡ el siguiente modelo

Ecuoción 16: Estimadot de efedos Jijos petemli¿ada

!¡t=lt*X'¡,p*u¡ (ló)

Donde X¡, es un vector de observaciones del individuo I en el tiempo t, y u¡. es

un término de error que tiene la estructu¡a.

El estimador de efectos hjos considera a {p¿ como un parámetro nuis dentro del

modelo. Sin embargo, a medida que existen más individuos el número de parámetros a

estimar aumenta. La solución a este problema es usar el teorema de Frish-Waugh-Lovell

de tal manera que al modelo original se le resta la media en el tiempo a cada individuo.

Debido a que los efectos frjos son invariantes en el tiempo, estos se eliminan de la

regresión. No obstante, es posible recuperar las estimaciones de los efectos frjos.

Ecuoción l7: Estirnadot de eÍedos rtjos ptopuesto por F¡ish-Waugh-Lovell

!*-1,=(X¡¡-Í)'p+uit (17)

Estimador de Efectos Aleatorios

El método de Efectos Aleatorios consiste en tratar (p¡ como una variable

aleatoria independiente de ar¡r. El modelo se estima mediante Minimos Cuadrados

Generalizados. Una limitación de este modelo es que asume que los efectos individuales

no estiln correlacionados con los regresores. lo cual es poco justificable en algunos

modelos.
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Para el presente estudio las limitaciones de usar el estimador de efectos frjos es

que si se incluye la distancia entre los países en el modelo, estos se omiti¡án debido a

que existiría multicolinealidad perfecta. Esto causa¡ía que no se pueda estimar el efecto

que tiene la dista¡cia sobe los flujos comerciales entre Ecuador y los demiis países.

Por otro lado el estimador de efectos aleatorios asume que no hay correlación

entre los regresores y los efectos individuales de cada país.

El test de Hausman permite testear cuál de los modelos es m¿ís adecuado. Sin

embargo, como se dijo antes, el problema radica en que el estimador de efectos fijos

omitirá la variable distancia. así como la variable dummy que indica si la relación de

flujos comerciales es con un país del APEC. Esto causaría una diferencia en el número

de parámetros a estimar y podría llevar a conclusiones incorrectas si se usa el test de

Hausman como guía para elegir el método de estimación correcto. En base a Io

discutido se procederá a estimar por el método de efectos aleatorios.



Capítulo 4: Principales Características de la economía del

Ecuador y APEC (Cooperación Económica Asia-Pacifico)

El presente capitulo, tiene como objetil'o principal analizar e investigar tanto la

economia del Ecuador. como la economía del APEC, en el caso de la economia del

Ecuador. se desea analiza¡ los principales factores macroeconómicos como el plB,

balanza comercial, inversión extranjera di¡ecta e inflación, este análisis se realiza¡á

utilizando un periodo de diez años, que va desde el 2002 hasta el 2012. En el caso del

APEC, se emplearan los mismos factores macroeconómicos, pero enfocados en los 2l

miembros del APEC.

Luego de analizar las economías del APEC y del Ecuador. se empezará a

realiza¡ un análisis del comercio bilateral ente Ecuador y el APEC, es importante

menciona¡ que este análisis se efectuará mediante el análisis de sus flujos comerciales,

es decir exportaciones e impofaciones, adenuis de los productos con los que miís se

comercializa y acuerdos comerciales o preferencias arancela¡ias que se tienen entre

estos países y el Ecuador.

Por otra parte se realizó un análisis de 4 de los países que conforman el ApEC.

de acuerdo a los datos obtenidos en el Trade Map, se pudo determinar que luego de

Estados Unidos y China, se tienen que los países con los que Ecuador más comercia son

Chile. Peru, Japón y Rusia. Se escogió estos cuatros paises ya que existen otros estudios

donde básicamente se enfocan en el análisis de los flujos comerciales entre dichos dos

países.
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4,1 Economía de Ecuador

La economía del Ecuador, es considerada como una economia agrícola,

altamente dependiente del comercio Internacional y del entomo mundial. Esta se basa

primordialmente, en actividades como la agricultura. minería y pesca. Además es muy

importante menciona¡, que la expofación del petróleo ha sido considerada, como la

actividad primordial al momento de hablar de [a economía ecuatoriana, desde el año

1970. Para poder evaluar la economia del Ecuador se analiza¡an factores

Macroeconómicos como e[ PIB. tasa de inflación e Inversión Extranjera Dhecta (FMI,

2009).

{.1 .l Evolucir'in del PI B.

Para empezar, con el análisis de la economía del Ecuador, es importante acotar,

que el PIB es una de las variables más importanles para analizar la economía de un

determinado país, ya que gracias a este, se puede tener una idea más cla¡a de la
producción total de los bienes y servicios del mismo. En este estudio se ha tomado

como referencia a la tasa anual de Crecimiento del PIB, ya que mediante esta, se puede

observa¡ el crecimiento o decrecimiento económico. por el cual ha pasado el Ecuador en

comparación con un año anterior en términos reales.

GrríJico l: Toso aauol de crccin iento del PIB del Ecuado¡ du¡onte el período 2002-20t2

Fuente: Banco Cent¡ql del Ecuador (BCE)

Elabo¡ado Pot: Los Autorcs

De acuerdo a los datos, presentados en el gráfico l, la economía ecuaforiana

en [a última década, ha pasado por un tiempo de crecimiento y decrecimiento muy

notorio, lo cual se ve reflejado en la va¡iación del PIB (Producto Interno Bruto) que se

muestra en el mismo. Donde se indica que este ha crecido en promedio un 4,77o/o a lo

largo del periodo 2002-2012.

üiiiiii=üii
2002 2003 200{ 2005 2006 2007 2008 2009 2010 20 20t2

F.L
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En el 2002, se registró un incrememo del 4,8% en el consumo de los hogares,

especialmente por la gran demanda de bienes de consumo duradero como, vehículos y

electrodomésticos. Este efecto, fue debido a las remesas recibidas por los emigrantes y

por e[ incremento de créditos en este tipo de bienes de consumo.

En el caso de los vehículos, se registró una venta de vehículos de producción

exlranjera del 15,7%, a diferencia de los vehículos de producción nacional que

obtuvieron solo un 3.7% de participación. De su lado, se incrementó e¡ 3,20A el gasto de

las administraciones públicas, du¡ante ese año.

Para el caso de las importaciones de bienes y servicios, hubo un crecimiento

general del 17,2o/o, donde se destacaron las compras extemas de bienes de capital para la

industria y la agricultura, los cuales representaron un 22o/o, en el caso de la materia

prima, especialmente de materiales de construcción obtuvo un l8%.

además las importaciones de equipo de transporte que alcanzaron un l3% y

por último los bienes de consumo tn 28oA. Es importante menciona¡ que un porcentaje

importante de las importaciones de bienes y servicios se destinó también. a la
construcción del OCP (Oleoducto de Crudos Pesados).

Por su parte el incremento en los precios intemacionales del petróleo, fue uno

de los principales factores que contribuyeron con el crecimiento del valor de las

exportaciones de bienes y servicio, al aumentar en tn 7,5%o. Logrando de esta rnanera

obtener un incremento positivo en las exportaciones de un 0.9% comparado con el año

anterior.

En el 2003, el crecimiento económico disminuyó, al presentar una tasa del

2,'lo/o, a diferencia del 2002. En donde el consumo final en los hogares representó un

2,7Vo, básicamente por la demanda de bienes de consumo duradero como vehículos.

electrodomésticos y vivienda, manteniéndose dicha demanda, como en el año anterior.

Por su parte el gasto de las administraciones públicas, se incrementó solo en un 1,10lo.

En el caso de la formación bruta de Capital Fijo8, este tuvo un descenso del (-1,6%),

debido a la culminación del OCP, lo que originó una disminución en los niveles de

inversión. (BCE, 2003)

8 Formación Bruta de Capital Fijo (FBKF),Mide el valor de las adquisiciones de activos fijos nuevos o
existentes menos las cesiones de activos lúos realizadm por el sector empresarial, los gobiemos y los
hogares (con exclusión de sus empresas no constituidas en sociedad)- Es uno de los dos componentcs del
gasto de inversión, que se incluye dent¡o del PIB, lo quc muestra cómo una gran parte del nuevo valor
añadido en la economía se invierte en lugar de ser consumido.
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Al Hablar de las importaciones de bienes y servicios, se presentó un leve

aumento de solo 0,8%. al obtener una disminución de consumo de bienes como

materiales de construcción, bienes de capital para la industria, equipo de transporte y

bienes de consumo duradero. Las exportaciones por su parte alcanzaron un crecimiento

de| 3,2o/o, todo esto reflejado gracias a la venta al exterior de productos como banano,

café. cacao y sobre todo del petróleo.

En el año 2004, el PIB logró crecer en un 6.80%, dicho crecimiento estuvo

asociado a la gran expansión del sector petrolero 32,3o/o,lo cual es considerado como el

crecimiento mris significativo en los últimos diez años después del periodo de

dolarización. El funcionamiento a lo largo de todo ese año del OCP. tuvo mucho que

ver en el crecimiento del PIB. además este contribuyó con el incremento de la

participación del sector privado, en la extracción, transporte y expofación de crudo.

Aportando de esta manera con un 4,5olo en la economía del país. A pesar que el

petróleo, contribuyó mucho con la economía del PIB, el resto de sectores, también

registraron un buen a porte. En el caso de actividades económicas como transporte.

almacenamiento y comunicaciones e intermediación frnanciera, representaron un 30,6vo

en total.

En el caso de [a agricultura y ganadería se obtuvo un 0,1% de participación el

PIB en el 2004 lo cual es relativamente bajo, teniendo en cuenta que el Ecuador posee

uno de los mejores climas. Por su pafe el consumo final de los hogares obtuvo un

crecimiento del 5%. lo cual fue mayor que la formación bruta de capital frjo. la cual

obtuvo 4.7%. (CEPAL, 2004)

En el 2005, el PIB registró un crecimiento del 5.30%, inferior al del 2004. todo

esto se debió básicamente al poco crecimiento de la producción petrolera. Donde la

producción privada apenas creció un 2,4%o a diferencia del 52,4%o presentado en el

2004. Dicho decrecimiento se debió a una producción inferior por parte de las

compañías privadas. Por su parte en el caso de otros sectores no petroleros como, el

sector de intermediación financiera fue el que más creció al obtener un 17,20%. Asi

como el sector pesquero creció en un 167o.

En ese año, las importaciones obtuvieron un crecimienro del (13,50%). Este

crecimiento fue observado en todos los grupos de bienes ya sean de consumo! materias

primas, bienes de capital y combustibles o lubricantes. Destac¿indose las imporraciones

de combustibles y lubricantes 47}% y de bienes de capital (31,5o/o). Las exporraciones
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crecieron un 7,4yo de manera constante. Por otra parte, el gasto del gobierno creció en

3,4% y el consumo de los hogares en ó,4%.

A lo largo del año 2006, se presentó una estabilidad económica de forma

general, algo parecida a la del 2005, todo esto, gracias a un desempeño aceptable por

parte de la misma. donde el precio del petróleo y las remesas por pafes de los

emigrantes, fueron los principales factores en la estabilidad macroeconómica.

El caso del incremento del gasto público, además de una inestabilidad política,

fueron los factores negativos que influyeron en el impedimento de alcanzar un mejor

desarrollo económico. Se debe notar que la formación bruta de capital hjo registró un

2,9% de crecimiento, el cual fue mucho menor en comparación con el 2005 que obtuvo

un 19.9%. La razón de este decrecimiento se debió por un dinamismo menor por parte

de [a inversión en el sector público.

Las exportaciones obtuvieron un crecimiento de 8,6% debido al gran

dinamismo en las exportaciones de camarón. consenas de productos de mar, derivados

de petróleo, maquinaria y equipo. Pa¡a las imponaciones, se presentó un pequeño

decrecimiento en comparación con el 2005. ya que en dicho año se obtuvo un 13,7%o. a

diferencia del 200ó que obtuvo tn 9.2Yo. Esto se debió al decrecimiento de compras

extemas de bienes de capital. especialmente en productos metálicos elaborados y equipo

de transporte,

Para el 2007. el PIB sufrió un baja del 2,20 en comparación con el año anterior,

todo esto debido a que los gastos aumentaron más que los ingresos. En el caso de las

Formación bruta de capital f,rjo, se obtuvo w 2,5%o el cual fue menor en comparación

con el 2006 de 3,8%, debido a un menor dinamismo en la inversión del sector privado.

La tasa de impofaciones aumento a l'1.3Va. destinado básicamente a sectores

como agrícola. industrial y transporte. Las exportaciones registraron un crecimiento del

2,2Vo. eI cual es inferior al del 2006 del 8,9%. Viéndose afectados sectores como

petróleo, gas natural. camarón elaborado y equipo de transporte como es el caso de

piezas y accesorios.

En el 2008 dos factores claves fueron los que contribuyeron, con el crecimiento

del PIB, uno de ellos fue el consumo privado, contribuyendo con un crecimiento del

4.8%o, por otra parte tenemos a la formación bruta de capitat frjo, la cual contribuyo con

un crecimiento del 4,3Vo.

El consumo del gobierno fue del l% y las exportaciones participaron solo con



38

un 3,3% siendo el petróleo y el banano los productos con rnayor participación en el

crecimiento de las mismas. En el caso de las importaciones, se mostró una participación

del 10,?% debido mayormente a Ias importaciones de productos del procesamiento y

conservación de carne.

El año 2009. presentó un cambio drástico, al alcanzar una tasa del 0,60%. todo

esto debido a la crisis mundial que se presentó en ese año. En el 2009, hubo un

decrecimiento en las exportaciones petroleras de (-46%), como resultado de una

reducción en el volumen de las exportaciones, el cual se vio reflejado en un (-7%) y más

que nada en el precio del petróleo. el cual calló en un (-42%). Además de la producción

petrolera registró un decrecimiento del 3,6% debido en parte a la falta de términos

claros en los contratos con algunas empresas del Estado.

La crisis mundial originó altas tasas de desempleo en Estados Unidos y

Europa, lo cual afecto a Ecuador directamente ya que son los destinos de mayor

preferencia, al momento de expotar. Esta baja drástica del crecimiento económico, se

debió b¿isicamente por la caída en el consumo privado. exportación de bienes y servicios

.v la formación bruta de capital frjo.

Donde la formación bruta de capital fijo obtuvo un decrecimiento del 4.45%

debido a la baja inversión de maquinaria y equipo, el consumo de los hogares de 1,42%.,

las expofaciones 8,51%, a diferencia del incremento que se presentó en el Consumo del

Cobierno de 5,14/:o (BCE,2010). Luego de este año, la economía de Ecuador se nrelve

a recuperar y se registra un incremento del 3,58% en la tasa de crecimiento anual, en el

2010. La leve recuperación de la economía fue en pafe. gracias al aumento de las

exportaciones, además se contribuye a esta recuperación, la inversión pública.

En el 2012, Ecuador presentó r¡na tasa de crecimiento del PIB de 5,10%,

gracias al aumento en la demanda interna en el sector público. además se menciona que

el sector más dinámico, fue el de hoteles y restaurantes (22,40%), seguido muy cerca

del sector de construcción con un (20,5%) formando así, pane del crecimiento del plB.

Es importante mencionar que este incremento no fue similar al ocurrido en el 201 I ,

donde se alcanzó una tasa de crecimiento del 7,80%, siendo de esta nunera considerado,

como una de las tasas más altas, después de la dolarización.

El sector petrolero creció en un 4,l7Yo en el 2011, recuperándose de esta

manera de [a crisis surgida desde el 2009, mientras que en sector no petrolero creció en

8,3%, a diferencia del 2010 que obtuvo casi la mitad. El crecimiento del PIB, en ese año
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básicamente dependió del sector de la construcción, el cual creció de una manera

sorprendente, debido a Ia infraestructura Física y a los bonos de vit,ienda otorgados por

el Estado. Aderruis de sectores como suministros de electricidad y agua, y pesca.

1.1,2 Evolución dc la Balanza Comercial

El comercio exterior es considerado como una actividad primordial, al

momento de hablar de la vida económica de un país. mostrando, con sus cifras la

prosperidad o declive de la economía. El Ecuador ha sido considerado por mucho

tiempo, como un país agroexportador enfocándose de este modo en comercializa¡

productos como cacao o banano de manera principal. Mostrando así el alto porcentaje

de materia prima expolada y el bajo porcentaje de productos con valor agregado,

poniéndolo de esta forma en la fase inicial de desarrollo de sus exporlaciones.

Gráfico 2: Evolnción d¿ Ia Balanza Cometciql del Ecuado¡ da¡sate el período 2002-2012
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Fuente: Banco Cent¡al del Ecasdor (BCE)

Eloborado Pot: Lot Aurot§

En los últimos diez años, la balanza comercial del Ecuador ha sido

considerada, como deficitaria, dicha situación surge como consecuencia de la caida de

precio del barril de petróleo durante estos años.

Se puede mencionar que a partir del año 2004 hasta el año 2008, como se

muestra en el gráfico 2,la balarua comercial registró un superávit, todo esto gracias al

alza de los precios del petróleo y materias primas en el exterior.

Pero a pesar de estos resultados, en la mayoria de los años la balatza comercial

ha sido deficita¡ia. específicamente en 7 años, como es el caso del 2002,2003,2009

hasta 2012, poniendo como evidencia que en este periodo solo en ó, ha sido positiva.

Pa¡a el 2002, el sector extemo, mantuvo un déficit en la balanza comercial muy
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notorio, a pesar que el precio del barril del petróleo aumentó a USD 22,6 en

comparación del año anterior que logro tener un precio de USD 21,8. La disminución

de las exportaciones de petróleo, presentaron porcentajes negativos de crecimiento,

debido a la baja eficiencia en la inversión. Por otra parte las imponaciones aumentaron

debido al OCP y a la mayor demanda de consumo duradero y no duradero.

En el año 2005, la balanza comercial presentó un crecimiento notorio en

comparación del año 2004 ya que alcanzó un crecimiento del 36.8%. Este crecimiento

estuvo enfocado en el alto precio del petróleo. Debido básicamente por la gran demanda

de petróleo por paÍe de China y Estados Unidos, por ende afectando a los precios del

mismo, debido a las limitaciones de la oferta.

Esta limitación en la oferta del petróleo, ha sido por [a baja capacidad instalada

por parte de las refinerías, provocando el alza de los precios y baja en la olerta del

mismo. Al hablar de las exportaciones, los datos reflejan que las exportaciones no

petroleras obtuvieron un aumento de 12,4%o,las tradicionales obtuvieron un I1,4% y las

no tradicionales un 13.3%. Por su parte las importaciones de forma general

representaron un 16,9% en el2005.

El 2006. no presentó cambios muy relevantes con respecto al año anterior, ya

que el crecimiento de las exportaciones fue del l5%, siendo más representalivas las

exportaciones petroleras al aportar un 23,5% y las exportaciones no petroleras un 6,8%.

Los productos que tuvieron mayor dinamismo fueron los químicos y farmacéuticos

45,47o, alimentos industrializado s 25,6Vo y manufacluras de metal 25,6%.

Siendo los Estados Unidos el principal país escogido como destino de

exportación 54Y:o.En eI caso de las importaciones, estas representaron un 4,20lo siendo

lideradas por el incremento de las compras extemas de combustible y lubricantes 277o y

materia prima I 7.57o.

Pa¡a el 2008. las exportaciones crecieron un 28,8%, en comparación del 2007,

de las cuales se distinguen las exportaciones no petroleras, las cuales crecieron un

l4,l%, donde e[ banano y el plátano fueron las que tuvieron un crecimiento más notorio

del25,9Yo.

La mayor demanda de este producto, provino por parte de Rusia, seguido por la

Unión Europea y por ultimo Estados Unidos. En el 2010, se derectó el déficit más bajo,

donde se registró USD 1.978,73 millones, todo esto como consecuencias de Ia crisis

mundial que se originó en el 2009, la cual obligo a la mayoría de los países a reducir sus
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costos en consumos.

Erporlacioncs

El Ecuador, posee un mercado interno reducido y la mayoría de las

exportaciones están enfocadas en productos primarios, uno de los productos principales

que se destaca es el petróleo. Las exportaciones basadas en el petróleo. representan el

58.82% desde el periodo 2002 al 2012. Eslo b¿isicamente muestra la dependencia que

se mantiene en la economía con respecto al petróleo .v la carencia de productos

especializados que se deberían comerciales a nivel mundial.

Gráfco 3: Tosa anual de c¡ecimiento de las Exponaciona Pa¡ole¡o¡ f No Perrolerw dcl Ecusdor du¡ante el

peio.lo 2002-2012
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El gráfico 3, muestra que las exportaciones no petroleras representaron más del

50% durante los años 2002 y 2003; a pesar de esto se puede mencionar, que desde el

año 2004 las exportaciones petroler¿rs [egaron a ser los ingresos más altos en la balanza

comercial del Ecuador, aunque como se mencionó con anterioridad debido a [a crisis

mundial que afecto al comercio global. en el año 2009 se registró una notoria

disminución en las exportaciones.

Es bueno acotar que e[ decrecimiento que se presentó en el año 2009, fue

producto de la baja en las expofaciones, principalmente en Petróleo con un (6,09%) y

Productos Alimenticios Diversos con un (1,73%), todo esro debido al gran impacto que

acarreó la Crisis, a nivel internacional. En e[ caso de las importaciones se registró una

disminución en los rubros de Maquinaria y Equipo ( I 8,23%), Productos Químicos

(4,53%) y Transporte (18,3%). (BCE, 2013) .

st t6 s41r( lÁi5,6 {rrü6 *?ut^ 't }" tL?Ü," i& {+rt7. {¡¡atÉ o¡¡lrrrllrllrll
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GróJico 1: Evolución del P¡ecio del Bo¡¡il de Petóleo durdire el periodo 2002.2012
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Los precios del petróleo por barril, se detallan en la gráfico 4. Donde se puede

notar que existe un alto incremento en el año 2004 en comparación con 2003, con

valores de USD 32, I 7 y USD 2ó,26 respectivamente.

Estos precios se mantienen estables hasta el año 2008, en este año se alcanza

un precio máximo en el periodo analizado de USD 83,38. Luego se sufre una abrupta

caÍda del precio en el 2009 con un !?lor de USD 53.43: a parth de dicho año el precio

del banil de crudo se ha recuperado paulatinamente.

En el caso de las exportaciones no petroleras, se puede determinar, que estas se

encuentran conformadas en su mayor parte por productos agrícolas, acotando que

gracias a las excelentes condiciones geográflcas y climáticas del Ecuador, pueden ser

producidos de una manera eficiente.

Estas poseen dos importantes grupos como es el caso de las exportaciones

tradicionales y no tradicionales. Las expoftaciones tradicionales contienen productos

como: banano y plátano, café y elaborados. camarón, cacao y elaborados. atún y

pescado, e[ detalle de este se puede observar en el gráfico 5.

En el caso del banano y plátano representan un 50% de las exportaciones

tradicionales. Por su pate, las exportaciones No tradicionales se dividen en

Exportaciones No Tradicionales Primarias y Exportaciones No Tradicionales

Induslrializadas. (BCE, 201 3).

!
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Gtálco 5: Exporla.iones Trodicionales ¡' !\'o T¡odicionalet del Ea¿ador dsrqate el peiodo 2002-2012
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Gracias, a los datos propuestos por el gráfico 5, se puede comentar que durante

el periodo propuesto por este análisis, las exportaciones no tradicionales representaron

en promedio un 53,33%, mientras que las exportaciones tradicionales constituyen un

46.67%.

Este comportamiento óptimo, que han mostrado las exportaciones en los

últimos diez años, no solo se deben a la evolución favorable de las ventas petroleras,

sino además son contribuidas por las ventas no petroleras, Ia¡to tradicionales como no

tradicionales, las mismas que crecieron ds una manera sostenida al mostrar un

crecimiento que va desde los 52.981 millones de dólares en el año 2002, a $9.378

millones en el 2012, registrando así de esta rrnnera un crecimiento superior al 50Vo.

(ALADr,2012).

Gnírtco 6: Expoñac¡o,res No Petrolero Tradicionol* durdDte el pet{odo 2002-2012
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El gráfico 5 explica la evolución de las exponaciones no petroleras

tradicionales en el período 2002-2012, donde abarca a productos como, banano y

plátano. cafe y elaborados, camarón, cacao, y elaborados de atún y pescado. Es

importante acotar que el Ecuador cuadriplico sus exportaciones entre el 2002 y 2012, en

tendencia de crecimiento consta¡te a excepción del 2009, donde se ven cla¡amente

afectadas, debido a la crisis mundial antes mencionada.

Las exportaciones no tradicionales a Io largo de este periodo, han estado

encabez¿das por el banano y plátano, [o cual se evidencia claramente en el gráfico 5.

Este producto representa un 50% de las exportaciones Tradicionales desde el 2002 hasta

eI2012.

En el año 2005. las exportaciones tradicionales alcanzaron los USD 1,925

millones, superando así un 15.5% del año anterior. Los mayores ingresos de

exportación provinieron por ventas en el exterior, particularmenle del banano, camarón

y cafe, EI banano y plátano representó un (29.1%), el camarón ( I I ,4%). atún y pescado

(2.1o/o), cacao y derivados (4,5%),y cafe y derivados (2,1%).

EI principal país al que se le exporta el banano es Estados Unidos y representa

el 2-l ,0oA de las ventas, por otra parfe a los países europeos se concentra con un (21 ,3%)

Italia, (20,9%) Rusia y Alemania (10,2%) Estas cifras se manrienen casi similares en

teoria a diferencia del 2009, por la disminución de exportaciones.

Del período 2006 a 2008 en promedio, se obtuvo un ingreso de USD 4,529

millones, aproximadamente representando un crecimiento al¡ededor del 16,3% en las

exportaciones Tradicionales, además de representar un 46,98% como paficipación en

las exportaciones no petroleras.

Como en años anteriores, e[ banano sigue representando, un porcentaje muy

representativo en dichas exportaciones, ya que en el 2008 el banano y plátano

representó un (28,3%), el cama¡ón (9,0%), Arún y pescado (3,6%), Cacao y derivados

@,?%) y café y derivados (1,9%). A diferencia del 2009, donde hubo una baja en las

exportaciones, proyectando una caída en los volúmenes de venta de (-4,46%). (BCE,

20r 0)

A partir del 2009, los ingresos, han reflejado un aumento considerado, en

exportaciones no tradicionales, ya que pudieron aumentar desde 3,705 millones en 2010

a 4,406 millones en el 2012. Todo esto gracias a[ aumento del precio unitario de 5,9% a

I 2,92% respectivamente. (BCE, 2013).



Impoltaciones

Al hablar de las importaciones, es bueno nota¡ que su ritmo de crecimiento ha

sido de un 18,9% durante el periodo 2002-2012 en promedio anual. No esrá de nxis,

mencionar que al igual que las expotaciones en el 2009 se redujeron, producto de la

crisis internacional y volvieron a su crecimiento habitual a partir del 2010.

Las importaciones de bienes de consumo, luego de la fase de dolarización que

sufrió el Ecuador tuvo altas tasas de crecimienro, bajando su intensidad a paflir de año

2003, donde se mantuvo una tasa anual de crecimiento promedio del 8,8% hasta el

201 0.

Es bueno menciona¡ que esta clase de compofamiento en Ia tasa, de

crecimiento de importaciones de bienes de consumo, se debe básicamente por Ia

estabilización de la economía ecuatoriana, luego de pasar por un proceso de cambio

como fue el de la dolarización.

Logrando de esta manera, que el poder de compra de las personas vaya

mejorando. además de aumentar la posibilidad que las personas consuman, mayor

cantidad de bienes importados, los cuales compiten con la producción local. la cual

muchas veces no satisface las necesidades o exigencias de los consumidores.

Gtrifco 7: lmpotaciones Totola ¡nr Grupo de P¡odudos Millo,res de Dótares FOB (2002-2012)
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En el caso de las importaciones, del periodo de estudio 2002-2012, uno de los

principales productos impofados. fue el caso de los Combustibles y sus subproductos,

el cual evolucionó al pasar de un (7,5%) en el 2002 a (27%) en el 2012. Un porcentaje

similar, es el que presenta el porcentaje de importación de materias primas y bienes de

IIIIIIIITI
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capital, Ios cuales representa¡on en promedio durante el periodo en estudio un (33,9%) y

un (27,4o/o) respectivamente. Lo cual indica que las empresas del pais. du¡ante este

periodo estaban enfocadas, en aclualizar la tecnologia y renovar su sistema de

producción. (BCE, 201 0).

,1.1.3 Inversión Extranjera Directa (IED)

Al hablar de la economia de un país es fundamental. aba¡car el tema de la

inversión, ya que es uno de los elementos claves para que el desarrollo de un país sea

sustentable en el tiempo. La inversión es categorizada como la generadora de nuevas

oportunidades laborales, aplicación de nuevos y eficaces procesos tecnológicos,

impulsando de esta manera al país a entra¡ a las vías de desarrollo.

Como muchos países que se encuentran en vías de desarrollo, Ecuador ha

tratado de incrementa¡ la afluencia de la Inversión Extranjera Directa (lED), teniendo

como objetivo, beneficia¡se en á¡eas como tecnología. empleo. exportaciones y

competitividad.

Luego del proceso de la dolarización. el Ecuador obtuvo una IED de USD 783

millones en el año 2002, todo esto gracias a la confianza brindada por los inversionistas.

especialmente enfocados en el sector petrolero, ya que se propuso la construcción del

oleoducto de crudos pesados (OCP), contribuyendo de esta forma con la recuperación

de la IED.

GráJico 8: laversión Enranje¡o Di¡eaa del Ecaador dutoate el petlodo 2002-2012
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Para el periodo del 2004 a 2011, como se muestra en el gráfico 8; Se pudo

observar un notorio comportamiento va¡iable e inestable en Ia IED del Ecuador. En el
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año 2005 la inversión directa llegó a USD 836 millones de dóla¡es, a diferencia del

2006, donde se obtuvo solamente USD 493 millones de dóla¡es, manteniendo una

diferencia de USD 342 millones, con respecto al 2005. Esta importante disminución,

fue causa. de la declaración de caducidad del contrato con la compañía petrolera

Occidental.

En el año 2008 a diferencia de años anteriores, se ve un incremento en Ia IED,

siendo considera como la más alta en el periodo 2002-2012 al presentar USD 1,006

millones. De acuerdo al informe presentado por CEPAL, el incremento de esta IED, se

atribuye al incremento en inversiones de sectores, como transporte, almacenamiento y

comunicaciones, básicamente impulsados por las empresas América Móvil y
Telefonica. (CEPAL, 201 3).

Al hacer el análisis del 2009, de acuerdo al contexto de la crisis internacional,

la IED, se vio muy afectada también. ya que esta presentó un decrecimiento del (-68%),

el cual continuó con su impacto hasta el 2010, donde se obtuvo un decrecimiento del (-

5 I %). Además, influyó la culminación de los contratos con las grandes compañÍas

petroleras, que operan en el país por parte del gobierno. lo cual ocasionó [a salida de

va¡ias de estas empresas.

Por otra parte el Ecuador, aún no es considerado como un destino atractivo

para la inversión extranjera, al mismo tiempo, cabe mencionar que este posee niveles

algo bajos de inversión privada intema, al obtener una cifra de USD 596 millones en el

2012, representando así un decrecimiento del 5,7%o con respecto al 201l. En el Caso de

Inversión Extranjera esta obtuvo USD 586 millones con un decrecimiento de 8,3%

comparada al 201 I . (SIC, 2012).

El Ecuador ocupó uno de los últimos lugares en promover la Inversión

Extranjera Directa (lED). entre los países de América Latina y el Caribe, en el año

2012, ya que este recibió apenas un 0,6% de su PIB como IED, ubicándolo de esta

manera en los últimos lugares, por debajo de países como Venezuela y Haití. Los

principales países de origen de la IED en el Ecuador fueron México, China y Canadá.

dirigiéndose principalmente a sectores como el de explotación de recursos naturales.

(CEPAL, 2013).

Cabe mencionar que la falta de inversión extranjera en el Ecuador, ha sido

cubierta en los últimos años, al implementarse fuertes inversiones públicas, que de

alguna manera han sostenido el crecimiento importanle, el cual se ha visto reflejado en
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varios sectores como el inmobiliario y el comercial.

En el2012, ciertos sectores tuvieron inversiones por US$ 109,35 millones en la

Industria, US$84,89 millones en el comercio y de US$ 3l ,615 millones en el sector

agrícola, destacando una ruryor inversión probidad en dichos sectores.

Por otro lado, los sectores de construcción representaron un (-83%), transporte

(-70%), telecomunicaciones e información (-18%), actividades inmobiliarias (-34o/o) y

artes y recreación (-97%), teniendo así un fuerte decrecimiento. (Cámara de Comercio-

Quito,20l3).

.1.1.4 Tasa Anual de Inflación

La Economía del Ecuador a lo largo del periodo analizado, ha pasado por

ciertos problemas estructurales, problemas como la pobreza, migración, falta de salud,

vivienda, empleo, etc. Además de ámbitos macroeconómicos como. presentar altas tasas

de interés, exceso de gasto público. deuda externa, disminución en la inversión

extranjera e inflación. Ia cual será analizada a continuación.

Para empezar, se debe acla¡a¡ que la inflación. es el aumento de precios de

bienes y servicios en determinado periodo de liempo. Donde una tasa de inflación baja,

aluda a aumentar el poder adquisitivo de los ciudadanos, especialmente de los que

poseen sueldos fÚos.

Gráfico 9: Toso onual d¿ inÍac j'n del Eoradot du¡orte el perlodo 2(M2-2012
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A partir del 2002, Ia tasa de inflación del Ecuador fue del 12%, la cual es

considerada como, una de las más bajas después de la dolarización, comparada con el

año 2001 donde se obtuvo un (32o/o). De acuerdo a lo publicado por el BCE, esta

disminución se debe. a la baja de los precios, de los bienes transables, además de una

buena producción agrícola, la cual colaboró con la obtención durante va¡ios meses, de

una inflación negativa en grupos como alimentos. bebidas y tabaco. ocurrido en parte

por Ia erupción del volcán Tungurahua. (BCE, 2003).

En el año 2004. la tendencia de presentar una tasa i¡flación baja continuaba, ya

que se obtuvo una tasa del2o/o, Io cual es 4,2 puntos menos que el nivel registrado en el

año 2003 donde se obtuvo un (6.2%). Durante los meses de mayo, junio, julio y

diciembre del 2004, se presentaron descensos en los precios de algunos alimentos

domésticos y ciertos bienes.

Para finalizar el 2004, los precios de los bienes no t¡ansables registraron un

incremento anual del 4,7%, lo cual es relativamente alto, pero muy inferior al de los

años anteriores. a diferencia de los precios de los bienes transables que obtuvo una

r,a¡iación promedio negativa de I %.

Durante el 2005, a pesar de la crisis política, los precios de los bienes y

servicios se ubicaron en una tasa del2,l0%, de acuerdo al informe de CEPAL, esta tasa

se origina, debido a factores estacionales, climáticos y eventos especificos como la

devolución de los fondos de reserva de los afiliados al IEES.

El 2008 y 2009, son considerados como años especiales. debido a la crisis

mundial, ya que a finales del mes de septiembre del 2008 estalló. la misma. Debilitando

así de esta forma la economía mundial. hasta el 2009, donde se nota¡on los impactos

más fuertes. En el caso del Ecuador, se vio afectada la tasa anual de inflación. ya que la

variación de los precios a partir del 2008 generó una tasa del 8,30%.

Estos factores extemos, variarían los precios al haber un incremento en los

mismos, por parte de los mercados intemacionales. viéndose afectados productos como

fertilizantes, insecticidas y otros químicos usados en la agricultura. además del aumento

del precio de petróleo y sus derivados.

EI 2009 obtuvo una tasa del 5,16% . como se mencionó anteriormente. debido

al impacto de la crisis mundial, dando como resultado un crecimiento económico bajo,

inflación alta, además de aumentar la pobreza al 36%o. a diferencia del 2010 donde el

nivel de pobreza bajo a un 207o, manteniendo así la inflación relativamente baja.
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En el año 2012 la tasa de inflación, alcanzo un 5,15%, donde el Índice de

Precio del Consumidor (lPC), descendió en el mes de mayo a0.1906. Los productos que

fal'orecieron a la disminución de Ia inflación fueron en este caso los alimentos y las

bebidas no alcohólicas, así como bienes transables los cuales representaron un 0,43%.

(BCE,20r2)

4.1.5 Tasa Anual de Desempleo

Gráfico l0: Taso anual de desempleo del Ecuodor du¡ante el peiodo 2002-2012
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En el 2002, la tasa de desempleo total fue del 1406, los meses de julio y

diciembre fueron los de menor desempleo con 80á y 7,7o/o respectivamente,

especialmente en ciudades como Guayaquil, Quito y Cuenca. En contraste con los

meses de mayo y septiembre. en donde la tasa de desempleo creció a mayores niveles en

9,2o/o y 9Vo. La tasa de subempleo fue en promedio de 33%, la cual fue menor en

comparación al año anterior donde se obtuvo un 47,7%.

Esta notoria disminución del subempleoe, fue producto de la recuperación del

empleo formal, con remuneraciones por encima del salario unificado.

Se puede acotar que como resultado de Ia dola¡ización. la tasa de desempleo y

subempleo, tiende a disminuir, como fue en el caso del 2003, al obtener una tasa de

desempleo del7.7%, en el caso del subempleo. también se observa una disminución en

e El subempleo, se produce cuando una persona no está capacitada como para una determinada
ocupación, cargo o puesto de trabajo, está ocupada plenamente y toma trabajos menores en los que
generalme¡te se gana poco. También ocurre en algunas empresas donde la persona comienza con un
cargo menor y después se capacita y welve a la misma situación. Uno de los ''trabajos del subempleo', es
la venta de mercados.
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la misma. ya que en ese año continuaba el fenómeno migratorio. bajando la tasa a

45,60/o en comparación con el año anterior. Estas tasas de empleo y subempleo, también

disminuyen ya que parte de la población económicamente activa ocupada o subocupada

emigra, dejando de esta manera, m:is plazas de trabajo libres.

En el 2004, la tasa de desempleo, creció a 9,870, esta alza se debió a la

desaceleración económica. vista en algunos sectores como la industria manufacturera, la

cual disminuyó a2,6 oA en comparación con el 2003 donde se obtuvo un 3,1%. El sector

de hoteles y restaurantes, también sufrió un decrecimiento del l.7Vo. El salario mensual.

por su parte, fue de USD 166, siendo 5Vo mayor que el del 2003, es dect no hubo

mayor variación.

El ambiente laboral. para el año 2005. no mostró muchas variaciones con

respecto a la tasa de desempleo, la cual se registró en l1,l%. En el caso de la tasa de

subocupación, se presentó un crecimienlo importante, alcanzo un valor de 47,3o/0. Lo

cual indica, que la población ocupada, paso por un cambio. aumentando la tasa de

subocupación, aumentando de esta forma la población enfocada en actividades de poca

productividad. las cuales no le permitan obtener sala¡ios adecuados.

En este año no solo creció el subempleo. sino también el sector informal,

mostrando así un crecimiento del 44,2Yo, frente a la población ocupada la cual obtuvo

un 49,9o/o. En el caso del sala¡io básico, este presento un crecimiento del 5,3% en

comparación del año anterior.

A partir del 2006 hasta el 2008, la tasa de desempleo se ha mantenido en

alrededor del 8%, aunque se observa una tendencia decreciente. Al hablar de la tasa de

desempleo por ciudad, se puede acolar que la ciudad que más registró una disminución

del desempleo, fue Cuenca al obtener una tasa del 3,70/0. Por su parte en la ciudad de

Guayaquil. la tasa de crecimiento de desempleo alcanzó un l0%. En el caso de Quito. el

nivel de desempleo se ha mantenido estable, donde se puede mencionar que existió un

pobre dinamismo de la demanda labora¡.

Para el 2011 y 2012, la tasa de desempleo se redujo a 4,270, mostrando que

hay creación de nuevos empleos, tras la recuperación de la crisis. Esta recuperación de

empleo se incrementó en ciudades como Guayaquil y Machala en sectores comerciales

como la industria manufactu¡era y actividades inmobiliarias. Donde el sector publico

creó un 207o y el sector privado 80%. (INEC, 2013)
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4.2 Economía del APEC

APEC es el foro económico de Asia Pacifico donde su principal objetivo es

aportar al crecimiento económico sostenible a través del comercio libre y abierto

atrayendo la inversión. la promoción y la aceleración de la integración económica

regional. También el APEC fomenta la cooperación económica y técnica, mejorando la

seguridad y calidad humana. y por último, prestar las facilidades pa¡a un entorno

empresarial favorable y perdurable.

El APEC tiene una economía muy dinámica en el mundo que todas las

economías miembros en conjunto representan el 40% de la población mundial (2,'l mtl

millones de personas), 44Vo del comercio mundial ($ 16,800 mil millones) y el 53% de

PIB real mundial en e[ 2010.

Los 21 miembros del APEC se las denominan economías, por el motivo del

proceso de cooperación es predominantemente preocupado por asuntos comerciales y

económicos. A continuación se detallara las economías miembros con [a respectiva

fecha de ingreso.
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Cuadro 1: lliernbros del APEC

Fuehte: Asia-Pac¡Jic Ecoñoñic Cooperurion (APEC)

El APEC ha establecido norrnas p¿ua libera¡ el comercio y la inversión en la

región de Asia-Pacifico. Ha hjado las fechas metas para lograr este objetivo: no miis

tarde del año 2010 para las economías industrializadas, y en 2020 para las economías en

desarrollo. según la decla¡ación de determinación común de Lideres Económicos de

APEC en Bogor, lndonesia (1994).

Gracias a la liberalización del comercio y la inversión han reducido las barreras

comerciales promedio desde 1989 al 2010 de un 16,9% a un 5,87o. En resultado se

obtuvo que. el comercio de mercancías (exponaciones e importaciones) dentro del

APEC ha elevado desde 1989 al 2010 en $1,7 rrillones a $ 9,9 trillones

(aproximadamente seis veces de la cantidad inicial) representando e[ 670A del comercio

total de mercancías de APEC.

En cambio, el comercio total (bienes y servicios) dentro del APEC ha

lliemhros del APEC Í-echa de ingrcso

Brunei Darussalam ó-7 Nov 1989

Ch ile I l -12 Nov 1994

Corea 6-7 Nov 1989

Filipinas 6-7 Nov 1989

Indonesia 6-7 Nov 1989

Malasia 6-7 Nov 1989

Nueva Zelanda 6-7 Nov 1989

Perú l4-15 Nov 1998

Slngapur 6-7 Nov 1989

Taipéi Chino (Taiwán) l2- 14 Nov l99l

Australia

Canadá
I

6-7 Nov l9E9

China l2-14 Nov t99l

I Estados Unidos 6-7 Nov 1989

I 
Hong Kong l2-14 Nov 1991

Japón ó-7 Nov 1989

México l7-19 Nov 1993

l4-15 Nov 1998

1993

]Tailandia 6-7 Nov 1989

I 
Vietnam l4-15 Nov 1998
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incrementado desde 1989 al 2010 en S 3,1 trillones a $16,8 trillones, esto quiere decir,

que tuvo un aumento de cinco veces y entre el resto del mundo ha tenido un desarrollo

de $ 4,6 trillones a $ 2 I ,1 trillones durante el mismo periodo. Hasta junio del 201 I ,

entre las economias miembros del APEC se han firmado 48 acuerdos de libre comercio,

que en la actualidad están vigentes 42 de estos acuerdos.

El APEC también está llevandü a través de su agenda de integración,

económica regional, la investigación de los prospectos y opciones para un Lrea de Libre

Comercio del Asia-Pacífico y el desarrollo de medidas para los Acuerdos Comerciales

Regionales y Tratados de Libre Comercio que sirven como referencia para los

miembros del APEC para lograr acuerdos amplios y de alta calidad.

El APEC creó un Plan de Acción de Facilitación del Comercio (PAFT I),

donde el costo de las transacciones comerciales del 2002 al 2006 en toda la región se

disminuyo en un 57o. Se continúo con la creación de un segundo Plan de Acción de

Facilitación del Comercio (PAFT II), donde también los costos de transacción del 2007

al 2010 decrecieron en un 57o en términos reales, lo que ha significado un ahorro total

de $ 58.7 billones.

EL APEC facilita la introducción de sistemas electrónicos y sin papeles por

todas las economias miembros, que cubra el pago de los impuestos y el procesamiento

de documentos relacionados con el comercio.

En el 2007, el APEC constituyó un Plan Estratégico de Ventanitla Única que

establece el desarrollo de sistemas de ventanilla única permitiendo a los importadores y

exportadores a presentar información al gobierno una vez, en lugar de múltiples

agencias gubernamentales, a través de un único punto de entrada. Cabe recalcar que, la

página web del APEC brinda a los usuarios un acceso fácil a los aranceles y reglas de

origen información economías miembros.

Durante el año 2008. el APEC conformo un Plan de Acción de Facilitación de

Inlersiones que tiene como objetivo mejorar el ambiente de inversión en las economías

miembros.

El Plan de Privacidad del APEC brinda guía y dirección a ambas economías

miembros pÍua que las empresas implementen políticas y procedimientos de protección

de privacidad de la información.

La Tarjeta de Viajes de Negocios del APEC dispone a la gente de negocios

pre-aprobados de tener la facilidad de enlrar por un corto plazo a las economías
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miembros y de ahorrar en costes para el desplazamiento en las economías miembros.

Debido al beneficio de esta tarjeta que excluye la necesidad de aplicar de lorma

individual para visas o permisos de entrada para poder ingresar a una de las economias

miembro durante un periodo nuiLximo de tres años y de gestionar más rápido los trámites

de inmigración mediante los carriles especiales del APEC en los principales

aeropuertos.

El APEC también elimina las barreras al comercio a través de su programa de

reformas estructurales, que se enfoca a las políticas de reforma intemas que afeclen

negativamente al funcionamiento de los mercados, y la capacidad de las empresas para

acceder a los mercados y para operar de manera eficiente.

La Cooperación Económica y Técnica del APEC está diseñada para fortalecer

las capacidades y las habilidades de las economias miembros, tanto a nivel individual

como colectivamente, para que puedan participaf nriis plenamente en la economia

regional.

Desde el año 1993, el APEC ha realizado trabajos de construcción alrededor de

1600 proyectos. El APEC contribuye fondos para al¡ededor de 100 a 150 proyectos

cada año, con un valor total de más de $ 23 millones comprometidos por APEC para

proyectos en el periodo del 2010 al 201 L

En año 2000, el APEC estableció una meta de triplicar el uso de Intemet en la

región y en el año 2008 a través de una Reunión Ministerial de la Industria de

Telecomunicaciones e Información, se reconoce el logro de la meta alcanzada. El APEC

se ha implantado la idea de tener acceso universal de internet de banda ancha en loda

región para el año 2015 según lo acordado por los ministros de Telecomunicaciones en

Okinawa, Japón en el año 201 0.

En l0 de las 2l economías miembros funcionan 46 Centros de Oportunidad

Digital del APEC cuyo objetivo es aprovechar estos centros de recursos de Información

Local y Tecnología de la Comunicación, ofreciendo a los ciudadanos y empresas de la

región acceso a la información de las regiones, educación y programas de

entrenamiento.

Además, El APEC se ha involucrado en temas como:

.La lucha contra el terrorismo (Declaración de Shanghái en 2001, y el

Grupo de Trabajo contra el Terrorismo);

. La seguridad humana (Grupo de Trabajo de la Salud);
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. Prepa¡ación para emergencias (Grupo de Trabajo de heparación para

Emergencias);

. El cambio climático. la seguridad energética y desarrollo limpio

(Declaración de Sídney en 2007 y en la lista de bienes ambientales de

APEC en 2012);

. La crisis financiera mundial (La Declaración de Vladivostok en 2012).

En resumen, de todas estas norfiras y objetivos establecidos por el APEC han

logrado mayores oportunidades de formación y empleo. los bienes v servicios nrás

económicos obteniendo mayores eficiencias y opciones en los mercados nacionales

como intemacionales. eliminación de las barreras arancela¡ias y no arancelarias a favor

del comercio y la inversión, crecimiento económico de las economias miembros del

APEC y el nivel de vida de las personas, acuerdos bilaterales y regionales entre estas

economías. perspectiva para la creación del Á¡ea de Libre Comercio del Asia-PacÍfico.

Asimismo, El APEC ha conseguido reducción de los costos de las

transacciones comerciales. acceso a la información comercial, alineación de las

estrategias políticas y comerciales para facilitar el crecimiento del comercio.

Al igual. la Cooperación Económica y Técnica ha proporcionado la formación

y la cooperación para fortalecer las capacidades en todas las economías miembros del

APEC para aprovechar el comercio mundial. Donde se han desarrollado capacidades a

nivel institucional y personal para ayudar a la gente de las economías del APEC a

adquirir las habilidades necesarias para cumplir con su potencial económico. (Asia-

Pacific Economic Cooperation, 2014)

.1.2. I l-.r olución de I l'l B

Para comenzar evalua¡ Ia economía del APEC, se lo va a realízot a través de

una variable muy importante que es el PIB. Esta va¡iable nos indica la producción total

de bienes y servicios de un determinado país.

Pa¡a este estudio se va utilizar e[ crecimiento del PiB, que permite valua¡ el

crecimiento o descrecimiento económico del APEC durante los periodos que comprende

desde el 2002 a12012.
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Gráfco I l: Tera oñuol dcl crecit tiento del PIB del APEC durante el periodo 2002-2012
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Como se puede obsen'ar en el gráfico ll, la evolución de la economía del

APEC tiene años muy notorios donde ha tenido crecimientos y decrecimientos que se ve

exhibidos en la variación del PIB. Según los datos proporcionados. indica que el APEC

ha tenido un crecimiento promedio del2,&9% durante el periodo 2002-2012.

Desde el año 2002 al 2004, la tasa de crecimiento del PIB para los países

pertenecientes al APEC fue de 2,44V0 a 4,30yo. Que en promedio en este lapso de

tiempo la tasa de evolución del PIB estuvo en 3.33%. Donde los crecimientos que más

sobresalieron de Ias economías miembros del APEC constaron de China con g.73Vo.

Corea con 6.92Vo y Yíetnam con 6,41% en promedio.

Otras economías obtuvieron tasas de crecimiento del PIB alrededor del 3% al

5olo en promedio, y un¿¡s poc¿rs economias obtuvieron tasas de crecimiento muy bajas

como Japón con 1,95%. México con 1,58% y Papúa Nueva Guinea con l,45Yo en

promedio.

Durante el año 2005 al 2007, se nola que la oscilación del crecimiento del PIB

no ha variado significativamente y en el gráfico I I se puede comprobar que estuvo del

3,83% al3,76%o. Concluyendo que para este rango de tiempo se conserló una tasa de

crecimiento del PIB sostenido aproximadamente en un 3,870 en promedio.

Destacándose países con las más altas tasas de crecimiento del PIB como

China con 12,73%. Singapur con 8.33% y Perú con 7,81% en promedio. Al contrario,

países como Estaos Unidos con 2,6%o, Japón con 1,73% y Brunei Darussalam con

1,63% en promedio experimentaron tasas de crecimiento muy reducidas.

A mediados del año 2008. se comienzo a experimentar en la economía el

impacto de Ia crisis financiera originada por el estallido de la burbuja inmobilia¡ia de los
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Estados Unidos. Lo que provoco que el crecimiento del PIB del APEC decreciera

considerablemenle de 3,7 60/o a 1.28Yo.

Entre Ias naciones referentes al APEC que tuvieron un buen desarrollo en esta

variable estuvieron Peru con 9,760A, China con 9,6yo y Papúa Nueva Guinea con 6,7%0.

Caso contra¡io fueron para las naciones como Brunei Darussalam con -1,947o, Nueva

Zelandia con -1,92%o y Japón con -1,04% que sufrieron una disminución en el

crecimiento del PIB a causa de la crisis mencionada.

El panorama para el año 2009, no fue nada alentador para las economías

miembros del APEC por el efecto que siguió causando la crisis mundial. En este año

hubo un descenso en la tasa de crecimiento del PIB del APEC del -1,7Yo. Las economias

miembros que nuevamente lograron obtener un crecimiento estuvieron China con 9,2%.

Papúa Nuera Guinea con 5§% y Vietnam 5,4V0. La mayoría de los países

pertenecientes a este bloque exhibieron un tasa de crecimienlo aproximadamente entre

el 106 al -2o/o. Pero los países que presentaron una tasa de crecimiento muy reducida

constaron Rusia. Japón y México con -7,82Vo, -5,53%o y -4,7oá respectivamente.

Para el próximo año (2010), tras superar los efectos de la crisis mundial se

alcanzó adquirir una recuperación de las economías con un crecimiento del PIB del

APEC él más superior del periodo en evaluación con un 4,49%. Esta tasa se pudo lograr

gracias a los incentivos al consumo y las facilidades para la inversión. en e[ cual los

países alcanzaron enormes tasas de crecimiento tales como Singapur con 14,790A,

l'airván con 10,76% y China con 10,4%. El resto de los países consiguieron

crecimientos alrededor del 4o/o al 870. Solamente países como Australia y Nueva

Zelandia que adquirieron tasas de menor proporción del grupo total del APEC con

2,08% y 0,1 5olo conespondientemente.

Al alcanzar una recuperación en la economía del APEC, para el año 201I se

contrajo fa tasa de crecimiento del PIB obteniendo un porcentaje del2,86Vo. Debido que

la inversión y el consumo privado se redujeron significativamente 2,30/o y I,14%. Las

economías que presentaron un alto crecimiento en sus tasas fueron China con 9,3% y

Papúa Nueva Guinea con 97o. Diferentes paises del bloque obtuvieron crecimiento del

2oA al 6 Vo y exclusivamente Japón experimento un descrecimiento en su tasa con un -
0,45%.

Por último el año 2012, Ia tasas de crecimiento del PIB ruvo una mejora y

aumento en un 3,48%. gracias al incremento de el rubro de la inversión. Los naciones
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como Papúa Nueva Guinea 8% y China con7,8o/o tuvieron nuevamente un crecimiento

favorable en la tasa del PIB acompañado de Las l-ilipinas con ó,8 I %. Las demás

economias del APEC han tenido una variación de crecimiento aproximado del ZVo al

60lo, a excepción de economías tales como Hong Kong con 1,52Vo Tairván con 1.48% y

Singapur 1,32% que alcanza¡on las tasas de crecimiento m.ls bajas del grupo. (Asia-

Pacific Economic Cooperation, 2014)

4.2.2 Evolución de la Balanza Comercial

Un componente clave para e[ análisis económico de un país o un bloque

comercial es por medio de Ia balanza comercial, que indica si tiene un superávit o un

défrcit comercial- Esto quiere decir, si un país tiene un superávit comercial significa que

las exportaciones de bienes y servicios han sido rruiyores que las importaciones de

bienes y servicios.

Caso contrario, cuando un país tiene un déficit comercial representa que las

importaciones de bienes y servicios han Iogrado ser mayores que las exportaciones de

bienes y servicios.

Grálico l2: Et¡olución dela Bolonza Com¿¡ciol del APEC duraate el peddo 2002-2012
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Como se puede presenciar en el gráfico 12, la evolución de las exportaciones e

importaciones de las economías miembros del APEC se ha aumentado a través del

periodo de tiempo (2002-2012) con excepción del año 2009 donde tanto las

expoñaciones como importaciones se han reducido debido a la crisis económica

mundial.
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Además. se puede notar que la balanza comercial del APEC para el periodo de

tiempo considerado ha tenido un déficit comercial donde las importaciones han sido

mucho mayores que las exportaciones. EI promedio de las exportaciones del año 2002

al 2012 ha sido al¡ededor del $6.682 (cantidad expresada en miles de millones) y con

una parricipación promedia del PIB del 22oA. En cambio, las impoÍaciones para el

mismo periodo han alcanzado un monto cerca de $7.005 (miles de millones)

representando un 23oA de participación promedia del PlB.

Grrifico l3: yalot§ prornedios de qporrdciones tolales de los economios miemb¡os del APEC du¡ante e! perlodo
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Por medio del gráfico 13, se puede apreciar los valores promedios de

exportaciones totales de los países que conlorman el APEC desde el año 2002 hasta el

año 2012. Donde se aprecia que el país con mayor parricipación de las expofaciones

del APEC es Estados Unidos con alrededor de un 21,93%, seguido de China. Japón y

Canadá con un 17 ,80%, 10,97% y 6,1 670 respectivamente.

Caso contrario se puede observa¡ para los países con menores porcentajes de

participación de las exportaciones totales del APEC tales como Nueva Zelandia. peru,

Brunei Darussalam y Papúa Nueva Guinea los cuales representan 0,49%,0,41%,0,12%

y 0,07% en promedio.

El listado de productos con ÍEyor participación de las exportaciones del APEC

durante el periodo de estudio comprendido desde el 2002 hasta el 2012 han sido los

siguientes:

. Aceites crudos de petróleo o de minerales bituminosos

. Ci¡cuitos electrónicos integrados

. Vehículos- transporte de personas de cilindrada superior a 1500
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. Teléfonos. incluidos los teléfonos móviles (celulares) y los de otras redes

inalámbricas

. Máquinas autorruiticas para tratamiento o procesamiento de datos digital

Donde las economías miembros del APEC como Rusia, Canadá y México han

sido los países con mayor porcentaje de exportación de aceites crudos de petróleo o de

minerales bituminosos con una participación promedio del 48,08%. 18,55% y 14,95%

du¡ante el periodo mencionado anleriormente.

Los ckcuitos electrónicos integrados han sido exportados por estados como

Singapur con una representación en promedio del 19,35% del APEC, seguido por

Estados Unidos con una participación promedia del 13,51%, acompañado de Hong

Kong con una presencia prome día d,el l294Vo y por ultimo Taiwán con un promedio del

12,75%.

En las exportaciones de vehículos - transporte de personas de cilindrada

superior a 1500 se encuentra países del APEC tales como Japón, Corea, Esrados Unidos

y México que contribuyen con porcentaje promedio del 40,12%, 16,46%, 16.95% y

I 3,1 3% respectivamente.

Los países del APEC que han expoñado teléfonos. incluidos los teléfonos

móviles (celulares) y los de otras redes inalámbricas son China con un porcentaje de

participación promedio de|27,76% y Corea que representa un 9,18%.

Finalizando con las exportaciones de máquinas aulomáticas para tratamiento o

procesamiento de datos digital donde China es el país que predomina estas

exportaciones del APEC con un promedio de participación alrededor de|76,97%.

GróJico 11: Valo¡e¡ p¡omedios de inporlaciodes totql* dc las econoirlos mianbros del APEC duruare el petíodo

2002-2012
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En el gráfico 14, nos demuestra los valores promedios de importaciones totales

de los paises del APEC desde el año 2002 hasta el 2012. En el cual se distingue que las

economias con mayores participaciones en las imponaciones del APEC predominan

Estados Unidos con un promedio aproximado del29,46%o de las importaciones totales,

le sigue China 15,35% y Japón con un promedio cercano del 10,26%.

En contraste a los países da mayor representación de las importaciones, se

encuentra las economias del APEC que obtuvieron una escaza participación de las

importaciones totales durante el periodo seleccionado (2002 - 2012) tales como Papúa

Nueva Guinea con un porcentaje promedio al 0,07Yo y Brunei Darussalam con una

participación promedia del 0.04%.

Entre los productos que importaron los estados pertenecientes a[ APEC con

mayor representación desde el 2002 hasta el 2012 se detalla a continuación:

. Aceites crudos de petróleo o de minerales bituminosos

. Cücuitos electrónicos integrados

. Vehiculos - transporte de personas de cilindrada superior a 1500

. Gas nalural licuado

. Minerales de hierro y sus concentrados sin aglomera¡

Los paises del APEC que imponan grandes cantidades de aceites crudos de

petróleo o de minerales bituminosos son Estados Unidos con un promedio del37,9B%

de las importaciones totales del APEC durante el tiempo del estudio establecido,

después continúa Japón con promedio alrededor del l6.04Vo y después China con una

representación promedia del I 5,65%.

Para las importaciones totales de los circuitos electrónicos integrados del

APEC constan países como China, Hong Kong y Singapur con una participación

promedio del 3 1,68%, 13,53%o y 1 I ,637o respectivamente.

Los vehículos - transporte de personas de cilindrada superior a 1500 han sido

imponados por economías como las de Estados Unidos que es la que predomina este

tipo de importaciones con un porcentaje promedio del 51,34Yo, seguido por estados que

están muy por debajo tales como Canadá con promedio al¡ededor del I l,l9% y China

9,237o en promedio.

Las economías miembros del APEC como Japón y Corea son los importadores

con mayor participación del gas natural licuado con una representación promedia del

56,94% y 23,89% correspondientemente.



63

Y por último. las importaciones totales de minerales de hierro y sus

concentrados sin aglomerar han sido realizadas por países como China que acumula la

mayor pafticipación promedio con un 73,88%, le sigue naciones como Japón y Corea

pero con representaciones promedias muy por debajo 15,90% y 6,58%. (Trade Map,

2014)

4,2.3 Inversión Extranjcra Directa (lED)

Al evalua¡ una economía de un determinado país. se considera la variable de la

inversión extranjera directa (lED). Esta variable permite cuantifica¡ las cantidades de

dinero que son enviadas por un pais inversor a un país huésped para poder adquirir el

control de gestión de una empresa a largo plazo con la finalidad de desarrolla¡ nuevas

tecnologías y procesos eficientes, generar nuevas plazas de empleos y generar

estabilidad económica de un país.

Gráfco l5: lnrenión Eflrdrrjerq Directa dcl APEC du¡ante el F¡iodo 2002-2012
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Según el gráfico 15, se puede apreciar las variaciones de crecimienlo de la IED

de las economias miembros del APEC hasta el año 2008 porque durante e[ año siguiente

suf¡ió una caída notoria a causa de las consecuencias la crisis mundial en el 2009.

Para el año 2010, la IED se recupero de dicha disminución y para los años

siguientes se observa¡ un alza en los montos de inversión extranjera. En el gráfico

también nos muestra que el APEC ha tenido una IED promedio aproximado del

$538.077 millones durante el periodo 2002-201 2.
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En el año 2002, el IED del APEC fue de S 234.408 millones. Donde las

economías tales como Estados Unidos, China y México presentaron las adquisiciones

de grandes cantidades de inversión extra¡jera, las cuales han sido las más altas del foro

económico con valores de $ 74.457. $ 52.7 42,86 y $ 23.900,92 millones

respectivamente.

En cambio, ene ese mismo años hubo naciones que exhibieron cantidades

bajas de IED como Brunei Darussalam con $ 1.035,53, Indonesia con S 145,94 y Papúa

Nueva Guinea con $ I 8,23 millones.

Para el año 2003, hubo una disminución mínima del IED del APEC reduciendo

la cantidad a $ 216.449 millones. De las cuales las naciones como China con $

53.504,70, Estados Unidos con $ 53. 146 y México con $ 1 8.671 ,90 millones se

destacaron por acapÍuar los mejores montos de inversión extranjera. Sin embargo, otras

naciones demostraron bajas sumas de IED de S 453 y $ 101,03 millones como son los

casos de Taiwán y Papúa Nueva Guinea. Indonesia es Ia única nación que reflejó una

desinversión de $ -597 millones.

En el año siguiente (2004), la IED del APEC se recobró de una caída del año

anterior consiguiendo una inversión de $ 370.415 millones. Los valores que más

sobresalieron de las economías pertenecientes a este foro económico fueron de Estados

Unidos con $ 135.826, China con $ 60.630 y Australia con $ 42.457,80 millones.

Solamente unas pocas economías obtuvieron cantidades muy bajas de IED como Brunei

Darussalam con $ 205,61 y Papúa Nueva Guinea con $ 25,7ó. Canadá en este año. la

única economia que tuvo una desinversión de $ -445,04 millones

Durante el periodo del año 2005 al año 2008, se registró un crecimiento

significante en la IED del APEC de $ 324.135 a $ 809.308 millones que en promedio

dura¡te este periodo resultó en §620.809 millones. Los países miembros del APEC con

los más altos ingresos promedios de inversión estuvieron Estados Unidos con $

216.056,75, China con $ 84.238,50 y Canadá con $ 66.089,41 millones. Al contrario,

paises como Las lrilipinas. Papúa Nueva Guinea y Brunei Darussalam consiguieron

cuantías muy reducidas de IED de $ 2.308,75, S 328,44 y $ 23,04 millones

respectivamente.

La perspectiva para el año 2009, no fue de nada deseable para los países del

APEC por los estragos de la crisis mundial. En este año ocurrió un descrecimiento

importante en la IED del APEC en $ 484.092 millones. Los países que lograron
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alcanzar importes significativos de inversión constaron Estados Unidos, China y Hong

Kong con S 143.604, $ 95.000 y $ 54.273,81 millones correspondientemente. Pero así

mismo, Papúa Nueva Guinea con $ 423,21 y Brunei Darussalam con $ 371,38 millones

continúan con poca captación de inversión extranjera muy comprimida. En este año.

Nueva Zelanda logro una desinversión de $ -834,29 millones

Al alcanzar una recuperación en la economía del APEC, para los años 2010 y

2011 se observa un aumento de la IED del APEC de $ 655.394 a § 777.6?1 millones

que en promedio seria el crecimiento de $ 7l ó.508 millones. Las economías que

demostra¡on una alta cantidad de IED fueron Estados Unidos con $ 2l 2.421 , China con

$ 119.359,50, y Hong Kong con $ 89.416,53 millones en promedio en los dos años.

Caso contrario fue para países del bloque que atrajeron escasas inversiones Brunei

Darussalam con $ 916,98 y Tairván con $ 267,50 millones en promedio. Papúa Nueva

Guinea y Japón manifestaron desinversión de $ -140,07 y $ -1.503,17 millones en

promedio.

Para el año posterior (2012). la IED de las economías miembros del APEC

comerzó a experimentar un descenso que termino en los S 69'1.236 millones. Las

naciones que pudieron acoger más inversión extranjera que las demás naciones

continuaron siendo Estados Unidos con $ 167.620. China con S 121.080 y Hong Kong $

74.584,15 millones. Continuamente Bmnei Darussalam con $ 850 y Papúa Nueva

Cuinea con S 28,80 millones sigue siendo países con poco atractivo de inversión

extranjera. (Asia-Pacific Economic Cooperation. 2014)

.1.2.4 Tasa Anual de lnflación

Otras de las va¡iables que no se debería dejar sin importancia para evaluar la

economía de un país, es la variable de la tasa de la inflación anual de un país

determinado. La inflación permite ver las variaciones porcentuales del costo para Ia

adquisición de una canasla de bienes y servicios en un periodo en específico, [o que

a1'uda evaluar a los consumidores su poder adquisitivo referente a la canasta de bienes y

servicios con una rentabilidad frja. Por lo general. la tasa de inflación que más se hace

referencia es [a tasa anual.
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GrtiJico l6: Tasa anual de inJloción del APEC du¡ante el peiodo 2002-2012
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Por medio del gráfico 16. [a tasa anual de la inflación del APEC se aprecia las

oscilaciones que ha tenido esta tasa a través del periodo del 2002-2012. Donde desde el

año 2002 al 2008 se obsen'a un crecimiento notorio, hasta que el año 2009 se presenta

una caída considerable de esta tasa.

Para los años siguientes (2010 y 201 1) se welve apreciar un incremento en la

tasa de inflación anual, que para el año 2012 termina decayendo esta tasa. La tasa anual

de inflación para los países del APEC ha sido de 2.82% en promedio del 2002-2012,

como se nos muestra en el gráfico.

Durante el año 2002 al año 2005, la tasa de inflación anual de las economías

miembros del APEC mantuvo un crecimiento significativo y sostenido del 1,96%o al

3,23%o que aproximadamente en promedio fue del 2,690/o en este tiempo de evaluación.

Las economías miembros del APEC con la tasa anual de inflación más óptima fueron y

Brunei Darussalam con 0,017o, Singapur con 0,55% y Taiwán con 0,867o en promedio.

Otras economías alcanza¡on altas tasas promedias de inflación tales como Rusia con

13,25Vo,Indonesia con 8,79Yo y Papúa Nueva Guinea con 7,61%.

Cabe indica¡ que economías como Hong Kong y Japón han sido las dos únicas

que lograron tener tasas promedias de inflación negativas con -1,28%o y Japón con -

0,36% respectivamente. Lo que demuestra que un país al tener una tasa de inflación

negativa o desinflación, significa que el pais ha experimentado una ciada de precios de

la canasta de bienes y servicios a causa de progresos tecnológicos que favorece a la

producción de bienes y servicios más eficientes y a bajos costos.
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Aunque del afro 2005 al 2006, la tasa de inflación anual demuestra una caída

leve del 3,23% al 3,03%. Se puede notar que desde el año 2006 al 2008 tiene una

tendencia de incremento de la tasa de inflación de los paÍses perteneciente al APEC del

1,03% a!4,78% que en promedio genera una tasa de 3,67% de inflación en este lapso de

tiempo, De las cuales países tales como Japón con 0,56Vo, Brunei Darussalam con

1,07%y Tairván con 1,97% exhibieron las tasas promedias más reducidas de inflación

del grupo. Caso contrario fue para los piases como Vietnam con 12,94oA, Rusia con

10.93% e Indonesia con 9,76% que alcanzaron altas tasas promedias de inflación.

Para el siguiente año (2009), se percibió los efectos de [a crisis mundial

afectando fuertemente a las economías en general. Las naciones del APEC para este

año. demostra¡on una tasa de inflación muy decaída del 0,71% a comparación de los

años anteriores. Las naciones que adquirieron tasas menores de inflación estuvieron

Chile con 0.072%y Canadá con 0,30%.

Sin embargo, naciones como Rusia con I1,65%, Vietnam con 7,05 %o y Papúa

Nueva Guinea con 6,92 7o sobrellevaron altas tasas de inflación. Pero existieron

naciones para ese mismo año. que experimentaron desinflación por el motivo de lener

tasas de inflación negativas como Japón. Tairván, Tailandia y China con -1,35%0, -

0,86%, -0,85Vo y -0,7 0% correspondientemente.

Pa¡a los años 2010 y 201l, se puede observar en el gráfico ló que la tasa de

inflación anual del APEC tiene una crecida significativa que va desde 2.41% a 3.82%

equivaliendo en promedio a 3,12%o en ese rango de liempo. Las diminutas tasas de

inflación estuvieron representadas por economias como Brunei Da¡ussalam y Taiwán

ambos con l,l9%,y Canadá con 2,34Vo en promedio en este periodo de tiempo.

Y las economías que se detallan a continuación siguen mostrando enormes

tasas de inflación como Vietnam con 13,77Yo, Rusia con 7,65 % y Papúa Nueva Guinea

con 7,23oA en promedio. Exclusivamente Japón fue la única economía en distinguirse

continuamente con tasas de inflación negativa o desinflación, esta vez fue de -0,50% en

promedio.

Por último el año 2012. el APEC reconoció que ruvo un descenso de la tasa de

inflación al 2,36%o. Los países Brunei Darussalam con o/o 0,46 y Canadá co¡ 1,52 o/o

nuevamente disfrutaron de pequeñas tasas de inflación acompañado con el país de

Nueva Zelandia 0,88%. Así mismo, Vietnam y Rusia reiteradas veces logran amplias

tasas de inflación con 9,09% y 5,07% respeclivamente. Otra vez Japón frecuentemente



dispone de desinflación con una tasa del -0,28%. (Asia-Pacific Economic Cooperation,

2014)

4.2.5 Tasa Anual de Desempleo

Otra va¡iable que también es referente al evaluar una economía de un país

determinado es la variable del desempleo. Porque Io que nos ayuda diagnosticar esta

variable, es la tasa porcentual de la población que está plenamente activa sin poseer una

plaza de trabajo y está en la búsqueda del mismo.

G¡.irtco l7: Ta.ta onual de detempleo dcl APEC duranrc el periodo 2002-2012
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La tasa anual de desempleo det APEC ha tenido variaciones con poca

notoriedad, esto quiere decir, que la tasa de desempleo se ha mantenido dentro de un

rango minimo del 4,59% y de un rango rruiximo del 5,52%. Los datos exhibidos por el

gráfico 17, demuestra que el grupo del APEC ha obtenido una tasa de desempleo

promedio del 5% durante el transcurso del año 2002 al 2012.

Pa¡a el año 2002, el bloque del APEC comienza exponer una tasa de

desempleo del 5.01%. De las cuales los países que revelan una reducida tasa de

desempleo fueron Tailandia con 1,80%, Vietnam con 2,l0Vo y Papúa Nueva Guinea

con 2,7oo/o. Pero los países que obtuvieron grandes tasas de desempleo del grupo han

sido Las Filipinas con I1,50%, Peru con 9,70o/o e Indonesia con 9,10%.

Desde el año 2003 al 2007, se puede apreciar que la tasa anual de desempleo

del APEC comenzó a experimentar un declive significativo de 5,24%o a 4,5V/o que

promediando esta tasa por el periodo de tiempo estimado nos expone que estuvo en

4,96%.

Donde las economías miembros que se ubicaron entre las mejores tasas de

desempleo del APEC constaron reiteradamente Tailandia con 1,347o, Vietnam con

4,00

,002
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2,22o/o y Papúa Nueva Guinea con 2,58Yo en promedio. Entre las pocas eeonomías que

alcanzaron tasas de desempleo muy altas como Indonesia 10,00%, Las Filipinas con

9,24% y Chile con 8,02% en promedio.

En los años siguientes (2008 y 2009), [a tasa anual de desempleo det APEC

sufrió un incremento de| 4,72% al 5,52Yo que en promedio equivale a una tasa del

5.12%. Este movimiento en la tasa fue a causa de que a mediados del 2008 estalló la

burbuja inmobilia¡ia en los Estados Unidos causando una crisis económica mundial.

Las naciones que nuevamente lograron una tasa de desempleo diminuta

estuvieron Tailandia con 1,357o, Vietnam con 2,35oA y Papúa Nueva Guinea con 2.4002

en promedio. Al contrario, las naciones que presenlaron una tasa de desempleo elevada

han sido Chile con 8,75%, lndonesia con 8, 15% y Estados Unidos con 7 ,55Vo en

promed io.

Y para terminar. durante el período del año 2010 al 2012, se registró un

decaimiento notable en la tasa de desempleo del APEC del 5,28% a 4,73%o que en

promedio durante este lapso de tiempo resultó ser de 4,99%.

Los países pertenecientes al APEC tales como Tailandia con 0,80%, Vietnam

con 2,l0yo y Papúa Nueva Guinea con 2,10%o en promedio fueron continuamente las

más bajas tasas de desempleo. Sin embargo, paises como Estados Unidos, Canadá y

Chile adquirieron tasas superiores de desempleo del APEC con 8,87%, 7 ,54% y 7,20Yo

en promedio respectivamente. (Asia-Pacific Economic Cooperation, 201 4)

4.3 Comercio Bilateral entre Ecuador y los países m¡embros del APEC

A lo largo de estos años, el comercio internacional, ha ido tomado un giro

importante, ya que es considerado como una herramienta que fomenta e[ crecimiento

económico de un delerminado país. Se cree que este, puede tener aspectos beneficiosos,

como no beneficiosos. El primero indica que al contar con un intercambio de comercio

entre va¡ios paises. se puede lograr el aumento de la competitividad. mejorando de esta

manera Ia calidad de su producción, todo esto debido al constante inlercambio de bienes

o servlclos.

Por otra pafe se comenta que el comercio intemacional genera desigualdades

en el desarrollo económico de las naciones, todo esto por la dependencia que se genera

entre los países y [a diferencia en las condiciones de producción. Al hablar de las
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exportaciones del Ecuador, se conoce de manera general, que estas se han caracterizado

a lo largo de estos años, por tener una fuerte dependencia de los productos primarios,

enfocándose básicamente en el petróleo, banano, cacao entre otros.

Por su pafe las importaciones han dependido de la obtención de productos

industrializados, ya que nuestro país en la mayor parte depende mucho de otros países

en aspectos de industrializ¿ción.

Gáfco lE: Ecuodor; Eiportationes e lñWtlaciones procedentes de los mienbrcs del APEC Miles IJSD FOB
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En este caso de esludio, los países que conforman el APEC, reúnen todos los

requisitos para proceder con el análisis de flujos comerciales. ya que el APEC tiene

como miembros a las principales economías y las mris dinámicas del mundo, donde se

destacan Estados Unidos, República Popular China. Hong Kong, Japón y Singapur.

Por tal motivo, es importante destacar, lo importancia del comercio bilateral

entre Ecuador y los miembros del APEC, ya que gracias a esto, se pueden analizar

nuevos v amplios mercados para la posible inserción de productos ecuatorianos en

nuevos mercados que ofiece el APEC o en su caso evaluar Ia situación real del

comercio bilateral con los miembros del APEC, con el fin de determina¡ con cuales

miembros. se comercializa más o con cuales casi nada.

El gráfico 18, muestra tanto las exportaciones que Ecuador ha realizado hacia

los miembros del APEC, como las importaciones que realizó desde dichos paises en el

periodo de estudio que va desde el 2002 hasta el 2012. Ademiís se muestra el saldo

comercial que dejó la ejecución de las mismas. Es importante mencionar, que el

comercio entre Ecuador y los distintos miembros del APEC a partir del 2002 hasta el

2012, han representado tn 22Vo en las exportaciones del mismo, teniendo como mayor
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producto exportado al petróleo. el cual en promedio representa un 64% del total de las

exportaciones, este producto es dirigido a destinos como, Estados Unidos, Chile y Peru.

Entre los miembros que conforman el APEC, Estados Unidos es el que abarca

más del 600/o en las exportaciones ecualorianas, lo cual de alguna manera, muestra

claramente la dependencia que se tiene, en dirigir las exportaciones a dicho destino, por

su parte países como Rusia, Japón, China y Vietnam, representan apenas un 5,1%0,

2,2%. 1.8% y un 0.8 respectivamente. Los productos que se exportan después del

petróleo a los miembros del APEC, son liderados por el banano, cama¡ón. rosas y atún,

los cuales representan 60/o, 4Yo,2,56% y I ,8970 respectivamente.

Aunque el gráfico 18, muestra una balanza comercial positiva, es bueno aclara¡

que esto se debe fundamentalmente, a la inclusión del petróleo. como producto principal

y no por los productos no petroleros. permitiendo de esta forma que se genere! ese

ajuste, que lleva a mostra¡ casi en todos los años valores positivos, a excepción de los

años 2009 y 2010 donde se conoce que fueron afectados, por el impacto que generó la

crisis mundial. Estos resultados de la balanza entre Ecuador y el APEC, hacen

referencia que el Ecuador, sigue siendo un expofador primario y muy deficiente en el

sector de las industrias competitivas.

En este caso de estudio analizaremos, el comercio bilateral, con cuatro de Ios

miembros del APEC. donde se hará referencia a países como Perú, Chile, Rusia y

Japón. Se ha decidido no analizar el comercio bilateral con Estados Unidos y China, en

este capítulo ya que en la mayoría de los casos de estudios, estos dos países son los más

analizados, por tal motivo se les da¡á un mayor énfasis a los cuatro paises mencionados.

4,3.1 Comercio bilateral entre Ecuador v Peni

Perú se encuentra ubicado en la pane centro-occidental de América del Sur. Es

considerado como uno de los países con rrnyor biodiversidad en el mundo e incluso el

mayor en poseer recursos minerales. Al hablar del comercio exterior del Peru. es notorio

acotar que el intercambio comercial y la inversión es uno de los pilares fundamentales

en los últimos diez años para este país,

Los tratados comerciales que ha firmado Perú, en los últimos años lo han

colocado en ventaja para poder entra¡ de manera di¡ecta a nuevos mercados. De estos

tratados se deslacan acuerdos de libre comercio con países como Estados Unidos,
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Canadá, China y Singapur además, este país forma pafe de bloques como la

Comunidad Andina de Naciones (CAN) y Mercado Común del Sur (Mercosur).

En el caso del APEC, este forma pafe, desde 1998, en donde mediante la

integración del mismo, fortaleció sus relaciones comerciales. además de adquirir mayor

inversión por parte de los países del Asia-Pacífico.

GrÁlico l9: Ecuador; l¡tcrc¡mb¡o Comcrci¡l con P.ni ]Iiks USD FOB Pcríodo 2002-2012
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Es importante mencionar que desde la firma del acuerdo de Paz en 1998 con

Ecuador, el intercambio comercial por parte de estos dos países ha tomado un giro

diferente, al presentar un crecimiento en sus flujos comerciales, que beneficia a ambas

partes. Estos crecimientos en el comercio bilateral entre Ecuador y Peru, también son

impulsados, por la fuma del convenio de Aceleración y Profundización del libre

comercio entre ellos, donde se frjó tener el a¡ancel cero para el comercio entre dichos

países.

Al hablar de las exportaciones del Ecuador hacia Peru, se puede comenrar que

el 80% de las exportaciones están conformadas por e[ petróleo, en e[ período 2002-

2012, lo cual ayudó en este período, la balatua comercial, presente superávit, como se

puede observar en el gráfico 19.

Ecuador ofrece más de 1000 productos distintos, para exportar a Peru, de los

cuales solamente 50 lograron alcanza¡ más de USD I millón en el periodo 2002-2012.

Por otra parte la firma del convenio de libre comercio entre Ecuador y Peru, donde

obviamente se hace énfasis al arancel 0%, permitió que el intercambio comercial se

multiplique por nuis de siete veces, pasando de USD 300 millones en el 2002 a USD

3,097 millones en el 2012. (PROECUADOR, 2013).

lL

't
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La balanz¿ comercial entre Ecuador y Peru, presenta una tendencia creciente en

los últimos diez años. generando así saldos favorables, s€ conoce que la tasa de

crecimiento promedio anual para el periodo de estudio fue de 3,6% para las

exportaciones, mientras que en el caso de las importaciones que Ecuador hizo desde

Peru, se estima que crecieron en un 18,8%.

El crecimiento acelerado en el año 2008, mostrado en el gráfico 19. Surge

principalmente por el crecimiento internacional del precio del petróleo y obviamente de

sus derivados. Como se mencionó anteriormente este producto forma parte primordial

en la canasfa exportable a Peru. En el año 2009 se presentó una disminución importante,

debido a la reducción en Ia demanda y precios del petróleo.

Por otra parte, debido a [a gran dependencia petrolera en las exportaciones de

Ecuador hacia Peru, no es notoria la otra ca¡a de Ia balanza comercial entre estos dos

paises, ya que a[ hablar de las exportaciones de productos no petroleros, se presentan

balances negativos, en el 2012 se presentó un saldo negativo. de USD 609 millones,

donde además se indica que las exportaciones no petroleras crecen a una tasa anual

promedio de 7,1% en el período 2002-2012, a diferencia de las importaciones no

petroleras, que crecen a una tasa de l6,5Yo en el mismo periodo de estudio.

Los principales productos que Ecuador exportó a Perú en el período 2002-

2012, de acuerdo a los datos recolectados, por parte del Banco Central del Ecuador

fueron, los atunes en conserva seguidos por orden de importancia. los demás tableros de

partículas de madera, las demás cocinas de combustibles gaseosos, minerales de cobre,

medicamentos entre otros. Todos estos productos con su respectiva partida nandina

estfui detallados en Ia tabla 2. En donde se detallan los productos que miis se exportó a

Peru, teniendo como énfasis principal al petróleo y a sus derivados, los cuales

representan un porcentaje muy considerable de todas las exportaciones realizadas en

dicho período.

En el año 2012. las exportaciones del Ecuador hacia el mundo, lograron

alcanza¡ un crecimiento mayor del 6.9Vo,las cuales obtuvieron USD 23,852 millones, a

diferencia del 2011. donde se obtuvo USD 21,322 millones. En cuanto a las

exportaciones del Ecuador a Peru, alcanza¡on un crecimiento del 12.8% en el 2012, a

diferencia del 201 l, donde se obtuvo un 10,89%.



Cuadro 2: Principoles P¡oduclos de Exportoción hdcid Perú, pot subportida orancelaria Periodo 2002-2012

SUBPARTIDA

Nru'^DINA

I)HS('RIP( IO\ \ANt)I\A FOB - USD O/O / TOTAL

FOB -USD

2709000000 ACEITES CRUDOS DE PETROLEO O DE

MINERAI BITUMINOSO.

9,6t0,62t.39 82.52

160.ll{t 000 ATUN[S I t5,075 .rE

4.f 10t 90000 LOS DEMAS TABLEROS DE PARTICIjLA§ Y

TABLEROS SIMILARES DE MADERA

t04,705.39 0.9

tl2l I I t900 LAS DEMAS COCINAS DE COMBUSTIBLES

GASEOSO O DE CAS

r0l.l92 0l 089

t 5l I t00000
^(ll,l 

I l: lll( tlRt i'l o 6t250.35 0.59

sUll t oIAt. t0.l I ),193.68 87 96

LOS DEMÁS PRODUCIOS I120,0t4.23 t204

TOTAI- ! t.7J t.{7.91 r00

Fuente: Banco Cental del Ecuador (BCE)

Por otra parte. pese a ser el petróleo, un producto de mayor dependencia en las

exportaciones de Ecuador como se puede verificar en el cuadro 2, otros sectores a lo

largo de estos años han tenido, una buena participación que es conveniente destacar,

como es el caso de los productos con valor agregado, como manufactuas en base de

metal y madera. productos químicos, grasas de vegetales, medicamentos e incluso

alimentos pa¡a a¡imales.

La exponación de esta clase de productos aluda a la industria nacionáI, a

adquirir mayor importancia en sus productos, dentro del mercado peruano.

Con respecto a las exportaciones no petroleras, es importante mencionar, que

tuvieron un importante decrecimiento en et 2009, a causa de Ia crisis mundial, donde se

redujo sus exportaciones en un -14,4%o, pero s€ fi¡eron recuperando en un 25,50¿ en el

2010 y para el 2011, con un 16,75910 y por ultimo para el 2012 obtuvieron un

crecimiento con respecto al año anterior del 4.85%.
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Cuqdro 3: P¡incipales P¡odaclos de Lnpo ación desde Peú, po¡ subponida onncelaio Pciodo 2002-2012

ST BP,,TRTID,,t

\A\DI\A
I)l_s( RtP( to\ \ r\t)t\ \ foB - t st)

70TOTA1-

rOB - SD

27t I190000
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HIDROCAXBIJROS GA§EOSOS
397¡58.88 7.38

I109909000 Lo§ DEMAS AI-!MENToS PARA A¡iIMAI,ES ¡97.97ó 07 I ó8

303430000 LISTADOS O BONITOS DE VIENTRE RAYADO t142J8.12 1.24

7.r01 0000 CATODOS Y SICCIONES DE CATODOS r 70.320.91 ] I?

OIROS ACEITES LIJBRICANTES t65,t75.07 1.08

IiAFTA DISOLVENTE | 51.007 08 :81

st Bl o t..\1. t,979,4ó7.0t 16 8l

LOS Df M-{S PRODT]CTOS 3,409,629.95 61. r9

I0 I'1I, 5J89,09ó.96 100

Fuenle: Banco Central del Ecuador (BCE)

Las importaciones totales que efectuó Ecuador desde Peru, en el año 2012

lograron obtener una cifra de USD 24,018 millones, lo cual representó un crecimiento

del mayor a 4,67yo comparando con e[ año 201 I, donde se obtuvo una cifra de USD
.)? ¿o§

Las importaciones no petroleras por su parte alcarua¡on USD 939 millones,

logrando de esta manera alcatuzr un crecimiento del6,26%, comp¿uado con el 201 I con

USD 880 millones. Por su parte la tasa de crecimiento anual en promedio en el periodo

2002-2012 tue del 16,5%.

Entre los productos que rüás se importaron en el periodo 2002-2012, se destaca

los derivados de petróleo como es el caso del propano, seguido por el butano donde

representaron al¡ededor del 7Vo y 67o respectivamente. Por otra pafe en el caso de

productos no petroleros se realizó la compra de productos como preparaciones

alimenticias para animales, aceite de soja, conductores de cobre, entre otros.

4.3.2 Comercio bilateral entre Ecuador v Chile

Chile es un país, ubicado en el extremo suroeste del continente americano. es

considerado como uno de los países, más dinámicos y con más crecimiento económico

en la región de América Latina.

Al hablar de las exportaciones de este país es importante menciona¡ que gracias

a los diferentes acuerdos comerciales efectuados con varios paÍses por parte del mismo.

ha logrado durante estos últimos años obtener rubros demasiados importantes debido a
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las exportaciones realiz¿das.

En e[ caso de las relaciones comerciales, establecidas con Ecuador, se conoce

que han logrado realizarse acuerdos como el nuevo Acuerdo de Complementación

Económica (ACE No 65), el cual entro en vigencia el 26 de julio del 2010, válido hasta

la actualidad. Este acuerdo tiene como propósito fundamental, mejorar y facilita¡ el

comercio bilateral entre ambos.

Gráfico 20: Ecuador; Inte¡camlio Comcrcisl coa Chile Miles USD FOB Peiodo 2002-2012

:
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Fuente: Inletnorional Trade Centet (TRADE MAP),

Elobo¡odo Por: Los Auto¡a

Es notorio el saldo negativo de la balanza comercial entre Ecuador y Chile

desde el año 2002 hasta el 2005, en donde las exportaciones fueron las más afectadas.

todo esto debido a la caída de los precios en los productos, de las exportaciones

tradicionales, como fue el caso del atún, camarón. cafe y elaborados. Lo cual contribuyó

de alguna manera con el decrecimiento de las mismas.

Las exportaciones en general en el período del 2002 al 2005 crecieron solamente

en promedio anual un 8%, todo esto debido al incremento en los precios intemacionales

del crudo de petróleo, rnás no por las exporiaciones no petroleras, ya que uno de los

productos que le costó un poco más la recuperación fue el camarón, debido al síndrome

de mancha blanca que lo afecto durante el 2003.

A partir del 2006, las exportaciones de petróleos. fueron las encargadas de da¡les

el superávit a [a balanza comercial. logrando obtener una cif¡a de USD 554 millones, a

diferencia del 2005 donde se obtuvo solamente USD 300 millones. Adem¿ís la venta de

productos tradicionales comenzó a presentar un dinamismo de crecimiento del 9olo

anual, especialmente gracias a la venta de productos como banano, atún y cacao.

En e[ año 2009. el comercio entre ambos países sufrió una notoria bajada, a

diferencia del 2008, donde se presentó un crecimienlo del 32Vo en promedio,
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considerado uno de los más al{os hasta ese periodo. en el 2009 por su pafe el

decrecimiento fue del 14,39%, debido por la disminución de los precios del petróleo.

Aunque en la mayoria de los casos, indique que esta caída se debió por la crisis

mundial, es importante menciona¡ que en ese mismo año el Consejo de Comercio

Exterior e Inversiones (COMEXI), implementó una salvaguardia por balanza de pagos.

donde se obligaba a cobra¡ un recargo monetario, adicional al arancel nacional, en las

importaciones realizadas, con el fin de proteger la producción nacional. Pa¡a el año

201 l, las exportaciones habían reducido en u¡ 97o con respecto al año anterior.

Caadro 1: hincipales Prudsctos de Expottoción hacia Chile, pot subpa ido annceloria Pe¡lo¡to ?002-2012

st BP,tR t)..{
I)1:S(]RIP(]IO\ \,{\DI\A FOB.ISD

./o / TO',tAl.

roB - t.sD

170m00000
ÁcEtrEs cRuDos DE PETRóLEo o DE

MINERAL BITI.,,MINOSO.
6,393127.4t 7t.43

tiü1001:00 BANANO TIPO "CAVF}{DI5I I \'AL fRY¡ 5l I,lm.42 652

160{t { t000 ATTJNES 186,548.20 7.29

I516200000
CRASAS Y ACEITES. \'EGETALES. Y SUS

FRACCIONES
t.l¡.l2l6s 117

20089r 0000 PALMITOS 74,141.74 0.91

ST BI OI A1- 7.661,4I l.t 8 9{ 0i

LOS DEM,iS PRODUCTOS 10,522,tr2.8t 5.97

lotAt_ 78.18¡J7¡.l9 100

Fue¡k: Bonco Cent¡al del Ecuodot (BCE)

Luego, que Ecuador adquiera el Acuerdo de Complementación Económica con

Chile, se otorgaron ciertas preferencias sobre algunos productos, logrando de esta forma

exportar productos, como los que se destacan en el cuadro 4.

En la mayoría de los casos el petróleo es el producto que abarca las

exportaciones hacia ese destino, el cual creció más de 26 veces. desde el 2006 al 2012,

estas exporlaciones van seguidas por productos no petroleros, como banano. atún,

grasas o aceites vegetales, palmitos y camarones, los cuales en estos últimos l0 años

han experimentado un crecimiento en las exportaciones del 57o en promedio anual. A1

habla¡ de las exportaciones de productos netamente agrícolas. el banano representó

cerca del 50%o en estos últimos l0 años, seguido por los palmitos, piñas y rosas.

En estos cuatros productos hubo un mayor énfasis, ya que gracias al ACE,

poseen libre arancel poniéndolos en ventaja al momento de exportar.
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Cuodto 5: Principales P¡oduc¡os de Impormción desde Chile, pot subpottido atancelañd Peiodo 2002-2012

\I BP,lRI'II),1

\ \\DI\,\
Dl.s( RIP( to\ \..r\t)l\ \ I ('U -t St)

./. / TOTAT

FOB -t SD

-'-] ,
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Fuente: Banco Cental del Ecuador (BCE)

Al habla¡ de las importaciones realizadas por Ecuador desde Chile, en el

período de estudio 2002-2012, productos como medicamentos, manzanas, preparaciones

alimenticias y Alambre de cobre refinado, han sido algunos, de los productos con Írayor

participación en las mismas, donde se obtuvo un 5,41%, 5,28Vo,2,47o/o y 2,44Vo

respectivamente.

Con esto, es fácil nolar que las importaciones desde este destino son tanto de

productos industriales como productos agropecuarios. Por su parte las importaciones de

productos agrícolas han crecido sostenidamente desde el 2002 a|2012, representando un

crecimienlo del 30,9%, ar¡nque es importante mencionar que estas tuvieron un

decrecimiento en el 2009 del 20o/o aproximadamente, debido a las imposiciones de

salvaguardias en la balanza de pagos. reduciendo así las importaciones del Ecuador.

4.3.3 Comercio bilateral entre Ecuador v Rusia.

El Ecuador es considerado, como el tercer país con mayores exportaciones

hacia Rusia, entre los países latinoamericanos, estando en primer lugar Brasil, seguido

por Argentina. La balanza comercial entre Ecuador y Rusia, como se puede observar en

el Gráfico 18, du¡ante e[ período 2002-2012, ha presentado un alto superávit.

En donde es notoria la diferencia que existe entre las exportaciones e

| 263,74e70
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importaciones. En dicho período de estudio las exponaciones hacia Rusia obtuvieron

una cifia de USD 4,973 millones, a diferencia de las importaciones que obtuvieron

solamente USD 877 millones.

GrdJico 2l: Ecuodor; Intercambio Come¡tiol con Rusio Miles USD FOB Peño.lo 2002-2012
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Fuenle: Inte ational Trade Center (TRADE MAP)

Elaborudo Pot: Los Auroles

Esta alta paticipación por parte del Ecuador en las exportaciones dirigidas

hacia Rusia, ubican al país como un socio comercial potencial o estratégico, ya que

Rusia es considerado como un mercado grande y muy diniirnico. Ademrís Rusia es

considerada como un mercado muy versátil, ya que este es receptor de productos nuevos

dejando a un lado, el producto tradicional que Ecuador comercializa, en la mayoría de

los países, como es el caso del Petróleo.

De acuerdo a los datos obtenidos en el (BCE), Ecuador en los últimos diez

años ha mantenido una balanza comercial no petrolera muy alta, lo cual es muy

importante de enfatiza¡, ya que a este destino en especial, el Ecuador exporta netamente

productos no petroleros. Mediante el gráfico 21, se puede observar claramente, que las

relaciones bilaterales salieron adelante desde el año 2009. en donde se comercializaron

productos primarios los cuales representaron mis del 65%, aunque en el año 2010 las

exportaciones sulrieron un decrecimiento de un valor de USD 23.081 miles de dólares

con respecto al a-ño anterior, obteniendo así un decrecimiento del 3,72%.

Es bueno mencionar, que este crecimiento en las exportaciones, también ha

sido contribuido por la apertura de nuevos servicios de transporte de productos, entre

los dos países, en el 2010. Este nuevo servicio. fue efectuado por la compañía Danesa

Maersk. la cual está encargada de conecta¡ Guayaquil con San Petersburgo, permitiendo

de esta forma comercializa¡ de manera más fácil los productos.
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Cuadro ó: Principales Prcductos de Etpo¡toción hoc¡a Rusia, por subponida orancelatia Peio¡lo 2002-2012

§I BP,TR I ID,i l)t]s( RtP( lo\ \..t\l)l\ \ toB-tsD
oÁ tToT !rt.

rOB -T SD
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l-uente: Banco Central del Ecuador (BCE)

Entre los cincos productos m¿is exportados por parte del Ecuador hacia Rusia,

como se muestra en el cuadro 6, se destaca el banano, el cual entre el período de

estudio, logró alcanzar una representación del 75,88% en las exportaciones hacia ese

destino. Es importante mencionar que gracias a las excelentes condiciones climáticas y

ecológicas que posee el Ecuador, e[ banano ecualoriano es considerado como uno de los

mejores del mundo tanto, por su calidad como consistencia.

Por ofra parte el mercado del banano en Rusia, ofrece ciertas caracteristicas,

que incitan a aumentar las expofaciones, una de las principales es que el banano es

considerado como uno de los tres productos, que más se consumen en Rusia. además de

formar parte de su dieta. Las personas en Rusia poseen un poder adquisitivo alto y

dir¡amismo económico, por ende tienden a alimentarse bien y poseen facilidad de

compra del producto. (AEBE, 2010).

De acuerdo a lo investigado, las exportaciones de banano desde el año 2002

hasta el 2007 hacia Rusia, se mantuvieron estables, a excepción del año 2003, donde

lactores extemos como, el fuerte inviemo, la Guerra del Golfo Pérsico, sobreproducción

del producto y precios alto del Bunker, provocaron una disminución notoria en las

exportaciones, afectando de esta manera los precios del banano a nivel intemacional.

En cilias numéricas, se conoce que en el 2003, se exportó USD 260,821 en

miles de dólares, a diferencia del 2002, en donde se obtuvo una cifia de USD 290,230

en miles de dóla¡es. Por su parte el período del 2008 hasta el 2012, tuvo ciertas

va¡iaciones especialmenle ligadas al declive en las compras mundiales, en consecuencia
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de la crisis mundial. Las exportaciones de banano en el año 2008 y 2009 se

mantuvieron algo estables al obtener cifras de USD 548,960 y USD 619,739 en miles de

dólares respectivamente.

En el año 2010 las exportaciones sufrieron un decrecimiento del 2%

aproximadamente, con respecto al año anterior, debido a la fuerte baja en las ventas del

producto a nirel mundial. Además se le atribuye, Ia caída del precio del banano a USD

3 dólares por caja a diferencia del 2009 donde su precio promedio fue de USD 5,40

dólares por caja.

De acuerdo a lo comunicado por la Asociación de Exportadores de Banano del

Ecuador (AEBE), en el año 2012, las ventas de este producto cayeron en un 4,80lo con

respecto al año anterior, teniendo como referencia que se dejó de exportar alrededor de

20 millones de cajas, esto indica que no ingresaron al país USD 140 millones, uno de

los motivos atribuidos a esta disminución en las exportaciones es la baja productividad

ocasionada por el exceso de lluvias originadas por el paso del invierno. Además de la

entrada de nuevos competidores potenciales en el mercado Ruso, como es el caso de

Costa Rica, el cual ofrece su producto a USD 7 por caja, a diferencia de Ecuador que

presenta un precio de USD l1 por caja, lo cual lo pone en cierta desventaja.

Seguido del banano, se destacan las rosas, las cuales representan casi el lTyo en

las exportaciones de las mismas, las cuales han logrado alcatua¡ un crecimiento muy

significativo en los últimos diez años, por otra parte es importante mencionar que las

rosas ecuatorianas son reconocidas como las mejores del mundo tanto por su calidad y

belleza al presentar tallos rruís Iargos y colores más vivos.

Por tal motivo se deslaca el favoritismo que presenta este producto por parte

del mercado de Rusia. además es importante acotar que Rusia se encuentra ubicada en

el segundo lugar de los principales destinos de exportación de rosas, obteniendo así, un

25%. (EXPOFLORES, 201 3).

Entre otros productos que posee mayor dernanda por parte del mercado de

Rusia se tiene a los extractos de café, camarones, filetes de pescado congelados y piñas,

las cuales obtuvieron una participación en las exportaciones de 3,42%,0,39%,0,34Yo y

0,29% respectivamente. Por su parte el año 201l, fue considerado uno de los mejores

a-ños en la Balanza Comercial entre Ecuador y Rusia, al lograr un valor de USD 603,26

(Miles).
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Cu¡dro 7: hincipales Ptoduaos de lmportocióa desde Rusia por subpattida a¡ancelaria PeríodoZ002-2012
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Entre los principales productos importados, por Ecuador desde Rusia, durante

el periodo 2002-2012. se destacan los productos como el diesel, Iaminados de hierro o

acero, ahnos minerales o químicos los cuales represenlaron a una participación del

I 1,01%, 10,37%, 7 ,73% y 7,63%o respectivamente.

Cabe mencionar que las importaciones ecuatorianas desde Rusia, han

presentado una tendencia al decrecimiento, como se observa claramente en el gráfico

21, las importaciones desde ese destino son relativamente bajas, mostrando una tasa de

decrecimiento del33,42%o en el año 2012 con respecto al año 2006, poniendo en forma

monetaria las cifras de USD 142.541 en miles de dólares en el 2006 y de USD 96.374

miles de dólares en el 2012, notfurdose cla¡amente el decrecimiento en las mismas.

4.3.4 Comercio bilateral entre Ecuador y Japón.

Japón es un país insular del este de Asía. es considerado como el segundo país

más poblado de Asia Oriental, después de China. Japón es una de las potencias

económicas más fuertes del mundo y está ubicado en el sexto lugar con relación de

indices de competitividad Global, de acuerdo a lo comunicado por el Foro Económico

Mundial.

Su desarrollo económico es1á basado, en su mayor parte por industrias

3102101000

3t02t00000
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enfocadas en el desarrollo tecnológico y elaboración de productos con excelente

calidad. Es considerado como uno de los paises pioneros en tecnología, especialmente

en la producción de vehículos, equipos electrónicos, barcos, productos químicos y

textiles.

Al hablar de acuerdos comerciales, se conoce que posee numerosos acuerdos

bilaterales entre países como México, Australia, India, Malasia, Singapur, Tailandia.

Corea del Sur Chile, entre otros.

Japón representa para Ecuador, uno de los mercados rruis importantes de Asia,

ya que cuenta un población de más de 120 millones, la cual posee un poder adquisitivo

alto, pero a la vez tienden a caracterizarse por ser exigentes al momenlo de adquirir

productos, ya que los prefirieren de alta calidad y tecnología.

Gtáfco 22: Ecuador; Intercot tbio Cornercial con Japóa Milet USD FOB Perlodo 2002-2012
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Fuenle: Intenalional Trude Center (TRADE MAP).

Elaborudo Por: Lor Autorcs

El intercambio comercial entre Ecuador y Japón desde el año 2002 hasta el

2012,l1a presentado un saldo negativo, tal como se puede observa¡ en el gráfico 22. De

acuerdo a datos obtenidos por el Trade Map. el Ecuador exportó hacia Japón alrededor

de 130 millones de dólares en el 2002, los cuales representaron un 23% de las

exportaciones de Ecuador hacia los países asiáticos en ese año.

A pafir del 2002, las exportaciones disminuyeron, teniendo una baja muy

evidente en el año 2005, donde se generó una cif¡a de apenas 73.1 millones de dólares.

Después del 2006 se pueden observa¡ ciertas variaciones en los valores de las

exportaciones hacia dicho país. las cuales son superiores a las del 2005.

Pa¡a el 2009 las exportaciones alcarza¡on 109,2 millones de dóla¡es las euales

representaron tn 32Yo en el total de las exportaciones de Ecuador hacia los países de

asía. Cabe mencionar que a pesar de presentar una balanza comercial negativa y la
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enorme distancia geográfica con Japón. Ecuador durante el periodo de estudio ha

logrado alcanzar presencia en el mercado japonés donde se destacan primordialmente

los productos agricolas. (CEAP, 2010).

Cuodrc t: Ptiúcipolcs P¡oductat dc Exgo ación hacio Jqó\, pt subpartida arancelaria Peiodo 2002-2012

St BI,ARI ID,{ \T\DI\,,\ DT,S('RIP( IO\ \,T\DI\,,7 roB-tsD % / TOTAI,

F'OB - T SD

2709000000 ACEITE§ CRIJDOS DE PETROLEO O DE

MINERáI BTTIJMINOSO.

594,0E4.0r 16.49

tt03001200 BANA§O TIPO «CAVENDIS}I VALERY» 15.8

230r20r 100 }IARINA DE PESCADO O CRUSTACEOS CON

IJN CONTENIDO DE GRASA SUPENOR A 27o

EN PESO

r64,78t.72 10.l3

2301201000 IIARIN,A O POLVO DE PESCAIO 8 i,751 ó,1 5 0.]

180r001900 LOS DEMAS CACAO EN GRANO,CRIJDo O

TOSTADO

71,671.98 4.51

SI B-f I)-I \I I..186.505 ó1 85 2l

LOS DE}fAS PRODT'CTOS 241,60t.26 t4.19

I O L\1. l.ó:8. t 06.90 100

Fuenle: Banco C¿nt¡al del Ecuadot (BCE)

Los cinco productos miis importantes. que represent¿uon rubros de al¡ededor

del 9l% en general, en las exportaciones hacia ese mercado, son e[ crudo de petróleo,

Banano, ha¡ina de pescado, cacao y brócoli. Los cuales obtuvieron un total en precio

FOB del 36,49%, 15,8%, 10,13%, 4,53% y 4,52o/o en el periodo 2002-2012,

respectivamente.

La mayor pafe de las exportaciones ecuatorianas hacia Japón están enfocadas

en productos netarnente agrícolas, en donde es evidente la poca diversificación de

productos hacia dicho mercado. En el año 2006 se obtuvo un pequeño incremento en las

exportaciones hacia este país de alrededor del l5%. En ese año el incremento se fundó,

gracias al aumento de las exportaciones de productos como banano y de coliflor y

brócoli, las cuales representaron una cifra de 28,1 y 6,7 millones de dólares

respectivamente.

Por su parte es importante mencion¿r que en el periodo de estudio Filipinas y

Ecuador fueron los 2 principales exportadores de banano hacia Japón seguidos por

paises como Tairvifur, Peru y México, en el caso de Filipinas sus exportaciones de

banano, representaron un 94%:o en el total de las importaciones realizadas por Japón
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desde el 2009 al 2012, mientras que por otro lado Ecuador a pesar de ser el segundo

pais con mayor participación en las exportaciones de banano a dicho destino, solo

alcatlzó a penas un 3,2%.

Las exportaciones de ha¡ina de pescado con un contenido en gr¿¡sa mayor a 2Vo

en peso, Iograron que Ecuador se situara como el tercer proveedor del mercado japonés

en este producto específico. ubicado después de Peru y Chile los cuales son

considerados sus principales competidores. (CEAP, 2010).

Cradra 9r Principelc! Productoc dc lmpon¡ción d.sdc Jspón, por subp¡rtid¡ ¡r¡nccl¡ri¡ Pclodo 2002-2012

SU BPARTI DA

I§AIiDI\A
DESCRIPCf ON IiAIiDINA FOB - USD

% i TOTAL

FOB . I,ISD

8703239080
VE üCULOS PARA TURISMO EN

CKD
420,758.69 8.7 5

8704220090
LOS DEMAS VEHICULOS PARA

TRANSPORTAR MERCANCÍA
324.417 .46 6.7 5

8704310010
VEHICULOS DE PESO INFERIOR

O IGUAL4,537tENCKD
274,76t.72 5.72

87012100 t0

VEHICULOS CON CARGA

MÁxtMA SUPERIoR A 2Ot EN

CKD

259.320.51 5.3 9

8703231080
VEHICULOS TODOTERRENO EN

CKD
243,808.67 5.07

SUBTOTAL 2,305,269.3t 47.98

LOS DEMÁS

PRODUCTOS
2,505,93S.20 52.02

TOTAL 4,8r r,20E.5r t00

Íuent¿: Bunco ('ental de! Ecuador IBCE)

Es impolante detallar, que los productos industrializados predominan, en las

imponaciones de ecuador procedentes de Japón, ya que tal como se detalla en el cuadro

9 productos como vehículos, partes y accesorios, son los más destacados.

Se llegó a obtener una tasa de crecimiento promedio anual de 3.37%o en el

período de estudio en el sector de importaciones automotrices, teniendo como cifra en el

2008 de USD 1,277,054; mientras que en el 2009 el monto apenas llegó a USD

846,835.
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4.4 Acuerdos v tratados comerc¡ales entre Ecuador y el APEC

Al referirse a acuerdos y tratados comerciales, son convenios en el cual dos o

más paises concuerdan un listado de productos exentos de pagos de aranceles ya sea

parcial o lotalmente para el facilitar el intercambio comercial que puede ser unilateral,

bilateral y en ciertas ocasiones multilateral. Además. en estos comenios detallan todas

las normas y requisitos para poder lleva¡ a cabalidad lo que se haya pactado.

A continuación se va a detalla¡ los acuerdos y tratados comerciales que tiene

Ecuador con los países perteneciente al APEC que se tomo a consideración en el estudio

tales como Peru, Chile, Rusia y Japón.

4.4.1 Acuerdos )' tratados comerciales entre Ecuador y Peni

Tanto Ecuador como Peru son parte de un acuerdo comercial que se denomina

la Comunidad Andina de Naciones (CAN), en la cual también está integrado por paises

como Colombia y Bolivia. Esta comunidad de países es una unión aduanera para el libre

tráfico de bienes y sen,icios alcanzando un desarrollo integral, más equilibrado y

autónomo, mediante la integración andina, suramericana y latinoamericana.

La CAN fue constituida el 26 de mayo de 1969 por cinco países sudamericanos

como Bolivia, Colombia, Chile, Ecuador y Peru firmando el Acuerdo de Cartagena. EI

plan de este acuerdo es optimizar conjuntamente el nivel de vida de sus habitantes por

medio de la integración y la cooperación económica y social.

Entre los objetivos de Ia CAN están los siguientes:

. Promover el desanollo equilibrado y armónico de los Países Miembros

en condiciones de equidad, mediante la integración y la cooperación

económica y social.

. Acelerar el crecimiento y la generación de empleo laboral para los

habitantes de los Países Miembros.

. F'acilita¡ la paficipación de los Paises Miembros en el proceso de

integración regional, con miras a la formación gradual de un mercado

común latinoamericano.

. Disminuir [a rulnerabilidad extema y mejorar la posición de los Países
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Miembros en el contexlo económico internacional.

. Fortalecer la solidaridad subregional y reducir las diferencias de

desarrollo existentes entre los Países Miembros.

. Procurar un mejoramiento persistente en el nivel de vida de los habilantes

de la Subregión.

A partir del 1969. se comenzó a dar marcha este proceso de integración

denominado como Pacto Andino, Grupo Andino o Acuerdo de Cartagena. Venezuela se

adhirió a este acuerdo el 13 de febrero de 1973. pero en cambio Chile se retta de esta

integración el 30 de octubre de 1976.

Los mandata¡ios andinos. en la reunión de Galápagos en 1989, aprobaron el

Diseño Estratégico y el Plan de Trabajo donde se implemento el nuevo modelo que

consistía de abandonar el modelo de susritución de impotaciones que se aplicaba en los

años setenta protegiendo Ia industria nacional a través de aranceles muy altos por un

modelo de apertura comercial.

A mediados de 1992, Peru suspendió temporalmente sus obligaciones con

respecto al programa de liberalización comercial. Para el año siguiente (1993), mediante

la implementación del nuevo modelo, los países andinos con excepción de Peru

eliminaron entre si los aranceles y crearon una zona de libre comercio.

Esto permitió que el comercio intracomunitario creciera rápidamente

provocando que los bienes circulaban libremente y que también se generaran miles de

empleos entre estos paÍses. Además, también se liberalizó los servicios como los de

transporte en sus diferentes modalidades.

En 1997, el Acuerdo de Cartagena ha sido reformado por los presidentes para

ajustarlo ciertos cambios en el panorama intemacional. Esos cambios ocasionaron que

la conducción del proceso pase a fiurnos de los presidentes y que tanto el Consejo

Presidencial Andino como el Consejo Andino de Ministros de Relaciones Exteriores se

integren a la estructura institucional. Al mismo tiempo, el Pacto A¡dino fue sustituido

por la Comunidad Andina.

Pa¡a el año 1998, Entre Peru y Ecuador se firmo un acuerdo de Paz y un

convenio de Aceleración y Profundización del Libre Comercio ambos países. Con este

convenio, ambas naciones andinas tenía el objetivo de acelera¡ el proceso de

desgravación a¡a.¡rcela¡ia donde habian acordado las listas de productos de desgravación

inmediata y gradual.
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Ecuador había liberado el 99.50% del universo a¡ancela¡io a benéfico de Peru.

esto quiere decir, 6525 subpartidas. Y solamente 33 subpartidas NANDINA quedo en

proceso de desgravación arancelaria pero aun así esas subpartidas tenian una preferencia

del20o/o.

Simult¿ineamente Ecuador había sido favorecido con la liberalización del 99. l0
o/o del universo a¡ancela¡io pen¡ano, esto quiere decir,6499 subpartidas. Y únicamente

59 subpartidas NANDINA permaneció en proceso de desgravación arancela¡ia con las

condiciones que esas subpartidas poseían una preferencia del 20%.

Entre las subpartidas de Ecuador que estaban en proceso de liberalización eran

productos agricolas e hidrocarburos. Caso contra¡io, para Peru tales productos como

agrícolas. hidrocarburos y automotores estaban en dicho proceso de liberalización.

Desde el 2006, Peru completo el transcurso de desgravación a¡ancelaria de sus

bienes y servicios con los países andinos quedando la zona de libre comercio andina

(ZLC A) plenamenle configurada y perfeccionada.

En la actualidad, el Plan de Implementación conjuntamente con los Principios

Orientados y la Agenda Estratégica definidos en e[ 201 0 son los reglamentos que guían

las acciones de los países miembros de la CAN.

Du¡ante la Cumbre de Lima realizada en el 2011. los presidentes de cada pais

miembro concluyeron en fortalecer y reno!'ar el dinamismo al proceso andino de

integración, revisando de la estructura institucional y funcionamiento del Sistema

Andino de Integración (SAI). (CAN,2014)

{..1.2 Acuerdos ¡'tratados comerciales entre Ecuador v Chile

Ecuador pertenece a un gnrpo de integración que se denomina Asociación

Latinoamérica de Integración (ALADI) que está conformado por l2 paises más tales

como Argentina, Bolivia, Brasil, Chile, Colombia, Cuba, México, Panamá, Paraguay,

Peru, Uruguay y Venezuela con el fin de promover el desarrollo económico - social,

a¡mónico y equilibrado de Ia región con e[ propósito de conformar un mercado común

latinoamericano a largo plazo.

La ALADI fue establecida el 12 de agosto de I 980, donde I 'l naciones

latinoamericanas mencionadas anteriormente habían firmado el Tratado de Montevideo

excepto Cuba y Panamá que se adjuntaron años posteriores (1999 y 2012
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respectivamente).

Este tratado es el ma¡co jurídico global constitutivo y regulador de esta

agrupación de paises, en el cual se había suscripto los siguientes principios generales

que se detalla a continuación:

. Plu¡alismo en materia política y económica.

. Convergencia progresiva de los acuerdos de alcance parcial para alcanzar

establecer un mercado común latinoamericano.

. Flexibilidad para lograr la concertación de acuerdos de alcance parcial.

. Tratamientos diferenciales tanto en los mecanismos de alcance regional

como en Ios de alcance parcial para los países de desarrollo intermedio y de

manera más favorable a los países de menor desarrollo económico relativo.

. Múltiple. para las distintas formas de concertación entre los países

miembros, en utilizff instrumentos que sean capaces de dinamiza¡ y ampliar

los mercados a nivel regional.

Los países integrantes de la ALADI llegaron a un acuerdo a largo plazo de

establecer en forma gradual y progresiva un área de preferencias económicas en la

región con el beneficio de compactar un mercado común latinoamericano a través de

estos tres elementos:

. Una preferencia a¡ancela¡ia regional que se aplica a productos originarios

de los países miembros frente a los a¡anceles vigenles para terceros

países.

¡ Acuerdos de alcance regional

o Acuerdos de alcance parcial, con la participación de dos o mris países del

area.

Además, cabe de menciona¡ que los art. del 6 al l4 del Tratado de Montevideo

específica que los acuerdos regionales y los acuerdos de alcance parcial comprende

varios temas tales como desgravación arancelaria y promoción del comercio;

complementación económica; comercio agropecuario; cooperación financiera,

tributaria, aduanera, sanita¡ia; y también se considera¡án otros factores como la

cooperación cientifica y tecnológica, la promoción del turismo y la preservación del

medio ambiente.

Bolivia, Ecuador y Paraguay adquieren beneficios de un sistema preferencial

de las otras naciones, asi como progamas especiales de cooperación (financiamiento,
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preinversión, ruedas de negocios y apoyo tecnológicos) por pertenecer al grupo de los

países de menor desa¡rollo económico relativo de la región. Para facilita¡ la

participación plena de Bolivia y Paraguay en el proceso de integración poseen

exclusivamente medias compensatorias por ser países mediterr¿í¡eos.

Asimismo los art. 25 y 27 del Tratado de Montevideo determina que La

ALADI puede tener vínculos multilaterales o acuerdos parciales con otros paises y riLreas

de integración del resto de América Latina-

Y también, puede examinar la cooperación horizontal con otros movimientos

de integración del mundo y acciones parciales con terceros países en vías de desarrollo

o sus respectivas ¿ireas de integración.

A hnales del año 1994. Ecuador y Chile pactan un acuerdo de alcance parcial

que se lo denomina como un Acuerdo de Complementación Económica (APP.CE) N"

32 entre estos países. en donde su objetivo según el Tratado de Montevideo es de:

. Promover e[ máximo aprovechamiento de los factores de la producción.

. Estimula¡ la complementación económica.

. Asegurar condiciones equitativas de competencia-

. Facilita¡ la concurrencia de Ios productos al mercado inlernacional e

impulsar el desarrollo. equilibrado y armónico de los paises miembros.

Desde que entro en vigencia el convenio en 1995, ambas economías gozan de

una preferencia inmediata del 100% del universo arancelario a excepción de un listado

de bienes que se abstiene de cualquier desgravación arancelaria en los cuales consta

productos como carnes, leches, cereales, semillas y frutos oleaginosos, grasas y aceites

animales o vegetales, residuos y desperdicios de las industrias alimentarias, productos

químicos orgánicos, etc.

Adicionalmente, existió un listado de productos tenían que cumplir un

prograrna de desgravación lento con un periodo de duración que se aplicaba desde la

vigencia del acuerdo hasta un tiempo nriiximo de 5 aios.

Esto quiere decir que en el año 2000, bienes como el cafe soluble, plásticos y

sus manufactu¡as, neumáticos, calzados, vehículos automóviles y los repuestos, entre

otros productos lograban dicha desgralación reduciendo sus respectivos aranceles al

0%.

Este acuerdo adquirió 5 protocolos adicionales donde se han dado las

siguientes mejoras que se menciona a continuación:
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i Primer Protocolo Adicional (Marzo de 1995): Incluye temporalmente en

la lista de desgravación inmediata el producto 2301.20.10 "Harina de

pescado impropia para la alimentación humana" con la preferencia

ara¡cela¡ia del 100%.

t Segundo Protocolo Adicional (Agosto de 2000): Incorpora al Acuerdo el

Reglamento sobre los procedimientos para la Solución de Controversias.

i Tercer Protocolo Adicional (Enero de 2001): Inco¡pora el Acuerdo de

Cooperación y Coordinación en materia de Sanidad S ilvoagropecuaria entre

el Servicio Ecuatoriano de Sanidad Agropecuaria de la República del

Ecuador y el Servicio Agrícola y Ganadero de la República de Chile.

i Cuarto Protocolo Adicional (Junio de 2004): Modifica las condiciones de

acceso al mercado chileno para las expolaciones del aceite crudo de

petróleo de origen ecuatoriano. retirando dicho producto de la lista de

excepciones del Acuerdo de Complementación Económica No 32.

i Quinto Protocolo Adicional (Octubre de 2004): El Quinto Protocolo

Adicional al ACE 32 (ACE 32.5) tiene como finalidad incorporar el

"Acuerdo Bilateral de Cooperación y Asistencia Mutua en Materias

Aduaneras entre los Gobiernos de la República de Chile y la República del

Ilcuador''. suscrito el 22 de abril de 2004.

Cabe recalcar que el Acuerdo de Complementación Económica (APP.CE) N"

32 tuvo vigencia hasta Enero del 2010, que fue sustituido por el Acuerdo de

Complementación Económica (APP.CE) N" 65 que en Marzo del 2008 fue suscrito

entre Ecuador y Chile.

El reemplazo con e[ nuevo acuerdo se constituye un espacio económico

ampliado, que permita la libre comercialización de bienes y servicios entre ambos

países con las mismas preferencias a¡ancelarias logradas anleriormente del 100% y la

misma lista de excepciones. Además de perfeccionar el diálogo político y Ia

cooperación por medio de los principios de solidaridad y beneficio equitativo.

La norrmativa regula temas como el origen de los bienes y senicios, reducción

de a¡anceles aduaneros a terceros países, programa de desgravación arancelaria,

impuestos a la exportación, salvaguardias, subsidios a las exportaciones agropecuaria.

normas técnicas, norrlas fitosanitarias y zoosanitarias. transporte maritimo -v aéreo,
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cooperación científica y tecnológica, solución de controversias, sector automotor y

compras gubemamentales, etc..

En la ac¡ualidad, el Acuerdo de Complementación Económica (APP.CE) N'65

sigue vigente sin ningún protocolo adicional y con la duración de un tiempo indehnido.

(ALADr,2014)

4.4,3 Acuerdos v tratados comerciales entre Ecuador y Rusia

Ecuador hasta la actualidad no ha conseguido un acuerdo o tratado comercial

con Rusia, pero los productos ecuatorianos si se favorecen de ciertas preferencias

arancelarias por medio del Sistema Generalizado de Preferencias (SGP) (Ministerio de

Comercio Exterior del Ecuador, 2014).

Por medio de Raúl Prebisch, primer secretario general de la Conferencia de las

Naciones Unidas para el Desa¡rollo (LINCTAD, por sus siglas en inglés: United Nations

Conference on Trade and Development) expuso la idea de ofrecer tasas a¡ancela¡ias

preferenciales a países en vias de desarrollo por pafe de los paises industrializado en la

primera conferencia de Ia IINCTAD realizada en 1964.

Para la segunda conferencia realizada en Nueva Delhi en 1968, se aprueba el

SGP donde los paises industrializados otorgan preferencias a¡ancela¡ias sin reciprocidad

por parte de estos a países en desarrollo y a países menos adelanlados (PMA) sin

discriminación alguna.

Donde las exportaciones de ciertos bienes seleccionados con origen en países

en desarrollo se les destino reducidos aranceles que en ciertas ocasiones llegan al 0%

por encima de países que se benefician como nación más favorecida QrIMF).

Y tos PMA disÍiutan de un trato exclusivo y preferencial donde el rango de

cobertu¡a de sus bienes es más extenso y sus reducciones a¡ancelarias son notorias.

Los objetivos del SGP son aumentar sus ingresos de exportación, promover su

industrialización y acelerar sus tasas de crecimiento económico en ayuda a los países en

desarrollo y los PMA.

Según el artículo I del Acuerdo Ceneral sobre A¡anceles Aduaneros y

Comercio (GATT, por sus siglas en inglés: General Agreement on Tarills and Trade)

donde menciona en la cláusula de la NMF de no existi¡ discriminación alguna y uno de

los requisitos es que los países desarrollados den el mismo trato a los países
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proveedores al igual que a la NMF.

Aunque en el Acuerdo General del GATT no tuvo consideración sobre las

preferencias comerciales que podrían obtener los países en desarrollo porque

simplemente no cumplia con el principio de reciprocidad. Pero el acuerdo si mantenía

una excepción, que consistía en el libre comercio reciproco dentro de las zonas de libre

comercio y uniones aduaneras según el artÍculo XXIV del GATT.

En el año 1964, los países en desarrollo sugirieron que el artículo I del GATT

se rectificara para que puedan acceder a las preferencias comerciales. Aunque no se

logro lo planteado, si se consiguió en elimina¡ el principio de reciprocidad cuando se

negocien concesiones con los países desarrollados. Pero en 1971, se obtuvo una

excepción al artículo I del GATT de autoriz¿¡ el esquema del SPG por un periodo de l0

años por las partes contratantes.

En la ronda de Tokio de 1979, con el fin de implementar una solución que sea

más permanente a favor de las preferencias comerciales. Las partes contratantes

aprobaron la Cáusala de Habilitación y este pacto tuvo un efecto jurídico reconocido por

el GATT. El cual daba una exoneración permanente a la cláusula de la NMF, donde los

países desarrollados otorgaban preferencias arancela¡ias bajo el esquema del SGP.

En la actualidad, hay l3 esquemas del SGP anunciados y reconocidos por la

secreta¡ía de la UNCTAD, donde Rusia es uno de los países que ofrece preferencias

a¡ancelarias a través del SGP.

Además de países como Australia. Nueva Zelanda, Japón, Canadá. Estados

Unidos, Unión Europea. Noruega, Suiza, Bulgaria, Bielom.¡sia. Turquía y Esronia.

(LNCTAD,2014)

,1.4.4 Acuerdos y tratados comerciales entre Ecuador y Japón

Entre Ecuador y Japón no ha habido acuerdos o tratados comerciales hasta Ia

presente fecha, pero Japón es uno de los países industrializados que otorga preferencias

arancela¡ias a través del SGP. Esto quiere decir, que los bienes de origen ecuatoriano

que son exportados al mercado japonés obtienen estas reducciones arancelarias por

medio de este esquema (Ministerio de Comercio Exterior del Ecuador, 2014).
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4.5 Preferencias arancelarias entre Ecuador y el APEC

A continuación se va a detalla¡ las preferencias arancela¡ias que obtiene los

productos de origen a ecuatorianos mediante los acuerdos o tratados comerciales que

están vigentes con los países a destino como lo son Peru. Chile, Rusia y Japón.

4.5.1 Preferencias arancelarias entre Ecuador y Peni

Ecuador y Peru por medio del convenio logrado de Aceleración y

Profundización del Libre Comercio (1998) donde se acelero el proceso de desgravación

a¡ancela¡ia inmediata para la mayoría de productos de origen ecuatoriano como

peruanos del 100% a excepción de una lista de productos de desgravación gradual que

pactaron ambos países con una preferencia del20Yo y que se presenta a continuación:

Cuad¡o lA Lisudo de productos de desgruvacióa graduol de Ecuadory de Peú
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Fuenle: Cornunidad -4nd¡na (CAN)

En el 2006, el proceso de desgravación arancelaria de bienes y servicios por

parte de Peru lo ha completado. A partir de este año hasta la actualidad, tanto Peru como

Ecuador disfrutan del benéfico de una zona libre de comercio donde la desgravación

arancela¡ia es del 100% para todos Ios bienes.v servicios de ambos países. (CAN, 2014)
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4.5.2 Preferencias arancelarias entre Ecuador,r' Chile

A partir del año 2000 que se cumplió el programa de desgravación lenta entre

Ecuador.v Chile donde este grupo de productos que perteneció a este esquemá se junta a

la mayor segmento de bienes que disfrutan de preferencias arancelarias del 100% según

lo que se estableció en el Acuerdo de Complementación Económica (APP.CE) N" 32

que rige desde 1995.

A continuación detallaremos la lista de productos que está exceptuado de

cualquier preferencia arancelaria entre estos dos países:

Cuqd.o I l't Listado de ptoduaos ercepuados a obtenet prqfercncias o¡a¡celo¡ias eat¡e Ecuodor ¡ Chile

PnB ¡¡'rñtó3.,ñdus d¡.ro (rr.u ld. @. u dü ú{ñ., o EF.d.

(ñarrorq iqúóodroñ¡óó

eÉ l'ñúdo . üjr¡¡ol . d. .au ño- rr.o ¡irot

r¡..id ho.6. @h. l@.rañl .

Fuente: Asociación Latinoamerica¡a de lntegrución (ALADI)

Según una declaración conjunta entre Ecuador y Chile en abril del 2004, los

productos de aceites crudos de petróleo o de mineral bituminoso de origen ecuatoriano

son retirados de la lista de excepciones del acuerdo suscripto entre ambas naciones.

En enero del 2010, el Acuerdo de Complementación Económica (APP.CE) N"

65 entra en vigencia y reemplazado por al acuerdo N'32 manteniendo el mismo listado

de productos que están exentos de preferencias a¡ancela¡ias. Pero si incluye

modificaciones en las normativas de origen, solución de controversias, norrnas

filosanitarias y zoosanitarias, cooperación científica y tecnológica, entre otros temas.

Cracias al acuerdo, estos dos países ha alcanza¡on aproximadamente cada uno

el 96% de las partidas arancela¡ias que obtenga preferencias del 100%. (ALADI, 2014)
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.1.5.-3 Prefe rencias ar¿ncelarias cntre Ecuador y Rusia

Ecuador y Rusia no existe algún acuerdo comercial para el intercambio de

bienes y servicios con beneficios arancela¡ios entre ambas pates. Pero Ecuador por ser

uno de los países considerados como país en desarrollo, donde la mayor cantidad de

productos del universo arancelario de origen ecuatoriano obtienen preferencias

a¡a¡cela¡ias del 25o/o por medio del esquema del SGP para ingresar al país ruso

mediante la Orden del Comité de Aduanas de la l'ederación de Rusia, N'258 del 26 de

abril de 1996.

En seguida se demostrará el listado de productos que adquieren preferencias

a¡a¡cela¡ias debido a que estiin sujetas al esquema del SGP:

Cuadn 12: Littado de p.od\ctos que oMienen prcJ.¡encias aruncela¡¡ot po¡ medio dcl 5quería SCP brindÚdo

por el pak de Rrcio a pohes en desarrollo
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Fuente: Disposición del Gobie¡ao de la Fedoació,, dé Rusia dél I E de notie¡¡b¡e de I 999 l\i. I 27 I ; Oden del

Co,niré Estotal dc Aduanas del 30 dc aoviemb¡e d¿ 1999 h. 830

Los productos de origen ecuatoriano que conste en el listado que se muestra en

el cuadro 12 pueda ingresar al país de Rusia apegado al esquema del SGP. El
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beneficia¡io de aquel producto deberá demostra¡ a las autoridades de la Aduana de

Rusia el origen y la expedición directa del producto a úavés del certificado de origen

del producto que también se lo conoce como "Forma A" de acuerdo a lo aprobado ¡nr la

LINCTAD. Con este procedimiento el producto va ingresar a la Aduana de Rusia con la

preflerencia arance laria del 25o/0. (LINCTAD. 2 0 1 4)

4.5..1 Preferencias arancelarias entre Ecuador y Japón

Así mismo entre Ecuador y Japón no hay Ia existencia de un acuerdo comercial

que permita el facilitar el tráñco de bienes y sen'icios que gocen de preferencias

arancelarias entre ambas partes.

Pero Japón es otro de los países industrializados que ofrece a pises en

desarrollo preferencias arancelarias mediante el esquema del SCP, por lo cual Ecuador

se beneficia de este convenio.

Los productos que se beneficias por las preferencias arancela¡ias otorgadas por

Japón a través del esquema del SGP, está dividido en dos grupos que son los productos

agrícolas y Ios productos industrializados.

El grupo de los productos agrícolas comprenden los capítulos a¡ancela¡ios del

I al24 del Sistema A¡ancelario que incluyen a los productos pesqueros. En cambio, los

productos industriales estÍln conformádos enre los capitulos del 25 al 97 del Sistema

A¡ancelario que contiene los productos forestales y mineros.

Cabe de recalcar, que para varios de los productos industrializados existe un

tope para el ingreso a Japón. En cambio, para los productos agrícolas pueden ingresar a

la economía japonesa si ningún tipo de topes Los topes son diferentes de acuerdo al

producto industrial que se trate y son calculados de acuerdo al ejercicio fiscal del pais

japonés. En caso que unos de los productos industriales que están por ingresar a Japón

supera el tope o a la cantidad asignada a un determinado país, se procederá aplicar el

tipo arancelario de Nación Más Favorecida (){MF).

El esquema de NMF se comierua aplicar el l6avo día después del primer mes

que ingreso la mercadería superando el tope fijado o la cantidad máxima determinada a

un país en particular. Como el listado de los productos agrícolas e industriales es

enorme y las preferencias arancela¡ias de un producto a otro producto varia

constantemente, nos enfocaremos en los productos de origen ecuatoriano que son
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exportados con mayor frecuencia a la nación japonesa durante el periodo del 2002-

2012.

Cuafuo 13: Listado dc los prindpal$ p.odudos d¿ oigen ecudo¡ianos etporrados a Japóa daruate d piodo
2002-20 t 2

Fuente: Conlerorio de las Naciona Unidas sobrc el Comercio y Desanollo (ANCTAD)

Como se puede apreciar en el cuadro 13, los productos tales como las bananas

o plátanos, frescos o secos y los extractos, esencias .y concentrados de cafe y

preparaciones a base de estos extractos. Son los que ingresan a la economía japonesa

con preferencias arancelarias bajo el esquema del SGP. En cambio, los demás productos

que se aprecian en el listado no obtienen preferencias arancelarias bajo este esquema

mencionado.

Sin embargo, hay que recordar que píua estos productos de origen ecuatoriano

que adquiere preferencias arancelarias bajo el esquema del SGP otorgado por Japón, el

beneficiario tendrá que demostrar la documentación respectiva del origen y la

expedición de la mercancía a través del Certificado de origen o como además se la

denomina "F'orma A". (I-INCTAD, 2014)
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Capítulo 5: Indicadores del comercio exterior entre Ecuador y

el APEC

En este capítulo se concentra en los indicadores de comercio exterior,

básicamente en el Índice de Ventaja Comparativa reveladas (IVCR) e indice de

Intensidad Comercial. En el caso del IVCR. se utiliza¡á cuatro países que conforman el

APEC con los que Ecuador presenta mayores flujos comerciales, ademiis de escoger

cinco de los productos con los que más comercia Ecuador hacia y desde estos paises.

Por otro lado se escogerá de igual manera al APEC, como grupo en total, para

poder analizar el IVCR, tomando los cinco productos con los que más se comercializa.

En esta tipo de aruilisis se quiere obtener como resultado los distintos productos con los

que se posee ventaja comparativa y con cuales no o en otro caso con cuales se presenta

incidencia a producto Inlra-Producto. Este índice analiza¡á tanto a las expofaciones

como importaciones del Ecuador con cada uno de los países seleccionados y el APEC

como grupo.

Para analiza¡ el índice de intersidad comercial se analiza¡á básicamente las

exportaciones e importaciones que mantiene el Ecuador con cada uno de los países en

estudio a lo largo de estos años, por olra parte este análisis permitirá conocer si existe

algún tipo de beneficio para el Ecuador al conocer que tanta intensidad comercial posee

con dichos países y si existe algún posible nicho donde se pueda mejorar el mercado.
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5.1 Índice Ventaja Comparativa Revelada

De acuerdo a lo indicado en el Capítulo 3, en donde se detalla la metodología a

emplear en este análisis, el índice de ventaja comparativa revelada (IVCR) a usar, será

el establecido por Balassa, en donde se estudia tanto a las exportaciones como las

importaciones de lorma separada, a diferencia del IVCR general donde se estudia las

exportaciones e importaciones, pero en forma de balarza comercial, es deci¡ mediante la

utilización de saldos comerciales por país, (Muendler, 2007)

5.1.2 Análisis del Indice de Ventaja Comparativa Revelada aplicada a las

Expoñaciones

Para Ia medición de la ventaja comparativa revelada de productos aplicada a las

exportaciones entre Ecuador y los principales países miembros del Foro de Cooperación

Económica Asia-Paciñco (APEC) con excepción de Estados Unidos y China como se

menciona en el Capítulo 2. para este aruilisis, se utilizó el índice de Balassa. indicador

que mide el grado de importancia de un producto dentro de las exportaciones de un

mercado a otro mercado, versus la importancia de las exportaciones del mismo país en

las exportaciones del mismo producto hacia el mundo. (CEPAL, 2009).

Para el desarrollo de este índice se tomaron en cuenta los 5 productos miis

exportados por Ecuador frente a los paises de Chile, Peru, Rusia, Japón y el APEC de

manera unificada tal como se aprecia en el cuadro 14, el análisis a evalua¡ muestra al

Índice de Ventaja Comparativa Revelada de las exportaciones de manera normalizada.

Para tener una mejor apreciación y lectura de los resultados de los índices de Balassa

enfocados las exportaciones, se normalizó a los mismos. para obtener datos nuls cla¡os y

precisos manteniéndose dentro de un rango de -l a +1, los cuales se detallan a

continuación:

r Entre+0,33y+l - Existe ventaja para el país. I
¡ Entre -{,33 y -1 - Existe desventaja para el país. E
¡ Entre -0,33 y +0,33 -Existe tendencia hacia un comercio intra-producto!
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Cuad¡o I1: Indice de Ventajo Comparativo Revelsda No¡malizada aplicada o las exporlaciones eñtre

Ecuador ¡ APEC ¡' su países miembros p¿io.lo 2002-2012
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Ventaje Comparativa Revelada entre Ecuador y APEC

Gráñco 2l: Vcnt¡ja Comp¡r¡tiv¡ Rlllvsd¡ (Erport.cioo.s) E u¡dor - APEC
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Fuente: Intontional Trade Catet (TX-4DE MAP)

Elaborodo por: Los Autora

De acuerdo a los datos obtenidos por el Trade Map, los productos con mayor

representación en las exportaciones ecuatorianas hacia el APEC, tomando en cuenta a

los 2l países que lo conforman, son Combustibles minerales, pescados y crustáceos.

frutos comestibles, plantas vivas y perlas finas o piedras preciosas, las cuales son

representadas mediante códigos o capitulos arancelarios, los cuales corresponden a 27,

3, 8, 6 y 71 respectivamenle.

El Capítulo arancelario 27, el cual contiene a los combustibles y aceites

minerales representa el70o/o de las exportaciones del Ecuador hacia el APEC, lo cual lo

hace uno de los productos con rnÍryor representación al momento de exponar a este

grupo de países, por otra parte se tiene al Capitulo a¡ancelario 8, que describe a los

frutos comestibles, cortezas de agrios o de melones, el cual posee una representación del

9olo en las exportaciones hacia el APEC.

A pesar de poseer una cifra significativa en las exportaciones hacia el bloque

económico del APEC de aproximadamente USD 98 millones a nivel general, en el

periodo 2002-2012, el Ecuador no posee una ventaja comparativa en ninguno de los 5

productos más exportados hacia los 2l países que conforman el APEC, de acuerdo a los

resultados obtenidos en el elaboración del IVCR, tal como se muestra en el cuadro 14,

todos estos datos caen en el rango entre -0.33 y +0.33, lo cual indica que exisle

tendencia hacia un comercio intra-producto. A[ encontra¡se el Ecuador en una posición

de comercio intra-producto con el APEC, es importante mencionar que esto quiere decir

que existen intercambios comerciales (compra y venta)r de un mismo producto al

TIIT
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interior de dos empresas transnacionales o entre dos países como es el caso de nuestro

an¿ilisis.

Ventaja Comparativa Revelada entre Ecuador y Chile

GtáJico 21: Ventoja Comparativa Reletada (E¡portacioié¡) Ecuadot - Chile
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De acuerdo al gráñco 24, el Ecuador aparentemente, no presenta ventaja

comparativa en el mercado chileno, especificamente en los 5 productos mayormente

exportados. Estos productos caen en la categoria de los capitulos arancelarios, 27 el cual

contiene a combustibles y aceites minerales. capítulo 8 frutos comestibles, cortezas de

agrios o de melones. capitulo 16 preparaciones de came de pescado o crustáceos,

capítulo l5 grasas y aceites animales o vegetales y capítulo 13 pescados, crustáceos y

moluscos.

De acuerdo a los resultados generados en el IVCR, este indice ha

experimentado un comportamiento irregular y en alguno de los casos se han percibido

caÍdas moderadas en su valor puntual, causando que casi todos los productos

presentados al finalizar el 2012, describan tendencias hacia el mercado inlra-producto,

como es el caso de productos del capítulo a¡ancelario 27,8,16 y 15, donde abarcan

combustibles y aceites minerales, frutos comestibles, preparaciones de came y grasas y

aceites de animales. Por olra parte se describe una desventaja comparativa en los

productos del capítulo 3 es dect referente a la exportación de pescados y crustáceos.

Entre los productos con rnayor reducción de su ventaja comparativa en el

transcurso de los años se encuentran las preparaciones de came y las grasas y aceites
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animales o vegetales, los cuales poseian una ventaja comparativa en el mercado chileno

lrente a las exportaciones ecuatorianas del mismo producto a nivel mundial en el año

2002, que se vieron reducidas paulatinamente hasta adquirir tendencias hacia el

comercio intra-producto.

Ventaja Comparativa Revelada entre Ecuador y Peni

Gttilco 25: yenloja Co,nparutivo Relewda (Exportaciona) Ecuador - Petú
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Eloborado por: Los Autora

Entre los cinco productos ecuatorianos mayormente expo(ados al Peru. se

encuentran los combustibles y aceites minerales capítulo 27, las preparaciones de carne

capítulo 16. productos químicos misceláneos capítulo 38, fundiciones de hienos

capítulo 73, madera y sus manufacruras capitulo 44.

El capítulo arancela¡io 27. combustibles y aceites minerales, a Io largo del

período 2002-2012 ha mostrado una tendencia hacia el mercado intra-producto. es decir

existe un posible intercambio comercial de un mismo producto por parte de dos países o

entre dos empresas transnacionales.

En las Preparaciones de carne, Ecuador posee un¿r desventaja comparativa que

se ha visto mantenida durante el periodo 2002-2012, lo cual significa que las

exportaciones de dicho producto hacia el país de destino, en este caso Peru, no tienen

un valor signiñcativo de incidencia o importancia frente a las exportaciones del mismo

producto realizados por el Ecuador hacia el resto del mundo.

El capÍtulo 38 de productos químicos 1, misceláneos, por su parte posee una

ventaja comparativa de (0,61) en el mercado peruano, ventaja que se alcanzó con el

paso de los años debido a que en años anteriores el producto experimentó tendencia
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hacia el mercado intra-producto.

Ecuador posee una ventaja comparativa en la exponación de fundiciones de

hieno y acero, que se ha visto perdurable en todos los años analizados, como se aprecia

en el gráfico 25 asociado al análisis. convirtiéndose asi en el producto ecuatoriano con

mayor ventaja comparativa en el mercado peruano.

Finalmente, el capítulo 44, referente a la madera, carMn vegetal y

manufacturas de madera de procedencia ecualoriana, no posee una ventaja comparativa

significativa, que si bien incrementó su valor puntual a lo largo de los años sigue

manteniendo una tendencia hacia el mercado i¡tra-producto. Esta tendencia se debe al

incremento en las exportaciones de la madera. carbón vegetal y manufacturas de

madera, especialmente a parir del año 2007.

Ventaja Comparativa Revelada entre Ecuador y Japón

Grálico 2ó: yerrtajo Cornporat¡va Rdewda (Expoaaciona) Ecuodor - Japin
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Según los índices resultantes, Ecuador en el mercado japonés mantiene una

ventaja comparativa contundente en los productos del capítulo 23 residuos, desperdicios

de las industrias alimentarias y alimento para animales y el capítulo 7 que corresponde

a legumbres, hortalizas, plantas. raices y tubérculos alimenticios, ambos produclos

poseen ventajas comparativas similares y constantes en los años de análisis, lo cual

describe un nivel significativo de importancia de estos productos ecuatorianos en el

mercado japonés frente al volumen total exportado de los mismos por Ecuador hacia el

mundo.
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El comercio de combustibles y aceites minerales ecuatorianos hacia el mercado

japonés es relativamente nuevo, por tal razón el índice de ventaja comparativa muestra

valores de -l en su cálculo en algunos de Ios afios de análisis, esto indica [a inexistencia

de exportaciones de esta categoría hacia el país de destino que sin embargo ha

comenzado a desarrollarse lentamente durante los últimos 3 años analizados. a tralés de

un comercio intra-producto.

El mercado de pescados y mariscos en Japón no es un mercado altamente

representativo en consideración con el monto total de exportación mundial, sin embargo

tiene tendencia al comercio intra-producto, esto claramente observable debido al

intervalo de puntuación del índice a lo largo de los años, los cuales se encuentran dentro

del rango de la descripción ya nombrada.

Finalmente los frutos comestibles exportados por Ecuador al país Japonés han

sufrido un debacle considerable en la puntuación de su índice al pasar de un ambiente

de lentaja comp¿uativa en el mercado (2004-2005) a una moderada desventaja

comparativa en los últimos 3 años analizados, eslo debido a la reducción en las

exportaciones de estos productos en años recientes reduciendo su nivel de significancia

con respecto al valor total de frutos exportados por Ecuador hacia el mundo.

Ventaja Comparrtiva Revelada entre Ecuador y Rusia

Grálico 27r ventaj¡ Comp¡r¡tiv¡ Rcl.v¡d¡ (Erport¡cioncs) Ecurdor - Rusia

1,00

0,00

2002 2003 2004 2005 2009

.1,00

2

- 

Fruto¡ corn.tdbl.r' corta¡r d. .lrlor o d. ¡rdon.r

- 

Pl.nl¡. tlv¡a y productol da la ,lod@('!ra

- 

Pragi¡dona. ati,tL1üdaa dlyüt¡¡

Parc¡doa y c¡J¡bc¡oa, molu*or y otor l¡ydab¡adoa aq¡¡dcor

- 

Prar.dc hgulrü.¡a,holl¡ll¡ra,triJloa o da ot¡a pxl.. da plañt

Fuente: lnte¡n¡tional hode Center (TRADE MAP)

Elaborado por: Los Autota

Con respecto a los productos ecuatorianos de mayor exportación al mercado

ruso, podemos separarlos en dos grupos, aquellos que gozan de ventaja comparativa de

manera consistente y aquellos con desventaja comparativa o que limilan con ella en el



t07

mercado intra-producto, en el primer grupo se encuentran los frutos comestibles, las

plantas y flores y las preparaciones alimenticias conespondientes al capítulo 8, como se

puede observan tanto en el cuadro 14, como en el gráfico 27, tales productos tuvieron

un comportamiento asombrosamente similar desde el año 2009 hasta el 2012. sin

embargo solo los frutos comestibles se han caracterizado por poseer una ventaja durante

los 10 años de estudio, mientras que los grupos restantes han pafido de un comercio

intra-producto.

Por otro lado el mercado de productos como el de pescados y mariscos y el de

legumbres y hortalizas, poseen una desventaja comparativa en el mercado ruso, como en

muchos casos ya nombrados debido a los reducidos volúmenes de exportación de estos

productos, que sin embargo en el caso de las legumbres han tenido un crecimiento

ligeramente mayor al de los pescados, dejándolo al borde de un mercado intra-producto,

aunque con una puntuación negativa (-0.20).

5.1.3 Análisis del Índice de Ventaja Comparativa Revelada aplicada a las

Importaciones

Al igual que en el caso del indice de lentaja comparativa revelada aplicada a la

exportaciones. el índice aplicado a las importaciones mide el grado de importancia de

un produclo dentro de las importaciones de un mercado desde otro mercado, versus la

importancia de las importaciones del mismo país en las importaciones del mismo

producto hacia el mundo.

Para el desarrollo de este índice se tomaron en cuenta los 5 productos nuis

importados por Ecuador desde Chile, Peru, Rusia. Japón y el APEC de manera

unificada, tal como se aprecia en [a tabta 14. el análisis a evaluar muestra al indice de

Ventaja Comparativa Revelada de las importaciones de manera normalizada.

Para tener una mejor apreciación y lectura de los resultados de los indices de

Balassa, enfocados a las importaciones. se normalizó a los mismos, para obtener datos

más claros y precisos manteniéndose dentro de un rango de -l a +1, Ios cuales se

detallan a continuación:

. Entre +0,33 y +l - Existe ventaja para el país. I
¡ Entre -0,33 y -l - Existe desventaja para el país. I
. Entre -0,33 y +0,33 - Existe tendencia hacia un comercio intra-producto.
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Cuad¡o I5: f¡üce de Ventajo Conpamliva Reeelada Norñoliztda aplicada a las imponacio¡es enne Ecuafur ¡
APEC f sas pak6 ,itqnbtos pedodo 2002-?012
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Ventaja Comparative Revelada entre Ecuador y APEC

Gnifico 28: Venlajo Comparaliva Relera.la (Irr,ponacione\) Ecuodor- APEC
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Al hablar de las importaciones realizadas por parte del Ecuador, desde los

miembros del APEC, es importante toma.r en cuenta, que en un contexto globalizado.

los productos rnayormente imponados, no gozan precisamente de poseer una ventaja

comparaliva, sino por el contrario, estos se encuentran ubicados en su gran mayoría,

dentro del rango que los lleva a tener, u¡a tendencia al mercado intra-producto.

Por oúa parte, el capítulo a¡ancela¡io 27, que abarca a Combustibles minerales,

aceites minerales y productos de su destilación, obluvo una desventaja muy notoria

tanto en el 2004 y 2008, como se puede observar en el gráfico 28. En estos años se

obtuvo una desventaja del 0.42 y 0.40 respectivamente.

Es importante mencionar que durante eslos años hubo una reducción

significativa en el comercio del petróleo y sus derivados tanto por la crisis mundial y la

baja de precios de los mismos.

En el año 2004 a pesar que hubo un incremento en el precio del 52,9Yo, se

obsenó una reducción del 20,8% en la demanda de dichos productos. En el caso del

2008, las importaciones de derivados de petróleo alcanzaron una cifra de USD 3.217

millones FOB. donde es importante mencionar que la variación de precios de dichos

productos son menos volátiles que las variaciones de los precios del crudo, sobre todo a

la baja, por lo que el Ecuador se encuentra casi siempre en desventaja, debido al

continuo deterioro de los términos de intercambio en este sector.

A pesar de presentar una tendencia al comercio intra-producto en los resultados
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del ICVR enfocado en las importaciones del Ecuador desde el APEC, e[ análisis

independiente asociado a cada país del APEC, muestra valores que contrastan a los

resultados obtenidos como grupo, por lo cual el análisis del índice de ventaja

comparativa será relativo a la perspectiva tomada en cuenta.

Ventaja Comparativa Revelada entre Ecuador y Chile

Gtrifico 29: yentsjq Cornpqrutitq Rd€sada (lmpo ociones) Ecuador - Chile
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En el cuadro 15, muestra los 5 grupos de productos mayormente importados

por Ecuador desde Chile, según el índice respectivo las frutas comestibles chilenas

poseen una gran ventaja comparativa en Ecuador entre las cuales destacan las

marvanas, peras y uvas, al igual que las preparaciones alimenticias diversas

(preparaciones alimenticias no expresadas ni comprendidas en otra parte como

concentrados de proteínas y sustancias proteicas lexturadas), ambos grupos de

productos han mantenido una ventaja comparativa sostenible en el tiempo con índices

que superan los 0.8 al 2012.

Los productos fa¡macéuticos chilenos, gozan también de ventaja comparativa

en el Ecuador con una menor solidez que en los productos anteriormente nombrados

debido a su menor valor en el indicador, con ciertos variaciones crecientes como

decrecientes a lo largo de los años de estudio que sin embargo han mejorado la posición

de este grupo en el mercado ecuatoriano, pasando de un comercio intra-producto (2002)

hacia una pequeña ventaja comparativa (2012) con 0,4 puntos en su indice.

El papel, y sus derivados también han experimentado una ventaja comparaliva

tofr
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en el mercado ecuatoriano, con una leve pendiente de crecimiento que ha elevado su

puntación de 0.41 a 0.69 en los l0 años analizados.

Finalmente se encuentran las máquinas y aparatos eléctricos, los cuales

presentan el menor índice del grupo analizado, este grupo presentó una desventaja

comparativa apreciable en los periodos (2002-2006) que luego incremento su valor

desde el año 2007 y se ha mantenido estable hasta el 2012, sin embargo dicho

incremento no lo otorga ventaja comparativa al producto, sino una tendencia al mercado

intra-producto el cual aún mantiene puntuaciones negativas.

Ventaja Comparativa Revelada entre Ecuador y Peni

Gnifico 30: yentajo Coñgatativa Reletqdo (Irnpoñacioaa) Ecuador - Perú
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De los productos mostrados en el cuadro 15, el capítulo 23 que corresponde a

Residuos y desperdicios de las industrias, capítulo 74 cobre y manufacturas de cobre y

capítulo 52 algodón, presentan una ventaja comparativa en el mercado ecuatoriano por

pafe del Peru. los cuales se han mantenido durante los años analizados a excepción de

los residuos y desperdicios de las industrias alimentarias quienes experimentaron una

fuerte caída en el 2003 ubicándolos dentro del intervalo correspondiente a una tendencia

hacia el mercado intra-producto en ese año.

El capítulo 39 correspondiente al mercado de los plásticos y sus manufacturas

pasaron de tener una ventaja comparativa durante los años 2002 - 2004 hacia un

mercado intra-producto desde el 2005 hasta la actualidad, esto debido al incremento de

importaciones ecuatorianas de otros rubros peruanos 1o cual redujo la significancia de

este el mercado de destino, al 2012 el grupo de productos mantiene un índice de 0.11.
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Si se analiza el gráfico 30, el grupo asignado a los combustibles minerales es

aquel que ha experimentado las mayores variaciones en su índice, sin embargo [o han

mantenido al límite de la tendencia hacia el mercado intra-producto con ma)'or

frecuencia, es de destaca¡ que en años como el 2005, alcanzó una ventaja comparativa

de 0,5 puntos valor que rápidamente decreció hacia el 2006 y que alcanzó su punto más

bajo en el 2008 con -0,5, año en el cual presentó una desventaja comparativa notable.

Ventaja Comparativa Revelada entre Ecuador l Rusia.

En el caso de las importaciones ecuatorianas del gigante ruso se pueden marcar

dos claros capítulos arancelarios, los 31 y 72 que describen los abonos -v las fundiciones

de hierro y acero respectivamente, y los capítulos a¡ancelarios 10, 40 y 48 que incluyen

a los cereales. el caucho y el papel. cartón y sus manufacturas. los capítulos 3l y 72 son

grupos de productos con una alta ventaja comparativa en el mercado ecuatoriano que

superan los 0,8 puntos en ambos rubros y que se han mantenido de manera sostenible a

Io largo de los años de estudio como se puede apreciar en e[ gráfico 31.

Grártco 3l: yet taj.! Comlüsrita Relerada {lmpo.lacioa6) Ec/l,odot - Rusia
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En los capítulos arancelarios 10, 40 y 48 se asocia a los productos que han

presentado una desventaja comparativa en el mercado ecuatoriano durante los primeros

registros históricos analizados. sin embargo muestran una distinta el'olución numérica

con respecto a los años, el cereal por ejemplo. obtuvo un puntaje de -1 durante el 2002

al 2010, que claramente implica una desventaja comparativa que esta fielmente
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respaldada en la inexistencia de exportación de este producto hacia el mercado

ecuatoriano. en un sentido estricto. no se podría considerar una desventaja comparativa

propiamente dicha debido a la inexistencia del mercado en sí mismo, que sin embargo

apareció a comienzos del año 20ll y rápidamente evolucionó de una tendencia de

mercado intra-producto hacia un producto con marcada ventaja competitiva en el

mercado ecuatoriano al 2012 (0,ó9 puntos).

El caucho por su parte ha mostrado un moderado nivel de volatilidad en su

índice que sin embargo ha mantenido una desventaja comparativa en casi todos los años

analizados, a excepción de los años 2002.2009 y 2012 en los cuales su índice se

incrementó hasta ubicarse en un m¿uco de tendencia hacia el mercado intra-producto.

Ventaja Comparativa Revelada entre Ecuador ¡' Japón

Grdlico 32: Ventajo Comparativa Rele,^ada (lmponociones) Ecuador - lapón
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En el cuadro 15, muestra los 5 productos japoneses mayormente impofados

por Ecuador, en primer lugar se encuentra el capitulo 87 (Vehículos automóviles.

tractores, ciclos, demás vehículos terrestres, sus pafes) el cual es el único índice que ha

mantenido una estabilidad a Io largo de los años y experimentado una ventaja

comparativa constante con un valor promedio de 0,74 puntos.

En el extremo inferior se encuentra el capítulo 85 (Máquinas. aparatos y

material eléctrico, sus partes; aparatos de grabación) que opuesto al caso anterior ha

mantenido una desventaja comparativa pronunciada en casi todos los años de estudio, a

excepción del año 2004 en el cual obtuvo una puntuación de -0,29 ubicándolo así en

2002
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una tendencia hacia el mercado intra-producto.

El capitulo 84 (Máquinas, reactores nucleares. calderas, aparatos y afefactos

meciinicos) posee una tendencia hacia el mercado intra-producto, si bien con variación

en su puntuación a lo largo de los años que en algunas ocasiones les otorgaron valores

positivos pero sin alejarlos del rango -0,33 y +0,33 que describe a los productos con

tendencia hacia el mercado intra-producto.

El capítulo 72 (Fundición, hierro y acero) durante los años 2002-2009 poseía

una desventaja comparativa en el mercado ecuatoriano claramente ma¡cado por el valor

negativo de sus índices mostrados en la tabla pero que logró adquirir competitividad

durante los años 2010-2012 experimentando una tendencia hacia el mercado intra-

producto durante los 2 primeros años y finalmente adquiriendo una ventaja comp¿uativa

hacia el año 2012 con un puntaje de 0,58 en el índice.

Finalmente el capítulo 90 (lnstrumentos, aparatos de óptica. fotografia,

cinematografia) al igual que en la mayoría de los casos ya mencionados ha sido

caracterizada por la existencia de una tendencia hacia el mercado intra-producto durante

los años analizados, a excepción del primer año registrado en el cual su puntuación -

0,37 le otorgó una deslentaja comparativa.

5.2 Análisis del Indice de Intensidad de Comercio

El índice de intensidad de comercio corrige el sesgo del índice de comercio

intrarregional, al pesarlo en el comercio mundial. Es un índice sencillo para medü la

importancia de los flujos de comercio intrarregionales. Formalmente, se calcula

dividiendo el índice de comercio intrarregional para el peso de la subregión o grupo de

países en cuestión en el comercio mundial.

A[ emplear generalmente este indice nos da valores entre 0 y 100. Un índice

cercano o igual a cero indica que no hay relación comercial entre los países

considerados, mientras que un indice que toma un valor mayor (o menor) que 100

implica que el país i está importando/exportando más (o menos) del país j de lo que se

esperaba por la participación de ese país en el comercio mundial.
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Cuad¡o lé: lndic¿ de Intenridad de Co,netcio Ecuodor - APEC ¡'países micmbros del APEC

Fuente: Inte¡notional Trude Cea,et (TnADE MAP)

Elabondo por: lns Autorcs

Indice de Intensidad de comercio Ecuador - APEC

El índice de intensidad de comercio entre Ecuador y la APEC en conjunto

sobrepasa las expectativas comerciales esperadas, esto significa que esto indica que

Ecuador y el APEC han estado exponando e impofando productos entre ellos mucho

más de lo que se esperaba por la participación de estos dos grupos en el comercio

mundial.

Esto puede ser claramente apreciado en los índices de expo(ación. importación

así como el de intensidad comercial, mostrados en el gráfico 33, los cuales en todos los

casos han superado la barrera de los 500 puntos, esto debido a que Ecuador concentra en

promedio más del 60% de sus exportaciones a los distintos países que conforman el

APEC, entre los cuales se encuentran las grardes potencias de Estados Unidos y China,

lo mismo sucede con sus importaciones, las cuales superan el 50% de total introducido

al país ecuatoriano, estas estadÍsticas explican el exorbitante valor del indice.
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Con respecto a las fluctuaciones en el valor del índice, es mayor el índice de

intensidad de exportaciones ecuatorianas que el de las importaciones, que sin embargo

habían comenzado a reducirse desde el año 2003 hasta el 2009 en el caso de las

exportaciones y desde el 2005 con respecto a las importaciones provocando un

decrecimiento en el índice de intensidad comercial de 629,71 a 483,66 para el año 2009.

luego de este año el indice de exponaciones comenzó a recuperarse nue\amente

provocando un leve incremento en el índice de intensidad comercial para el 2012 en

poco menos de 3 punlos, el cual no pudo ser mayor debido a la continua reducción que

ha experimentado el indice de importaciones hasta la actualidad.

intiice de Intensidatl de comercio Ecuador - Chile

Como se puede observar en el gráfico 34, la relación comercial entre Ecuador y

Chile ha cambiado drásticamente a [o largo de los años de estudio, pasando de una

balanza negativa para Ecuador durante los años 2002-2006 hacia un superár'it comercial

en los siguientes 6 años analizados, sin embargo el Índice de intensidad de comercio

refleja las relaciones comerciales indistintamente de un superávit o un déficit comercial

en el país mientras exista un comercio intemacional.

Con relación al índice de intensidad, este experimento un ligero crecimiento

desde el 2002 hacia el 2009 to que alude a un incremento en las relaciones comerciales

entre Ecuador y Chile que sin embargo se vieron reducidas en el año 2010 con un índice

de 29,67 y que continuo decreciendo hasta el 2011 con un valor de 27,49 para
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finalmente recuperarse en el 2012 con un valor de 39,76 puntos.

Gráfico 3{: Inlens¡drd de Comercio Ecu¡dor - Chile
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Indice de Intensidad de comercio Ecu¡dor - Peni

Respeclo a las relaciones comerciales entre Ecuador y Peru, el primer país ha

mantenido una balanz¿ comercial positiva respecto a su socio comercial que se ha

mantenido durante los años analizados, respecto al Índice de intensidad, este ha sufrido

de constanles va¡iaciones especialmente durante los años 2002-2008 como se puede

mostra¡ en el gráfico a rn¿rnera de vaivén, lo cual describe la existencia de crecimientos

y decrecimientos en el Índice de manera subsecuente y constante con el tiempo.

En un escenario comparativo, Ecuador y Peru mantienen mayores relaciones

comerciales que las que nvrntiene con el resto de países analizados debido a una rnayor

valoración del índice, el cual puede ser obsenado cla¡amente en la tabla del índice de

intensidad de comercio resumida.

Adicionalmente. es interesante tornar en cuenta el los índices de exportación de

129,54 y 108,29 durante los años 2003 y 2007 respectivamente, los cuales superaron la

barrera de los 100 puntos, esto indica que Ecuador ha estado exportando más hacia el

Peru de lo que se esperaba por la participación de ese país en el comercio mundial.
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GráJico 35: lnteuidad de Come¡cio Ecuado¡ - Petú
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Índice de Intensidad de comercio Ecuador - Rusi¡

Las relaciones comerciales entre Ecuador y Rusia muestran una posición

favorable pam el territorio ecuatoriano, esto debido a [a mayor intensidad en las

exportaciones que en las importaciones, el cual puede ser también apreciado en los

índices de intensidad a las exportaciones como a la importaciones, con respecto al

a¡r¿ilisis de intensidad de comercio el índice ha experimentado una caida moderada

durante los 10 años de análisis. esto provocado por la reducción en el volumen de

exportación ecuatoriana hacia el tenitorio ruso, reduciendo su valor a la mitad en l0

años.

Estos valores tan bajos (menores a 26 puntos) para los dos índices indican que

ambos países han estado exportando e importando uno del otro mucho menos de lo que

deberÍa exportarse e importarse (especialmente importaciones ecuatorianas). Esto

indica que el comercio entre Ecuador y Rusia es más bajo de lo que deberia ser.
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G irtco 36: I eñsidad de Cornerc¡o Ecuador - Rusia
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Índice de Intensidad de comercio Ecuador - Japón

Como se aprecia en el gráfico 37, el índice de comercio entre Ecuador y Japón

se han visto involucrados en una reducción significativa a lo largo de los años,

mayormente causado por la reducción en el índice de importaciones. lo cual indica que

ecuador ha estado importando mucho menos de lo que debería importar del país

japonés.

Sin embargo es cla¡o nota¡ e[ crecimiento del Índice de exportación durante los

últimos 4 años analizados, [o cual ha disminuido el impacto de la caída del indice de

importaciones y que puede ser vista en la estabilidad que ha mantenido el índice de

intensidad de comercio en los últimos 5 años. si bien mucho menor que los valores

alcanzados en el 2002.

Gráfico 37: lntensidad de Comercio Ecaador - lo$n
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Capítulo ó: Estimación de un Modelo Gravitacional de

comercio entre Ecuador y los miembros del APEC

Gracias a este capítulo se pretende, obtener una idea más clara del

comportamiento que poseen los flujos comerciales entre Ecuador y los miembros del

APEC. Mediante la utilización del modelo econométrico gravitacional se desea

básicamente medi¡ los flujos comerciales del Ecuador mediante el análisis del

crecimiento económico y Ios gastos de transacción.

El modelo establecido para el presente análisis, cuenta de variables

independientes, donde se analizan tanto el PIB, distancia. Población y como variable

dependiente el volumen comercial que se presen!ó en el periodo 2002-2012 por parte

del Ecuador y los miembros del APEC. Es necesa¡io incluir una variable dummy al

an,álisis. la cual se detalla como si influye o no que el Ecuador se relación con el APEC

o con otros países que no forman parte del APEC.

Cabe mencionar que este análisis se efectua¡á. mediante el uso de la

herramienta estadística llamada Stata, mediante la cual se podrá determinar, mediante

los resultados que variables influyen y cuáles no en el volumen comercial del país.
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6. I Ecuación Gravitacional

Dado el enfoque del presente anilisis, se considera necesario la utilización de

la ecuación gravitacional. ya que gracias a esta es posible obtener una cuantificación

más certera de los flujos comerciales bilaterales entre países, en el caso de este estudio

se pretende destacü el flujo comercial entre Ecuador, Ios 2l miembros del APEC y l0

países más, Ios cuales serán detallados m¡is adelante,

Este análisis utiliza el modelo econométrico gravitacional propuesto por

Wilson et. al. (2004). Donde se detalla que el comercio entre dos países dados, depende

básicamente en gran parte de su tamaño económico y de sus costos de transacción. En el

caso de su tamaño económico, el PIB (Producto Intemo Bruto) es considerado como el

factor más importante. por otra pafe al hablar de costos de transacción, se incluye a

factores como distancia, cercanía, similitudes cultu¡ales, etc. (Stark,2012).

6.2 Datos Empleados

Para realizar este estudio se utilizaron dalos anuales. desde el año 2002 hasta el

año 2012, tanto del PIB nominal, como [a distancia medida entre las capitales de los

países. Ademiís en el caso de las va¡iables de control se usaron la población de Ecuador

y Ia población de los distintos países con los que Ecuador mantiene relaciones

comercialesl0. Además se incluyó una va¡iable dummy para captar el efecto de las

relaciones comerciales con los paÍses del APEC. Estos datos fueron recolectados de

base de datos como el Banco Central del Ecuador, Instituto Nacional de Estadísticas y

Censos (INEC), Trade Map, Fondo Monetario Intemacional y Banco mundial.

Es importante denotar que, Ios flujos comerciales son parte fundamental en el

presente estudio, por tal motivo en el mismo se incluyeron datos de las exportaciones y

las importaciones realizadas por el Ecuador hacia los 2l paises miembros del APEC .v

l0 países más. con los que Ecuador ha alcanzado una comerc ialización representativa

en los últimos l0 años. Estos paises son España, Holanda, Italia, Alemania, Francia,

Bélgica, Turquía. Suiza, El Salvador y Argentina. Cabe mencionar que los flujos

comerciales son la sumatoria de las exportaciones e importaciones.

r0 En total 3l paises. Sin embargo, se eliminaron tres paises debido a que no se pudo obtener información
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Las variables utilizadas en el estudio como, es e[ caso de las exportaciones del

Ecuador hacia cada uno de los 3l países electos. se detonan como (Xr.¡), pa¡a las

importaciones provenientes de cada uno de los 3l países electos se detona la variable

como (M¡y). Los datos recolectados para los flujos comerciales fueron obtenidos de la

base de dalos del Trade Map.

En el caso del PIB del país de origen. se lo denota como (P18r) y el PIB de los

3l paises seleccionados se denota como (PIB.,), todos estos datos son utilizados en

términos nominales, en el caso del PIB del Ecuador en los últimos 10 años, los datos

fueron obtenidos del BCE, por su pale el PIB de los demás países fueron recolectados

de la base del Banco Mundial. Ademas se usó como va¡iables explicativas a las

distancias existentes entre el Ecuador y los 3l países electos lDr.¡/, la población del

Ecuador se la denota como (P) y la de los paises seleccionados como (Prl.

Luego de establecer los 31 paises, con los que Ecuador posee actividades

comerciales. incluyendo en este grupo. a los 2l países que conforman al APEC, se

utilizará la ecuación gravitacional, con el objetivo de cuantificar los factores

explicativos del comercio enre el Ecuador y el grupo de paÍses electos.

Para este anilisis, básicamente se incluyeron va¡iables que ayuden a explicar

dichas relaciones, como es el caso de la distancia, PIB y población, así de esta forma,

determina¡ si tienen o no algún impacto ya sea este positivo o negativo sobre los flujos

comerciales del Ecuador. Pa¡a el cual se usará la técnica de datos de panel, mediante

efectos aleatorios. La ecuación quedará estimada de la siguiente manera:

lnF¡¡, = po+ prlnPlBi¡+ pzlnPIB¡¿+, §zlnPoB¡r+ BnlnPoB¡¡ + psDi¡ + p6R¡

a €irt

Donde:

. F¡j¡ = Representa las exportaciones, importaciones y el flujo comercial.

. PIBI= Representa el PIB del Ecuador.

. PlB,= Representa el PIB correspondiente a cada uno d los países del

grupo APEC.

¡ PoBF Representa la población del Ecuador.

. PoB f Representa la población de los países del APEC.

. D ij= Representa la distancia existente entre Ecuador y el grupo de los

países del APEC.
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. Ri Representa la va¡iable dummy para captar el efecto de las

relaciones comerciales con los paÍses del APEC.

Análisis de Resultados

Cuad¡o l7: Estimqció¡ dz la Ecaación G¡aúacional

Elaborado pot: l,os Autores

Pa¡a la estimación de la ecuación gravitacional, se utilizó como herramienta

principal al software econométrico Stata. Dentro de los diversos resultados obtenidos,

tal como se puede apreciar en el cuadro 17, podemos determina¡ que los signos de los

coeficientes estimados de las variables de PIB y distancia fueron los esperados.

Los coeficientes del PIB son cercanos a I tal y como lo sugiere la evidencia

empírica. Sin embargo, solo la distancia y el PIB del pais con el que Ecuador comercia

son significativos al 95% de conftarua. Esto quiere decir que no hay evidencia

estadística que permita rechazar la hipótesis de que individualmente las demás va¡iables

no afectan al volumen comercial.

Así mismo no hay diferencia significativa entre el volumen comercial que

Ecuador mantiene con países del APEC y los que mantiene con países que no

pertenecen a dicho bloque comercial.

ln (PIB país j)

ln (PIB Ecuador)

ln (Distancia)

ln (Población país j)

ln (Poblacién

Ecuador)

Dummy

Constante

0.7292481+

1.037368

- I .41 6003 *

-0.0795095

-0.8439488

0. I 530146

7. 160844

0.1082783

0.8619491

0.2747227

0.10001 03

5.312468

0.4099636

72.52301

308

28

Número Obseruaciones

Número Grupos

68%

62%

69%

R- Cuadrado General

R-Cuadrado Intragrupo

R-Cuadrado Entregrupo

Variables
Error

Estánd¡r
Coeficiente
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Un incremento en l% del PIB de algún país con el que comercie Ecuador,

causa¡á en promedio un aumento del 0.7%o en el volumen comercial entre ambos. Por

otro lado, un incremento del l% del PIB ecuatoriano, incrementa¡á en promedio el

volumen comercial en 1.03%.

La relación entre las poblaciones y el volumen comercial es inversa. Sin

embargo el efecto que tiene el número de habitantes de Ecuador es mayor que el efecto

que tiene la población del país j.

La elasticidad del volumen comercial con respecto a la población de Ecuador

es de -0,8% mientras que la elasticidad con respecto a la población del país j es de -

0,07%. Intuitivamente esto quiere decir que si la población de Ecuador aumenta, la

demanda intema se incrementa¡á. Por esta razón se demandará una rnayor proporción de

los bienes que estarían destinados a exportarse, reduciendo así el volumen comercial

Un incremento en 1% de la distancia entre Ecuador y su socio comercial, en

promedio disminuirá 1,4% el flujo comercial entre estos. La distancia juega un papel

importante en la determinación de los flujos comerciales debido a que esta va¡iable

recoge el efecto de los costos de trarsporte. Esto es un problema en el caso de Ecuador

debido a que los países con rnayor PIB está¡ más alejados de Ecuador, como por

ejemplo en nuestro caso de estudio presentamos países como Estados Unidos y China.

La constante gravitacional es de 7,16 para el volumen comercial que Ecuador

mantiene con países que no pertenecen al APEC. La diferencia entre la constante

gravitacional para el volumen comercial con los países del APEC y el volumen

comercial que se mantiene con los países que no pertenecen al APEC es de 0,15, tal y

como se aprecia en el coeficiente de la va¡iable dicotómica.

El R-cuadrado del modelo es de 68%, 1o que significa que la variabilidad de las

va¡iables independientes, explica 68% de la variabilidad del logaritmo del volumen

comercial.



Capítulo 7: Conclusiones

En este trabajo se propuso como objetivo analizar los flujos comerciales

mediante la utilización de henamientas como, los indicadores comerciales de ventaja

comparativa revelada y la intensidad de comercio. Por otra parte ya que estos

indicadores son calculados en promedio simple, entre dos variables, se decidió aplicar

un análisis multivariado, incluyendo el método de regresión múltiple o estimación de un

modelo gravitacional.

El aruilisis de los flujos comerciales entre Ecuador y los miembros del APEC

en el período 2002-2012, muestra cla¡amente que el comercio bilateral entre estos

paises es algo moderado a excepción de países como Estados Unidos, Rusia y Japón

con los que Ecuador ha presentado, una alta concentración en las exportaciones en los

últimos l0 años, por otra pa(e las importaciones realizadas desde Ecuador. básicamente

estáLn distinguidas en los mismos países a los que se exporta. incluyendo en este caso a

Corea del Sur.

Al hablar de ventajas comparativas reveladas es importante destacar que en los

últimos años eslas, se están inclinando cada vez más al uso de tecnología y

conocimiento. En todo caso la dotación natural de recursos, ha perdido importancia,

como determinante en el proceso productivo.

De acuerdo a los datos obtenidos, en el análisis de las ventajas comparativas

reveladas, el Ecuador presenta ventajas comparativas en ciertos años, entre los paises

que conforman el APEC, especialmente en el caso de productos tradicionales como

petróleo o frutos comestibles. A pesar de esto es importanle acotar que el Ecuador no

puede continuar compitiendo con productos como el banano o el petróleo -va que países

como Filipinas han logrado alcanzar la aceptación de casi todo el mercado japonés en

relación al banano, por otra pane lndonesia es considera en la actualidad como uno de

los principales dotadores de petróleo en el APEC.

Como se puede apreciar en el análisis, las ventajas comp¿üativas entre Ecuador

y los miembros del APEC, no son constantes y no se cumplen con los cincos productos

más comercializados, por ende el Ecuador necesita plantearse otro tipo de estrategias

que ayuden alcanzar el mejoramiento del nivel de competitividad y productividad de los

productos ecualorianos. Es preciso mencionar que Chile, presenta una ventaja
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comparativa frente a Ecuador en casi todos los años del período de estudio. En el caso

de las importaciones s€ presenta un proceso similar, en donde la tendencia de comercio

es de tipo vertical. esto significa que básicamente el Ecuador se encuentra en la posición

de vender materia prima por bienes manufacturados con altos componentes

tecnológicos. Poniéndolo una vez mas en desventaja, fi'ente a estas potencias

industrializadas que conforman el APEC.

Al hablar de los índices de intensidad comercial. tanto de las exportaciones,

imporlaciones y como de su flujo comercial, el Ecuador presenta un buen potencial para

aumentar las exportaciones y así aumentar por ende, el flujo comercial con los países

que conforman el APEC y con los cuales no se posee una intensidad comercial muy

alta. Entre estos países se tiene a Filipinas, Australia, Nueva Zelanda, Malasia entre

otros. Es importante acotar que estos países mencionados poseen un gran mercado, que

se necesita aprovechar. E[ Ecuador podria aprovechar estos mercados mediante el

establecimiento de acuerdos bilaterales que aluden a aumenlar los flujos comerciales.

En sí. este indicador muestra la debilidad de Ia posición del Ecuador en los mercados

antes mencionados.

Finalmente, de acuerdo a los datos obtenidos en el análisis de las ecuaciones

gravitacionales. uno de los principales problemas presentados en ámbito de comercio

ecuatoriano es la distancia existente, entre el Ecuador y los países que conforman el

APEC, ya que este Foro, está compuesto por países de la cuenca del Pacífico y de Asía,

poniendo al Ecuador en ventaja frente a los países lecinos como Chile o Peru al

momento de comercializar, pero por otro lado los ubica en desventaja al comercializar

con países como Vietnam, Malasia o Japón.

Debido a los costos en los fletes hacia este tipo de destino son muy elevados,

poniendo al exportador en una situación de pérdida, al ser en ocasiones sus ingresos

menores que los costos aduaneros y de transporte. De todos modos es importante

indicar que a pesar de que a rnayor ta¡ifa en los fletes, se tiende a obtener un menor

flujo comercial, existen otras barreras que pueden afecta¡ la comercialización. Por otra

parte el PIB se obtuvo como resultado que un incremento en 170 del PIB de Ecuador.

incrementará en promedio el volumen comercial en l,03%.8ásicamente, con los

resultados obtenidos en este estudio, se pudo tener una idea más clara, de la situación

comercial que ha atravesado el Ecuador en los últimos diez años, dejando de esta forma

una brecha abierta que ayuda a[ aumento de los flujos comerciales, mediante la



117

incorporación de nuevos acuerdos comerciales, o incentivos que permitan al exportador,

entrar a nuevos mercados potenciales.

Recome ndaciones

Se recomienda en seguir evaluando los flujos comerciales enlre Ecuador y las

economías miembros del APEC a través del transcurso del tiempo, para así tener

actualizado toda esta información conjuntamente con los cálculos de los indicadores de

comercio exterior tales como el índice de rentaja comparativa revelada (IVCR) y el

índice de intensidad comercial (llC).

Para después de obtener actualizado todos estos datos, estima¡ la ecuación del

modelo gravitacional con más variables que puedan justificar el incremento o

disminución del intercambio comercial excluyendo las variables que no son

significantes.

Y al final lograr una buena estimación de la ecuación con un alto grado de

confiabilidad entre las va¡iables que se empleo en el modelo gravitaciona[.
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Anexos

Gráfco 38: Desarroüo del aodelo gttwilacioaal a t.t!és de uno rcgtesión múhiple en el Softtoore "StdÍd"
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