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RESUMEN

Los bajos niveles de renta de América Latina durante el periodo 1995-2010
en comparacion a otras regiones, motivaron el analisis de las instituciones como
un factor determinante del crecimiento economico. Como variable proxy de la
calidad de las instituciones, se utilizoé el nivel de confianza de los ciudadanos en
cinco organizaciones: television, policia, partidos politicos, poder judicial y

gobierno.

La presencia de endogeneidad entre crecimiento e instituciones hizo
necesaria la utilizacion de variables instrumentales y regresiones en dos etapas.
En la primera etapa, se explico la calidad de las instituciones a traves del
coeficiente Gini y el precio del barril de petréleo, en la segunda, se explico al
crecimiento economico a través de capital fisico, capital humano y calidad de las

instituciones,

Los resultados obtenidos validaron la hipotesis de que la calidad de las

instituciones de los paises de America Latina, influye de manera directa en su



nivel de renta per capita con lo que se puede concluir que mientras mayor sea la
transparencia con la que las organizaciones desarrollen sus actividades vy
cumplan con el objetivo para el cual fueron creadas, menores seran los costos
de transaccion, lo que incentivara la inversion que finalmente se traduce en un

mayor nivel de crecimiento economico.
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INTRODUCCION

El crecimiento economico ha sido y es un tema de importancia en la ciencia
economica puesto que constituye una primera aproximacion cuantificable del

bienestar de la sociedad.

La teoria neoclasica indica que en un contexto de competencia perfecta, no
hay razén para la existencia de instituciones, sin embargo, de acuerdo a la
Nueva Teoria Institucional, las fallas de mercado hacen necesaria su creacion e

intervencion.

De acuerdo a North (1990), las instituciones son las reglas a las que estan
sujetos los individuos cuando interactuan entre si y son importantes porque
modelan el comportamiento de los individuos, restringen el oportunismo y son el

fundamento determinante del desempeno econémico en el largo plazo.



Son varios los estudios gque han analizado |la relacion de causalidad entre las
instituciones y el crecimiento economico. El primer enfoque sefnala que las
instituciones influyen de manera directa en el crecimiento economico (Leon
[2006][, Siddiqui y Ahmed [2009] y Josheski et al [2011]). El segundo, afirma que
es el crecimiento econémico el que determina la calidad de las instituciones

(Glaeser et al. [2004]).

De acuerdo al Banco Mundial, América Latina se caracteriza por bajos niveles
de cumplimiento de la ley en comparacion con Estados Unidos y la Union

Europea.

En este trabajo se analiza el rol que las instituciones de dieciocho paises
latinoamericanos han desempenado en su nivel de crecimiento economico

durante el periodo 1995-2010.



El objetivo central de analizar las discrepancias de renta en América Latina es
determinar si las instituciones influyen en el crecimiento economico de los

paises de la region.

La metodologia de estimacion se basa en el estudio de Fabro (2005), quien
introdujo en el modelo de Mankiw, Romer y Weil una variable proxy de las
instituciones. De acuerdo a este modelo, el crecimiento econdomico de un pais
puede ser determinado por la inversion en capital fisico y en capital humano y la
calidad de sus instituciones; estas tres variables son representadas por la
formacion bruta de capital fijo, la tasa neta de enrolamiento secundario y la
confianza en las organizaciones, respectivamente. Las organizaciones incluidas
en esta ultima variable son: television, policia, partidos politicos, poder judicial y

gobierno,

Para que la estimacion abarque una mayor cantidad de informacion, se utiliza
una base de datos de panel. La evidencia empirica senala la existencia de
endogeneidad entre el crecimiento economico y las instituciones por lo que se

utilizan variables instrumentales y minimos cuadrados en dos etapas.



Los resultados validan la hipotesis de que la calidad de las instituciones de
los paises de Ameérica Latina, influye de manera directa en su nivel de renta per
capita. Resulta entonces pertinente incluir a las instituciones como un aspecto
fundamental cuando se pretende modelar el crecimiento economico en

Latinoamérica.

Se concluye que en America Latina las instituciones no son eficientes y su
credibilidad es baja porque no han logrado reducir visiblemente los costos de
transaccion y que mientras mayor sea la transparencia con la gue las
organizaciones desarrollen sus actividades, mayor sera el nivel de crecimiento

economico.



Capitulo 1: Marco Teorico

La teoria neoclasica del crecimiento economico ha permanecido como el area
de investigacion dominante hasta hace un par de decadas. En los ultimos anos,
varias escuelas econémicas como la Institucionalista, han desarrollado enfoques
orientados a dejar de lado los supuestos de la vision neoclasica para lograr una
explicacion mas precisa del crecimiento sostenido de largo plazo a traves de la

inclusion de variables como la calidad de las instituciones de un pais.

En el marco de competencia imperfecta, el desarrollo de la teoria
institucionalista ha permitido explicar las diferencias de renta entre paises
considerando que el nivel de produccion de una economia no se atribuye
simplemente a los recursos que ésta posee sino también al papel que sus
instituciones desempenan en el establecimiento de ciertos limites e incentivos

que regulan las transacciones economicas,



21

Para entender el impacto de las instituciones en el crecimiento de una
economia, se exponen en este capitulo los fundamentos basicos de las teorias
clasicas, endogenas e institucionales, la definicion de instituciones, su
importancia y clasificacion y la evidencia empirica que sustenta su relacion

directa con el crecimiento econémico de un pais.

1.1. Fundamentos basicos de las Teorias de Crecimiento

Economico

1.1.1.La Teoria Clasica del Crecimiento

El enfoque clasico atnibuye el crecimiento de la economia a la acumulacion de
factores de produccion: mientras mayor sea la cantidad de factores que posee
una nacion, mayor sera su nivel de produccion (Smith, 1776). La acumulacion
de factores es especialmente importante porque permite aumentar la cantidad
de capital por trabajador, haciendo que éste sea mas productivo (Ricardo,

1817).
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Para los economistas clasicos, el crecimiento estaba limitado por la
disponibilidad de los factores cuyos rendimientos eran considerados
decrecientes. De esta manera, una vez agotados los recursos, la economia
llegaria a un estado estacionario mas alla del cual no existirian mejoras en la

calidad de vida de los individuos (Solow. 1956).

El desarrollo del enfoque neoclasico tiene como fundamento la teoria de
crecimiento de Solow (1956) y Swan (1956). Aungue el modelo planteado por
ambos autores responde bastante bien al objetivo para el que fue creado, una
de sus desventajas es que considera a la tasa de progreso tecnolégico como
exogena a la economia lo cual no ayuda a explicar verdaderamente el
crecimiento de largo plazo. No obstante, conclusiones importantes pudieron

obtenerse:
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1. La economia debe converger a una situacion en la gue todas las
variables per capita crezcan a la tasa de progreso tecnologico

2. Incrementos en la tasa de ahorro o decrementos en las tasas de
depreciacion y crecimiento poblacional aumentan permanentemente el
nivel de renta per capita pero no la tasa de crecimiento

3. La convergencia es condicional: mientras menor sea el nivel inicial de
renta con relacién al estado estacionario, mayor sera la tasa de

crecimiento economico.

Estudios posteriores sobre la contribucion de los diferentes factores al
crecimiento economico demostraron que el crecimiento no solo se debia al
aumento de la cantidad de factores sino también a la mayor productividad de
éstos. Esta diferencia, conocida como el Residuo de Solow' fue atribuida al

progreso tecnologico.

Pese a que los analisis clasico y neoclasico no consideran los efectos

generados por el conocimiento o las mejoras tecnologicas, su analisis constituyo

! El residuo de Solow hace referencia a la Productividad Total de los Factores (PTF)
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el punto de partida para el desarrollo de teorias modernas sobre crecimiento

economico.

1.1.2.La Nueva Teoria del Crecimiento y el Capital Humano

En el modelo de Solow (1956), el ahorro genera crecimiento temporalmente
pero los rendimientos decrecientes del capital terminan haciendo que la
economia se aproxime a un estado estacionario en el que el crecimiento solo

depende del progreso tecnolégico exdgeno.

A mediados de |la década de 1980, surgieron nuevos aportes a la explicacion
crecimiento economico, caracterizados por rechazar el supuesto de Solow de
que el progreso tecnologico es exogeno. Estos aportes son la base de la Nueva

Teoria del Crecimiento Economico, conocida también como Enfoque Endogeno.

Para Romer (1986), Lucas (1988) y Rebelo (1991), el ahorro y la inversién
pueden hacer que el crecimiento sea persistente si se consideran rendimientos

constantes en el capital. La idea de que el capital puede tener rendimientos
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constantes (e incluso, crecientes), es aceptable si éste es interpretado en
términos mas especificos: el capital puede ser fisico o humano y es este ultimo
el que genera externalidades positivas como los conocimientos que son un
factor importante en la produccion de bienes, servicios y nuevos conocimientos.
Al comparar ambos tipos de capital, fisico y humano, resulta menos logico
suponer que los conocimientos tienen la propiedad de rendimientos

decrecientes.

Aunque la explicacion de la creacion de conocimientos es amplia, queda
claro que la virtud de los modelos endogenos se halla en que ofrecen una
descripcion mas completa del proceso de innovacion tecnologica, el cual
contribuye con mas precision el estudio del crecimiento economico de largo

plazo.

Los efectos en el crecimiento econédmico de variables como la calidad
institucional, las libertades civiles, politicas y economicas, la apertura al

comercio, las diferencias culturales y éticas, no son definidos de manera solida
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en las teorias antes expuestas. Estos estudios se abordan con mayor énfasis en

teorias como la Institucionalista.

1.1.3.La Teoria Institucional

El analisis de los factores institucionales no aparece solamente en las nuevas
teorias econdmicas sino que se remonta, aunque incipientemente, a los estudios
de Adam Smith (1776) y John S. Mill (1848) quienes argumentaron que las
“reglas” impuestas por organismos reguladores influyen sobre los resultados

sociales finales de la economia y sobre la consecucion del bien comun.

La economia institucional estudia la economia de los costos de transaccion,
la eleccion racional, la economia de los derechos de propiedad, la teoria del
agente principal y los enfoques de economia constitucional y eleccion publica.
Especificamente, actia en un marco de competencia imperfecta y se caracteriza
por analizar el rol de la estructura y funcionamiento de las instituciones en el
crecimiento economico. Segun esta doctrina, en un sistema economico existen

multiples instituciones que, al interactuar entre si, determinan la asignacion de
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los recursos de la sociedad. La economia institucional constituyd la primera

critica seria a la economia neoclasica,

Las principales vertientes de la tradicion institucionalista son dos: la
Economia Institucional Original basada en los trabajos de Veblen, Ayres,
Commons y Mitchell y la Nueva Economia Institucional originada en los

conceptos de Coase, North y Williamson.

1.1.3.1. La Economia Institucional Original i ,

La Economia Institucional Original, EIO, denominada también Viejo
Institucionalismo Americano, parte de la idea de Veblen (1899) de que las
instituciones son habitos predominantes de pensamientos acerca de relaciones
y funciones particulares del individuo y de la sociedad. Se caracteriza por el
rechazo a las bases teoricas del neoclasicismo y por la importancia que atribuye

a las cuestiones distributivas, a la coercion y al poder.
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Aportes importantes a la EIO fueron expuestos por Ayres (1931), quien
enfatizo el papel de la cultura en la formacion de las instituciones y por
Commons (1931), quien definid a las instituciones como acciones colectivas que

controlan, liberan y amplian las acciones individuales.

En términos generales, la EIO concibe a las instituciones como un resultado
histérico y evolutivo y para ella el supuesto de racionalidad de los neoclasicos es
una descripcion incompleta del comportamiento humano el cual es relevante a la

hora de definir el alcance del rol a ser desempefado por las instituciones.

Los criticos de la EIO argumentan que aunque esta vision del
institucionalismo identifica la importancia de las instituciones, desarrolla su

analisis al margen de teorias solidas.

1.1.3.2. La Nueva Economia Institucional

A diferencia de la EIO, el nuevo institucionalismo permite un mejor

conocimiento e interpretacion del papel de las instituciones en la explicacion de
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fenémenos economicos, sociales y politicos. De acuerdo a MNorth (1990), el
marco analitico de la Nueva Economia Institucional, NEI, es una modificacion de
la teoria neoclasica de la cual conserva los supuestos basicos de competencia,
escasez y los instrumentos analiticos de la teoria microeconémica pero modifica

el supuesto de racionalidad e incluye |la dimension del tiempo.

Desde |la perspectiva de la NEI, la economia neoclasica se desarrolla en un
mundo libre de costos de transaccion, sin instituciones y donde los intercambios
se llevan a cabo en mercados perfectamente competitivos. La NEI sustenta que
la teoria neoclasica se aleja demasiado de |a realidad economica al trabajar con
una vision idealizada del mundo que se ve reflejada al momento de evaluar
criticamente fenomenos como el crecimiento y el desarrollo economico. Para la
NEI, la realidad economica esta caracterizada por costos de transaccion
positivos y mercados con informacion asimétrica en los cuales las instituciones

desempenan un papel importante (Coase, 1960).

Para Caballero (2002), la NEI afronta el analisis economico desde un punto

de vista mas coherente con la realidad de cada sociedad y adopta un enfoque lo



30

suficientemente amplio para poder explicar los cambios economicos e
institucionales en cualquier tiempo y lugar. En contraste, la teoria neoclasica
parece explicar con mayor precision el desenvolvimiento de los paises
desarrollados en los cuales los marcos regulatorios estan bien definidos y son

mas proximos al modelo de costos de transaccion nulos.

Aunque los aportes tedricos sobre la incidencia de las instituciones en el
proceso de crecimiento economico son numerosos, la NE|I se mantiene en
constante evolucién debido a la insuficiencia de metodologias y conocimientos

plenamente aceptados sobre la relacion entre ambas variables.

1.1.3.3. Clasificacion de las Teorias Institucionales

De acuerdo al enfoque y a los conceptos relacionados, La Porta et al. (1999),

categorizaron a las teorias institucionales en tres grupos:
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« Econdmicas: se basan en la eficiencia social, es decir, las instituciones
se crean cuando los beneficios sociales de tenerlas son mayores a los

costos sociales de no tenerlas (Demsetz [1967], North [1981]).

« Politicas: se centran en la redistribucion de la renta mas que en la
eficiencia, es decir, las instituciones son disenadas por aquellos gue
estan en el poder (burdcratas, grupos de presion, grupos étnicos o
religiosos) para mantenerse en el mismo y transferir recursos a su favor

(Marx [1872], North [1990], Olson [1993]).

« Culturales: se enfocan en las creencias e idolologias de la sociedad las
mismas que pueden perfilar aspectos como la accion colectiva o la
estructura de un gobierno (Weber [1958], Banfield [1958], Putnam [1993],

Landes [1998]).

La teoria institucional presenta argumentos que resaltan la importancia de las
instituciones en las areas economicas, sociales y politicas de una nacion por lo
que es fundamental desarrollar mecanismos que permitan cuantificar su impacto

en fendmenos como el crecimiento econdmico.
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1.2. Las Instituciones

1.2.1.Principales Definiciones de Instituciones

1.2.1.1. Instituciones segun la NEI

Las bases de la NEI la constituyen los enunciados de North (1991), quien

define a las instituciones comao:

« Las limitaciones o restricciones creadas por el hombre para dar forma a la
interaccion humana.

» Estructuras de incentivos que permiten crear organizaciones que guian el
intercambio a menores costos y hacen cumplir las reglas.

+ Restricciones al oportunismo de los grupos e individuos disminuyendo el
impacto de la incertidumbre y el riesgo que conllevan los intercambios.

« Modelos mentales que facilitan el calculo de las distintas transacciones

realizadas por los agentes.
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Para North, el marco institucional direcciona la adquisicion de conocimientos
o habilidades que son factores decisorios en el desarrollo a largo plazo de una
sociedad. El conocimiento permitira que las organizaciones decidan si, ante el
surgimiento de una oportunidad y considerando el marco institucional vigente,
se adaptan a ella o destinan recursos para modificarla a su conveniencia,

incluyendo todas las consecuencias que esa decision pueda generar.

Existen varias definiciones de instituciones, la mayoria de ellas derivadas de

los conceptos de North.

1.2.1.2. Instituciones segun el Foro Economico Mundial

Para el Foro Economico Mundial (FEM), las instituciones son un pilar basico
en la organizacion de la sociedad y estan determinadas por marcos legales y
administrativos dentro de los cuales los individuos, las empresas y el gobierno

interactuan para alcanzar un mayor nivel de bienestar



La calidad de las instituciones juega un papel muy importante en la
competitividad y crecimiento econdémico de un pais y se hace especialmente
relevante en las épocas de crisis. Los componentes analizados dentro de este

pilar son®:

Derechos de propiedad

Proteccion a la propiedad intelectual

Desviacion de fondos publicos

Confianza en los politicos

Pagos irrequlares y sobornos

Independencia judicial

Favoritismo en las decisiones de los funcionarios de gobierno
Despilfarro del gasto publico

Carga de la regulacion gubernamental

10. Eficiencia del marco legal en la solucion de disputas

11. Eficiencia del marco legal en reqgulaciones desafiantes

12. Transparencia de las politicas de gobierno

13. Costos econémicos del terrorismo

14 Costos econémicos de la delincuencia y la violencia

15. Crimen organizado

16. Confianza en los servicios policiales

17. Comportamiento ético de las empresas

18 Fuerza de las normas de auditoria y de presentacion de informes
19 Eficacia de las juntas administrativas

20. Proteccion de los intereses de los accionistas minoritanos
21. Proteccion a los inversionistas

O oo N3 DA W=

? Tomado de “The Global Competitiveness Report 2010-2011" del Foro Econémico Mundial
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La metodologia utilizada por el FEM consiste en puntuar cada uno de estos
componentes en un rango de 1 a 7 donde 1 representa la puntuacion minima en

el componente determinado y 7, la puntuacion maxima.

1.2.2.Importancia de las Instituciones

Para North (1990). las instituciones son importantes porque modelan el
comportamiento de los individuos, restringen el oportunismo y son el

fundamento determinante del desempeno economico en el largo plazo.

De acuerdo a Alonso (2007), si la sociedad espera que una regla no se
cumpla, ésta no constituye una institucion aungque se la formalice a traves de
leyes u organizaciones, por tanto, las instituciones son importantes siempre y
cuando sean eficaces. En este sentido, la eficacia esta condicionada por la

eficiencia y la credibilidad de sus acciones:
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« Por eficiencia se entiende a la capacidad de los marcos institucionales
para minimizar los costos de transaccion, es decir, la capacidad para
generar un juego institucional en el que todos los participantes obtengan
alguin beneficio o por lo menos, que los ganadores puedan compensar a
los perdedores. En este sentido, Islam y Montenegro (2002) subrayan la
importancia de las condiciones del entorno como determinantes de la

eficiencia de las instituciones,

« Por credibilidad se entiende a la capacidad de los marcos institucionales
para modelar la conducta de los individuos, es decir, los incentivos gue se

crean para hacer que éstos definan contratos intertemporales validos.

Los criterios de eficiencia y de credibilidad son igualmente importantes puesto
que de nada sirve disponer de instituciones eficientes si no condicionan la
conducta de los agentes y a la vez, nada garantiza que disponer de instituciones

legitimas conlleve a obtener respuestas socialmente optimas.
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1.2.3.Clasificacion de las Instituciones

Jutting (2003), considera importante la especificidad de las instituciones y su
capacidad de adaptacién a los cambios del entorno y argumenta que las
ineficiencias de los mercados no se corrigen en el marco de instituciones

tradicionalistas si no a través de procesos dinamicos y altamente especificos.

La literatura existente clasifica a las instituciones segun el grado de

formalidad, los niveles de jerarquia y las areas de analisis:

1.2.3.1. Segun el grado de formalidad

Para North (1990), las instituciones pueden ser formales o informales:

* Instituciones Formales: son creadas por el hombre de acuerdo a las
necesidades de interaccion y al nivel de desarrollo del entorno y son
generalmente impuestas por alguna autoridad, ejemplos de ellas son la
constitucion, leyes, derechos de propiedad, reglamentos y acciones

enfocadas a hacer cumplir la ley.
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« Instituciones Informales: no tienen definiciones exactas y su
fundamento, mas que papeles escritos, son la costumbre, tradiciones y
creencias de la sociedad. Este tipo de instituciones es dificil de identificar
puesto que estan condicionados por un pensamiento especifico de un
grupo social. Aungue las reglas formales pueden cambiar de un dia a otro
de acuerdo a decisiones de diversa indole, las costumbres y tradiciones

no cambian con tanta facilidad.

A medida que un pais se desarrolla, el numero de participantes de mercado
aumenta y las transacciones se vuelven mas complicadas demandando la
creacion de nuevas instituciones formales, las que no solo reducen costos sino
que contribuyen a los cambios sociales y a la adaptacion de las economias al

mundo globalizado.

1.2.3.2. Segun los niveles de Jerarquia

Williamson (2000) distingue cuatro niveles de instituciones basados en

niveles jerarquicos:
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Nivel 1: hace referencia a elementos institucionales asumidos
intrinsecamente por la sociedad incluyendo normas, costumbres y
tradiciones cuyo horizonte de cambio requiere cientos de afos. Estas
instituciones definen la manera en la que la sociedad se conduce a si

misma y son consideradas exogenas al crecimiento economico.

Nivel 2: se centra en las reglas formales que los individuos crean para
organizar el entorno institucional de la sociedad. Estas reglas definen los
derechos de propiedad y el sistema judicial y pueden ser exogenas o
endogenas al crecimiento economico. Su horizonte de cambio es el largo

plazo (de 10 a 100 anos).

Nivel 3: incorpora instituciones que definen la estructura privada de un
pais y la organizacion de las relaciones contractuales. Su horizonte de
cambio es el mediano plazo (1 a 10 afios) y son consideradas endogenas

al crecimiento economico.

Nivel 4: corresponde a instituciones que son faciles de modificar o

intervenir y que determinan los mecanismos de asignacion de recursos,
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niveles de empleo y sistemas de seguridad social. Su horizonte de
cambio es el corto plazo (inferior a un ano) y son consideradas, al igual

que las instituciones del nivel 3, enddgenas al crecimiento economico.

Jitting (2003) sefala que la importancia de esta clasificacion radica en que
las distintas jerarquias de las instituciones explican de diferente manera el

crecimiento y desarrollo de |la economia.

1.2.3.3. Segln las Areas de Analisis

De acuerdo a Jutting (2003), la literatura economica existente clasifica a las

instituciones dependiendo del area dentro de la cual se las analiza y éstas son:

s Politicas: aquellas relacionadas con variables como el tipo de sistema
politico, reglas electorales, gobierno y oposicion, medidas de estabilidad

politica, libertad civil, entre otros.
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« Economicas: aquellas que regulan la asignacion de recursos y l0s
procesos de produccion y distribucion de bienes y servicios en los

mercados.

« Legales: las relacionadas con los tipos de sistemas judiciales y con la

definicion y cumplimiento de los derechos de propiedad.

+ Sociales: aquellas que garantizan el acceso a servicios esenciales como
la educacion, salud y seguridad social que elevan el nivel de desarrollo

humano.

Segun Josheski et al (20111), la clasificacion de las instituciones resulta
conveniente porque cada tipo de institucion produce un efecto especifico, por
tanto, se debe dar especial atencién a aquellas cuyo impacto en el crecimiento y

desarrollo de una nacion sea de gran magnitud.
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1.2.4.0rganizaciones e Instituciones

Los conceptos de instituciones y organizaciones estan relacionados pero no
son los mismos. North (1990) explica que las organizaciones (jugadores) se
crean o desarrollan a partir de un marco institucional especifico (reglas del
juego), es decir, las organizaciones son realidades concretas que tienen a su
disposicion recursos necesarios para la consecucion de los objetivos planteados

por los marcos regulatorios.

Las organizaciones pueden ser: politicas (partidos politicos, gobiernos,
municipios y o6rganos regulatorios), econdmicas (empresas, sindicatos,
cooperativas), sociales (iglesias, clubes, asociaciones deportivas) o educativas

(escuelas y universidades).

Las instituciones determinan las organizaciones y al mismo tiempo, las
organizaciones afectan la evolucion de las instituciones. La incorporacion de las
organizaciones en el analisis institucional es una innovacion en la obra de North

y enriquece su analisis de cambio y desempefio economico.
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1.3. Estudios Empiricos de la relacion entre Instituciones y

Crecimiento Economico

Son varios los estudios que han examinado la relacion de causalidad entre el
crecimiento economico y las instituciones debido a la existencia de
endogeneidad entre ambas variables. A continuacion se presentan los
principales estudios que concluyen que son las instituciones las que promueven
un mayor nivel de crecimiento economico y aquellos que indican que es el

crecimiento economico el que promueve el desarrollo de mejores instituciones.

1.3.1.Instituciones como determinantes del Crecimiento

Economico

« Rodrik, Subramanian y Trebbi (2002), explicaron el crecimiento
economico utilizando la ubicacién geografica, el comercio y las
instituciones. De acuerdo a estos autores, existe endogeneidad entre el
crecimiento economico y las instituciones por lo que resolvieron el
problema de estimacion utilizande como variable instrumental de las

instituciones la tasa de mortalidad de los colonizadores analizada



previamente por Acemoglu, Johnson, y Robinson (2001). Los autores
concluyeron que el mayor aporte al crecimiento economico fue por parte

de las instituciones.

Ledn (2006), planted un modelo para el caso departamental peruano en
el que relaciono el crecimiento economico, medido a traves del PIB per
capita anual, con un conjunto de variables que, de acuerdo a su criterio,
representan a las instituciones: tasa de delitos contra el patrimonio y tasa
de delitos contra la propiedad. Concluyé que las variables institucionales
condicionaban de manera importante el proceso de crecimiento

economico de Peru.

Siddiqui y Ahmed (2009), analizaron el impacto de las instituciones
publicas en el crecimiento econémico a traves del Método Generalizado
de Momentos para lo cual utilizaron un Indice de Tecnologias Sociales
Institucionalizada que incluye medidas de la reduccion del riesgo en la
adquisiciéon de tecnologias y de la acumulacion de rentas por medios

indebidos. El resultado encontrado fue una fuerte relaciéon entre la calidad
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institucional y el desempefo economico de los paises analizados. Su
estudio confirmoé, una vez mas, la teoria de convergencia condicional

presente en los estudios modernos de crecimiento economico.

e Josheski et al (2011) tomaron como referencia el trabajo de Siddigui y
Ahmed (2009) para confirmar la relacion directa y altamente significativa
entre crecimiento e instituciones a traves de la aplicacion de Minimos
Cuadrados en dos Etapas (MC2E) a una muestra de 212 paises. Para
estos autores, |la variable proxy de las instituciones fue el cumplimiento de
la ley y sus instrumentos fueron el nimero de revoluciones, un indice de
libertad economica y el nimero de victimas de la guerra. Demostraron
ademas que el comercio comparado con la calidad de las instituciones,

no explicaba significativamente la tasa de crecimiento del PIB per capita.

Los estudios antes descritos indican que las instituciones pueden ser
modeladas a través de variables de diversa indole y su influencia puede

considerarse directa en el nivel de crecimiento y desarrollo de una economia.
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1.3.2.Crecimiento Economico como determinante de las

Instituciones

Glaeser et al. (2004), criticaron los estudios que hacian uso de variables
proxy para las instituciones y la forma en la que eran medidas, argumentando
que el crecimiento economico asi modelado, estaria subvalorado o
sobrevalorado. Para estos autores, un alto nivel de capital humano era
necesario para fomentar buenas instituciones por lo que, tomando como
referencia las épocas de dictadura de China y Chile y utilizando minimos
cuadrados en dos etapas, concluyeron que estos paises emergieron de la
pobreza acumulando capital fisico y humano y, una vez que se volvieron ricos,
tuvieron mas oportunidades para mejorar sus instituciones. Esta conclusion se
fundamenté en la idea de que un mayor nivel de crecimiento estimula la
inversion en educacion: la probabilidad de que las personas educadas respeten
la ley es alta y su capacidad intelectual las hace valiosas para fomentar buenas

instituciones.
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La relacion de causalidad que indica que el crecimiento economico de un pais
conlleva a una mejora de las instituciones, no ha sido ampliamente profundizada

y los estudios que la analizan son escasos.

La evidencia demuestra que las instituciones pueden ser modeladas en el
marco de la teoria neoclasica o de la teoria institucional y que su influencia es

directa en el nivel de crecimiento y desarrollo econémico de una economia.



Capitulo 2: Analisis Descriptivo del Nivel de

Institucionalidad y Crecimiento en América Latina

Una vez expuesta la definicion y clasificacion de instituciones y la evidencia
que demuestra su relacion directa con el crecimiento, se analiza el entorno
economico e institucional de los paises que conforman America Latina a fin de
determinar si las diferencias de renta, comparadas con otras regiones, pueden

ser atribuidas a factores como la calidad de las instituciones.

La mayoria de los estudios realizados por organismos como el Banco Mundial
o el Programa de las Naciones Unidas para el Desarrollo (PNUD), utilizan
muestras de paises a nivel mundial para evaluar el impacto de las instituciones
en la economia, sin embargo, son pocos los que se enfocan directamente en los

paises de America Latina.
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En este trabajo, se analizan dieciocho paises que, de acuerdo a la
clasificacion de la UNESCO®, conforman la region de América Latina. El periodo
de analisis es de 1995 al 2010. La lista de paises y sus abreviaturas pueden

observarse en el Cuadro 1.

Cuadro 1. Paises Latinoamericanos y sus Abreviaturas

 Pais Abreviatura Pais ' Abreviatura

 Argentina ARG " Honduras HON
Bolivia BOL Mexico MEX
Brasil BRA Micaragua NIC
Chile CHI Panama PAN
Colombia coL Paraguay PAR
Costa rica cCos Perl PER
Ecuador ECU Republica Dominicana REP
El Salvador ELS Uruguay URU
Guatemala GUA Venezuela VEN

“Fuente: Informe Regional de la UNESCO 2011
Elaboracion: Autores

2.1. Entorno Institucional

Para establecer los niveles de la calidad de las instituciones en America

Latina, se ha tomado como referencia a las economias de Estados Unidos

* Informe Regional sobre la Educacién para todos en Aménca Latina y el Canbe. 2011, Cuba ha
sido excluida del analisis debido a la limitada informacion respecto a las variables de interes



50

(USA) y la Unién Europea (UE) por la solidez de sus instituciones y sus altos

niveles de cumplimiento de la ley.

2.1.1.Cumplimiento de la Ley

El proyecto Indicadores de Gobernabilidad Mundial, desarrollado por el Banco
Mundial, incluye el indicador Cumplimiento de la Ley (medido en un rango de -
2.5 a 2.5) que puede ser considerado una variable proxy del nivel de calidad de
las instituciones de un pais. Con fines metodologicos, se cambio la escala de -
25y 2.5 a valores entre 0 y 1, donde O indica que no se cumple la ley en

absoluto y 1 que la ley se cumple siempre.

En la Figura 1, se compara los niveles de cumplimiento de la ley en América
Latina (LA), la Unién Europea (UE) y Estados Unidos (USA). Se incluye también
el nivel de confianza promedio en las diecisiete organizaciones identificadas en

Latinoamerica (LA®).
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Figura 1. Nivel de cumplimiento de la Ley, 1996-2010
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Fuente: World Governance indicators y encuesia Latinobardmetro
Elaboracidn: Autores

e Durante el periodo 1996-2010, los niveles de cumplimiento de la ley en
Estados Unidos (USA) y la Union Europea (UE) fueron bastante altos: sus
valores se encontraron alrededor del 80% y 70% respectivamente, lo que
puede significar que la ley se cumplié en la mayoria de los casos. Se
aprecia que en América Latina, la ley se cumplic muy poco y esia
realidad es reflejada tanto por los indicadores del Banco Mundial y las

encuestas Latinobarometro.

« Al comparar el nivel de cumplimiento de la ley con el promedio de la

confianza en las organizaciones en América Latina, se aprecia que las
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tendencias de ambas variables fueron cercanas. De 1996 al 2005, la
diferencia entre ambas fue de 10% aproximadamente pero a partir del
2006, sus valores llegaron a ser casi los mismos, conservandose una

estrecha diferencia cercana a 0%.

2.1.2.Instituciones y Competitividad

Segun los Reportes de Competitividad Global del FEM, la calidad de las

instituciones disminuyo en el periodo 2001-2010" en la mayoria de paises.

+ En el periodo 2008-2010 se observo una tendencia decreciente en los
niveles de calidad de las instituciones. Particularmente, del 2009 al 2010,
la puntuacion promedio de America Latina (LA) en el componente
Instituciones, aumento en 1,46% aunque el nivel alcanzado fue todavia
inferior al de las economias de Estados Unidos (USA) y la Union Europa
(UE) cuyas puntuaciones variaron -2,91% vy -0,42% entre los dos anos,

respectivamente.

* La falta de informacion limitd la comparacion de la calidad de las instituciones a los afios 2001,
2004, 2008, 2009 y 2010
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« Durante el periodo 2001-2004, la puntuacion promedio de America Latina
permanecio relativamente estable pero cuatro afos mas tarde, disminuyo

en 11,73%. Observese la Figura 2.

Figura 2. Puntuacién promedio en el componente Instituciones 2001-2010
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Fuente; The Global Compebitrveness Report 2007, 2004, 2008-2010
Elaboracion: Autores

« En el periodo 2008-2010, la puntuacion promedio de America Latina en el
componente instituciones fue 344 sobre 7. Se destacaron paises como
Chile, Uruguay, Costa Rica, Panama y Brasil por obtener puntuaciones
sobre el promedio mientras que paises como Venezuela, Bolivia,
Paraguay, Argentina y Ecuador obtuvieron puntuaciones bajo el

promedio. Obsérvese la Figura 3.



Figura 3. Puntuacion promedio en Instituciones, Latinoamérica 2008-2010
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2.1.3.Confianza en las Organizaciones

Segun North (1990), un marco institucional adecuado permite que las
organizaciones funcionen de manera correcta, por lo tanto, el nivel de confianza
en las organizaciones puede ser una variable proxy de la calidad de las

instituciones de un pais.

En el Cuadro 2, se presentan las diecisiete organizaciones formales que se
identificaron en América Latina segun las encuestas de Latinobarometro. En la
Figura 4, puede observarse la confianza promedio durante el periodo 1995-2010

en cada una de estas organizaciones.



Cuadro 2. Organizaciones formales en América Latina

Organizaciones Politicas Drganizac_ionos Drganiz.acionas
Economicas Sociales
Administracion Publica Parlamentos Bancos Diarios
Estado Partidos Politicos  Empresa privada Iglesia
Fuerzas Armadas Poder Judicial Sindicatos Radio
Gobierno Palicia Televisian

Municipio Presidencia
Fuente: Encuesta Labnobardmetro 19952010
Elaboracidn: Autores

Figura 4. Confianza promedio en Organizaciones
Formales, Latinoamérica 1995-2010
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Elaboracion: Aulores
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+ En promedio, entre 1995 y el 2010, las organizaciones en las que mas
confiaron los ciudadanos latinoamericanos fueron la iglesia y los medios
de comunicacion (radio, television y diarios) mientras que en las que
menos confiaron fueron el parlamento, los sindicatos y los partidos
politicos. Estos datos reflejan la poca confianza de los ciudadanos en las

organizaciones politicas durante el periodo analizado.

Como una medida de la calidad de las instituciones en America Latina, se
construyo la variable Confianza en las Organizaciones que corresponde al
porcentaje del total de encuestados por Latinobarémetro (LB), en cada pais,
cada afio, que dijeron que confian mucho o algo en cada una de las
organizaciones que se analizaron. Con fines metodologicos, y debido a la falta
de informacion, se construyé esta variable como un promedio simple de la
confianza en las siguientes organizaciones: Gobierno, Partidos Politicos, Poder

judicial, Policia y Television.
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Se seleccionaron unicamente estas cinco organizaciones bajo el supuesto de

que el impacto que produjeron en el crecimiento economico de Ameérica Latina

fue significativo. Los criterios de seleccion se especifican a continuacion:

1.

Si se considera la clasificacion de Williamson (2000) expuesta en el
capitulo 1, la Iglesia corresponde al Nivel 1, es decir, es una organizacion
cuyo horizonte de cambio requiere cientos de anos, por tanto, el impacto
directo que puedo producir en el crecimiento econoémico de la region seria

nulo.

La confianza en radio, television y diarios puede resumirse en una sola
variable puesto que, en teoria, todas ellas transmiten el mismo tipo de

informacion. Se considera unicamente la confianza en la television.

Los municipios, el parlamento, la administracion publica, los sindicatos, el
estado. la presidencia y el gobierno suelen estar fuertemente vinculados
por motivos politicos. Se considera que la variable representativa de este

grupo de organizaciones politico-sociales es el Gobierno.
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4 las Fuerzas Armadas y la Policia son organizaciones politicas
encargadas de la seguridad nacional por lo que, de manera general, se
puede decir que tienen el mismo fin. Se considera unicamente la

confianza en la Policia.

5. La empresa privada y los bancos son organizaciones economicas de
caracter privado cuyo impacto en el crecimiento se mide a traves de la

inversion en capital fisico y humano.

Los niveles de confianza en cada una de las diecisiete organizaciones

durante el periodo 1995-2010, pueden observarse en el Anexo A.

Los dieciocho paises de la muestra fueron clasificados en funcion de la
confianza promedio en las cinco organizaciones principales de America Latina,
Se analizo también la fuerza de la tendencia a través de la desviacion estandar.

Obsérvese el Cuadro 3.
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Cuadro 3. Confianza promedio en las organizaciones, paises latinoamericanos 1995-2010

Confianza en
Organizaciones

Sobre el Promedio
Fuerte {Sostenido)

Sobre el Promedio
Deébil (Volatil)

América Latina

Bajo el Promedio
Fuerte (Sostenido)

Bajo del Promedio
Deébil (Volatil)

Chife

Republica Dominicana

Colombia
Costa Rica
Uruguay
Venezuela
Panama
Brasil

El Salvador
Honduras
Bolivia
México
Argentina
Feru
Guatemala
Paraguay
Micaragua
Ecuador

Pais

Fuente: Encuesta Latinabardmetro 1995-2010

Elaboracién: Aufores

Confianza
FPromedio

a2 16%
41.29%
35.38%
34 63%
44 98%
35 82%
33.92%
33.76%
32.45%
32.18%
31.02%
28.02%
27 63%
27.25%
25.70%
24 50%
32.33%
28.70%
25 88%

Desviacion

Estandar de la

Confianza
0.055
0.0686
0069
0.062
0078
0091
0.078
0074
0.070
0.081
0 064
0064
0064
0067
0.065
0.049
0.083
0.0750
0.0769

Durante el periodo de analisis, la confianza en las organizaciones de

Chile,

Republica Dominicana,

Colombia,

Venezuela, Panama y Brasil fue superior al promedio de la region,

Costa Rica, Uruguay,
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« La confianza en las organizaciones de El Salvador, Honduras, Bolivia,
México, Argentina, Perti, Guatemala, Paraguay, Nicaragua y Ecuador fue

inferior al promedio de la region.

Dado que los datos extraidos de la encuesta de Latinobarometro se basan en
la percepcion de los encuestados, se puede pensar que no reflejan
necesariamente la realidad institucional de un pais determinado. Sin embargo,
como se analizo en la seccion de cumplimiento de la ley, la percepcion de los
ciudadanos no dista significativamente de la informacion recopilada por el Banco
Mundial, por tanto. la variable Confianza en las Organizaciones, si puede reflejar

el nivel de la calidad de las instituciones en Ameérica Latina.

2.2. Entorno Economico

2.2.1.PIB per capita (PPP, dolares 2005)

De acuerdo a cifras del Banco Mundial, los paises latinoamericanos
mantuvieron una tendencia creciente en su nivel de PIB per capita (PPP. dolares

2005) aunque la tasa de crecimiento del PIB real per capita a lo largo del
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periodo de analisis, experimenté grandes fluctuaciones. En el Cuadro 4 y en las

Figuras 5y 6, pueden observarse estas tendencias.

Cuadro 4. PIB per capita (PPP, délares 2005), Latinoamerica

PIB per capita

Fotovy (PPP, délares 2005)
1995-2000 653573
2001-2005 682843
2006-2010 8 188,64
1995-2010 7 143,74

Fuente: Banco Mundial 19952010
Elaboracidn: Autores

Figura 5. Evolucion del PIB per capita PPP (dolares 2005),
Latinoamérica 1995-2010
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Fuente: Banco Mundial 19952010
Elaboracion; Autores
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Figura 6. Tasa de crecimiento del PIB real per capita 1995-2010
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Fuente: Banco Mundial 19952010
Elaboracién: Aulores

Se puede observar que el crecimiento del PIB per capita, hasta el ano 2004,
fue mayor en la Union Europea que en Estados Unidos y Latinoamerica. A partir
de ese arno y hasta el 2007, Latinoameérica alcanzo ligeramente una ventaja en
crecimiento. En el afo 2008, tal vez debido a la crisis financiera mundial, el
crecimiento economico de Latinoamerica se desacelerd pero aun asi se
mantuvo por sobre los niveles de crecimiento de Estados Unidos y la Union

Europea.

Los paises de la muestra fueron clasificados en funcion de la comparacion del
crecimiento promedio del PIB per capita del pais con respecto al crecimiento

promedio del PIB per capita de Latinoameérica. De manera similar, se midio la
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fuerza de la tendencia comparando las desviaciones estandar, Observese el

Cuadro 5.

Cuadro 5. Crecimiento promedio del PIB per capita PPP, Latinoamérica 1995-2010

L Desviacion
c;ﬂ‘?:r:';;“ ;;.'B Pt Pai Crecimiento Estandar del
Capt 20l]r5 krea e Promedio Crecimiento

Promedio

Republica Dominicana 4.24% 0.0295
Sobre el Promedio Chile 3.09% 0.0278
Fuerte (Sostenido)  Nicaragua 2.50% 0.0249
Costa Rica 2.42% 0.0297
Sibre 6l Promedh Peru 3.49% 0.0353

io .
Moderado Panama 3.42% 0.0337
Uruguay 2.46% 00484

Sobre el Promedio ;
Débil (Volatil) Argentina 2.48% 0.0627
América Latina - 2.14% 0.0428
El Salvador 1.98% 0.0193
Brasil 1.87% 0.0243
Baio ol Promedio Bolivia 1.81% 0.0150
o PR Ecuador 1.66% 0.0329

tanid : ;
Fuerte (Sostenido) . ombia 163% 0.0268
Honduras 1.63% 0.0255
Guatemala 1.17% 00137
Bajo el Promedio Meéxico 1.03% 0.0389
Moderado Paraguay 081% 0.0450
Bajo el Promedio =

Débil (Volatil) Venezuela 0.83% 00718

“Fuente: Banco Mundial 1895-2010 .
Elaboracitn: Autores

« Los paises latinoamericanos que tuvieron un crecimiento economico

sostenido (de poca varianza) mayor que el promedio de la region fueron:



Republica Dominicana, Chile, Nicaragua y Costa Rica mientras que los
paises que tuvieron un crecimiento economico sostenido menor que el
promedio fueron El Salvador, Brasil, Bolivia, Ecuador, Colombia,

Honduras y Guatemala.

« Los paises que tuvieron un crecimiento economico moderado sobre el
promedio de la region fueron Peru, Panama y Uruguay mientras que
México y Paraguay tuvieron un crecimiento economico moderado bajo el

promedio regional.

« Argentina y Venezuela experimentaron un crecimiento economico debil

(alta varianza) sobre y bajo el promedio de la region, respectivamente.

2.21.1. PIB real per capita y Cumplimiento de la Ley

La relacion entre la tasa de crecimiento del PIB real per capita y la variacion
del nivel de cumplimiento de la ley para Estados Unidos (USA), America Latina

(LA) y la Union Europea (UE) se presentan en las Figuras 7, 8 y 9.



Figura 7. Tasa de crecimiento del PIB per capita y
Variacién cumplimiento de la Ley, USA
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Fuente: Banco Mundial 1996-2010
Elaboracién: Autores

Figura 8. Tasa de crecimiento del PIB per capita y
Variacién cumplimiento de la Ley, UE
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Elaboracidn: Aufores
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Figura 9. Tasa de crecimiento del PIB per capita y
Variacién cumplimiento de la Ley, LA
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Fuente: Banco Mundial 1996-2010
Elaboracién: Autores

Entre el 2002 y 2007 se observa que un aumento en el nivel de cumplimiento
de la ley propici6 un aumento de la tasa de crecimiento economico. Sin
embargo, la relacion entre ambas variables no puede ser establecida de manera
concreta puesto que en algunos tramos un aumento del nivel de cumplimiento

de la ley estuvo acompanado de una disminucion de la tasa de crecimiento.

2.2.2.Inversion en Capital Fisico

La inversion en capital fisico explicada por la Inversion Bruta en Capital Fijo
(maquinaria, instalaciones, vivienda, etc.) como porcentaje del PIB, se mantuvo

estable durante los periodos 1995 — 2000 (20%), 2001 — 2005 (18%) y 2006 -



2010 (21%). El promedio para el periodo 1995-2010 fue 20%. La evolucion de la
inversién bruta en capital fijo de Latinoamérica, Estados Unidos y la Union

Europea, puede observarse en las Figuras 10y 11.

Figura 10. Evolucion de la FBKF como % del PIB, Latinoamérica 1995-2010
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Fuente: Banco Mundial 1995.2010
Elaboracion, Aufores

§

Figura 11. Inversién en capital fisico como % del PIB, 1995-2010
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Elaboracién; Autores
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Se puede apreciar que la diferencia en los niveles de inversion en capital
fisico, tanto para Latinoamérica, la Union Europea y Estados Unidos, fue minima

y que, para las tres regiones, la inversion fue aproximadamente 20% del PIB.

2.2.3.Tasa de Enrolamiento Secundario Neta

Es la variable proxy del capital humano. Esta variable refleja el porcentaje del
total de personas que estan en edad de cursar un nivel de estudios secundarios

que efectivamente estan cursando estudios de ese nivel.

Entre 1995 — 2000, el 50% de los latinoamericanos en edad de cursar
estudios de nivel secundario, se encontraban cursandolos. En el periodo 2001 —
2005 la cifra aumento al 56% y en el periodo 2006 — 2010 el valor aumento aun
mas, llegando al 65%. En las Figuras 12 y 13 puede observarse la evolucion de

esta tasa en America Latina asi como en Estados Unidos y la Union Europea.



Figura 12. Tasa neta de enrolamiento secundario, Latinoamérica 1995-2010
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Fuente: Banco Mundial 19952010
Elaboracion: Autores

Figura 13. Tasa neta de enrolamiento secundario, 1995-2010
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Fuente: Banco Mundial 1995-2010
Elaboracidn: Aulores
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Puede observarse que la tasa neta de enrolamiento secundaria tanto para
Estados Unidos como para la Union Europea fue similar, alcanzando niveles del

90%. En America Latina esta tasa alcanzo aproximadamente un 60%.

2.2.4.Nivel de Desigualdad en la distribucion de la renta

En el periodo 1995-2010, el nivel de desigualdad promedio en la distribucion
de la renta en América Latina fue 52%, aproximadamente. Aunque desde el
2007 fue disminuyendo gradualmente, el nivel de desigualdad siguio siendo
superior al de la Union Europea y Estados Unidos. La evolucion de esta variable

puede observarse en las Figuras 14y 15.

Figura 14. Coeficiente Gini, Latinoamérica 1995-2010
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Figura 15. Coeficiente Gini, 1995-2010

B0, 00%
—_——
50,00% —-.__,..--""’FH__‘_H_'—FF —

40.007%

0,00%  — ——

Porcentaje

20,00%
10,00%
0,00%

R A R
— USA ——UE ——ILA

Fuente: Banco Mundial 19952010
Elaboracion: Aulores

Se debe recalcar que aungue un pais logre un crecimiento econdmico
sostenido esto no necesariamente garantiza la disminucion de la desigualdad en

la distribucion de la renta.

2.2.5.Precio del barril de petroleo

El precio de una mercancia puede ser considerado como un variable
instrumental para las instituciones, debido a que no afecta directamente al
crecimiento econémico. En la Figura 16 se presenta la tendencia del Precio del

Petroleo desde el afo 1995 al 2010.
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Figura 16. Precio del barril del petréleo, 1995-2010
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Elaboracion: Aulores

Entre los anos 1995 y 2004, el precio del barril del petroleo se mantuvo
estable entre 20 USD y 40 USD, sin embargo, a partir del ano 2005, aumento
considerablemente hasta llegar a 100 USD en el 2008. Como consecuencia de
la crisis financiera mundial, el precio cayo a 60 USD en el 2009 pero para el

2010, alcanzd un valor de 80 USD.

2.3. Conclusiones del Analisis Descriptivo

1. El analisis de los entornos institucional y econdomico de Ameérica Latina es
un referente que impulsa el estudio del impacto de las instituciones en el

crecimiento economico de los paises de la region. Si se cumple la teoria



T3

de que las instituciones afectan directamente el crecimiento vy,
considerando el bajo nivel de la calidad de las instituciones en estos
paises, es necesario estudiar qué medidas se pueden implementar para
incrementar la institucionalidad y llegar a los niveles que han alcanzado

los paises de la Union Europea y Estados Unidos.

La calidad de las instituciones de América Latina es baja en comparacion
con paises de la Union Europea y Estados Unidos lo que podria indicar
que los marcos regulatorios de las organizaciones de la region no han

sido lo suficientemente eficientes y creibles.

Han existido mejoras en los niveles de inversion en capital fisico, capital
humano y competitividad los cuales han contribuido a mejorar la senda de

crecimiento economico de la region.

Los niveles de desigualdad en Latinoamérica son altos. De acuerdo a la
teoria, sociedades desiguales tienden a formar instituciones ineficientes
que no favorecen el crecimiento econémico. América Latina puede tener
un nivel de crecimiento bajo debido a que la distribucion de la riqgueza no

es equitativa.
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5. A medida que un pais invierte en infraestructura y equipos, los individuos
tienen mas herramientas para producir bienes y servicios lo que se
traduce en mayor crecimiento economico. Si a esto se suma la
implementacion de organismos reguladores que disminuyan los costos de

transaccion, el crecimiento econémico puede garantizarse.

6. En los paises desarrollados, los sistemas institucionales estan bien
definidos. No ocurre lo mismo en los paises en vias de desarrollo donde
parte de la renta nacional sera probablemente destinada a la creacion de
instituciones que hagan cumplir las actuales y (posibles) nuevas leyes.
Solo en este caso, se puede decir que el crecimiento economico

determina la creacion o mejoramiento de las instituciones.



Capitulo 3: Marco Empirico

Una vez analizada la situacion economica e institucional de Ameérica Latina,
se presenta en este capitulo el modelo de Mankiw, Romer y Weil (1992) y la
formulacion matematica de la ecuacion de crecimiento econémico en la que se

introduce una variable que mide la calidad de las instituciones de un pais.

A través de un procedimiento economeétrico de variables instrumentales y
minimos cuadrados en dos etapas, se determina el grado de relevancia de la
variable de institucionalidad en la explicaciéon de las diferencias de renta entre

los paises latinoamericanos.
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3.1. Modelo de Crecimiento de Mankiw, Romer y Weil (MRW)

Mankiw, Romer y Weil (1992) consideraron que el modelo de crecimiento de
Solow (1956) podia ser ampliado a través de una especificacion del capital: la
economia invierte tanto en capital fisico como en capital humano y ambos

influyen de manera directa en el crecimiento economico de un pais.

La funcion de produccion agregada que combina ambos tipos de capital tiene

una estructura Cobb-Douglass:

Y(t) = K(OTHOP[AOLO)*F ., a+pB <1 (1)

Donde: ¥(t) es el nivel de renta, K(t) y H(t) son el stock de capital fisico y
humano respectivamente, A(t) es el nivel de tecnologia inicial que se considera

constante entre paises y L(t) es el numero de trabajadores efectivos.

Considerando que:

1k 2 ; g5 : s
sk = = Proporcion de la renta nacional que se invierte en capital fisico
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Ih
sh= —.
Y

Se puede obtener una ecuacion de renta per capita a partir de la ecuacion (1):

Proporcién de la renta nacional que se invierte en capital humano

In [ﬂ =InA(0) + gt - "wﬁin(r; t g+ &)+

Lit} l=a

a
1== 3

bk - I"
In(si) + 1=ap

In(sp) (2)

La ecuacion (2) muestra como la renta per capita depende de la tasa de
crecimiento de la poblacion (n). la tasa de progreso tecnologico (g), la tasa de

depreciacion del capital fisico (§) y de la acumulacion de capital fisico y humano,

3.2. Modelo de Crecimiento de MRW con Instituciones

3.2.1.Desarrollo matematico del modelo

Para Fabro (2005), algunos paises son mas eficientes que otros dependiendo
de sus caracteristicas institucionales y culturales. Para modelar este supuesto.
tomo como referencia el modelo de MRW e introdujo un factor de eficiencia (£, )

diferente para cada pais y establecio dos supuestos al respecto:
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1. La productividad de los factores esta asociada con la calidad de las
instituciones (CI.,) y engloba factores especificos de eficiencia de cada

pais, por tanto, E;, puede expresarse como: £;, = f(Cl)

2. La funcion de eficiencia es exponencial: £, = c(Cl; )"

El supuesto 1 se fundamenta en la teoria de North (1990) que indica que las
instituciones débiles pueden ejercer un efecto directo sobre el crecimiento y
desarrollo economico de un pais al reducir la eficiencia de los factores
productivos. Esto significa que en un entorno donde la confianza en las
instituciones sea baja, las empresas tenderan a limitar su tamano, a utilizar
tecnologias poco intensivas en capital y a operar con horizontes temporales de

corto plazo, reduciéndose con ello la eficiencia de las inversiones.

La funcién de produccion agregada modelada por Fabro (2005) que incluye el

factor de eficiencia (£, ) es:

il :
Vie = KEHEAE; Ly F (3)
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Donde: Y,, es la renta nacional, K, y H, son el stock de capital fisico y
humano respectivamente, 4, es el nivel de productividad tecnologica, E;, es el
factor de eficiencia especifico de cada pais y L;, es el numero de trabajadores

efectivos,

En términos de renta por trabajador efectivo se tiene:

Yie = (E)' R (k)E () (4)
Yl HI HI!
Donde y;, = ﬁ kie = A[Lt” Yy hy = Xl

La evolucién de la economia esta determinada por:

- 1ic(y : A=t ;
Ko =% = sk — O+ g+ Ok = (ki k) = [m+ g+ Okl (5)

R = " = shyyy — O+ g + 8hy = (shE " hE) = [ + g+ $)hu]  (8)

dl

dhy;

, . dky
En el estado estacionario Tr[ =0y -
i

= (0, de modo que k;, converge a k| y

h;, converge a h; siendo k; y h] (valores optimos):
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B e
‘k ,"“ i—idr [
Ty [l L 7
ki = B2 (7)
. 1
e _ g [sk'sh] "|1 ey
=l Iw.* g+ 8) (8)

Sustituyendo la funcion de eficiencia y las ecuaciones (7) y (8) en la ecuacion

(4) y tomando logaritmos, se obtiene:

:n(E): =C+ yin(Cl) + ——In(——=1=) + 1_f_ﬁm( ey (9)

ira-f I+y+ & i+ g+ b

La ecuacion (9) representa como el crecimiento economico de un pais en
términos per capita depende de |la calidad de las instituciones y de la inversion

en capital fisico y humano.

Observacion: a pesar de presentar una forma matematica similar a la de los
factores de produccion (capital y trabajo), la variable Calidad de las Instituciones
(Cl,;) es un indice que mide el nivel especifico de eficiencia de un pais mas no

un factor de produccion.
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3.2.2.0rigen del banco de datos utilizado

e Encuesta Anual Latinobarometro (LB), desde 1995 hasta 2010 (la
encuesta no se realizdo en 1999). De aqui se extrajo informacion
correspondiente al nivel de confianza de los habitantes en las principales

organizaciones de los paises latinoamericanos.

e« Base de datos del Banco Mundial (BM), de aqui se obtuvo el PIB per
capita. la formacion bruta de capital fijo como porcentaje del PIB, la tasa
de enrolamiento secundario neto, el porcentaje de cumplimiento de la ley

y el coeficiente Gini.

3.2.3.Variables empleadas en el modelo

Las variables utilizadas para la estimacion de la ecuacion (9) se resumen en

el Cuadro 6.
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Cuadro 6. Variables del Modelo de MRW con Instituciones
Variables del Modelo Variables Proxy Descripcion

Logaritmo natural del PIB per
Renta per cipita PIB per capita PPP real capita de los bienes y servicios
{afio base 2005) producidos por un pais en un ano

determinado

inversion en Capital Formacion Bruta de Porcentaje del PIB que se invierte
Fisico Capital Fijo / PIB en maqguinaria, plantas y equipos

Proporcidn de personas en edad

Inversian en Capital Tasa de Enrclamiento  de estudiar la secundaria que

Humano Secundario estan inscritos en una escuela de
ensefanza secundaria

Porcentaje de personas que
confian en la televisidn, partidos

Calidad de las Confianza en las politicos, gobierno, policia y poder

Instituciones Organizaciones judicial. (Instrumentos: coeficienta
Gini y precio del barml de
petrilec)

Elaboracitn: Aufores

3.3. Metodologia de Estimacion

3.3.1.Datos de Panel

Las observaciones analizadas corresponden a un panel de datos conformado
por dieciocho paises latinoamericanos observados durante dieciséis anos. Este

panel de datos no es balanceado, es decir, no existen datos para ciertas
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variables o afios lo que representa una desventaja porque los resultados pueden

ser no concluyentes.

La representacion matematica del panel de datos es: %, =

Yiio = a; + BX; + uy (10)

Donde: ¥,, representa la variable que se quiere explicar (logaritmo natural del
PIB per capita), a, recoge informacion sobre la heterogeneidad entre los paises
(las caracteristicas propias de cada uno de los dieciocho paises), i es el vector
de las pendientes, X;, son las variables regresoras (capital fisico, capital humano
y calidad de las instituciones) y u,, representa los términos de error explicados a

traves del tiempo.



3.3.2.Regresiones

La hipotesis sujeta de comprobacion es:

H,: La calidad de las instituciones de los paises de América Latina influye de

manera directa en su nivel de renta per capita

3.3.2.1. Regresion simple (MCO)

Para validar la hipétesis, se estimo la ecuacion (11) a traves de una regresion
lineal simple. El P-value obtenido de la prueba de Exogeneidad de Davidson-
Mackinnon fue significativo al 5% por lo que se rechazo la hipotesis nula de que
los estimadores MCO son consistentes, por tanto, existe endogeneidad entre la

variable explicada y las variables explicativas.

Yie =@+ BiClie+ By In (=2 ) + Bain(=2g) + w (11)

it g+ b
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3.3.2.2. Variables Instrumentales

Para resolver el problema de endogeneidad y lograr estimaciones
consistentes, se utilizé dos variables instrumentales para la variable Calidad de

las Instituciones (1, )

a) Desigualdad en la distribucion de la renta

Alonso (2007)°, considero que la desigualdad (entendida en un sentido amplio
y no solo referida a los ingresos), era una causa del subdesarrollo de las
instituciones en los paises de América Latina. Para este autor, la desigualdad
influye sobre los niveles de eficiencia y credibilidad de las instituciones y éstas
determinan finalmente los resultados economicos y los cambios sociales de los

paises implicados.

* Desigualdad, instituciones y progreso. Un debate entre la histona y el presente. Revista CEPAL
N°® 93
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Como variable proxy del nivel de desigualdad de ingresos, se utilizo el
Coeficiente Gini. medido entre 0 y 1 donde 0 implica perfecta distribucion y 1

perfecta inequidad.

Se establecio el supuesto de que el nivel de desigualdad no necesariamente
influye en el crecimiento economico: la brecha entre ricos y pobres puede
mantenerse invariable en el tiempo, sin embargo, el PIB per capita puede crecer
a tasas elevadas y sostenidas. Como ejemplo puede citarse el caso de Peru que
crecid a tasas de 6.8% - 7.0% en el periodo 2007-2010 mientras que el

coeficiente Gini se mantuvo en un valor de 50% aproximadamente.

b) Precio de un commodity

Un instrumento valido para medir la calidad de las instituciones puede ser el
precio de un commodity. El precio internacional del barril de petroleo, por
ejemplo, es una variable exdégena a la mayoria de economias latinoamericanas
y. aunque puede influir en el crecimiento economico, el impacto en la calidad de

las instituciones puede ser mayor. Se exceptuan de esta afirmacion a aquellas
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economias en las que una parte considerable de su produccion corresponde a la

extraccion y exportacion de petroleo (Ecuador y Venezuela).

La ecuacién (12) modela la dependencia de la variable Calidad de las

Instituciones de los instrumentos seleccionados:

Cli; = Bo; + BaGiniy + BsPrecio del barril Petroleo, + vy (12)

Utilizando la prueba de Restricciones Sobreidentificadas de Sargan, se
obtuvo un P-value mayor al 5% con el que no se rechaza la hipotesis nula de
que ambos instrumentos son validos, es decir, ambos instrumentos cumplen las

condiciones de validez® y relevancia’.

“ La variable instrumental debe ser exdgena al modelo econométrico especificada,
i F 4 d a x
La variable instrumental y la variable enddgena estan correlacionadas.
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3.3.2.3. Regresiones en Dos Etapas (MC2E) e i

El sistema de ecuaciones a estimar es:

ki
]

Vi = ap+ fCly + 2 L‘rl( )"‘ ﬂ_{f”( Im* ) by,

b1
it it gt d

Cly = P + BiGiniy, + fisPrecio del barril Petroleo, + vy,

3.3.2.3.1. MC2E: Regresion Primera Etapa

Antes de realizar la regresion, se analizo la posibilidad de existencia de
heteroscedasticidad o autocorrelacion entre errores. Aplicando el test de Wald
modificado, se obtuvo un P-value cercano a cero con lo que se rechazo la
hipotesis nula de que la varianza de los errores es homoscedastica. El P-value
obtenido al aplicar el test de Wooldridge fue mayor a 0,05 con lo que no se
rechazo la hipétesis nula de que los errores no estan correlacionados. De
acuerdo a estos resultados, la regresion de la primera etapa incluye errores

robustos que asumen la presencia de heteroscedasticidad.
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En la regresiéon de la primera etapa se estimo la ecuacion (12) tanto por
Efectos Fijos (EF) como por Efectos Aleatorios (EA). Debido a que el panel de
datos no es balanceado, el programa empleado elimina observaciones hasta

conseguir balancear el panel. La regresion se estimo con 180 observaciones.

El test de Hausman no es aplicable a regresiones con estimadores robustos
por lo que se utilizo una Prueba de Restricciones Sobreidentificadas para
comparar los resultados de las regresiones de EF y EA. Como resultado se
obtuvo un P-value mayor a 0,05 con lo que no se rechaza la hipotesis nula de
que la estimacion por EA es consistente. Los resultados de la primera etapa se

presentan en el Cuadro 7.

Cuadro 7. Resultados de la Regresion de Primera Etapa
|Efectos Aleatonos, Errores Robustos)

Variable Independiente Coeficiente
Constante 0.3847
{0.000)
Coeficiente Gimi -0.2517
(0.077)
Precio del barril de Petrdleo 00014
(0.000)

Entre paréntes:s, los P-vaiuve
Elaboracion: Aulores
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La constante y el precio del petroleo son significativos al 5%. El coeficiente
Gini es significativo al 10%. La ecuacién estimada en la primera etapa tiene la

siguiente estructura:

Cl; = foi + faGiniy + B Precio del barril de Petréleo, (13)

3.3.2.3.2. MC2E: Regresion Segunda Etapa

En la regresion de la segunda etapa, se estimo la ecuacion (11) a partir de la
ecuacion (13) que resulto de la regresion de la primera etapa. Se utilizaron 107

observaciones

Se comprob6 la existencia de heteroscedasticidad (P-value = 0.0000) y
autocorrelacion (P-value = 0.0000) por lo que las regresiones de EF y EA

incluyen errores robustos.

La prueba de Restricciones Sobreidentificadas, rechazo la hipotesis nula de
que la estimacion por EA es consistente (P-value = 0.0411) por tanto, se utilizo

EF. Los resultados de la segunda etapa se presentan en el Cuadro 8.
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Cuadro 8. Resultados de la Regresion de Segunda Etapa
(Efectos Fijos, Errores Robustos)

Variable Independiente Coeficiente
Constante 8.6947
(0.00)
In(sk;) — In(n, + g + 8) 0 1809
(0.00)
In(sh;) —In(n, + g + &) 02173
(0.19)
In(Cl,,) 0.5015
(0.00)

Enfre paréniesis, 05 p-value
Elaboracién: Aulores

Consideraciones schre g y &

Romer (1989) realizd un amplio estudio de corte transversal para varios
paises y concluyd que la tasa de depreciacion era de 3%, aproximadamente
mientras que la tasa de progreso tecnologico era aproximadamente 2%. Por
tanto, se asume gue el término g + & es igual a 5% para todos los paises de la
muestra. Se considera que este supuesto es razonable dado que la tasa de
depreciacion es dificil de cuantificar a nivel global, sin embargo, se estima que
debe ser una proporcion muy baja de la inversion anual en capital fisico. Por
otro lado, América Latina esta en desarrollo por lo cual sus innovaciones

tecnologicas son escasas.
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3.4. Analisis de los Resultados

E| coeficiente Gini tiene una relacion inversa con la calidad de las
instituciones: ante un incremento del nivel de desigualdad, disminuye el nivel de

institucionalidad de un pais

El coeficiente del precio del barrii de petroleo es positivo, pero de baja
magnitud: ante un incremento de su precio, el nivel de institucionalidad aumenta

pero en una proporcion baja.

Los resultados de la regresion de la segunda etapa indican que, ante un
incremento de la inversién en capital fisico, el nivel crecimiento economico
aumentara. Este resultado es consistente con la teoria de Solow (1956), por
tanto, si los paises latinoamericanos invierten en el mejoramiento de la tierra,
adquisiciones de magquinaria y equipos, construccion de carreteras, escuelas,
oficinas, hospitales, viviendas privadas, edificios residenciales, comerciales e
industriales, la productividad de los factores puede aumentar elevando la tasa

de crecimiento economico.
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El coeficiente de la variable proxy del capital humano en el modelo planteado
es positivo. Esta relacion directa va acorde a los resultados obtenidos por
Mankiw, Romer y Weil (1992). La variable no resulté significativa en el desarrollo
del modelo, lo que se atribuye a la poca cantidad de datos de la variable Tasa
de Matriculacion Secundaria Neta que se pudo obtener de América Latina. Se
puede inferir que los paises donde un mayor numero de personas en edad de
estudiar la secundaria, estan cursando ese nivel de estudios, tendran una masa
laboral mas capacitada y mas presta a continuar con su preparacion profesional
mediante estudios de tercer nivel, lo que tendra un mayor impacto en el nivel de

capital humano del pais.

Existe una relacion directa entre la calidad de las instituciones y el
crecimiento economico lo que es consistente con el marco institucional
planteado por North (1990), quien afirma que las instituciones son un
determinante fundamental del crecimiento a largo plazo de las economias. La
variable empleada es significativa en este modelo que considera unicamente
paises latinoamericanos, por tanto, se puede inferir que resulta pertinente incluir
medidas de institucionalidad al momento de modelar el crecimiento econdmico

en estos paises. Asi mismo, los resultados de la inclusion de la variable Calidad



de las Instituciones en el modelo demuestran que su importancia radica en la
posibilidad de medir cuan valiosa es la proteccion de los derechos de propiedad

y de los acuerdos para el crecimiento economico de un pais.

La confianza de los ciudadanos en las organizaciones es una buena medida
del correcto funcionamiento de las instituciones de un pais y su inclusion resulta
un aporte importante del presente trabajo, debido a que tradicionalmente, para
explicar el comportamiento de las instituciones, se utilizan otras variables como
el cumplimiento de la ley y la disminucion de la corrupcion. De acuerdo a los
resultados obtenidos, cuando los ciudadanos mas confian en las organizaciones
con las que interactian, existe aparentemente una solidez en las instituciones
que regulan la interaccion de los individuos y las organizaciones entre si. Esto

finalmente, contribuye al incremento de la productividad del pais.



1.

CONCLUSIONES

El modelo desarrollado por Fabro (2005), que introduce a las instituciones
como un factor determinante del crecimiento economico, aplicado
unicamente a los paises latinoamericanos, dio los resultados esperados.
La hipotesis planteada, que hace referencia a la influencia directa de la

calidad de las instituciones en el crecimiento economico, no se rechaza.

La teoria de Solow (1956) de fomentar el crecimiento economico a traves
de la acumulacion del capital fue introducida hace mas de cincuenta anos
y los datos obtenidos el dia de hoy validan aun la inclusion del capital

fisico en la funcion de produccion,



3. Si se considera el capital humano en la funcion de produccion, es
facilmente apreciable que un pais que invierte en la formacion vy
capacitacion de su mano de obra a través de educacion, tendria en el
largo plazo un crecimiento econémico mayor que aquel que no cuida del

nivel de formacién profesional de su poblacion.

4 En cuanto a las instituciones, el resultado obtenido permite inferir que un
pais con instituciones solidas, reglas claras, respeto a la propiedad
privada, donde existe confianza en las organizaciones, que no se ve
aquejado por la corrupcion y donde se cumple la ley, presenta un
ambiente favorable al emprendimiento sostenible, a la formacion de
empresas y al cumplimiento de contratos, que finalmente permitirian

alcanzar o superar sus expectativas de crecimiento econdmico.

5. Las condiciones de competencia imperfecta e informacion asimeétrica
hacen necesaria la participacion de instituciones que limiten el proceder
de los agentes en situaciones determinadas garantizando que todos los

participantes maximicen sus beneficios.



6. En base a los resultados obtenidos se puede decir que en Ameérica
Latina, las instituciones no son eficientes y su credibilidad es baja porque
no han logrado reducir visiblemente los costos de transaccion. Pese a la
existencia de marcos regulatorios formales, los individuos no esperan

estas reglas se cumplan.

7. La medida de la calidad institucional basada en la percepcion de los
individuos, permite concluir que las decisiones tomadas por las
principales organizaciones de América Latina influyen de manera directa
en el crecimiento econémico: mientras mayor sea la transparencia con la
que desarrollen sus actividades y cumplan con el objetivo para el cual
fueron creadas, menores seran los costos de transaccion lo que
incentivara actividades como la inversion que finalmente dinamizaria la

econdmica y produciria un mayor nivel de crecimiento economico.




1.

RECOMENDACIONES

Hacer una investigacion mas exhaustiva para encontrar una fuente mas
completa, que contenga variables que puedan considerarse proxy de las
instituciones, del capital humano y que a su vez puedan ser instrumentos
de las instituciones, en el caso de que se considere la existencia de

endogeneidad con el crecimiento economico.

Con la finalidad de mejorar la calidad de las instituciones de nuestro pais,
se debe investigar las politicas puntuales que otras naciones
latinoamericanas como Chile, Uruguay y Panama, implementaron para
fomentar instituciones soélidas de una calidad superior al resto de America

Latina.



3. El uso de datos provenientes de encuestas de opinion puede llevar a
obtener conclusiones erroneas. Aunque se espera que las respuestas de
los individuos sean las mas precisas, estas pueden estar sesgadas por
sentimientos personales que afectarian la validez de los parametros que
se pretenden medir. Por esto, se recomienda construir variables objetivas

y cuantificables, que no se sustenten en base a una percepcion.

4. Cada tipo de institucién influye de manera especifica en el crecimiento
econdémico, por tanto, se considera necesario clasificar a las instituciones
y enfatizar el analisis de aquellas que aportan mas al crecimiento

economico.

5. Analizar si la relacion de endogeneidad es aplicable en paises en vias de
desarrollo con caracteristicas similares como los de Ameérica Latina. A su
vez, determinar si en estos paises es mas factible concluir que son las
instituciones las que llevan a un crecimiento economico sostenido en el

largo plazo, que afirmar lo contrario.



6. Se deben realizar estudios para la region de America Latina que
cuantifiquen de manera mas exacta la tasa de depreciacion del capital
fisico y la tasa de progreso tecnologico, ademas de que permitan

actualizar dicha informacion de manera periodica.
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Anexo A.

Confianza promedio en Organizaciones
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Notas:

1. La informacion de 1999 se duplica al 2000 debido a que en ese ano

Confianza en Bancos
Latinoamérica
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Confianza en la Administracién Publica
Latinoamérica

$555%%

2009 i——
2010 | ——

Latinobarometro no realizd encuestas.

2. La figura de Confianza en Estado no se presenta debido a que solo tuvo

datos en un ano.



Anexo B.

B.1. Regresion Lineal Simple

Prueba de Exogeneidad de Davidson-Mackinnon
H,: Estimadores MCO son consistentes
Estadistico 40,745
P-Value 1,2e-08

B.2. Validez de los Instrumentos

Prueba de Restricciones Sobreidentificadas de Sargan
H,: Los instrumentos son validos
Estadistico de Sargan-Hansen  0,2500
P-Value 06169

B.3. Regresiones de la primera etapa

Prueba Maodificada de Wald de Heteroscedasticidad Grupal
H,: No existe heteroscedasticidad
chi2 (18) 94,00
Prob > chi2 0,000



Prueba de Autocorrelacion de Wooldridge en Datos de Panel
H,: Los errores de estan correlacionados
F (1,14) 3,5780
Prob > F 0,0794

Prueba de Restricciones Sobreidentificadas de Sargan
H,: La estimacion por Efectos Aleatorios es consistente

P-Value 0,B448

B.4. Regresiones de la primera etapa

Prueba Modificada de Wald de Heteroscedasticidad Grupal
H,: No existe heteroscedasticidad
“chi2 (17) 1,7e+27
Prob > chi2 0.000

Prueba de Autocorrelacion de Wooldridge en Datos de Panel
H,: Los errores de estan correlacionados
F(1.11) 108879
Prob = F 0.00



Prueba de Restricciones Sobreidentificadas de Sargan
H,: La estimacion por Efectos Aleatorios es consistente
“Estadistico de Sargan-Hansen 8252
P-Value 0.0411
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