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Resumen

El proyecto propuesto se realizara por la necesidad que se ha presentado en la sociedad guayaquilefia y busca
satisfacer necesidades que van en aumento a medida que pasa el tiempo y crecen las responsabilidades adquiridas.
Resulta en una gran ayuda a los padres de familia quienes son responsables directos de la buena educacidn de sus
hijos, este centro les facilita cumplir con las responsabilidades de sus hijos como estudiantes y asi poder
aprovechar al maximo su vida estudiantil colegial.

Este proyecto tiene como objetivo general evaluar la factibilidad econdémica de la implementacién de un Semi-
internado en la Unidad Educativa Javier. Para lo cual se presenta informacion sobre la inversion necesaria y
costos para el desarrollo e implementacion del proyecto propuesto, también se detalla la viabilidad financiera y
rentabilidad del proyecto y establece el procedimiento y tiempo de recuperacion de la inversion asi como,
desarrollar un plan operativo de marketing de acuerdo al segmento objetivo.

El proyecto es rentable, con una tasa interna de retorno de 91,87% y un valor actual neto igual a $50.701,46.

Abstract

This Project Hill be done for the necessity of Guayaquil’s society that is looking to satisfy people’s needs because
as time goes by the responsibilities acquired grow.This will be of great help for parents who are looking for the
best education for their children, this will also be useful to fulfil the responsibilities of your children as students
and to have the maximum in students scholar life a achievements.

This project has the general objective to evaluate the economic factor to star semi-internal school “Unidad
Educativa Javier”. The information presented is what is going to be needed for the project, it also details the
financial situation, the profit, it also establishes the procedure and the time to recover the amount invested, an
operational plan for marketing, according to the objective proposed.

The project has its rentability, with its internal rate returns of 91,87% and the VNA of $50.701,46.
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1. Introduccién

En tiempos actuales, la educacion en nuestro pais
a comenzado a tomar un alto grado de importancia,
esto se ha visto reflejado en que la educacion es
gratuita, con esto se ha tratado de bajar el grado de
analfabetismo en nuestro pais. Lo cual no quiere decir
que tengamos una educacion de calidad. Esta depende
de muchos factores como: la responsabilidad del
alumno, si los profesores tienen un buen método de
ensefianza y asi que los alumnos capten sus ideas con
mayor claridad.

El desarrollo profesional de los padres en la
actualidad hace que se les otorgue la responsabilidad
total a sus hijos, esto combinado con las diferentes
distracciones de esta época promueve una
disminucion del nivel académico de los alumnos.

El proyecto que estamos desarrollando es para
ayudar a estudiantes a mejorar su nivel académico
sintiéndose orgulloso de ellos mismos y no tener
tropiezos fuertes en su vida universitaria.

1.2 Definicion del Proyecto.

El Semi-internado serd una asesoria educativa
que busca la capacitacién estudiantil dedicada a
satisfacer las necesidades de estudiantes de diferentes
cursos del nivel secundario en la Unidad Educativa
Javier en la ciudad de Guayaquil. Esto implicara
disponer de educadores de distintos niveles educativos
y profesores de segunda ensefianza capacitados para
guiar de forma adecuada a los alumnos.

El proyecto que estamos proponiendo brindara
asesoramiento educativo por lo tanto este centro se
encargard de explicar de manera mas clara,
comprensibles y personalizada los diferentes temas
que se analizan en los cursos, pudiendo de esta forma
conocer los vacios que tengan los estudiantes para asi
llenarlos y sentar las bases que le permitan seguir con
el proceso educativo, asi como guiar en la realizacion
y cumplimientos de las tareas escolares.

A medida que la sociedad ha ido avanzando se ha
incorporando a la mujer dentro del ambito laboral, no
solo por la necesidad econdmica sino por ir en busca
de la satisfaccion y superacion personal.

Esto ha provocado una despreocupacion en cierta
forma involuntaria por parte de los padres hacia sus
hijos, el control ya no es el mismo que se llevava hace
algunos afios, al no sentir la atencion de sus
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progenitores, los hijos no sienten la responsabilidad de
cumplir con sus obligaciones estudiantiles y para
quienes si lo consideran importante no siempre
cuentan con el apoyo de ese alguien que pueda
responder alguna inquietud o vacio que quedd durante
su dia de clase impidiendo que cumplan de la manera
correcta con sus tareas escolares.

El cuadro siguiente pone de relieve la necesidad
de que los alumnos cuenten con una guia mas efectiva
para mejorar su aprovechamiento, teniendo en cuenta
gue no es un problema solo de instituciones fiscales,
sino también de establecimientos educativos
particulares.

Tabla N° 1 Censo Pruebas Aprendo 2000.

CALIFICACIONES PROMEDIO EN 3 NIVEL
PRUEBAS APRENDO 2000
PROMEDIO SOBRE 20

Tipo de Establecimiento
Particular | Fiscal | Rural
Lenguaje 10.95 9.84 | 8.43
Matematicas 9.7 8.9 7.53

Fuente:CEAINFO

1.3 Objetivos Organizacionales
1.3.1 Objetivo General

e Ser reconocidos como los pioneros en
implantar un nuevo Sistema Educativo.

1.3.2 Objetivos especificos

e  Encontrar los alumnos con déficit académico
en los procesos de cada paralelo.

e Fomentar una comunicacion permanente y
consolidada entre los involucrados en el proceso.

e Lograr que los educandos superen las
dificultades progresivamente adoptando el estilo de
trabajo que requiere la Institucion.

e Evaluar permanentemente el proceso entre
profesores-dirigentes-psicologos-padres-tutores.

e Procurar el alcance necesario para que el
alumno reuna las condiciones necesarias para el afio
inmediato superior.

e Generar una utilidad adicional al plantel
mediante la implementacion de un semi-internado.




2. Propuesta con el Plan de Marketing
Estratégico

2.1. Propuesta del Proyecto

La propuesta se basa en el mejoramiento del nivel
académico de los estudiantes de la Unidad Educativa
Javier implantando un semi-internado que contara con
profesores capacitados de la misma institucion,
personalizando la ensefianza para que el estudiante no
se quede con dudas contando con herramientas
necesarias que permitan facilitar el trabajo y dictar las
clases de manera clara y precisa.

2.2 Definicién del Grupo Objetivo

2.2.1 Comportamiento de los
Consumidores

El comportamiento de compra de los consumidores se
rige a factores tales como:

Reconocimiento de la necesidad del servicio.
Calidad del servicio

Precio

Beneficio que este ofrece

Obtenerlo de manera facil y en el momento
oportuno

Nuestro proyecto trata de explotar un mercado
insatisfecho los alumnos de secundaria de la “Unidad
Educativa Javier” de acuerdo a las encuestas
realizadas la adquisicién dependera de los siguientes
factores:

o Calidad del servicio
e Facilidad con la que se lo obtenga

2.2.2 Segmentacion del Mercado

e Mercado Total: Esta conformado por el
universo con necesidades en nuestro caso los
alumnos de la Unidad Educativo Javier.

e Mercado Potencial: Los alumnos que
anteriormente han recibido clases
particulares para mantener un
aprovechamiento satisfactorio.

e Mercado Meta: Los alumnos que se
guedaron supletorio en el afio lectivo y

ESCUELA SUPERIOR EOLITECNICA DEL LITORAL
CENTRO DE INVESTIGACION CIENTIFICAY TECNOLOGICA

aquellos que tengan
calificaciones de 15 o menos.

Grafico N° 1. Segmentacion del Mercado en
cantidades promedio

MercadoTotal & 79()
Mercado
Potencial . 528

* 210

Mercado Meta

2.3 Investigacion de Mercado

Consiste en como recolectaremos la informacion , la
técnica que utilizaremos en nuestro proyecto son las
encuestas y las entrevistas.

En el presente estudio utilizaremos las encuestas y
entrevistas porque ambas son necesarias para recaudar
la informacion que necesitamos.

Las Entrevistas: Se utilizardn para recaudar
informacion de forma verbal al personal docente y
directivos del plantel, las realizaremos de forma
individual para aclarar duda tanto de los entrevistados
como de los que realizamos las preguntas,. Las
entrevistas  estan  estructuradas con preguntas
estandarizadas y las respuestas serdan de manera
abierta para obtener la mayor informacién posible.

Las Encuestas: Mediante esta obtendremos
informacion de la muestra la fraccion de poblacion y
de padres de familia de la Unidad Educativa Javier,
nuestro cuestionario se fundamenta en preguntas
cerradas para poder controlar el marco de referencia

2.4 Andlisis FODA

2.4.1 Fortalezas

Docentes con dominio de las asignaturas
Docentes comprometidos con la labor social
Atencién personalizada
Conduccion de tareas por
docentes.

Muy buena infraestructura del colegio.
Salas de computacidn y audiovisuales
Biblioteca dotada con tecnologia de punta
Disponibilidad de Internet.

Papeleria completa

Confianza en la estabilidad laboral.

los mismos




e Buena relacion interpersonal
e  Departamento Médico.
e  Seguro Médico

2.4.2 Oportunidades

e FEl campo Aumento de la Tecnologia de
forma acelerada.

e Deteccion de problemas de aprendizaje por el
departamento médico.

e Conocimiento del vinculo familiar
potenciar el proyecto.

e Padres trabajadores que disponen de poco
tiempo para el control académico de sus hijos

para

2.4.3 Debilidades

e Preocupacion por la alimentacién de los
alumnos de parte de sus padres.

e Falta de adaptacion de un grupo de alumnos
ante el trabajo de doble jornada.

e Falta de expresos.

2.4.4 Amenazas

e Clases particulares con
familiarizados.

e Influencia de la moda, musica, tecnologia y
males de tipo social.

e Descontento de los padres de familia ante la
propuesta anterior.

e  Alumnos que
extracurriculares a
internacional.

e Familias que por imprevistos inmediatos
pierden sus negocios o puestos de trabajo.

docentes

labores
nacional e

practican
nivel

245 Estrategia F.O.

Oportunidades)

(Fortaleza vy

2.4.5.1 Primera estategia F.O.

Fortalezas: Conduccion de tareas por los mismos
docentes de las clases regulares con alumnos de
iguales tareas.

Oportunidad: Padres trabajadores que disponen de poco
tiempo para el control académico de sus hijos.

La eficacia de las clases particulares suelen verse
limitadas debido a diferentes factores, como por
ejemplo no contar con el material necesario, al semi-
internado contar con una papeleria completa
estariamos brindando un mejor servicio al alumno y al
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padre de familia eesto permite a la vez utilizar mejor
el tiempo disponible.

2.4.5.2 Segunda Estrategia F.O.

Fortalezas:
e  Muy buena infraestructura del colegio.
e Salas de computacion y audiovisuales
¢ Biblioteca dotada con tecnologia de punta

Oportunidades:
e Aumento de
acelerada

la Tecnologia de forma

La disponibilidad del Internet, puede ser muy bien
aprovechada, debido a la excelente infraestructura con
la que cuenta el colegio, ademas de las salas de
computo con maquinas actualizadas, esto creara
también un valor agregado

2.4.6 Estrategia F.A.

Amenazas)

(Fortaleza vy

2.4.6.1 Primera estategia F.A.

Fortalezas:

e Conduccién de tareas por los mismos
docentes de las clases regulares con alumnos
de iguales tareas.

e Lamuy buena relacion interpersonal

e Papeleria completa para disponer del material
didéctico

Amenaza:
e  Clases particulares con docentes familiarizados.

El hecho de contar con los mismos docentes en el
semi-internado resultara atractivo para los padres de
familia y alumnos, para lo cual se debera informar
esta estrategia a ellos para incentivarlos a formar parte
de este proyecto, asegurando que la relacion
interpersonal se fortalecerd de tal forma que el
alumnado sienta satisfaccion y confianza.

2.4.6.2 Segunda estategia F.A.

Fortalezas:
e Atencion personalizada a los estudiantes.
e Docentes con dominio de las asignaturas y
amplia experiencia.




Amenaza:
e Descontento de los padres de familia ante la
propuesta anterior.

Se explicara el hecho de contar con tutores
especializados y con dominio de las asignaturas de las
diferentes areas en las que el estudiante necesite
desempefiarse, por otro lado explicar en qué consiste
la atencion personalizada y que a diferencia del
programa anterior ellos van a tener profesores en cada
aula y materia, no solo la guia de la directora
académica y psicéloga.

2.5 Posicionamiento de Mercado.

2.5.1 Segmentacion del Mercado.

Nosotros hemos segmentado nuestro mercado en tres:

e Los que tienen promedio de 18.01 a 20

e Grupo de estudiantes que tienen promedio de
17.01a18

e El dltimo segmento que tenemos son los
estudiantes que tengan un promedio de 12 a
15.

2.5.2 Mercado Objetivo

Los alumnos que tengan promedio menor o igual a
quince, estos alumnos son los que ayudan de una
especial ayuda pedagogica para asi obtener un mejor
nivel académico y no tengan que ir a supletorios o
puedan perder el afio.

2.5.3 Determinacion del atributo mas

atractivo.
e La ensefianza se la realizara en la
Institucion.

e Sera de manera personalizada.

e Las clases seran dictadas por profesores de
la misma Institucién.

e Secoordinara el envio de tareas a casa con lo
planificado en el proyecto.

e  Tendremos papeleria en el mismo plantel

2.6 Marketing MIX

2.6.1  Producto (Servicio)

e Dictarse después de 45 minutos de haber
terminado las clases.
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e Sera de una manera personalizada.
e Se realizaran todas las tareas que tengan para
el siguiente dia.

2.6.2 Plaza

Nosotros utilizaremos un canal de distribucion corto
ya que nosotros daremos el servicio a los alumnos de
la Unidad Educativa Javier

2.6.3 Precio

Se cobrard un valor mensual de $95.00, nos parece un
valor justo porque segun la informacién obtenida por
los profesores ellos cobran en promedio $15.00 por
cada hora de clases

2.6.4 Promocion

Son las estrategias que se llevaran a cabo para atraer a
nuestros consumidores, en este caso se repartiran
folletos donde se explique en que consiste el Semi-
Internado, también se promocionaréa el servicio en las
clases explicando a breves rasgos en que consiste y
aclarando duda de los jovenes.

CAPITULO 111
ESTUDIO FINANCIERO

3.1  Requerimientos de materiales

Para brindar un excelente servicio y optimizar el
tiempo que se tiene para efectuar las labores, es
necesario tener una papeleria totalmente equipada, a
continuacion se detalla los materiales necesarios en el
afio para lograrlo junto con los costos.

3.2. Requerimientos de personal

La Unidad Educativa Javier cuenta con 55
profesores, de acuerdo a la entrevista realizada se
establecid que un 78.8% de ellos se encontraria
dispuesto a laborar en el semi-internado alrededor de
43 maestros, en un principio se contrataran tan solo 24
educadores porque de acuerdo a la informacion
obtenida, ellos pueden dictar 2 materias por esta
razén no es necesario contratar demasiados profesores
en un principio, aunque es importante mencionar que
si la demanda aumenta se podria considerar la ayuda
de los demas educadores que se encontraban
dispuestos a laborar, la psicologa de la misma
institucion brindara también su apoyo.



3.3 Requerimientos adicionales del

servicio.

De acuerdo con las encuestas realizadas a los
alumnos de la Unidad Educativa Javier, obtuvimos
los siguientes resultados; el 39% quieren el servicio de
papeleria, por lo que se ha decidido dotar a la
papeleria de dtiles como: lapices, borradores,
cuadernos, marcadores, hojas, etc.

Por esta razon hemos decidido hacer una
inversion de $ 12,000.00 que es lo que se gastara en
comprar todos estos implementos educativos vy
adecuar el area, la tabla N° 10 detalla este valor, ya
que estos serian de mucha utilidad para el desarrollo
de el alumnado de la Unidad Educativa Javier.

Por ltimo un servicio adicional que daremos del
lunch el cual tuvo un requerimiento del 25% de los
encuestados, se ha llegado a un acuerdo con el bar de
la Unidad Educativa Javier, y la estrategia a llevar es
la siguiente se haran almuerzos para los alumnos que
se inscriban en las listas de los alumnos que desean
almuerzos y estos pagaran su respectivo almuerzo
como si estuvieran en un restaurante.

3.4.
Gastos

Presupuesto de Inversion, Costos y

3.4.1. Inversion

Para la aplicacion del semi-internado se ha
determinado la necesidad de invertir en un total de

$12.000 a continuacion se detalla el plan de
inversiones.

3.4.1.1 Inversion Fija

Contar con un Colegio que posee una

infraestructura excelente y lo que es mas, todo esto
disponible en su totalidad en el tiempo a realizarse las
actividades del semi-internado es una gran ventaja a la
hora de establecer la inversion.

Los muebles y equipos de oficina necesarios solo
seran los que requiera la secretaria para desempefiar
sus funciones. Para lo cual necesitaremos una
inversion de $1.955,00, a continuacion justificamos
dicho valor.
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Descripcion Valor
Computadora 5 700,00
Fotocopiadora-lmpresara 5 200,00
Escritorio 5 80,00
3 5illa 575,00 I
2 Archivadores 5 260,00
Teléfono 570,00
Sumadars 5 350,00
Utilesde Cficina § 120,00
Total 5 1.955,00

Elsborado por: Los autores

La inversion mas fuerte sera la realizada para
disponer de la papeleria, que constituye uno de los
servicios propuestos para facilitar la obtencion de
material didéctico a los alumnos. Esta tendr& un valor
de $9,770.07 , lo que incluye la infraestructura de esta
y el material del que dispondra, a continuacion el
detalle de los dos valores.

Descripcion Valor
Infraestructura 55.000,00
4 Parchas 5240,00
2 Vitrinas 5250,00
Instalacionss 5 100,00
Material didactico 54.050,07
Escritonio 555,00
Silla 525,00
Ciros 550,00
Total S9.7rD.O7

Elsboredo por Los Autores

A continuacién, se aprecia la tabla de inversion
fija total, a saber $11,725.07 por efectos de
depreciacion el valor de equipamiento de la papeleria
excluye el escritorio y la silla que utilizara la persona
encargada de esta y es considerada dentro de los
muebles de oficina.

Descripcign Valor
Equipamiento de la Papeleria | $9.690,07
Equipos de Oficina 5420,00
Muebles de Oficina 5 595,00
Equipos de Computacian 5900,00
Utilesde Oficina 5120,00
Total Inwersidn Fija 511725407

Elaborado por: Los sutores|



Teniendo en cuenta el valor necesario, se establece
que $12000 sera la inversiéon necesaria, de los cuales
el 70 % se financiard con préstamo y el 30% con
capital propio. Es decir el préstamo sera de $8.400,00
y de capital propio $3.600,00.

3.5 Gastos.

A continuacion se detallan los gastos en los que
incurriremos al llevar a cabo el semi-internado, estos
se veran influenciados segin el supuesto de la
inflacion del pais.

3.5.1 Gastos Administrativos.
Dentro de este concepto encontraremos las cuentas de

mano de obra, servicios basicos, suministros e
imprevistos por un total de $133,900.00 para el

primer afio.
Concepto Valor Mensual | Valor Anual
Mano de Obra 512.850,00 5128.500,00
Servicios Basicos 200,00 52.400,00
Suministros 5200,00 52.000,00
Imprevistos 5 100,00 51.000,00
Total §16.750,00 §133.900,00

Elaborado por: Los autores

3.5.2 Gastos Publicitarios.

Estos solo esta determinado por el valor que nos
cobra la empresa por realizar los folletos a entregar a
los padres de familia. El cual esta valorado en $ 800,
los folletos necesarios

3.5.3 Gastos Financieros

Para el presente proyecto, es necesario que una
Institucion Financiera nos otorgue un crédito de
$8.400,00 para iniciar la puesta en marcha del mismo,
ya que dicho valor servira como base para financiar la
compra de muebles y equipos para la operacién del
negocio.

De acuerdo al presente plan de financiamiento, el
proyecto se financiara con un préstamo de $8.400,00
concedido por el Banco Bolivariano.

El interés del crédito anual concedido serd de 11.74%
anual, el mismo se financiara de forma mensual por
un lapso de 30 meses (2 afios y medio).
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Crédito bancario: Banco Bolivariano
Valor a financiar: d.400,00
Plazo : 30 meses
Pagos: mensuales
Tasade interés (anual) 11,74%

Fuente: Banco Bolivariano
Elsborado por: Los autores

3.6 Resultado y Situacion Financiera.

3.6.1 Flujo de Caja Proyectado

El presente flujo de caja proyectado muestra
todos los ingresos y gastos reales del proyecto, es
decir todos aquellos que representen una real salida de
efectivo.

El resultado final, o también llamado flujo neto,
constituye el efectivo que generard el proyecto y que
se vera reflejado en el balance general.

Para determinar el Flujo neto del proyecto, se
determinaron todos los ingresos y gastos y se les
sumaron los gastos de depreciacion, porque que estos
no representan una salida real de efectivo, y se les
resto el pago del capital del préstamo en los afios en
los que se estima se cubrird la deuda.

Tabla N* 14 Flujo de Caja Primer afo.

B
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3.6.2 Modelo de Valoracion CAPM PERIODO DE RECUPERACION (PAYBACK)
. . Period Sald Flujo d Rentahilidad | Re it
Se utilizo un beta de una empresa similar del L = e e dper®
sector educacion, para poder hacer una mejor anos Inversian Cala exgids Inversion
comparacién a continuacién se explica cada método. 0 12000
. - - . 1|5 69585 E7643 |5 E72,08 |6 5.054,14
Para determinar la rentabilidad minima exigida . -
por los inversionistas en el proyecto, se ha recurrido al 2 |5 [6590,20)|5 1533657 |5 LBOOSL |5 1353606
criterio de modelo de valoracion de activos de capital 3 |5 [515178)|5 3236073 [5 379835 |5 DB.SGLSE
(CAPM), puesto que es un modelo uni factorial en el & |5 ea3t43)|s 5776076 | ¢ 67BLAL [ 5097965
que el rendimiento esperado del inversionista, se s |5 pseama)s maeg |5 w0 | 5 34563
. - RITAY] 2hiod VA {2,382,
relaciona con el Beta, donde Beta es el coeficiente de Fuzniz.Figjo 02 Caja Descontado

reaccion del rendimiento de un valor en relacién con
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3.6.3 Modelo de Valoracion CCPP (

Grafico N° 39 Comprtamiento de los ingresos
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3.10 Simulacién de los resultados
Utilizando Cristal Ball.

Es oportuno desarrollar un analisis de
sensibilidad que permita apreciar la sostenibilidad
financiera que pudiera tener el proyecto frente a las
variaciones de ingresos y egresos, para lo cual se ha
tomado como variables de decisién el crecimiento de
la economia, el crecimiento y la reduccion en los
costos dado el proyecto a aplicarse y la tasa de
inflacion esperada de la economia.

Cabe anotar, que todo inversionista siempre
espera obtener una mayor rentabilidad en sus
proyectos, sin embargo esta decision por lo general se
asocia con un mayor grado de riesgo, esta herramienta
del Cristal Ball permite realizar analisis en los que se
evalué los diferentes niveles de rentabilidad esperados
estableciendo intervalos de confianza. Es por esto que
en base a estas variables criticas se generaron 10.000
iteraciones es decir se hicieron 10.000 célculos
combinando todos los valores criticos a los rangos
establecidos, mostrado  los  comportamientos
estimados del VAN y la TIR del proyecto, los
resultados se detallan a continuacion:

3.10.1 Estimacion del VAN

El gréfico muestra mediante la simulacion
realizada, que los resultados que el VAN del proyecto
puede tomar se encuentran entre un rango minimo de
$17,126.01 y un méaximo de $ 107,019.94 sin embargo
como se observa, con un intervalo de confianza del
95%, los valores probables en los que el VAN se
encontraria son positivos, lo que indica que el
proyecto tiene buenas perspectivas de rentabilidad
esperada.

Grafico N°41: Estimacion del VAN
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3.10.2 Estimaciondela TIR

Los resultados de la simulacion, establecieron
que la TIR del proyecto, estaria entre un rango
maximo 173.57% y de un minimo del 34.17%, cabe
anotar que aunque la TMAR del proyecto es 11.74%,
es decir inferior al minimo estimado de la TIR, con un
intervalo del 95% de confianza, se puede observar que
todos los valores que tomaria este indicador, estarian
por encima de la TMAR requerida, lo que indica
positivas perspectivas de rentabilidad del proyecto en
cuestion.

Grafico N°42: Estimacion de la TIR
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CONCLUSIONES

e Al momento de ingresar al mercado de la
Unidad Educativa Javier, debemos seguir los
pasos establecidos, para asi obtener un buen
posicionamiento y convencimiento a los
Padres para lo consiguiente con los alumnos.

e De acuerdo a los resultados obtenidos, la
aplicacion del presente proyecto resulta
viable y conveniente para la empresa,
ofreciendo a la administracion un VAN
positivo de $ 50,701.46 y una TIR de 91.87
%.

e Debido a la facilidad que nos dio la Unidad
Educativa con la informacion, las entrevistas
realizadas al personal docente y personal
administrativo, mas las encuestas realizadas a
los padres de familia y alumnos, ya sabemos
con efectividad cual es nuestro segmento de
mercado y qué estrategias podemos utilizar
para que el proyecto se realiza con
efectividad.

e De acuerdo al personal que contrataremos
para dar las clases en el semi — internado
contaremos con una ventaja debido a que son
maestros de la misma institucion y asi ellos
conocen mejor a sus alumnos y pueden llegar
de una manera mas eficaz y eficiente.

RECOMENDACIONES

o Debido a que una de nuestras debilidades es
no tener el servicio de los expresos, en el
futuro se tiene que tratar de contratar este
servicio para los estudiantes de la Unidad
Educativa.

e Invertir en la capacitacion del personal
docente en las diferentes técnicas de
aprendizaje para que asi nuestros alumnos
puedan asimilar de wuna manera mas
didactica.

e Desarrollar nuestro proyecto de acuerdo al
cumplimiento de la mision, visién y objetivos
para que asi este tenga un buen rendimiento.

BIBLIOGRAFIA

Textos, Diarios y Revistas:

e Kering. Estrategias de Marketing.

e Nassir Sapag. Formulacion y Evaluacion de
Proyectos de Inversion, Prentice Hall.

e Gilberto Rojas Huertas. Administracion,
Proyectos y Presupuestos.

e Douglas R. Emery, John D. Finnerty.
Administracion Financiera Corporativa. Prentice
Hall.

e Pablo Ferndndez. Valoracion de Empresas.

e Blank Tarquin. Ingenieria Econémica Quinta
Edicion.

e Kotler & Armstrong. Marketing. Prentice Hall.

e Malhotra, Naresh K. Investigacion de Mercados,
un enfoque aplicado. Cuarta Edicion. Pearson
Educacion.

e Walpole, Ronald Myers Raymond, Probabilidad y
Estadistica. Cuarta Edicion Mc Graw-Hill.

e Instituto Ecuatoriano de Estadisticas y Censo:
WWW.inec.gov.ec

¢ Banco Central del Ecuador : www.bce.fin.ec

e Yahoo finance: http://finance.yahoo.com

e Diario El Universo: www.eluniverso.com

e Buscador Google: www.google.com.ec

e Infomercados: www.infomercados.com

e ElHoy www.elhoy.com.ec

e Wikipedia www.Wikipedia.com



http://www.inec.gov.ec/
http://www.bce.fin.ec/
http://finance.yahoo.com/
http://www.eluniverso.com/
http://www.google.com.ec/
http://www.infomercados.com/
http://www.elhoy.com.ec/

	Estudio de Factibilidad para la Implantación de un Semi-Internado en la Unidad Educativa Javier

